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ABSTRACT

MOTIVATION FOR DIVINATION CONSULTATIONS
The present day relationship between divination and religion
A population study in Malaga

Introduction

The questioning of all issues, from all possible perspectives and in all eras has been a
human constant since the dawn of time. This permanent need for information is based
on our species’ aversion to uncertainty and is a characteristic, differentiating factor of

human beings.

By information, this thesis understands any response that satisfies the innumerable
questionings that perennially arise; and depending on the object of interest or
application, it differentiates between individual questionings (which seek concrete,
specific or exact answers, instructions, particular information that has a validity defined
specifically for the individual) and collective questionings (focused on general answers,
guidance, counsel, information for general purposes not only for the individual, but with

a global validity for the community or society in which the individual lives).

The other aspect of this analysis is a classification according to the origin of the
information. We segment the questionings depending on the way responses are obtained
according to their origin or method of production, classifying them into structured
questionings (which obtain their results [responses] principally through a systematic,
defined and reproducible process with high validity and high reliability. By structured
process, we mean one based on logic, evidence, reasoning or subject to scientific

method) and non-structured questionings (that obtain results [responses] by means of



non-defined, variable, flexible, ambiguous, interpretable processes

logic, proof, experimentation or empirical proof).

Table 1. Classification of Knowledge.

Knowledge | Non-structured | Structured
Collective Religion Science
Individual Divination Technique

Objectives

12

with no need for

It is not easy to measure intangibles such as belief, particularly when dealing with a

wide range of beliefs, a multitude of religious beliefs and numerous divinatory beliefs;

direct research with individuals is necessary on a person-by-person basis, which must be

performed in the field, on site.

The two hypotheses that have been tested are, in principle, intuitively admissible,

although their validation requires ratification of the data obtained.

1. Subjects who have a strong relationship with religious knowledge or with

religiosity will have a strong relationship with divinatory knowledge.

2. Given that the sphere of interest considered for divination is the private sphere,

subjects will request information of principally private nature, mainly of interest

to the subject him or herself.
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Results

Data on religious affiliations of the Spanish population in recent years collected by the
CIS (Centre for Sociological Research) barometer indicate that our sample is
representative of the Spanish population: Catholic 70.70% vs. 73.50%; Other religions
2.29% vs. 7.68%; Non-believer 15.58% vs. 15.38%; Atheist 9.23% vs.3.42%. (Spanish

population CIS 2013-2014 vs. Interviewed Sample).

Using frequency at collective rituals (Table 2) as the reference variable, there are
significant differences in the level of religiosity, which would seem to indicate
confirmation of hypothesis 1: i.e. we observe a higher participation in collective rituals
of the subjects from our sample compared to the general population; we could infer that
their religiosity is higher than average in this variable. Intermediate - High frequency

24.27% (Spanish population) vs. 39.32% (Sample).

Table 2. Annual average percentage CIS barometer. Frequency of Collective Rituals.
Spanish population (Source: CIS).

Frequency of Collective
Rituals

High (more than once a
month)

Intermediate (once a
month to several times a 8.81% 8.96% 8.40% 8.89% 23.08%

year)
Low (fewer than three
times a year)

2013 2014 2015 2013 -2014  Sample

1538% 15.18% 13.70% 15.28% 16.24%

74.79% 75.04%  77.00% 74.91% 60.68%

Based on the variables analysed, our questionnaire has given us deeper insight into the
operationalization of religiosity, quantifying two variables: frequency of personal rituals
and personal religious feeling, which bring us closer to a detailed assessment of an
individual’s religiosity. If we consider these data, we can assume that the level of

religiosity in our sample will increase as we go deeper into the intimate and personal
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aspect of religiosity (Figure 1), which would confirm the validity of hypothesis 1. A
synthesis of these values provides the distribution shown as percentages in Figure 2,
which clearly show that our sample would have a significantly higher level of religiosity

than that estimated for the general population.

Figure 1. Distribution of religiosity. Figure 2. Level of religiosity:
Frequency at rituals & personal feelings. distribution by percentages.

B Low Level M Intermediate - High Level

Religiosity
100% -
80% -
60% -
40%
20%
0% . . f

Collective Personal Personal

rituals rituals religious

frequency frequency feeling

Concerning the second hypothesis, if we consider direct interest information (which
refers exclusively to the subject), indirect interest (referring to third parties) or external
(not referring to the individual or to people of his/her social setting) we obtain an

undeniable personal preference (Figure 3).

(Interviewed Sample). (Television Clairvoyant Sample).
External Social

On the other hand, with the study data on consultations to television clairvoyants we

see, in Figure 4, a clear preponderance of direct interest, even when indirect interest
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does not imply that the information is irrelevant for the caller. Consequently, the
interviews conducted and the study of television clairvoyants confirm, without a doubt,

our object of analysis, hypothesis 2.

Conclusions

Based both on the initial hypothesis and the results, we conclude the confirmation of the
hypotheses tested, corroborating the religion-divination relationship, the proposed
connecting element of which corresponds to what is classified as non-structured
information, and would justify its interrelation in a single individual, correlating

intermediate - high religiosity with users of divinatory processes.

Likewise, the differentiating element regarding religion-divination would be ratified,
with both studies confirming the eminently personal and individual nature of the interest

in the information obtained through divinatory means

As described in this thesis, the results must be considered to be exploratory in nature
since the statistical conditioners that would firmly validate the results obtained require a

sample volume of 384 interviews, rather than the 117 performed.

Consequently, the results obtained should be seen as the basis and outline for the
development of future work that could confirm both the numerical data obtained, and
the correlation and differential characteristics proposed in the relationship between

religion and divination.
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CAPITULO 1. INTRODUCCION

“Desde tiempos inmemoriales el ser humano se cuestiona por......”

Podemos encontrar cualquier tipo de complemento directo en esta frase, desde los mas
generales a los mas especificos y concretos, desde los mas abstractos a los mads
practicos, cualquier disciplina del conocimiento puede partir de esta frase y defender,

argumentar y probar infinidad de evidencias que la ratifiquen.

Y es ahi desde donde parte el planteamiento de estudio de la presente tesis. Pero no
comenzaremos por definir o elegir un complemento directo. En primer lugar nos

centraremos en el verbo, “se cuestiona’.

No serd necesario demostrar la certeza, validez y universalidad de la afirmacion de que
el ser humano reflexiona, se cuestiona, piensa sobre... Es la base sobre la que descansa
todo el saber humano, todo el conocimiento, todo aquello que nos distingue como

especie. La inquietud por conocer.

De hecho, el pensamiento no solo ha sido considerado como el elemento diferencial que
nos confiere la propia esencia de humanidad por parte de la filosofia, sino mas aun
como prueba y validacion de la propia existencia segin Descartes (1596 — 1650) con su

principio “cogito ergo sum” constituyendo el elemento esencial del racionalismo.

Pero ;esta inquietud por conocer tiene una direccion definida, tiene un objetivo

concreto?
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Volvemos a remitirnos a todo el saber humano para afirmar que podriamos calificar la
direccidn de esta inquietud como n-dimensional, es decir, no hay nada sobre lo que el
ser humano no se haya cuestionado, no se cuestione y no continuard cuestiondndose.
Todas las direcciones, todas las areas, todo aquello susceptible de ser imaginado lleva

aparejada indisolublemente una bateria de interrogantes.

Podemos en consecuencia, sin riesgo de error ni de exageracion, afirmar que el ser
humano desde tiempos inmemoriales se cuestiona por todo, por todo aquello en lo que
su base de conocimiento le coloca en una posicion de otear mas alla, de escudrifar el

horizonte con nuevas dudas.

Similar desarrollo argumental al empleado previamente para “el qué se cuestiona”
1 [Py T 2 1
podemos emplear para analizar el “coOmo se cuestiona”, llegando a la misma y

generalista respuesta, el ser humano se cuestiona por todo en todas las formas posibles.

Podemos intentar acotar la pregunta analizando el “cuando” (en este caso ampliado con
un “desde cuando”) y el “donde”, pero no seria una acotacion ya que las respuestas de
las ciencias sociales, por ejemplo, nos devolverian un “especifico” y “acotado” desde

siempre, en todo momento y en todos los lugares.

Todo lo anterior nos lleva a intuir que la capacidad de cuestionarse es algo inherente,
definitorio y constante del ser humano como especie y por supuesto omnipresente,

como la necesidad bioldgica de alimento.

Mas ambicioso sera aventurar o intentar esbozar un “por qué”, que sera expuesto en el
planteamiento de la hipdtesis, pero que podemos avanzar que nos llevara al mismo
punto de confluencia. El cuestionamiento es algo inherente al ser humano como especie,

nos ha permitido llegar aqui y es lo que nos da la incuestionable ventaja competitiva
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respecto al resto de las especies. Nos permite autocalificarnos como “la especie
elegida”, (Arsuaga y Martinez, 2004). Es precisamente el cuestionamiento el que da
lugar al conocimiento que nos sitiia como “la especie dominante”, que a pesar de sus

claros tintes de soberbia no deja de estar soportada por los hechos.

En esta exposicion de la tesis partimos de un interrogante indefectiblemente generalista
que esbozamos casi como un axioma. Dicho axioma, en infinidad de ocasiones
argumentado en toda nuestra historia desde los mas diversos andlisis, es la certeza y
veracidad del planteamiento base (“nos cuestionamos desde siempre”). Este interrogante

«

inicial de la tesis es “;por qué nos cuestionamos continua y permanentemente por todo,
desde el principio de los tiempos?”. Vislumbraremos un apunte de explicacion en cierto

modo natural y bioldgico en el sentido de entroncarlo y vincularlo a consideraciones

evolutivas.

Un planteamiento asi podria conducirnos por cualquier campo del conocimiento, puesto
que no hay materia, ni aspecto sobre el que el ser humano no se haya cuestionado en
mayor o menor grado. En consecuencia dicho planteamiento podria generar una tesis de

dimensiones inabarcables, tanto en contenido como en tiempo.

Forzosamente hemos pues de concretar y decantarnos por un andlisis manejable,
delimitar la amplitud de la pregunta y centrarnos en argumentar aspectos que respalden
o desmientan la base de la pregunta, puesto que cuestionarnos un “por qué” lleva
implicito la veracidad del hecho interrogado, es decir, asumimos como cierto en un

sentido axiomatico nuestro continuo y permanente cuestionamiento por todo.

Si el ser humano se cuestiona por todo y en todos los modos-enfoques posibles, y
asumimos que es algo inherente al ser humano, un argumento que apoye esta tesis

consistira en analizar tipos de cuestionamientos en apariencia muy dispares, pero que al
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responder en el fondo a un origen comun deban ser coincidentes o al menos

complementarios.

Y es aqui donde afrontamos el reto de optar por como plantear el estudio, que variables

medir y que constructos definir.

Una clasificacion generalista del conocimiento la encontramos en Russell (1999)

argumentando en favor de la filosofia como conocimiento diferenciado.

La filosofia, tal como yo entiendo esta palabra, es algo que se encuentra entre la teologia y la ciencia.
Como la teologia, consiste en especulaciones sobre temas a los que los conocimientos exactos no han
podido llegar, como la ciencia, apela mas a la razon humana que a una autoridad, sea ésta de tradicion
o de revelacion. Todo conocimiento definido pertenece a la ciencia —asi lo afirmaria yo—, y todo dogma,
en cuanto sobrepasa el conocimiento determinado, pertenece a la teologia. Pero entre la teologia y la
ciencia hay una “tierra de nadie”, expuesta a los ataques de ambas partes: esa “tierra de nadie” es la
filosofia. Casi todos los problemas que poseen un mdadximo interés para los espiritus especulativos no
pueden ser resueltos por la ciencia, y las certeras réplicas de los teologos ya no nos parecen tan

convincentes como en los siglos pasados.

Esta clasificacion nos parece acertada y oportuna en cuanto a la religion (que el autor
denomina con el término de teologia) y a la ciencia, sin embargo, no compartimos la
segmentacion diferenciada para la filosofia que propone Bertrand Russell, dado que
cuando la filosofia aborda aspectos de caracter especulativo sobre temas a los que los
conocimientos exactos no han podido llegar no es distinta de la teologia, si bien no

presenta un perfil dogmatico y partidista sino un caracter explorador y analitico.

Por el contrario, cuando la filosofia apela a la razéon y a la logica se encuentra y
comparte el terreno de la ciencia hasta el punto que podriamos denominar ciencia

especulativa, por hacer una distincion.
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Nos quedamos pues con esta inicial clasificacion dual entre ciencia y religion, pero

necesitamos otro dngulo de segmentacion.

Un enfoque puede consistir en segmentar los cuestionamientos del ser humano de la
forma mas general, segun el ambito de interés o aplicacion, clasificindolos en
cuestionamientos individuales o cuestionamientos colectivos en base al objeto de

interés.

Definimos pues como cuestionamientos individuales aquellos que buscan respuestas
concretas, especificas, puntuales, instrucciones, informacion concreta de validez

definida especificamente para el individuo.

Y definimos como cuestionamientos colectivos aquellos que buscan respuestas
generales, guias, pautas, informacion de proposito general, de validez global no solo
para el individuo sino en conjunto para la comunidad, para la sociedad en la que se

desenvuelve.

Otra dimension de analisis serd la clasificacion segin como se genere la informacion.
Podemos segmentar los cuestionamientos segln la forma de obtencion de las respuestas
en base a su origen o forma de construccion, segmentando los cuestionamientos en

estructurados y no estructurados.

Entendiendo por cuestionamientos estructurados aquellos que van a obtener
preferentemente sus resultados (respuestas) mediante un proceso sistematico, definido y
replicable, con alta validez y alta fiabilidad. Entendemos también por procedimiento
estructurado aquel basado en la ldgica, la evidencia o el razonamiento, en definitiva, un

procedimiento sujeto al método cientifico.
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Entendemos por cuestionamientos no estructurados aquellos que van a obtener
preferentemente sus resultados (respuestas) mediante procesos no definidos, variables,
flexibles, ambiguos, interpretables, o rigidos, en el sentido de dogmaticos, sin una base
sujeta a su vez a cuestionamiento, que no necesita ni de logica, ni de prueba, ni de

experimentacion, ni de comprobacion empirica.

Una consideracion importante es la no estanqueidad de los conceptos. En ciencias
sociales tendremos en cuenta que una definicion no acota de forma separada y estanca
conceptos, sino que su inclusion y/o asignacion responde a valoraciones de porcentajes

significativos o de mayor probabilidad.

Respondiendo a esta clasificacion estableceremos 4 categorias en las que se ubicaran las

formas de respuestas que el ser humano obtiene con base en sus interrogantes.

Tabla 3. Clasificacion del conocimiento.

Conocimiento | No estructurado | Estructurado

Colectivo Religion Ciencia

Individual Adivinacion Técnica

A la vista de esta segmentacion de las respuestas nos preguntamos sobre los aspectos
interrelacionados que cada clasificaciébn comparte con las otras. Asi tendriamos que

cada elemento puede estar, y de hecho esta, presente en cada uno de los tres adyacentes.

Por ejemplo, la Religion ofrece respuestas estructuradas y de cardcter colectivo claras,
como serian las normas sociales que establece, con aplicaciones e indicaciones de
caracter personal/individual; igualmente encontramos respuestas no estructuradas e

individuales “actuar con esta orientacion, con esta guia bajo este principio, en esta
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situacion particular” seria una respuesta no estructurada de cardcter individual ofrecida

por un guia espiritual a un requerimiento de consejo por parte de un creyente.

De igual forma la Adivinaciéon ofreceria respuestas no estructuradas de caracter
colectivo por ejemplo, con la aprobacion de los dioses y el éxito en una campafia
“garantizado” por los augures de la Antigua Roma ante un requerimiento oficial del
Emperador, circunstancias nada excepcionales sino de uso frecuente, como podemos ver

en Trajano y la Adivinacion Tradicional (Montero, 2000: 32)

Desde Augusto las guerras se hacian bajo el mando de un general pero bajo los auspicios del emperador.
Como dice J. Scheid, los magistrados romanos continuaron teniendo a su lado un pullarius con sus
pollos sagrados y la formula de que las guerras se hacian «bajo los auspicios del principe», no eran,

anade, «vanas palabras »

La respuesta también puede ser estructurada con instrucciones claras y concretas “/os
dioses indican que se ha de atacar al amanecer, no se ha de tocar tal zona, y tras la
victoria se debera realizar tal accion™. Por supuesto indicaciones de caracter particular
minuciosamente detalladas encontraremos en “tendras éxito en esta empresa si realizas

este ritual escrupulosamente y se cumplen estas condiciones especificas”.

Aunque la respuesta tenga un formato estructurado (concreto y delimitado) la base de
obtencion de la misma seria un conocimiento que hemos definido como no estructurado
atendiendo a su génesis, independientemente de que la composicion de presentacion sea

perfectamente regulada (normas, reglas, indicaciones, dogmas).

Concretemos mas nuestra segmentacion. Aun teniendo presente las consideraciones de
elementos y situaciones compartidas entre las cuatro clasificaciones, hemos indicado
que las respuestas han de tener una orientacion o finalidad (Colectiva-Estructurada,

Individual-No estructurada, etc.). Podemos igualmente considerar que el origen de la
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respuesta ha de tener la misma orientacidon inicial que la pregunta, es decir, una
respuesta que se base en un conocimiento estructurado con aplicacidén general serd una
respuesta cientifica, y si la aplicamos con caracter individual sera una respuesta técnica.
De forma complementaria una respuesta con origen en un conocimiento no estructurado
(definido en base a indicaciones establecidas sin razén soportada por una confirmacion
constatada) serd una respuesta religiosa cuando obviamente sea de cardcter general,
aunque pueda ser aplicable individualmente, y si la respuesta es especifica en base a un
conocimiento no estructurado(independientemente y a pesar de que se encuadre en un
procedimiento rigido, ritualizado y definido) se tratarda de una respuesta de caracter

adivinatorio.

Nos encontramos en este punto con un primer marco para una cuestion ciertamente
ambiciosa. Partiendo de que el ser humano tiene como caracteristica omnipresente y
definitoria cuestionarse, interrogarse por todo lo que le rodea y lo que no le rodea, por el
presente, por el pasado y por el futuro, en todas las formas posibles y con todos los
propdsitos imaginables ;podemos segmentar ese cuestionamiento y sus respuestas en

estructurado y no estructurado?

Para esta pregunta, en principio, al tener un cardcter dicotdbmico y complementario,
parece evidente que la respuesta ha de ser afirmativa, ya que el dominio de las
respuestas comprenderia un &mbito universal constituido por dos conjuntos

complementarios entre si.

Si avanzamos en la segmentacion planteada conocemos que lo colectivo comprende lo

individual ;es necesaria entonces esta division?
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La respuesta entendemos que es afirmativa también en este caso, con base en la entidad
diferenciable y constatable claramente de los aspectos adivinatorios frente a los

religiosos o de los técnicos frente a los cientificos.

También en esta segmentacion (colectivo-individual) podemos defender su caracter
universal y fundamentalmente complementario, aun reconociendo un conjunto que
responderia a un solapamiento o interseccidon de cuestiones, que serian a la vez

colectivas e individuales.

Si consideramos la religiéon como el conocimiento no estructurado, no basado en la
constatacion cientifica, en la no demostrabilidad, no repetitividad y en contraposicion
tenemos la ciencia que se caracteriza por ser el area estructurada del conocimiento, el
caracter general o colectivo de ambos conocimientos tiene su delimitacion individual en

la adivinacion en el caso de la religion y la técnica en el caso de la ciencia.

No parece controvertible y lo daremos en este trabajo por hipdtesis axiomatica que la
técnica es “hija” de la ciencia y que aunque la técnica es también aplicable de forma
colectiva, nos permite sin duda un uso individual, ya que podriamos decir que no hay
ciencia individual y que el uso de la ciencia de forma individual se plasma en la

aplicacion de una técnica.

Sin embargo, no es tan directamente aceptable que la adivinacion sea una “técnica” de

la religion, que la adivinacién sea un “uso individual” de la religion.

Hemos de considerar, como indicamos anteriormente, que entendemos por religion el
conocimiento no estructurado (admitiendo por conocimiento preguntas y respuestas de

cualquier indole). También podriamos considerar la religion como el conocimiento
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trascendente en el sentido que trasciende al individuo, remarcando su caracter colectivo

y externo.

Si la adivinaciéon es un conocimiento trascendente, externo al individuo y generado
extrinsecus, y al mismo tiempo es un conocimiento no estructurado, en el sentido
indicado anteriormente, debe existir una vinculacion directa y correlacionada con el
conocimiento religioso, igual que existe una correlacion directa entre la técnica y la

ciencia.

Si bien, para el andlisis y exposicion distinguimos religion, adivinacion, ciencia y
técnica, no debemos olvidar que en su origen son indisolubles; la didfana y clara
separacion entre religion y ciencia desde todos los enfoques, pero especialmente desde
la dptica del conocimiento estructurado no se presenta hasta la aparicion del método

cientifico en los siglos XVI y XVIL

Esto obviamente no implica que no existiese ciencia anteriormente, la ciencia se
corresponde con la agencia, con la causalidad, y ese papel ha sido desempeiiado por la
magia, aunque por similitud procedimental (ritualidad), también podriamos relacionar

estrechamente magia y adivinacion (Malinowski, 1985: 31)

La magia esta rodeada de condiciones estrictas: recuerdo exacto del hechizo, celebracion impecable del
rito, firme adhesion a los tabues y observaciones que vinculaban al brujo. Si una de estas condiciones es

descuidada el fracaso de la magia sobreviene.

La adivinacion reclama informacion, y la magia reclama actuacion, en este sentido
ambas estarian separadas. De igual forma cuando esa agencia (accion) se pretende
diferir a los dioses mediante solicitud tanto en el sentido de actuacion como de

proteccion la relacion y vinculacion se establece mas estrechamente entre magia y



26

religion, un andlisis clasico donde podemos ver esta relacion lo encontramos en La

Rama dorada: Magia y Religion (Frazer, 1951: 83).

Si ha existido por todos lados una edad de la religion que fue precedida por la edad de la magia, como
aventuramos a suponer, es natural que investiguemos las causas que han conducido a la humanidad, o
mejor, a una parte de ella, a abandonar la magia como regla de fe y de practica, y a aceptar en su lugar

una religion.

Frazer propone un trazo evolutivo por etapas, magia — religion — ciencia, partiendo del

estadio inicial de magia, (Frazer, 151: 83)

...la uniformidad, la universalidad y la estabilidad de la creencia en la magia, comparadas con la
variedad sin fin y el cardacter mudable de los credos religiosos, nos llevan a suponer que aquélla es la
representacion de una fase mas ruda y primitiva de la mente humana, por la cual han pasado o estin

pasando todas las razas de la humanidad en su camino hacia la religion y la ciencia.

No debemos olvidar que la ciencia comparte con la magia su cardcter pragmatico, su
naturaleza activa, su proposito agente, y que en la “etapa cientifica” ya no se delega a la
voluntad de los dioses sino al conocimiento de las leyes naturales, cobrando el hombre

independencia y autonomia respecto de los caprichos divinos.

Pero cada etapa no supone sustitucion, sino inclusion y ampliacion, magia sin religion
ni ciencia fue el estadio primigenio, la conformacion de las religiones de distinto nivel
de complejidad no supuso la desaparicion de la magia sino su complementariedad, y
actualmente no nos es posible concebir un mundo pura y totalmente cientifico sin la
cobertura de la religiéon y sin la paralela existencia de la magia (posteriormente
comentaremos el experimento de Bruce Hood (1979), o la cotidiana presencia de

sanadores y “medicinas alternativas” en la prensa de nuestros dias).
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Sin embargo, hemos de acotar la natural tendencia holistica de interrelaciones y en
consecuencia el enlace donde nos centramos y situamos el objeto de esta tesis consiste
en analizar la relacion entre adivinacion y religion, en argumentar la vinculacion entre

religion y adivinacion.

La motivacién que actua como motor que mantiene y justifica la adivinacion coincidiria
pues con la motivacion religiosa, simplemente variaria el objeto de interés colectivo

frente a individual, general frente a concreto.

Luego la motivacion de la adivinacién vendria impulsada por la necesidad de
conocimiento del ser humano, que obtendria sus respuestas de un conocimiento no

estructurado, cuyo ambito de aplicacion seria eminentemente individual.

Esto llevaria aparejado que adivinacidon existira siempre que exista religion y religion
existird siempre que no exista un conocimiento estructurado absoluto; la posibilidad de
conocimiento absoluto en si es fisicamente imposible, luego tanto religién, como
adivinacién y tanto ciencia como técnica serdn la base del conocimiento humano en el
mas amplio sentido que nos define como especie, precisamente por la necesidad

omnipresente de dicho conocimiento.

Esta conclusion extraordinariamente generalista y quizd arrogantemente universalista es
la que ilumina y orienta la presente tesis donde, en busqueda de argumentacion y
pruebas cientificas que la sostengan, se ha planteado el trabajo realizado como un

elemento que rechace o respalde dicha afirmacion.
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CAPITULO 2. PLANTEAMIENTO

Desde el planteamiento expositivo anterior hemos llegado a concretar uno de los
aspectos especificos en los que se encuadra un enfoque sobre un tema tan amplio como
elemental del ser humano: la necesidad de conocimiento, el cuestionamiento de forma

sistematica.

Un cuestionamiento sin limites, que en este caso nos lleva a investigar sobre la parte
menos abordada de ese conocimiento, el conocimiento no estructurado en su sentido

mas amplio.

En la argumentacion no serd objeto de andlisis la vinculacion entre ciencia y técnica,

asumiéndola como establecida e intuitivamente evidente.

Abordamos pues los dos enfoques del conocimiento no estructurado que hemos
separado en conocimiento religioso y conocimiento adivinatorio, y que planteamos con
una relacion de inclusion. Aunque es solo una hipdtesis que ha de ser corroborada o

desmentida en un proceso de andlisis cientifico.

Entra de esta forma la otra area del conocimiento, el conocimiento cientifico a
“inmiscuirse” en su contraparte, el conocimiento religioso, el conocimiento no
estructurado. Siendo una prueba mas del caracter universal y multifocalizado de la

necesidad de conocimiento del ser humano.

Nos centramos pues en un estudio cientifico de la relacion entre religion y adivinacion.
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Objetivo general

El objetivo general implica dos &mbitos de enorme dimension, con infinidad de aspectos

a considerar y con multitud de enfoques posibles.

Orientaciones antropoldgicas nos permitirian recorrer la vinculacion religion-

adivinacion dando cuenta de la universalidad de dicha vinculacion.

Orientaciones historicas nos permitirian exponer la omnipresente relacion, e incluso la
imbricada y estrecha relacion a lo largo de la historia y la geografia, dando cuenta de su

atemporalidad.

Orientaciones psicologicas nos facilitarian adentrarnos en los mecanismos comunes y
en la coincidencia de esquemas psicologicos entre religion y adivinacion, como se pone

de manifiesto en la rama especifica de la psicologia de la religion.

Orientaciones sociologicas darian cumplida informacion sobre la presencia coincidente,

universal y vigente tanto de la religion como de la adivinacion.

No podemos tratarlos todos, no podemos tratar la mayoria, no podemos tratar un gran
numero, siendo todos ellos atrayentes e incluso apasionantes, lamentablemente hemos

de concretar.

El caracter cientifico de esta tesis requiere aspectos cuantificables y valoraciones
medibles que, a riesgo de sacrificar amplitud, avancen en concrecion. Si bien partimos
de un planteamiento argumental muy extenso y ambicioso, el objetivo ha de ser
concreto y especifico ademds de aportar un “grano de arena” que ratifique o desmienta

la hipoétesis inicial.
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Si partimos de que la relacién planteada (religion — adivinacion; como dos vias
relacionadas de conocimiento no estructurado) se da con caracter universal en nuestra
especie, podemos dirigirnos a aspectos generales sin distincion de individuos. Luego
una muestra representativa de individuos, si los resultados son correctos, nos dara unas

conclusiones extrapolables a la poblacion.

La presente investigacion tendrd en consecuencia una orientacion sociométrica medible
que nos proporcione datos de la muestra objeto de estudio, por lo tanto, una relacion

cuantificable entre adivinacion y religion.

Si la adivinacion es una via de acceso a un conocimiento con similares caracteristicas al
conocimiento religioso (no estructurado) pero que tiene su principal diferenciacion en
generalidad de este conocimiento adivinacidon (individual) frente a religioso (colectivo),
los individuos con mayores inquietudes en conocimiento no estructurado deberan
coincidir en mayor medida en su vinculacioén con la adivinacion y en su vinculacion con
la religion o, de forma mas tangible en el “uso” de la adivinacion y en el “uso” de la

religion.

En consecuencia, el objetivo general, esta enfocado a analizar la relacion entre creencia
religiosa y creencia adivinatoria en los individuos, asi como la confirmacion o

desmentido respecto al &mbito de aplicacion de la adivinacion, general vs. especifico.

Objetivos especificos

Medir intangibles como las creencias no es facil, siendo ademas creencias con un

amplio espectro, multitud de creencias religiosas y multitud de creencias adivinatorias.
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Ha de establecerse ademds en un mismo individuo dicha relacion, puesto que la
constatacion independiente de un elevado numero de creyentes religiosos o un elevado
nimero de creyentes en técnicas adivinatorias no implica correlacion entre ambas

creencias, el punto de confluencia y vinculacion ha de darse en el mismo individuo.

Un elemento adicional de dificultad es el cardcter no publico o manifiesto de ambas
creencias, no es directamente observable y aun menos medible el caracter religioso de

un individuo, ni su creencia en la adivinacion.

Esto requiere una investigacion directa con los individuos, con cada individuo, que ha

de desarrollarse en campo, sobre el terreno.

Por otro lado, el grado o nivel de las creencias ha de ser manifiesto o evidente, ya que
niveles de creencia que no superen un umbral, por asi decirlo, no nos permitiria trabajar

con datos significativos.

Todos los condicionantes anteriores nos llevan a un planteamiento concreto y

coincidente con una serie de requerimientos de investigacion:

e Debe tratarse un analisis con elementos individuales focalizado en los dos
aspectos. Creencias religiosas y creencias adivinatorias.

e Debe tratarse de un analisis directo, con contacto personal con cada individuo.

e Debe tratarse de un andlisis que recoja datos cuantificables.

e Deben definirse constructos que nos permitan operacionalizar los aspectos a
medir.

e Debe tratarse de un volumen suficiente para obtener datos significativos.

e Debe tratarse de individuos significativos para obtener valores relevantes en

alguno de los dos aspectos (religioso-adivinatorio).
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El elemento confluyente que hemos elegido y que responde a los anteriores
requerimientos es la encuesta directa y personal, con una seleccion previa de los sujetos

en base al elemento de mas dificil visualizacion (creencia en la adivinacion).
Por lo tanto, los objetivos especificos han sido:

e Plantear una hipotesis que relacione adivinacion y religion.

e Establecer las variables que han de definir ambos aspectos.

e Medir la relacion entre las distintas variables mediante la valoracion
cuantificable de los constructos considerados.

e Disefiar un cuestionario que permita operacionalizar los constructos.

e Seleccion de una muestra significativa de sujetos.

e Aplicacion del cuestionario mediante una entrevista personal.

e Analisis de las repuestas / registros obtenidos.

e Confirmacién / rechazo de la hipotesis de partida.

Hipotesis

El establecimiento de la hipotesis de partida, como se describia en el planteamiento del
problema pasa por establecer unas bases iniciales, que exponemos a continuacion y que
desarrollamos seguidamente:
e La necesidad de conocimiento es un elemento universal en el ser humano y
como elemento universal estd presente en todos los individuos; la base
psicolégica comun de esta necesidad de conocimiento es la aversion a la

incertidumbre, por lo que la reduccién de dicha incertidumbre requiere
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informacion o conocimiento que ni rechaza ni implica necesariamente la certeza
o veracidad del mismo.

e FEl conocimiento o informacion que ofrece la religidon, en su sentido més amplio,
es tan valido como el que ofrece la ciencia en cuanto a la disminucion de la
incertidumbre por falta de informacion, si bien las respuestas que genera la
ciencia avanzan frente a las de la religion debido a su mayor solidez y calidad en
el sentido de garantia de certeza, pero no desmienten ni ratifican las respuestas
de la religion al ser ambitos de conocimiento diferenciados, dandose en los
individuos un incremento en cuanto preferencia por la ciencia en el devenir
histérico pero manteniendo compatibilidad con la religion.

e Sin embargo, siguen existiendo respuestas que no ofrece la ciencia y que siguen
siendo ofrecidas por procesos no estructurados. Dentro de estos procesos las
respuestas de la adivinacion se basan en el mismo mecanismo y estructura que
las respuestas de la religion; encontramos en esta informacion recibida a través
de la adivinacidon que ademds supera un proceso especifico de ratificacidon que
refuerza la validez de la informacion y mantiene su diferencialidad con respecto
a la religion.

e Por consiguiente es previsible que los sujetos cuya vinculacién con el
conocimiento religioso o con sus creencias religiosas (religiosidad) sea alta
también tendran una alta vinculaciéon y uso de conocimiento adivinatorio. El
ambito de interés mayoritario preferente de los sujetos corresponderd a la
informacion o conocimiento de caracter particular y de interés concreto para el

propio sujeto.

Pasamos a exponer el desarrollo de los elementos que componen la hipdtesis.
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La necesidad de conocimiento es un elemento universal en el ser

humano

De hecho, la simple denominacion de cultura implica una base de conocimiento
compartido y colectivo, sin atender al tipo de conocimiento; podemos adentrarnos en la
antropologia donde se ha tratado preferentemente el tema cultural y citamos una de las
mas extendidas definiciones de cultura correspondiente a Tylor (1871: 29) en una de sus

obras de referencia Primitive Culture, y que recogemos a continuacion.

...aquel todo complejo que incluye el conocimiento, las creencias, el arte, la moral, el derecho, las
costumbres, y cualesquiera otros habitos y capacidades adquiridos por el hombre. La situacion de la
cultura en las diversas sociedades de la especie humana, en la medida en que puede ser investigada
segun principios generales, es un objeto apto para el estudio de las leyes del pensamiento y la accion del

hombre.

En todas las definiciones de cultura desde las distintas corrientes de la antropologia
vamos a encontrar un denominador comuin que ya aparece en la definicion de Tylor, se
trata de “habitos y capacidades adquiridas por el hombre”, lo que implica que la
transmisién de la cultura no es genética sino social. Podemos intercambiar el término
cultura por el término conocimiento en su mas amplio sentido. Més adelante la
antropologia en la corriente denominada Antropologia Ecoldgica con uno de sus mas
relevantes representantes Roy Rappaport (1926 — 1997) amplia la capacidad de este
conocimiento no trasmitido por base genética o cultura mas alld del ser humano y
apunta a que la cultura forma parte de la misma biologia del ser humano, y que la
evolucion misma del ser humano se debe a la presencia de la cultura, podemos ver en

Rappaport (1975: pp. 273-274).
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...superorganica o no, se debe tener presente que la cultura en si pertenece a la naturaleza. Emergio en el
curso de la evolucion mediante procesos de seleccion natural diferentes solo en parte de aquellos que
produjeron los tentdculos del pulpo [...] Aunque la cultura estd altamente desarrollada en los seres
humanos, estudios etologicos recientes han indicado alguna capacidad simbdlica entre otros animales
[...] . Aunque las culturas pueden imponerse a los sistemas ecologicos, hay limites para esas imposiciones,

va que las culturas y sus componentes estan sujetos a su vez a procesos selectivos.

Esta vinculacién entre biologia y cultura de forma indirecta la vamos a encontrar en mas
corrientes de la antropologia, si bien es importante aclarar que vinculacion no significa
inclusion, es decir, la cultura sigue siendo considerado un elemento externo a la carga
de informacion genética y por lo tanto sustancialmente externo al propio individuo, pero

con influencia en aspectos evolutivos.

Encontramos también que un elemento propiamente humano como es el lenguaje y que
siempre ha sido considerado como un elemento cultural se propone por parte de Noam
Chomsky (1974) con una vinculacion genética y definitoria de nuestra especie como se
plantea en la gramatica universal o generativa. El propio Noam Chomsky argument6
que el cerebro humano contiene un limitado conjunto de reglas para organizar su
conocimiento del lenguaje. Por lo tanto, es posible pensar que todas las lenguas tienen
una bésica estructura comun, y a dicha estructura le aplico Chomsky la etiqueta de
“gramatica universal”. No se trata pues de un elemento genético de contenido de
informacion o de conocimiento, sino de una capacidad o herramienta innata que el ser
humano dispone como especie y cuya principal funciéon es como herramienta de

transmision y recepcion de informacion.

Hemos visto pues que dos elementos fundamentales y definitorios del ser humano como
especie, caracteristica diferencial como son la cultura o el conocimiento y la principal

via de transmision de la misma se argumentan y defienden como inherentes al ser



36

humano, si bien no en su contenido si en su capacidad y vinculacidon evolutiva. Por lo
tanto, no existirian restricciones o limitaciones sujetas a parametros culturales, sociales,

geograficos, ni temporales.

La sociedad humana se basa, se define y se diferencia entorno a elementos culturales, es
decir, elementos de conocimiento colectivo, compartido y trasmisible de forma no
biologica, aunque si con relacion directa con estructuras biologicas, es decir, tenemos
las capacidades que nos permiten la gestion de un conocimiento externo, trasmisible
externamente pero que por su volumen, diversidad, flexibilidad y caracteristicas tiene

un punto débil precisamente en su caracter externo.

Al ser externo es necesaria la existencia de algin elemento también biologico o
permanente que nos obligue como especie a mantener y retener de forma continua ese
conocimiento, esa cultura. De otro modo ciclicamente estariamos empezando de nuevo,
cuan paciente y resignado Sisifo, cada vez que se dieran las circunstancias en las que
prevaleciera una especie de “autismo cultural”, es decir, que no se dé o persista una
necesidad imperativa del mantenimiento de ese conocimiento. Por indicar un simil y
salvando las distancias podriamos compararlo con una especie de impulso sexual que
estando siempre presente en todos los individuos nos permite perpetuarnos como
especie; una relajacion o desaparicion del impulso sexual de un grupo de individuos de
forma continuada supondria la no aparicion de una nueva generacion en volumen
suficiente para perpetuarse. En el mismo sentido, la relajacion o desaparicion de ese

“impulso de conocimiento” supondria un reset cultural del grupo de individuos.

La evidencia nos muestra que tanto el impulso sexual como el impulso de conocimiento

estan presentes y de forma exitosa y continua en nuestra especie, y basta para ello



37

remitirnos tanto al avance poblacional como al avance en conocimiento o cultura del ser

humano.

Por lo tanto, si el conocimiento no es bioldgico, si debe serlo, en cambio, el impulso que

Nnos mueve a necesitar ese conocimiento.

La base psicologica de la necesidad de conocimiento es la aversion

a la incertidumbre

Hemos argumentado que existe una necesidad omnipresente de conocimiento por parte
del ser humano, pero ;jcomo se articula? y ;cudl seria el “impulso” que mueve a los

individuos a requerir ese conocimiento?

En dos ramas de la psicologia vamos a encontrar orientacién en este sentido, la

psicologia evolutiva y la psicologia del aprendizaje.

En la psicologia evolutiva encontramos, en primer lugar, que se destaca la importante
funcién de supervivencia que tienen las emociones para las que nuestra especie parece
haber sido especialmente disefiada por la evolucion. Esta posicion ha sido sostenida por
Case (1987), al afirmar que las emociones parecen incitar el desarrollo cognitivo, al
mismo tiempo que el desarrollo de emociones complejas viene determinado por la
existencia previa de las capacidades cognitivas necesarias para manejar tal complejidad.
Esta intima relacion entre emocion y cognicion a lo largo del desarrollo, puesta de
manifiesto de forma especialmente nitida si observamos el singular interés que los seres
humanos muestran por la novedad, la notable curiosidad intelectual de nuestra especie;

lo que ha llevado a algunos autores a hablar de la existencia de un llamado “impulso
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explicativo” (Gopnik, Meltzoff, y Kuhl, 1999). Este impulso explicativo se refiere a la
necesidad, al deseo de aclarar y explicar los problemas y los enigmas que nos rodean, y
caracteriza especialmente la conducta de los cientificos y de los nifios y nifias. Durante
los primeros afos de la vida los nifios muestran una notable curiosidad por el mundo
que les rodea, que les lleva, primero, a explorar fisicamente el entorno y, después, a
pedir aclaraciones a las personas que les rodean mediante la comunicacion linglistica.
Esta concepcion del nifio y por extension, del ser humano en general, como aprendiz
activo, buscador de soluciones, ¢ incluso de nuevos problemas, tiene sin duda una raiz
importante en la psicologia de Jean Piaget, quien destaco ya este cardcter activo del
aprendizaje al mismo tiempo que conectaba el desarrollo intelectual infantil con el
mundo de la ciencia. La nueva idea que aportan Gopnik, et al. (1999), es que esta
busqueda activa del conocimiento es un “impulso”, como el “impulso” que regula
nuestra busqueda de alimentos o el impulso sexual y que, del mismo modo, su

satisfaccion estd sancionada por el placer.

Como indican Garcia-Madruga, Gutiérrez, y Carriedo, (2002: 44).

Esta curiosidad insaciable, este impulso explicativo, especialmente en los bebés y los niiios pequeiios,
puede encontrarse en el ser humano a lo largo de todo el ciclo vital y es un componente importante en la

explicacion del desarrollo cognitivo.

De las dos perspectivas teodricas clasicas sobre las que se basa todo el desarrollo tedrico
actual en sus distintas tendencias y corrientes, vamos a extraer los elementos que nos
interesa resaltar. Por un lado estaria la teoria piagetiana. Jean William Fritz Piaget (1896
— 1980) propone una concepcion mas biologicista del desarrollo cognitivo y plantea
unos mecanismos basicos de integracion del conocimiento, bien mediante “asimilacion”
proceso por el que las estructuras psicoldgicas previas se imponen sobre los nuevos

conocimientos o bien mediante “acomodacion” proceso por el que se modifican las
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estructuras psicoldgicas internas; ambos son mecanismos de adaptacidn e integracion de
la realidad, de la informacién recibida del entorno. Por otro lado encontramos la teoria
Vygotskiana. Lev Semionovich Vygotsky (1896 — 1934) propone una concepcion mas
socio-cultural del desarrollo cognitivo. Se basa principalmente en un proceso de
“interiorizacion” o “internalizacion” pero siempre guiado o tutelado en un entorno

social.

En los elementos a los que nos referimos nos encontramos aqui también con la
existencia de unos mecanismos innatos, pero solo como herramientas o capacidades, no
como contenido de conocimiento y también con la necesidad de que el proceso se
desarrolle en un entorno social, es decir, el conocimiento seria generado y mantenido

socialmente.

Hemos expuesto que en la psicologia evolutiva predomina el enfoque constructivista,
donde podemos ver los mecanismos y procesos del desarrollo cognitivo y aprendizaje y
hemos concluido que podemos considerar que el ser humano dispone de unas
herramientas bien definidas y de una gran potencia, establecidas bioldégicamente con la
finalidad ultima de asimilar la ingente cantidad de informacidn y conocimiento exterior
que le ha permitido sobrevivir y evolucionar con una gran ventaja competitiva en su

entorno evolutivo.

Pero ;por qué ese conocimiento debe ser externo al ser humano?, ;por qué es necesaria
tanta informacion?, es la psicologia del aprendizaje la que se ocupa de los mecanismos

generales del aprendizaje, Tarpy (2000: 8) define el aprendizaje como,

Un cambio inferido en el estado mental del organismo, el cual procede de la experiencia e influye de
forma relativamente permanente en el potencial del organismo para la conducta adaptativa posterior

[...] el aprendizaje representa un potencial de conducta, no sélo la propia conducta.
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Y aqui encontramos la clave “conducta adaptativa”, volvemos a consideraciones
evolutivas, pero la mayoria de las especies no necesita aprendizaje complejo, ni
tampoco una ingente cantidad de informacion, ya que sus capacidades innatas son
suficientes para afrontar y resolver las exigencias cambiantes del entorno. Sin embargo,
ha evolucionado en muchas criaturas en distintos grados, el propio Tarpy reconoce que
“la capacidad para aprender no es critica, siempre que las especies vivan en un

ambiente estable”.

Pero ;qué sucede si el ambiente no solo no es estable sino que incluso podemos
calificarlo de muy variable?, pues que el aprendizaje dota al animal de flexibilidad, y
evita que sea un individuo rigido, estereotipado, frente a un entorno cambiante, como

Plotkin (1983: 122), citado en Tarpy R. M. (2000: 6), afirmé que

La funcion genérica del aprendizaje es una forma especial de flexibilidad fenotipica [la cual] no puede

aislarse como cierto atributo o cualidad abstraidos.

Es decir, el aprendizaje es la estrategia evolutiva mds flexible ante un entorno
continuamente cambiante, ya que los cambios innatos o genéticos requieren un periodo
evolutivo que una situacion ambiental cambiante no concede. Y es aqui donde
nuevamente nuestra especie encaja perfectamente; la variabilidad ambiental asi como
una serie de confluencias evolutivas que han seguido nuestro proceso evolutivo ha
determinado que nuestra ventaja competitiva, nuestra herramienta evolutiva sea la de

mayor flexibilidad, el aprendizaje.

Este aprendizaje requiere el desarrollo de la herramienta, de la capacidad como hemos
visto descrito en la psicologia evolutiva, pero no es posible incorporar de forma innata
la informacidn, el conocimiento concreto, puesto que la esencia de la flexibilidad es

precisamente el manejo e integracion de cualquier informacion.
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Nos queda finalmente exponer cual es la conexidn entre la capacidad de manejo y
asimilacion de conocimiento y/o informacién y el propio conocimiento o informacioén
externa. Y es ahi donde retomamos a Robbin Case y consideramos que el nexo de uniéon
es una emocion o estado emocional puesto que de esta forma se genera una actividad
motora impulsiva, y ;qué emocion o estado emocional proponemos? Pues con base en
que la busqueda del conocimiento no es especifica sino general, no es focalizada sino
omnidireccional, debe estar promovida internamente por una fuerza prioritaria que
impele de forma continua la necesidad de informacion, de conocimiento, de activacion y
uso de esas capacidades cognitivas que disponemos. Proponemos como emocion con
mayor fuerza y més generadora de accion, el miedo, pero no un miedo general, no es un
miedo huidizo sino un miedo interior focalizado en la caracteristica opuesta al
conocimiento, la incertidumbre. En base a toda la argumentacidn anterior consideramos
que es la aversion a la incertidumbre la que podemos proponer como motor de la
conexioén permanente y continua entre nuestras capacidades cognitivas y la materia

prima que las alimenta, el conocimiento o la informacion.

Conocimiento o informacion no implica certeza o veracidad

Tener conocimiento, disponer de informacion, de respuestas, es lo que aplaca o reduce
la incertidumbre. La veracidad de ese conocimiento no es requisito indispensable y en

muchas ocasiones ni siquiera posible.

Necesitamos saber donde encontrar alimentos, como superar carencias especificas
mediante la elaboracion de herramientas, necesitamos y utilizamos un conocimiento

pragmatico que nos garantice la supervivencia, pero cuando ese conocimiento nos situa
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en un estadio donde las necesidades inmediatas ya estén cubiertas razonablemente, el
mecanismo de exigencia, el motor de demanda de informacion no se detiene. Hemos
desarrollado un motor de sin igual potencial que a modo de gran reactor no admite su
parada, de forma que una vez resuelta o satisfecha la informacion vital, se sigue
demandado cualquier otro tipo de informacién o de conocimiento, ese es el combustible

de nuestro “motor”.

El conocimiento sobre el porqué de las cosas, sobre el futuro, sobre las bases
inamovibles que nos sirven de marco de referencia y seguridad, y también de
ordenacion social, estd en la base del surgimiento de las religiones, del conocimiento no

estructurado.

Una respuesta sobre que el Sol es el Dios que vigila, supervisa y protege la vida y el
orden, es suficientemente tranquilizadora, completa y razonable para ser asimilada
como verdad indiscutible en un principio, sin necesidad de ser cierta, puesto que me
ofrece una respuesta a un requerimiento de informacion, a una pregunta; satisfecha la
pregunta con una respuesta que ni contradice ni desmiente la realidad, el individuo la

asimila como valida.

La aparicion de este conocimiento, el conocimiento religioso, que se nutre de
informacion no estructurada y es algo que surge como consecuencia natural de ese
cuestionamiento continuo, es un tipo de conocimiento universal en el sentido de que no

es conocida cultura o civilizacion sin religion, sin adivinacion, sin ciencia o sin técnica.

Encontramos que en estadios iniciales donde religiéon y adivinacion se funden en
conocimiento no estructurado, mediante un proceso deductivo que hard derivar la
adivinacidon de la religion a través de la aplicacion especifica de mecanismos de

comunicacion con los dioses o las fuerzas superiores, también encontramos en la misma
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situacion a los estadios iniciales de la ciencia y la técnica. Solo que en este caso es un
proceso inductivo, donde partiendo inicialmente de conocimientos técnicos se van
ampliando y generalizando hasta convertirse en elementos generales de ciencias que

luego derivaran en aplicacion en el sentido inverso de la ciencia a la técnica.

Figura 1. Procesos de generacion del conocimiento.

Religion Ciencia
Deduccion Induccion
Adivinacion Técnica

Sobre este punto referido a la universalidad de la ciencia-técnica no cabe duda, ya que
desde las culturas liticas no es posible la existencia sin una cultura con elementos
técnicos (herramientas, procesos, ciencia incipiente). En lo referido a la universalidad de
la religion, recientemente se ha planteado la posibilidad de existencia un grupo humano
sin religion, entendiendo por religion creencias en elementos que trascienden al
individuo (dioses, espiritus, fuerzas, ancestros protectores), y quisiera plantear un
analisis al respecto, para no pasar por alto algo que refutaria uno de los pilares

expositivos de la presente tesis.

Se trata de los Pirahds, una pequefia tribu indigena cazadora-recolectora de la Amazonia
ubicada en las orillas del rio Maici en el estado brasilefio de Amazonas, esta tribu fue

dada a conocer por Everett (2005).

La irrupcion y repercusion de esta tribu en la comunidad cientifica ha sido muy

significativa desde su aparicion, por cuanto que ha sido descrita como una prueba
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viviente de falsacion del principio mayoritariamente aceptado de la gramatica
generativa o gramadtica universal. Es decir, el mayor impacto y la mayor controversia se
han generado en el campo de la lingiiistica. Sin embargo, en lo que a nosotros nos
interesa también presenta un elemento innovador y diferencial ya que, segiin Daniel
Everett, esta tribu no contempla el concepto de dios, lo que podria llegar a suponer un

grupo humano donde la religidén no esta presente.

En primer lugar, no contemplar la existencia del concepto de Dios no puede implicar la
ausencia de religion, ya que técnicamente nos encontrariamos ante una religion no
teista, entre las que podemos encontrar el sintoismo sin deidad predominante sino seres
espirituales (kami), también encontramos el planteamiento de la no existencia de dioses
en el budismo. En este Ultimo ejemplo (budismo) podemos destacar los libros de
Stephen Batchelor, Budismo sin creencias (1998) o Confesiones de un ateo budista

(2010) a este respecto.

Aun no teniendo el concepto de un dios esta tribu hace referencia a “espiritus malignos”
que incluso pueden ser “vistos” por miembros de la tribu, punto que comentaremos mas

adelante, dada su relevancia.

Partiendo de lo anterior encontramos muchos elementos que reclaman precaucion y por
un principio de prudencia no podemos aceptar la conclusion de Daniel Everett sobre la
no religiosidad de este grupo humano. Veamos los aspectos que nos invitan a la

precaucion:

1. El principal y mds controvertido aspecto es referente a la lingiiistica. El propio
Everett es lingiiista, disciplina donde se ha centrado preferentemente toda la
controversia y en torno al cual gira toda la investigaciéon. Y no es para menos

por las repercusiones que supondria en la actual posicion de la gramatica
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universal la existencia de una lengua donde no existe un elemento absolutamente
clave como es la recursividad. Aun siendo el principal aspecto, en la lingliistica
existe una amplia controversia respecto a la aceptacion de los postulados de
Everett ya la falta de contrastacion y estudio detallado por otros investigadores

no permite ratificar dichos postulados de forma concluyente.

Recordemos que solo tres personas externas a los Pirahds conocen el lenguaje
piraha, el propio Everett, su mujer y el anterior misionero que fue sustituido por
Everett; y es también relevante tener en consideracion que la controversia no se
situa en el nivel de la matizacion, la duda por falta de elementos de prueba o la
relatividad de enfoques, sino directamente en un franco enfrentamiento por parte

del establisment de la comunidad linglistica.

Aspecto secundario o derivado de la investigacion de Everett es la propia
etnografia de este grupo humano, su forma de vida, costumbres, etc. que hemos
de recordar, no se ha realizado de acuerdo con los procedimientos formales de
investigacion antropologica, mediante observacion participante con las garantias
de objetividad, sino que en lo relativo a creencias religiosas se inicio de forma
influyente y proactiva ya que la funcion inicial de Everett era la de misionero
formado en lingiiistica en el Wycliffe Bible Translators — Summer Institute of
Linguistics con el objetivo de convertir a este grupo humano ya previamente
influido y “presionado” por anteriores misioneros. Recordemos que el propio
Everett sustituye al misionero anterior que desarrollaba su funcién con los

Pirahas.

El analisis sobre las creencias religiosas e incluso la consideracion de religion

por parte de un investigador que inicialmente arranca de una posicion no de
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observador sino de participante activo y sesgado en su posicidon, desde un
enfoque no de ciencias de las religiones, como seria lo ideal, sino claramente
teoldgico referenciado a una religion monoteista y de un grado de complejidad o
evolucion importante como es el cristianismo genera, logicamente, un
importante volumen de dudas sobre la capacidad e idoneidad de este perfil de
investigador para abordar esta materia, las creencias religiosas. Sefialar a este
respecto que la funcién de Everett y su esposa Keren Graham formados como
misioneros en el evangelista Moody Bible Institute (MBI) fue inicialmente la de

evangelizar a esta comunidad piraha.

4. La objetividad de Everett en cuanto a investigador presenta otro elemento tan
significativo como cuestionable, ya que uno de los elementos expositivos se
refiere a su propia conversion al ateismo en base a los planteamientos de
incredulidad sobre Jesus de los miembros de la comunidad piraha. Es decir, por
parte de Everett se bascula desde una posiciéon partidista y obviamente sesgada
en cuanto que defensor y divulgador de una posicion teoldgica a otra posicion
diametralmente opuesta como la negacion activa de la religién que defiende una
posicion atea. No parece que se den las condiciones de objetividad y andlisis
sereno e imparcial, y no religiocéntrico, respecto a la materia de estudio de las
creencias religiosas. Y recordar, una vez mas, que los trabajos de Everett no son

enfocados como estudios antropologicos sino lingiiisticos.

5. Everett concluye que un grupo humano (tribu cazadora-recolectora) no
contempla creencias religiosas debido a la constatacion de su no creencia o

.. . . . ’ 1 s
conocimiento de un Dios principal (monoteismo) . Esta argumentacion de

!Everett. "Endangered Languages and Lost Knowledge", The Long Now Foundation, San Francisco,
March 20, 2009. Para ampliar informacion ver la transcripcion en capitulo 8 del video, minuto 33:40
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Everett podria compararse de una forma ilustrativa a deducir que una poblacién
del medievo no presenta conocimiento de la tecnologia de cualquier tipo

basandose su desconocimiento de las telecomunicaciones.

La no existencia de una cosmogonia religiosa ni de una escatologia religiosa en
una tribu cazadora-recolectora en la que su vida estd basada en la experiencia
directa y la evidencia, y en la que no se da memoria individual o colectiva mas
alld de dos generaciones, es decir, en lo que Everett denomina principio de
inmediatez de la experiencia (Immediacy of Experience Principle) parece, de

partida, cuanto menos contradictorio, (Everett, 2005: 622).

Grammar and other ways of living are restricted to concrete, immediate experience (where an
experience is immediate in Pirahd if it has been seen or recounted as seen by a person alive at
the time of telling), and immediacy of experience is reflected in immediacy of information

encoding—one event per utterance.

Encontramos en el libro divulgativo de Everett (2009: 74) referencias al uso
principalmente de collares como elemento decorativo y cuya mision principal es
la protecciéon frente a los espiritus, es decir, un uso apotropaico, como

mecanismo de defensa frente a los espiritus. ¢no son esto creencias religiosas?

Las reiteradas referencias a los espiritus malignos en Daniel Everett, como seres
que no sangran, que podriamos equiparar a seres inmortales o eternos, y a los
cuales temen, se relaciona con el punto anterior sobre la utilizacion de los
adornos con fines apotropaicos. El temor en estos casos estd vinculado con las
restricciones o prohibiciones de acciones, de acceso, etc. y las restricciones
evolucionan seguidamente a reglas y normas que al ser inspiradas por seres

trascendentales inmortales son simplemente normas religiosas en su acepcion
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mads rudimentaria. Por consiguiente, si bien no existe una religion formalmente
constituida (con especialistas, lugares de culto y ceremonias establecidas),
consideramos que con base en estas referencias estamos ante un comportamiento
condicionado por criterios espirituales, es decir por una religiéon en su forma

menos institucionalizada y compleja.

Por todo lo argumentado anteriormente, aun reconociendo que se trata de un caso en
estudio, su confirmacion supondria la refutacioén de la afirmacion sobre la universalidad
de la presencia de religion, en su &mbito mas generalista, en las sociedades humanas.
Consideramos que lo mas prudente es mantener en “cuarentena’” dicho estudio en tanto
es ratificado o desmentido y mantenemos en consecuencia nuestra afirmacion sobre la
universalidad del fendmeno religioso en las sociedades humanas, con origen en la

necesidad de conocimiento y su satisfaccidon con informacidn no estructurada.

El conocimiento que ofrece la religion, en su sentido mas amplio es

tan valido como el que ofrece la ciencia

La necesidad de nuevas respuestas tiene su base en el planteamiento de nuevas dudas,
no en el cuestionamiento sistematico en busca de la verdad. De esta forma es como
aparece la ciencia, cuando nuevas respuestas son suficientemente validas como para
ratificar respuestas anteriores y, sobre esta base, seguir avanzando nuevas afirmaciones

refrendadas por el cumplimiento futuro de sus predicciones.

Las respuestas que ofrece la religion pertenecen de hecho a un dmbito mas general que
las respuestas que ofrece la ciencia y cumplen la misma funcién, reducir la

incertidumbre.
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De hecho la religion da respuesta a todo, puesto que la no necesidad de ratificacion
sistemadtica, es decir, la validez general de las respuestas tipo “porque Dios lo quiere
asi” no requiere la superacion del método cientifico y ofrece la misma reducciéon de la

incertidumbre; un creyente convencido no calificard como insuficiente dicha respuesta.

El conocimiento que trasmite la religion no es un conocimiento exacto, acotado,
concreto, es un conocimiento genérico flexible. Es la condicidon de no estructurado, en el
sentido expuesto en la presente tesis, la que le da su caracteristica principal de no tener
necesidad de acogerse a la contrastacion, al detalle del relato historico o del ensayo
cientifico. El vehiculo principal de transmision del conocimiento religioso desde su
inicio es el mito o la leyenda, el relato mitico que fundamentalmente se trasmite y
conserva por tradicion oral tiene uno de sus mejores y amplios exponentes en la Grecia
clésica, en primer lugar, y posteriormente en gran parte por difusidén y absorcion de

otros cultos en Roma.

Afortunadamente disponemos tanto culturalmente como histéricamente de un amplio
conocimiento de ambas culturas. En lo que respecta a la presente tesis analizamos en
esencia el mismo enfoque, la transmision de informacion y conocimiento no disponible
por otros medios, cuestiones que no pueden ser respondidas en base a la experiencia, a
la técnica y al ensayo, cuestiones que escapan al alcance cientifico o constatable de cada
época y de cada cultura. En este sentido encontramos en el caso griego la importante
figura de Jean-Pierre Vernant que ofrece una amplia y detallada exposicion de los mitos
griegos. Podemos ver en Vernant (1999: 11) como describe las caracteristicas del mito
que corresponden con las exigencias de flexibilidad, adaptacion, polisemia y evolucidon
adaptativa que ha de tener la informacion-conocimiento religioso para mantener su

actualidad, vigencia permanente y facilidad de transmision y sobre todo esa flexibilidad
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y adaptabilidad que le impida ser “apresado” o desmentido por el conocimiento técnico-

cientifico.

El relato mitico, a diferencia del texto poético, no solo es polisémico en si mismo por sus multiples planos
de significacion. No estd fijado de forma definitiva. Siempre hay variantes, multiples versiones que el
narrador tiene a su disposicion y elige en funcion de las circunstancias, el publico o sus propias
preferencias, y donde puede cercenar, aiiadir o modificar si asi se le antoja. Mientras una tradicion
legendaria oral permanece viva, es decir, influye en la manera de pensar de un grupo y en sus
costumbres, esa tradicion cambia: el relato permanece parcialmente abierto a la innovacion. Cuando el
mitologo anticuario la encuentra en sus postrimerias, ya fosilizada en textos literarios o doctos, como en
el caso griego, cada leyenda exige de él, si quiere descifrarla correctamente, que su investigacion se
amplie, paso a paso: de una de esas versiones a todas las demdas, por infimas que sean, sobre el mismo
tema, después a otros relatos miticos proximos o lejanos, e incluso a otros textos pertenecientes a
sectores distintos de la misma cultura —literarios, cientificos, politicos, filosdficos-, y finalmente, a

narraciones mds o menos similares de civilizaciones alejadas.

La creencia en un Dios determinado puede ser tan sélida e incuestionable como la
creencia en la ley de la gravedad para los individuos. Sin embargo, observamos que la
ciencia unifica creencias, una sola ley de la gravedad, un tnico teorema de Pitagoras,
frente a multiples dioses, o frente a diferentes normas; esta caracteristica de la ciencia
refuerza, “estandariza” y generaliza el conocimiento cientifico extendiéndolo y

unificando dicho conocimiento.

La informacion del conocimiento religioso y el cientifico presentan

compatibilidad por la flexibilidad del conocimiento religioso

Las respuestas que da la ciencia avanzan frente a las de la religion debido a su mayor

solidez y calidad en el sentido de garantia de certeza, pero no desmiente ni relega las
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respuestas de la religidon, generando en los individuos una preferencia por la ciencia al

mismo tiempo que compatibilidad con la religion.

Cuando el proceso cientifico asume un area de conocimiento y ofrece las respuestas que
no solo aumentan en precision sino también en exactitud y repetitividad, son preferidas

frente a las respuestas en base a un proceso no estructurado.

Por ejemplo la meteorologia ha pasado de ser un conocimiento basado en la
comunicacion con los dioses o la interpretacion de sus deseos a ser un conocimiento

cientifico basado en un método de observacion y conocimiento de leyes especificas.

La unificacion de las respuestas que ofrece la ciencia afianza y consolida este avance
frente a la diversificacion de las alternativas de respuesta a un mismo hecho que dan las

diferentes religiones.

Sin embargo, el cardcter no estructurado y flexible de las respuestas religiosas permite
una adaptacion, o mejor dicho, una reelaboracion de las respuestas que de hecho facilita
eludir las contradicciones que se van suscitando a raiz del avance de la ciencia. De
forma gréfica, siempre existe el recurso de la reinterpretacion de la metdfora religiosa
y/o de la alusién a un aspecto mas profundo. Cuando la ciencia demuestra solidamente
un hecho con otra respuesta alternativa a una argumentacion religiosa basta la simple
reinterpretacion de la argumentacion religiosa, como por ejemplo “se trata de una
metdfora destinada a hacer comprensible un mensaje mas general a los hombres”, para
que el estatus y validez de la deidad quede indemne y se mantenga en coexistencia con
ese avance cientifico. Incluso una contradiccion patente encuentra en la mayoria de las
exposiciones del discurso divino o religioso la suficiente flexibilidad argumental para

coexistir y hacerse compatible.
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Veamoslo con un ejemplo.

La respuesta cientifica en el campo meteoroldgico de que la probabilidad de 1luvia para
mafiana es del 100%, es preferida por los individuos frente la respuesta religiosa (de
base no estructurada) de que manana llovera si Dios lo desea. Si una prediccion
cientifica es confirmada por los hechos de forma reiterada va constituyendo un avance

en la confianza en la ciencia en ese campo.

La respuesta religiosa mantiene un mayor nivel de incertidumbre ya que remite la
respuesta a una voluntad divina y al reducir la incertidumbre la respuesta cientifica es
preferida a la religiosa. Sin embargo, el mayor nivel de certeza de la respuesta cientifica
no es suficiente para entrar en conflicto con la respuesta religiosa, porque si llueve no es

incompatible con que Dios asi lo desea.

El “retroceso” o la cesidon de terreno de la religion a la ciencia es mas aparente que real
y no supone contraposicion ya que si al creyente religioso se le cuestionase sobre el
supuesto de que sucederia si Dios no deseara realmente que lloviese, este creyente por
muy cientifico que se considerard asumiria que el deseo de Dios estaria por encima de la

ciencia.

Es decir, se da cesion de terreno de la religion, pero no pérdida de autoridad del ambito
religioso en relacion con el ambito técnico-cientifico en lo que a la confianza en la
informacion se refiere. Las respuestas que no ofrece la ciencia siguen siendo ofrecidas

por procesos no estructurados (religion).

La necesidad de conocimiento no ha dejado de ser permanente, la ciencia avanza en la
preferencia de las respuestas frente a la mayor incertidumbre de las respuestas con base

no estructurada (religion, adivinacién), aunque las necesidades de conocimiento para las



53

que la ciencia no ofrece respuesta, sean trascendentales (;Qué sucede después de la
muerte?) o cotidianas (;me ird bien en esta nueva relacion?) siguen siendo terreno

indiscutible de la generacion de respuestas con base no estructurada.

Nunca una necesidad de conocimiento se queda sin cubrir (sin respuesta).

Diez de Velasco (2002: pp. 521-522) ofrece un completo andlisis y argumentacion en

este sentido,

En los modelos de entender el mundo que generaron muchos de los pensadores ilustrados (especialmente
franceses) en los albores de la industrializacion, la religion habia dejado de jugar el papel de
instrumento para comprender, aceptar el mundo y consensuar la convivencia, y se habia enjuiciado en
ocasiones dentro de la categoria de supersticion que podria puntualmente poner trabas a la nueva
cosmovision: asi la modernidad vaticiné el final de la religion. Se estaban refiriendo a las religiones que
conocian y en particular a las diferentes corrientes cristianas (hemos de tener en cuenta que se trata de
un pensamiento europeo y en general occidental), que habian sido consolidadas en el seno de sociedades
de base agricola y cuyos marcos explicativos se estaban viniendo abajo como resultado del desarrollo
del gran producto ideologico de la modernidad que es la ciencia. [...] Por otra parte la sociedad
industrial potencio un modo de conocimiento, la ciencia positiva, extraordinariamente efectivo para
resolver problemas materiales pero que no ofrecia (puesto que metodologicamente no las contemplaba)
explicaciones frente a lo incomprensible de la existencia humana (las “grandes cuestiones” como la

muerte o la trascendencia).

Diez de Velasco describe como la “euforia” de la ciencia en la edad moderna, con base
en sus innumerables y efectivos éxitos, se propone abordar y dar conocimiento mas
confiable y veraz a todas las cuestiones en el mundo moderno en lo que denomina “el
asalto moderno a la religion”. Sin embargo, vemos que quedan cuestiones que no
aborda la ciencia, y en consecuencia queda conocimiento o informacion que solo puede
ser generado por la religion, motivo por el que mantiene su posicion como generadora

de este tipo de conocimiento (no estructurado) y resiste el envite de la ciencia, no sin ser
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tocada y en consecuencia adaptarse a la nueva situacion de avance cientifico de manera

prominente.

Se fue produciendo una quiebra del modelo de evolucion que caracterizaba el futuro como no religioso,
que construia una linea en la que progresivamente las mejores mentes y luego el resto habrian de
abandonar por obsoleto el pensamiento religioso (como planteaba el muy influente James Frazer al
defender una linea evolutiva en tres fases: magia, religion y ciencia): ha quedado claro que no existe una

linea unica de desarrollo hacia la que tengan que tender todas la sociedades humanas.

Pero a la par, las religiones tradicionales, surgidas en un momento especifico para satisfacer las
necesidades particulares de la sociedad de base agricola, tampoco cumplen en el mundo moderno su
funcion explicativa y conformativa de modo adecuado. De ahi que los ultimos decenios hayan visto, junto
a la progresiva agonia de la cosmovision industrial, los balbuceos de nueva formas de entender el mundo
que corresponden a la sociedad postindustrial, marcada por la multiplicacion de la informacion, en la

que los comportamientos religiosos o para-religiosos tienen una mayor cabida.

Las respuestas de la adivinacion se basan en el mismo mecanismo

y estructura que las respuestas de la religion

De hecho y prueba evidente de la vinculacién entre adivinacion y religion la
encontramos en primer lugar en la propia palabra cuya etimologia segin la Real
Academia Espafiola nos indica que deriva del latin addivinare o también addivino,
compuesto de ad ("hacia") y divino, divinare, derivado de divinus ("divino, profético,

inspirado"), a su vez de divus, divi ("dios").

La informacion obtenida via précticas adivinatorias ofrece respuestas que no requieren

la superacién y constatacion del método cientifico y que tienen igual validez en el
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sentido de reduccion de la incertidumbre, ya que cualquier respuesta es mejor que la no

respuesta.

Que el designio del futuro venga determinado por la configuracion de los planetas es de
una certeza y solidez tan fuerte para los creyentes en la adivinacion astroldgica como la
certeza de las negativas consecuencia personales y espirituales que acarrea el
incumplimiento de normas religiosas, como por ejemplo la prohibicion del alcohol para

los musulmanes o la blasfemia para los cristianos.

El caracter dogmatico de ambas creencias (no estructurado) es completamente

equivalente.

Para poner de manifiesto y dar prueba de la unién de ambos aspectos religioso y
adivinatorio, nada mejor que un breve recorrido por la presencia de la adivinacion en la
humanidad y en las diversas culturas a lo largo de los tiempos, que pone de manifiesto

la universalidad y atemporalidad de la adivinacion.

Seguidamente se relacionan someramente una serie de ejemplos sobre la presencia y la
importancia de la adivinacion en distintas sociedades que comprenden todos los

continentes y cuya existencia data desde tiempos remotos.

Un completo recorrido por la adivinacion que aborda y describe amplia y
detalladamente el chamanismo en practicamente todas las sociedades del mundo lo

encontramos en Walter y Fridmann (2004).

Si nos situamos en Asia encontramos que el confucianismo valoré la ciencia
principalmente por sus aplicaciones practicas. Astronomia y matemadticas por ejemplo
fueron fttiles para la adivinacion y la agricultura. Una importante funcion de las

matemadticas en la China premoderna era la adivinacidn (shu) y la astrologia (suan) en
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ambos se incluia la numerologia. Algunas técnicas de adivinacion también identificaban
regularidades subyacentes al flujo de los fendmenos naturales. (Zuesse 1987: pp. 2369—

2375).

Encontramos referencias a la importancia, trascendencia y antigliedad de las practicas
adivinatorias en el continente asiatico como elemento permanente en la cultura oriental

(Adler, 2008: pp. 55-56).

Confucian ritual included two particular forms, divination and sacrifice, which are clearly religious in

character and are systematically related to the Confucian theory and practice of self-cultivation. [...].

In china, divination and sacrifice as a ritual dyad constitute the earliest known form of Chinese religion
(that of the rulers of the Shang dynasty at least as early as the fourteenth century B.E.C.) and have
continued throughout Chinese history to the present day as central features of popular religious life. They
can be considered a model of fundamental Chinese way of orienting to the human world to the sacred: a

kind of ritual “axis mundi” rooting our world in something that transcends it, thereby making it

meaningful. [...]

The major forms of sacrifice and divination practiced by Conficians for over two thousand years have

been offerings to ancestor an sages and divination using “Yijing "(Scripture of Change).

Los mayas creian que la creacion se relaciona con la adivinacion, o los intentos de leer
el futuro a través de diversos signos y a menudo se refieren a sus héroes y dioses
creadores como adivinos. Al igual que en otras civilizaciones la estrecha relacion entre
poder y religion estd presente de forma continua y permanente como se pone de
manifiesto en Religion y Poder de Andrés Ciudad (2002: pp. 195-216) y ese vinculo
necesita de elementos de refuerzo y de actualizacion lo que se conseguia mediante la
comunicacion con los dioses a través de la adivinacién. Los hombres y mujeres que
practican la adivinacion la consideran como una forma de creacion similar al milagro

divino que produjo el mundo y a la humanidad. En el mundo maya la adivinacion
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también era algo presente y cotidiano tanto en la vida doméstica como en la religion,
llevada a cabo por sacerdotes y chamanes. Del caricter pragmatico y necesario de la
adivinacion ofrece muestras en la detallada descripcion de la religion maya en De la

Garza y Najera (2002: 117).

Algunas ceremonias como las calendaricas que estaban estrechamente vinculadas con la cosecha, se
llevaban a cabo en los diferentes meses de “haab”, el calendario solar. Para otras era necesario que el

sacerdote adivino llamado “chilam” determinara el momento preciso...

Encontramos también una “profesionalizacion” y especificidad, siempre en torno a la
esfera religiosa de religiosos-chamanes que se encargaban de ritos privados y

adivinacion como se sefala en De la Garza (1990: 30).

Pero habia otros hombres religiosos dedicados ante todo a ritos privados, principalmente de
adivinacion, de curacion y de brujeria; éstos practicaban también ritos ascéticos, dominaban la magia,
tenian capacidades extraordinarias y manejaban el trance extdatico para ejercer sus funciones y para
transportarse a sitios sagrados inaccesibles a los hombres comunes, como el cielo y el inframundo [ ...]
porque parecen haber practicado el trance extdatico no solo para comunicarse con los dioses, como los
demas sacerdotes, sino también para adivinar, curar, manejar las fuerzas de la naturaleza, proyectar

parte de su espiritu en otros seres y causar daiio magicamente a los demas.

Como podemos ver el pragmatismo, la utilidad inmediata, la especializacion y el
caracter de privacidad son caracteristicas que siempre acompafian y diferencian a los
que ejercen la adivinacion de los sacerdotes propiamente dichos, pero sin dejar de

mantener su vinculacion y adscripeion al d&mbito religioso.

El sacrificio puede estar vinculado a la adivinacidn, o predecir el futuro, como hemos
visto en la ancestral China. También los druidas de la antigua Bretafia sacrificaban tanto
animales como seres humanos en la creencia de que ellos podian leer el futuro en los

movimientos de sus victimas moribundas o en las pautas de sus intestinos. El sacrificio
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humano adivinatorio céltico ejecutado por los druidas reviste un mayor grado de
importancia y requiere la exclusividad de la clase sacerdotal de los druidas como se

muestra en Garcia Quintela (1991: pp. 31 y 33).

el sacrificio humano de tipo adivinatorio cuyos oficiantes exclusivos eran los druidas que lo ejecutaban,

cuando, dentro de sus funciones manticas, dictaminaban sobre asuntos del mayor interés [...]

entre los escitas no existia una clase sacerdotal privilegiada, mientras que entre los pueblos célticos

existen los druidas que monopolizan la adivinacion y el sacrificio.

También en nuestro ambito geografico, en la Hispania prerromana y romana la
pervivencia y coexistencia de la religion establecida y las practicas adivinatorias que
podrian encajarse en la denomina “religion privada” es tratada en Crespo (1997: pp. 19,

20y 27).

La diferenciacion entre sacerdote y otros equivalentes o similares en la practica, adivino, adivino, mago,
chaman, brujo, obedece a una gradacion de las diferentes etapas de construccion de un sistema religioso,
siendo la figura del chaman posiblemente la formula mas primitiva de experto en asuntos religiosos de
un clan familiar. El sacerdote debera corresponder a etapas mds evolucionadas de la sociedad en que al
compas del desarrollo de las instituciones politicas se constituyan paralelamente unas instituciones
religiosas mas evolucionadas y oficialmente organizadas. [...] hemos decidido aplicar el término de
“sacerdocio privado” o de “religion privada” para expresar esa prdctica religiosa en el seno de la
comunidad social primitiva, basicamente parental porque mago, chamdan o sacerdote se trata de un
profesional de los asuntos religiosos en cuyas manos se ha depositado una funcion que resulta ser de

técnica religiosa pero cuyo entramado y sentido ultimo es fundamentalmente social.

Al parecer, pues, existia en la Antigiiedad tardia de Hispania una pervivencia de los antiguos cultos
prerromanos y romanos que saltaban a la luz publica a través de su cruce con el catolicismo triunfante
en la Peninsula y precisamente, en su forma mads popular y cotidiana, la del presagio, adivinacion y

prdctica magica.
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El contexto cultural y social previo a la romanizacion en Iberia y el propio proceso de
romanizacidn que, como conocemos, en el caso religioso no supone la sustitucion sino
la asimilacion y coexistencia, estd amplia y detalladamente descrito mostrando dicho
entorno desde la optica de la religion en Marco (2012). La coexistencia de tradiciones
indigenas previas al proceso de romanizaciéon se pone de manifiesto en distintos
enfoques y aspectos, siendo el religioso uno de los que presenta mayor flexibilidad

adaptativa (Marco, 2007).

Muchas de las tradiciones y rituales religiosos se mantuvieron tras la romanizacion, bien
por coexistencia, bien por asimilacion y adaptacion, por lo tanto la romanizaciéon en
Hispania ampli6 el panorama o la oferta religiosa disponible, permitiendo el
mantenimiento de muchas de las creencias magicas y mancias adivinatorias que desde la
optica romana eran vistas como una ampliacion de técnicas y ‘“herramientas” de
comunicacion con los dioses, encontramos descripcion este contexto religioso

prerromano en Marco (1987 y 1994).

La diosa nordica Freyja también fue vidente. Ella presentd a los dioses el tipo de
adivinacion llamado Seid, en el que entraba en trance y respondia a las preguntas sobre
el futuro, aqui encontramos una gran similitud con las pitonisas del ordculo de Delfos, a
pesar de la distancia geografica y cultural que las separa, referencias a esta diosa nos

muestra De la Torre (2012: 8) en su trabajo Through the mists of ancient time.

Eir (compaiiera de Frigg, y que ademas de su capacidad de hacer conjuros tenia el don de la sanacion,
segun aparece en las Prose Edda y Poetic Edda nordicas), Gullveir o Gullveig (diosa y hechicera dotada
de clarividencia en la Poetic Edda, y también posiblemente identificada con Freyja), Brunhild (guerrera
— “shieldmaiden” — o valkiria con poderes magicos), o en las veneradas por sus dones proféticos, Veleda
v Aurinia o Albruna (Tacito:VIII). Veleda, mujer elevada al rango de diosa por los Bructerios, segun

relata Frazer, poseia el atributo mdgico de la clarividencia,
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En nuestro recorrido temporal y geografico encontramos como paradigma de la
adivinacion imbricada en la cultura y la vida diaria a todas las culturas africanas, y de la
mano de Philips Peek encontramos un magnifico trabajo por su amplitud y analisis de la
adivinacion en Africa. Peek (1991: 3) introduce la importancia y la transversalidad que

abarca todos los aspectos de la vida en las diferentes culturas africanas

Although divination systems are not solely manifestations of religious beliefs, a sacred world view is
nonetheless a key element. It is virtually impossible to discuss social interaction, self-identity, and
cognitive process in an African context without consideration of divination, especially diviner-client
interaction and the modes of analysis employed. Political and sociological studies of African societies
need to recognize the role of divination systems in the enactment and validation of African legal systems
and political structures. Investigation of a divination complex reveals a wealth of historical data in
divinatory texts, esoteric terminology, and diviner’s paraphernalia. Because many diviners are also
herbalists, their diagnostic and treatment methods can aid the study of traditional healing systems. No
aspect of life is not touched by divination, and so the process becomes critical to any study of African

cultures and peoples.

El mas completo sistema de adivinacion en Africa es el Ifa. Es practicado por los
Yorubas del sur de Nigeria y en varias formas por los Igbo, Igala y Nupe de Nigeria,
Los Ewe de Togo y los Fon de Benin este sistema de adivinacidén trasciende el
continente africano para extenderse por todo el mundo con un foco principal en
América como es el area caribefia con Cuba y Haiti como referencias mas reconocidas
en cuanto a seguidores y presencia de la adivinacion en la vida diaria. Se trata pues de
uno de los mas completos, antiguos y extendidos sistemas de adivinacion en la
actualidad que forma parte indisociable de la religion Yoruba con sus diversas variantes.
Una muy detallada descripcidon del mismo es la que nos ofrece William Bascom, uno de
los principales y mas rigurosos investigadores de “los dieciséis caracoles” (Bascom,

1943, 1969 y 1980).
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Los videntes han utilizado diferentes técnicas de adivinacion o intentado predecir el
futuro. En el mundo antiguo, videntes babilonios, egipcios y griegos a menudo se
basaban en su interpretacion de los suefios para predecir el futuro, creian que los suefios
eran advertencias o mensajes de los dioses. Los videntes y adivinos también explicaban

la importancia de los acontecimientos a través de presagios o mensajes de los dioses.

Existe constancia de una prolifera y continua presencia de las practicas adivinatorias en
todas las principales civilizaciones del pasado, asi por ejemplo sefialamos la adivinacion
en los hititas, Goémez-Fernandez (2007: pp. 53-55) describe procedimientos de
formacion en adivinacion y mancias especificas y detalladas, lo que nos da idea de una

profesionalizacion no basada solo en dotes o capacidades personales.

En Hattusas, capital del Imperio Hitita, han aparecido multiples figurillas de barro imitando higados de
oveja, sobre los cuales se hallaban inscripciones que no servian sino para la formacion practica y
aprendizaje de los nuevos adivinos. Del mismo modo, se han encontrado unas pinturas murales que
representan las entraiias de un carnero con una serie de diagramas en sus mdrgenes que, sin duda,

sirven de ilustracion y explicacion a los propios augures para sus predicciones.

[..]

“las viejas”, que, a través de un método basado en el azar —una especie de sorteo-, debian desentraiiar el
futuro. La protagonista por excelencia era la “hasawa”, término que significa literalmente “la vieja”.

Esta mujer se servia, para sus operaciones adivinatorias y magicas, de varias substancias, ademas de

hilos, panes y unas figuras de arcilla que representaban a personajes concretos.

Senalamos una mas de las civilizaciones antigua, Egipto, donde la practica de la
adivinacion presenta muchas de las similitudes que encontramos de forma generalizada
en el mundo antiguo, vinculacion con el poder y la clase sacerdotal y como veremos

mas adelante en Roma, canal de comunicacion con los dioses para consultas sobre sus
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deseos y parecer en asuntos mundanos y asuntos relevantes. (Ordofiez, 2010: pp. 318-

319).

Dependiendo de la época y la zona, el rey podia ser considerado como el depositario del poder
adivinatorio que se transferia a ciertos sacerdotes, para luego reveldrsele a la poblacion [...]. El adivino
que no es rey, pues, se acerca un tanto a lo que es ser un dios cuando escudriiia aquello que sera y que
no hay modo de determinar mas que por codigos accesibles para unos cuantos. En la atmosfera juridico-
politica, la adivinacion es una guia que los dioses han dispuesto para que Egipto se conduzca por la via
adecuada, evitando cometer faltas que luego repercutirdn en castigos impuestos a la comunidad [...]
Uno de los dioses relacionados con la adivinacion ‘estatal’ de mayor trascendencia en Egipto era Amon.
Este dios fue el resultado de la adicion de caracteristicas y propiedades de divinidades locales

provenientes del Imperio Antiguo y anteriores a este

Vemos, pues que la adivinacion podria llegar a decirse que se acerca a la categoria de
un universal cultural presente en todas las épocas y en todos los tiempos, aunque en

ciertas culturas se usan en mayor medida que en otras.

Por ser ilustrativos en el sentido de poner de manifiesto la simbiosis religion-
adivinacioén nos detendremos en la adivinacion en Grecia y Roma, cuna de nuestro

entorno cultural y ampliamente estudiada.

La funcién de la adivinacion en Grecia y Roma tenia también un componente de
concrecion y de especificidad de la informacion recibida, pero al mismo tiempo estaba
muy vinculada con la religion en el sentido de que era precisamente el conocimiento
exacto o la interpretacion del deseo de los dioses o su aprobacion para asuntos concretos

una de sus principales y mas frecuentes aplicaciones.

Por consiguiente la adivinacion se utilizaba como un canal de comunicacion y consulta
con las deidades, la religion es algo omnipresente y cotidiano en el mundo antiguo, las

consultas a los dioses eran un elemento de naturalidad puesto que la presencia de la
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religion en la vida cotidiana abarca todos los aspectos, los dioses son conocedores de
todo. En esta logica lo mds razonable es preguntar a los dioses que son los que disponen
realmente de toda la informacion, es decir, ofrece més garantias de certeza aun para

cuestiones cotidianas.

Una caracteristica importante, al igual que en la religion, es que la informacion obtenida
de la adivinacion mediante las diversas fuentes siempre era correcta, “era la palabra de
los dioses™; cualquier error o discrepancia con la realidad o con el resultado se debia

indefectiblemente a un error en la interpretacion.

Por un lado cualquier persona, no solo un especialista, era libre de interpretar la
informacion adivinatoria. Una prueba de la transversalidad social del acceso a la
adivinacion la encontramos en Montero (1995), donde se describe la presencia de la
adivinacion, no sin restricciones, incluso en la clase social mds baja y con mayores
limitaciones en cuanto a la participacion en la vida social y religiosa, los esclavos. En el
mismo autor podemos encontrar la importancia y relevancia de la adivinacion en el otro
polo social, Politica y adivinacion en el Bajo Imperio Romano. Emperadores y
Haruspices (199 dC-408 dC) (Montero, 1991) y en Trajano y la adivinacion tradicional

(Montero, 2000).

En cuanto a la certeza y confianza en la informacién recibida, tanto la interpretacion de
no profesionales de la adivinacién como de los profesionales no tenia garantia absoluta
de certeza, por lo que podia ser puesta en duda, consultada nuevamente, rechazada, o
incluso se podia sospechar de sesgo o manipulacion por parte del profesional, etc. En
definitiva, nos volvemos a encontrar con flujos de informacidén donde la caracteristica
principal es precisamente la existencia de ese flujo, es decir, contenidos de informacion

sin garantia absoluta de certeza ni de dudas de falsedad, pero con la indiscutible
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necesidad de ser un elemento de juicio y decision estrechamente vinculado a la religion,

por tratarse directamente de informacion con origen divino.

La especializacion en la interpretacion se dio tanto a nivel institucional como a nivel de
distintas mancias o artes adivinatorias en un muy amplio y extenso abanico, que podian
ser compatibles entre si, es decir, no eran mutuamente excluyentes, aunque como hemos
indicado los métodos y practicas adivinatorias no estaban restringidos a los

profesionales sino que el acceso estaba abierto a la gente comun.

Hemos de sefialar una diferencia de Roma respecto a Grecia y es que el Estado ejerce un
control mucho mayor sobre los métodos que se utilizaron para los asuntos publicos y, al

final, trat6 de ejercer control sobre la adivinacion privada.

Entrando un poco mas en detalle en Roma, la adivinacién la podemos subdividir en
funcion de si la informacién trasmitida era buscada o no. En el caso de que la
informacion fuese requerida, se tomaban los auspicios que eran actos iniciados por las
personas que buscan una sefial de los dioses para asegurarse que una empresa tendria
éxito y que contaban con la aprobacion de los dioses. Tales auspicios fueron
interpretados por expertos conocidos como augures; hasta que se daba el visto bueno,
ningn negocio publico o acto publico relevante podria llevarse a cabo; la funcidn de los
augures era estrictamente interpretativa. Cuando la informacion se generaba mediante
prodigios o portentos, es decir presagios espontaneos enviados por los dioses para
advertir a los humanos de un desastre inminente, no mediaba solicitud por parte de los
hombres. En este caso era interpretada por los pontifices, que daban consejos sobre

como evitar el desastre que el prodigio habia presagiado.

Hemos de sefialar en el contexto religioso y social la pax deorum como elemento

crucial, como el centro de la relacion y la articulacion entre religion y politica romana,
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la pax deorum (Sordi, 1985) vincula estrechamente el devenir en prosperidad de los
hombres y del estado mediante la intervencion los dioses de cuya voluntad en ultima
instancia depende dicho devenir, la buena disposicion de los dioses, su cuidado y tutela
se consigue mediante la correcta y precisa ejecucion de los ritos asi como de la
interpretacion adecuada de su informacion, y es aqui, como hemos comentado, donde la

adivinacion constituye el canal prioritario de comunicacion con los dioses.

Observamos un claro ejemplo de la estrecha unidn entre adivinacion y religion, donde la
adivinacion es la via utilizada como canal de comunicacién con la religion para obtener
la informacion particular y especifica, formando parte de la vida cotidiana al igual que

la religion, tanto a nivel privado como institucional en todos los aspectos.

Es muy ilustrativo Jonhston (2009: pp. 4-5) cuando refleja las ventajas de la adivinacion
como via fluida, rdpida e inmediata de comunicacion frente a las plegarias religiosas,
ofrendas y promesas, esa inmediatez también deja entrever los asuntos objeto de

consulta en los que prevalece la cotidianidad, lo inmediato, lo doméstico si se quiere.

... Why then did divination, in contrast, draw so much attention?

Part of the answer is that divination more clearly involves participants in a two-way conversation. When
you pray or sacrifice, you usually don’t get an immediate response — sometimes you have to wait a few
months to see whether the crops come in well or whether you conceive and deliver a healthy baby. When
you cast the dice or read the entrails or put a question to the Pythia, you get an answer almost
immediately. Interpreting it may take you longer, but at least you know that someone has heard you.
Divination, then, more than any other religious act, confirms not only that the gods exist, but that they
pay attention to us. The Stoic arguments for the validity of divination were built on this assumption, in
fact: if divinity exists, it must be beneficent; if it is beneficent, then it will find a way to communicate with
us because it wishes us to steer our live according to divine will. (And vice versa, of course: if divination
can be shown to exist, then so must divinity). The salient questions then become, how do the gods

communicate with us because, how do the gods communicate and how can we most effectively take part



66

in this communication ourselves? These questions lead, in turn, to all kinds of interesting ruminations
about how the physical and metaphysical worlds operate. Assuming that the gods communicate with us
through the entrails of sacrificial animal, for instance, how does a properly informative liver end up in
the specific bull or ram that someone choose for sacrifice? Debates over divination sat at the tip of very

large iceberg of other questions about how the gods and the universe worked.

La informacion recibida por la adivinacion supera ademas un

proceso especifico de ratificacion que refuerza su validez

En el caso de la adivinacidn se produce una situacion paraddjica frente a la religion; en
ambos casos se trata de informacion no estructurada, pero mientras que en la religion su
creencia y refuerzo se da por fe aprendida o cultural socialmente establecida y
trasmitida y la generacion de dudas se da cuando se generan discrepancias con
situaciones particulares y especificas (por ejemplo para un creyente son argumentos que
generan dudas internas o personales cuando cumpliendo escrupulosamente los preceptos
religiosos se da una situacion que no se corresponde con la norma establecida, “;cémo
puede Dios permitir que un nifio inocente muera de tal enfermedad?”, “;como puede
Dios permitir que les suceda tal injusticia a sus mas devotos seguidores?”, en el caso de
la adivinacién las dudas o el rechazo se produce culturalmente a nivel general, es decir,
se cree o no se cree en la adivinacion a nivel general, “;es posible adivinar el futuro?”,

[3

“;si el futuro estd escrito, donde queda la potestad de Dios para decidirlo?”, “;si la
predestinacion esta establecida hasta el mas particular detalle, qué sentido tiene estar
obligado a cumplir normas que no me gustan?”,“;es o no es posible adivinar el futuro
como un hecho?”, en nuestros dias las personas que no creen en la adivinacion tienen

este rechazo en base al aprendizaje cultural que a nivel general establece que la

adivinacion no es posible, se trata de un engafio y de una practica al menos censurable.



67

Por contra, es en las situaciones particulares cuando la adivinacion gana seguidores y
refuerza su creencia. Cuando un individuo ve como se ha adivinado su pasado, presente
y/o futuro “no le queda mas remedio” que rendirse a la evidencia, puesto que ha sido

testigo de una informacion que se ajusta a la realidad de forma indiscutible.

Esta situacion se da tanto en el bloque de conocimiento no estructurado como en el
estructurado. Es decir, la fortaleza del conocimiento y la informacion religiosa se
determina y refuerza a nivel social de forma general, se trasmite y se acepta como
dogma, ya que se requiere un componente de fe. Por ejemplo, la vida de una divinidad
es absolutamente incuestionable para un creyente, es admitida, establecida como verdad
absoluta, trasmitida y reforzada socialmente, a pesar de que los creyentes no tienen (ni
necesitan) pruebas de ello. En cuanto a la ciencia, de igual forma, la teoria general de la
relatividad es aceptada, refrendada y trasmitida socialmente como verdad cientifica, a

pesar de que poca gente la comprende ni la ha estudiado.

En ambos casos (ciencia y religion) tenemos que hacer una consideracion de relatividad,
que muestra también la equivalencia en cuanto a procesos. Al igual que no existe
religién permanente y constante, en el sentido temporal, ya que con relativa frecuencia
las religiones van cambiando y evolucionando en el sentido de relevo, aun manteniendo
una estructura similar en todos los sentidos como se pone de manifiesto en Eliade
(2001) en EI Mito del Eterno Retorno e igualmente en Eliade (1967) en Lo Sagrado y lo
Profano, en el caso de la ciencia se da el mismo proceso con los denominados
paradigmas cientificos puesto de manifiesto por Kuhn (2011) en La estructura de las
revoluciones cientificas donde se detalla el ciclo de los paradigmas cientificos o
estructura y conjunto de practicas que definen el entorno cientifico vigente de una
disciplina. Kuhn expone un enfoque basado en la historia de la ciencia y la filosofia de

la ciencia y establece como se producen los ciclos de vigencia de los paradigmas
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cientificos. La diferencia entre ambos procesos (paradigma cientifico vigente — religion
vigente) es simplemente la escala temporal del cambio. Vemos basicamente que durante
el periodo de vigencia de una religion es absolutamente incuestionable y durante el
periodo de vigencia de un paradigma cientifico es igualmente incuestionable,
soportados en ambos casos por un refuerzo de dogma y fe y defendidos por mecanismos

psicoldgicos de resistencia al cambio, en espacios temporales considerables.

Vemos que religion y ciencia discurren paralelas en cuanto a su ambito de aplicacion
general y su refuerzo y establecimiento social, encontrando los puntos “débiles” de
ciencia y religion en su aplicacion particular y especifica. Existen situaciones puntuales
(experimentos) que no encajan con el paradigma cientifico en vigor y existen
situaciones puntuales (injusticias) que no encajan con lo establecido por la religidn.
Ambos casos puntuales son cubiertos por la técnica y por la adivinacién que si

suministran la informacion que satisface la aversion a la incertidumbre.

Adentrémonos un poco mas en la informacion de la adivinacion. jPor qué es creible a
nivel particular?, ;por qué se refuerza la confianza con la practica? Los mecanismos de
refuerzo y confianza en la adivinacién o en su practica son descritos por la psicologia
cognitiva en el desarrollo de las terapias cognitivo-conductuales iniciadas por Albert
Ellis (1913 — 2007) y Aaron Temkin Beck (1921 - ), que analizaron las distorsiones
cognitivas o errores de procesamiento de la informacion, que estdn en la base de los
sesgos o predisposicion cognitiva; es decir, distorsiones de percepcion que mediante
distintos mecanismos hace creible y potencia la veracidad de la informacion recibida

mediante el uso de procesos adivinatorios.

Pero ademas hemos de considerar la parte activa involucrada en los mecanismos de

veracidad de la informacion recibida por adivinacion y es aquella que requiere la
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participacion del adivino o generador de dicha informacién, como la utilizacién del
efecto Forer en (Forer 1949) o también conocido como efecto Barnum. Bésicamente se
trata del mismo efecto psicologico (Dickson y Kelly, 1985). Otro conocido efecto en la

generacion de credibilidad es el denominado efecto Clever Hans, (Pfungst, 1911).

Otros elementos de generacion de veracidad, en este caso, con un componente de mayor
intencionalidad por parte del adivino o generador de la informacidon son diversas
técnicas conocidas como lectura en frio o su denominacion inglesa “cool reading”.
Podemos encontrar un completo analisis en Rowland (2008). En este sentido son muy
recomendables, por el amplio y riguroso tratamiento en lo referente a la intencionalidad
tendente a la generacion de credibilidad en la informacion basada en procedimientos
adivinatorios y similares, The skeptics Society (http.//www.skeptic.com) y la Fundacién

James Randi James Randi Educational Foundation (http.//web.randi.org).

En una fase posterior a la entrevista de adivinacién, ain siguen actuando distintos
procesos que confluyen en cimentar la veracidad de la informaciéon recibida. Estos
procesos psicoldgicos actiian en paralelo, con mayor o menor intensidad en funcién del
individuo. Por un lado hemos de considerar el paradigma de transferencia de excitacidon
(Zillmann, 1971) que, de forma mas desarrollada, podemos encontrarla en Zillmann
(1983). En base a la teoria de Dolf Zillmann el aurosal fisiologico que se produce en un
momento de activacion (por ejemplo la entrevista de adivinacion donde el sujeto se
encuentra con un nivel de activacion psicoldgico) no termina bruscamente al cesar las
condiciones generadoras, sino que a causa de los lentos procesos hormonales envueltos
en el control de la activacion simpatica, la activacion decae con relativa lentitud. En ese
periodo posterior, si un individuo entra en una situacion provocadora de emocion, (en
esta segunda situaciéon) se mantendrd el aurosal residual de la situacion anterior,

potenciando de forma significativa las emociones que se den en el segundo proceso
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emocional. Es decir, este segundo proceso emocional se da con posterioridad a la
entrevista de adivinacion, donde el sujeto vuelve a rememorar y a analizar toda la
informacion recibida durante la entrevista. Las emociones y percepciones en este caso
son multiplicadas por el efecto del mantenimiento residual de la situacion anterior, de
forma que en unién de otros efectos, la informacién recibida parece ain mas
coincidente, mas fidedigna y més ajustada a la realidad, potencidndose al mismo tiempo

los efectos emocionales de la misma que ya son intensos de por si.

También en el proceso posterior a la entrevista se desarrollan todos los procesos
involucrados en la teoria de la disonancia cognitiva, una de las teorias mas importantes

y de mayor aplicacion dentro del campo de la psicologia social, (Festinger, 1957),

1. La disonancia es psicoldogicamente incoémoda, por lo que la persona trata de

reducirla y de lograr la consonancia.

2. Cuando la disonancia esta presente, ademds de intentar reducirla, la persona

evita activamente las situaciones e informaciones que podrian aumentarla.

Esto, en el caso de la informacion recibida, supone que el individuo durante el proceso
de andlisis y recuerdo de dicha informacion encontrard argumentos cada vez mas
congruentes con la informacidn recibida, que serdn incluso aumentados, al mismo
tiempo que ajustara dicha informaciéon para que encaje con aquellos hechos que son
claros y definidos en su pasado o presente. Finalmente se producird una reduccion,
matizacion e incluso eliminacion de las de aquellos datos, hechos o conocimientos
posteriores que no sean congruentes con la informacion, bien reduciendo el recuerdo de
los nuevos datos recibidos no congruentes o incluso modificandolos, o bien filtrando el
recuerdo del conocimiento y datos reales de que dispone el sujeto. Por lo tanto se

produce un ajuste de la informacion recibida a la propia realidad del sujeto.
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Otro elemento de refuerzo de veracidad también presente lo encontramos dentro de la
teoria de la atencion y concretamente en los estudios de atencidn selectiva, en primer

lugar definimos la atencion segiin Ballesteros (2002b: 33) como,

el proceso, o conjunto de procesos, que permiten al individuo hacer acopio de los recursos mentales
necesarios para procesar aspectos seleccionados del medio de una manera profunda y con mas detalle
que aquellos otros aspectos no seleccionados por este mecanismo. La atencion se ha entendido también
como un mecanismo de control cuya funcion consiste en distribuir los recursos disponibles y en dirigir el

procesamiento de la informacion.

Dentro del estudio de la atencién encontramos el paradigma de la atencion selectiva
iniciado por Cherry (1953), donde se planteaba el efecto cocktail party. Desde su origen
se han planteado diversas propuestas acerca de los procesos y el funcionamiento
implicado en la atencidn selectiva responsable de los mecanismos por los que solo la
informacion seleccionada como relevante o util para el sujeto es la que pasa a un
procesamiento cognitivo consciente, de forma que no se produce recarga perceptiva (no

es posible atender todos los estimulos).

La investigacion ha mostrado que claramente la informacién emocional de valencia
tanto negativa como positiva, con una alta intensidad, es a menudo priorizada para ser
selectivamente atendida en comparacion a la informacion no emocional o de contenido
neutro, por ejemplo Rich, Bradshaw y Mattingley, (2005); Juth, Karlsson, Lundqvist y
Ohman, (2005) y finalmente en Williams, Moss, Bradshaw y Mattingley (2005) junto

con Frischen, Eastwood y Smilek (2008).

En el caso que nos ocupa la informacion con carga emocional, debido a la necesidad e
interés del sujeto, reviste a este contenido de una mayor relevancia y atencion que la

informacion usualmente manejada por el individuo puesto que estos datos recibidos en
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el proceso de adivinacion tienen un alto interés para el sujeto es lo que serd
prioritariamente atendido y puesto en mayor relevancia. Esta mayor prioridad de dichos
datos o informacion hard que el sujeto atienda y procese cualquier aspecto del entorno
que se ajuste a la informacién que ha recibido. Veamoslo con un ejemplo: si un sujeto
recibe la indicacion de que el proximo martes sera un dia especialmente bueno (clésica
ambigiiedad de hordscopos generalistas), este individuo seleccionara los sucesos
positivos que le sucedan, incluso los mds simples y los magnificara en su valoracion de
bondad. Asimismo los sucesos neutros probablemente sean vistos con un sesgo positivo
incrementando el numero de hechos positivos relevantes, al tiempo que los sucesos
negativos, seran obviados, relativizados o incluso puestos en positivo “podria haber
sido peor, menos mal que solo...”, resultando indefectiblemente que ese martes ha sido
un dia excepcionalmente bueno, aun a pesar de que para un observador externo pudiera
ser calificado como un dia anodino. Consecuencia, la prediccion ha sido exacta y

ajustada a la realidad de lo sucedido.

Solo a nivel de referencia haremos mencién al sobradamente conocido efecto de la
profecia autocumplida, si bien, este efecto es descrito y conocido a lo largo de la
historia, para referenciarlo nos situaremos en el primer planteamiento formal de dicho

efecto, (Merton 1948).

Finalmente, existen una serie de mecanismos psicologicos a largo plazo que son los
encargados de mantener la vinculacion y credibilidad de la adivinacion en el sujeto y
que en cada accion suponen un refuerzo que afianza el convencimiento en la veracidad
y certeza del proceso adivinatorio, asi como una predisposicion positiva al resultado de
nuevos procesos adivinatorios. Nos referimos al condicionamiento operante o
instrumental introducido por Edward Thorndike su tesis doctoral Animal Intelligence

(1911). Basicamente se establece que la probabilidad de repeticion de una conducta
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determinada, entendiendo como conducta cualquier accion llevada a cabo por un sujeto,
aumenta si las implicaciones de la misma acarrean consecuencias positivas de cualquier
tipo; en caso de que una conducta derive en consecuencias negativas, estaria reduciendo
su probabilidad de aparicion debido a los efectos negativos sobre el sujeto a
consecuencia de la misma. Podemos encontrar una amplia descripcion de todos los

condicionantes y factores implicados en Tarpy (2000).

En conclusidn, la veracidad y credibilidad de la informacion recibida es refrendada por
un importante nimero de factores que confluyen en el proceso de adivinacion, factores
previos a la entrevista de adivinacion, factores concurrentes con dicha entrevista y
factores posteriores a la misma, tanto en un plazo préximo, como en un amplio periodo.
Estos factores son puestos en marcha por el sujeto generador de la informacion
(adivino), pero en mayor medida y de forma determinante dependen del sujeto; factores
y mecanismos psicoldgicos inherentes al mismo sujeto, observandose que es el propio

sujeto el actor principal en el proceso de convencimiento del proceso adivinatorio.

Hipotesis a contrastar

Con base en lo anterior se plantean dos hipotesis en principio intuitivamente admisibles,
aunque para su validacion necesitan la ratificacion de los datos obtenidos en el estudio

de campo.

e Los sujetos cuya vinculacion con el conocimiento religioso o religiosidad es

alta tendran alta vinculacion con el conocimiento adivinatorio
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Si las respuestas con base en un conocimiento no estructurado suponen una reduccion
de incertidumbre alta para un individuo a nivel general, las respuestas con base en un
conocimiento no estructurado supondran una reduccion de incertidumbre alta a nivel
particular. Es decir, aunque diferenciados los procesos adivinatorios y los religiosos y la
informacion implicada en ambos, presentan los mismos mecanismos cognitivos y en
consecuencia existe una mayor probabilidad en su presentacién conjunta en el mismo
sujeto. Es de sefialar que la situacidon de separacion entre adivinacion y religion es mas
palpable actualmente, en nuestra sociedad, donde la division entre estos dos ambitos es

clara frente a la antigiiedad, donde ambos dmbitos eran interdependientes.

Suponemos y planteamos como hipdtesis que los individuos objeto del estudio
presentaran valores medios y altos de religiosidad, partiendo de que los sujetos
seleccionados ya cuentan con un nivel de convencimiento y uso frecuente de las
técnicas adivinatorias, dado que la seleccion de los sujetos se hace partiendo de esta
caracteristica. Entendemos, por lo tanto, que si bien a nivel publico la vinculacion
adivinacién — religion no se mantiene debido a la estigmatizacion de las practicas
adivinatorias originada en la exclusividad de la religion institucional como via de

relacion entre los individuos y la religidn, a nivel personal si se dard esa confluencia.

e Dado que el Ambito de interés considerado para la adivinacion atiende a un
ambito privado, se plantea como hipdtesis que los sujetos solicitaran
informacion preferentemente de cariacter particular y de interés para el

propio sujeto de forma mayoritaria

Establecida la primera hipdtesis en cuanto a la vinculacion de creencias religiosas y
creencias adivinatorias en lo referente a conocimiento no estructurado, proponemos, de

acuerdo con lo argumentado anteriormente, que el ambito de interés principal de los
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sujetos en cuanto a la informacion recibida por via de la practica adivinatoria estd
preferentemente focalizado en situaciones particulares. Es decir, informacién de interés
preferente para el propio sujeto, bien de forma directa (exclusivamente para €él) o bien
de forma indirecta, o lo que es lo mismo, informacion relativa a otras personas cercanas
pero de interés principalmente para el propio sujeto, quedando relegada a una posicion
de interés minoritario o al menos muy residual la informacidn relativas a cuestiones
generales. Esta informacion, aun siendo de interés para el sujeto, no utilizara el canal de
la adivinacidén que quedard circunscrito, como hemos comentado, aquella que es interés
particular para el propio sujeto; basicamente las cuestiones afectivas, economicas y de

salud seran analizadas.

Justificacion

Aspectos tan generales como la religion y la ciencia han sido y son ampliamente
abordados en su estudio, donde fundamentalmente confluyen consideraciones o

enfoques bien sean filos6ficos, bien sean historicos, o bien sean sociologicos.

El estudio de la adivinacion en cambio no tiene un soporte tan extenso, si bien, también
ha sido abordado desde andlisis psicologicos, y especialmente desde enfoques

historicos.

A pesar de ello, la actualidad, y dirlamos que la continua vigencia de las creencias
adivinatorias, desde el inicio de los tiempos hasta nuestros dias, supone un elemento que
nos llama la atencion al ver la falta de estudios realizados con caracter académico desde
un prisma general sobre este tema, a pesar de su importancia debida a las implicaciones

sociales e incluso, siendo pragmaticos, las implicaciones econdmicas de esta actividad.
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Este estudio pretende contribuir y aportar informacidén desde un enfoque controvertido

como es la relacion entre conocimiento religioso y conocimiento adivinatorio.

Se analiza y relaciona tedricamente las vinculaciones ciencia, religion y adivinaciéon sin
una orientacion critica o partidista favor de alguno de estos elementos. El
posicionamiento de la tesis justifica y argumenta la validez de todos ellos, cada uno en
su contexto y ambito de aplicacion, analizando concretamente las relaciones religion —
adivinacion. En este caso no solo desde un enfoque tedrico sino también desde un
analisis correlacional soportando en un trabajo de campo directo mediante la realizacion
de entrevistas personales y otro de recopilacion de datos manifestados por sujetos en el

uso de técnicas o consultas adivinatorias.

El estudio pretende aportar y analizar los datos necesarios para ofrecer una ratificacion

de la tesis expuesta.

Un aspecto tan presente, universal e importante como son las creencias adivinatorias
requiere, a nuestro entender, de andlisis cientificos que proporcionen elementos de

valoracidn y explicacion del mismo.

Los resultados pueden contribuir a comprender mejor un fendmeno tan extendido, como
cotidiano y donde actualmente encontramos una paradoja interesante como es el hecho
de haberse convertido en un elemento de estigmatizacion. Podemos calificar la situacion
del grupo social de los que se declaran como usuarios de los sistemas de adivinacion
como grupo estigmatizado en el sentido de estigma social. Esta situacion de
estigmatizacion y de no correspondencia con la vision socialmente aceptada en nuestros
dias de unica validez de la informacion basada en el conocimiento razonado y mas
concretamente del conocimiento generado mediante el método cientifico, atin a pesar de

que el tratamiento que la mayoria de la poblacion da al conocimiento cientifico no dista
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de la consideracidn de fe. Esto lo demuestra el hecho de que nadie duda por ejemplo de
la teoria de la relatividad aunque muy pocas personas pueden llegar a conocerla
realmente y aunque un significativo menor nimero de ellas alcanza a comprenderla en

detalle con los elementos de demostracion cientifico-matematicos necesarios.

Esta situacion de estigmatizacion, como hemos argumentado anteriormente, no se ha
dado histéricamente y resulta paraddjico por lo indicado y al mismo tiempo
sorprendente al tratarse de un canal de obtencion de informacién que es el tnico posible
para determinadas cuestiones, ya que la referencia de informacion correcta actual como
es la ciencia, ni aborda ni responde a ese ambito de interrogantes, como son ;me ira
bien en esta relaciéon?, ;encontraré trabajo?, etc. Con base en la argumentacion
precedente es necesario para los sujetos satisfacer esa demanda de informacion, puesto
que nuestra programacion genética estd disefada para no soportar la incertidumbre y

explorar cualquier via de conocimiento.

Precisamente, este elemento de estigmatizaciéon y su consecuencia derivada como son
los mecanismos de ocultacion o no manifestacion de los sujetos respecto a la practica de
la adivinacidn la que sefala una especial dificultad en los estudios de esta poblacion, ya
que se presentan dos dificultades principales, la localizacién de una muestra
representativa de la poblacion general en cuanto a perfil sociodemografico heterogéneo
y la localizacion de un namero suficientemente importante como para resultar

significativo a efectos estadisticos y de obtencion de conclusiones validas.

Orientaciones antropoldgicas, enfoques psicologicos y sociologicos y estudios desde
diversos campos de andlisis pueden encontrar en este trabajo, fundamentalmente de
campo, un argumento que les permita ahondar y profundizar en el conocimiento del

fenomeno de la adivinacion y perfil de sus usuarios, en la actualidad.



78

Alcances y Limitaciones

El alcance de este estudio en su componente de recogida de datos es limitado. La
muestra de sujetos en base a un procedimiento estadistico de bola de nieve, debido a las
caracteristicas de la poblacion objetivo, se ha centrado principalmente en la provincia de
Malaga. Si bien encontramos sujetos de diferentes localizaciones y procedencias a nivel
regional, nacional e internacional, fundamentalmente se trata de consultantes y

consultores en técnicas adivinatorias ubicados en la provincia de Malaga.

La limitacion evidente de este estudio se encuentra en las caracteristicas de la muestra,
muestra que no ha sido aleatoria, puesto que uno de los requerimientos iniciales implica
un umbral significativo de préctica y creencia en la adivinacion necesaria para detectar

relaciones y correlaciones significativas respecto de la creencia religiosa.

Los estudios de base estadistica demandan el mayor volumen posible de elementos en la
muestra que permitan extrapolar con mayor solidez las conclusiones a la poblacion en la
que dicha muestra se encuadra. Es, por lo tanto, la exigencia de un niimero significativo
de sujetos y entrevistas un aspecto relevante frente a la inherente dificultad en la

obtencidn de entrevistas, por las caracteristicas de la poblacidn objeto de estudio.

Las caracteristicas de la muestra objetivo suponen una dificultad afiadida. En la
actualidad, el reconocimiento de la creencia en técnicas adivinatorias implica una
estigmatizacidén, especialmente en sujetos de mayor nivel cultural, puesto que la
relacion ciencia — religion se presume como disociada desde un punto de vista
culturalmente extendido considerandose como parcelas incompatibles, siendo la
relacion ciencia — adivinacion no solo de incompatibilidad sino de directo

enfrentamiento y oposicion.
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El estatus de autoridad y solidez otorgado al conocimiento cientifico, basado en la
constatacion empirica del mismo y la evidencia incuestionable implica que, aun
abordando cuestiones por parte de la adivinacién para las que la ciencia no ofrece
respuesta, es decir, no apareceria incompatibilidad entre respuestas, el estatus de
autoridad del conocimiento cientifico coloque en consideracion de “anticientifico” el

conocimiento o la busqueda de respuestas mediante la adivinacion.
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CAPITULO 3. MARCO METODOLOGICO

En el marco metodologico se exponen los antecedentes tedricos y empiricos del tema
objeto de estudio, la metodologia empleada en el disefio de las herramientas de
obtencion de datos, asi como el método de muestreo por el que se ha optado y se

especifican las herramientas de procesamiento de datos empleadas en el andlisis.

Antecedentes Teoricos

No hemos encontrado antecedentes tedricos de este tipo de investigacion realizados con
anterioridad, es decir, estudios y andlisis de religiosidad sobre personas que utilizan los
procesos adivinatorios y sus motivaciones. Ni en el &mbito de la antropologia, ni en el
de la historia de las religiones, ni en el de la psicologia, ni en la sociologia. En cuanto a
estudios historicos, si es posible encontrar amplia bibliografia aunque no con un
enfoque cognitivista y una metodologia sociométrica con base en una encuesta. La
indisolubilidad de adivinacion y religion, o de magia y ciencia, 0 magia y religion se
pone de manifiesto en las descripciones y andlisis historiograficos y etnograficos de

todo tipo y en todas las culturas.

Enfoque Historico

Existe una ingente cantidad, tanto en numero como en orientacién sobre rituales de

adivinacion especificos, seguidamente repasaremos someramente algunas obras que



81

resultan relevantes y notables en cuanto al marco tedrico de esta tesis, puesto que ponen

de manifiesto aspectos contemplados en el desarrollo de las hipodtesis de partida.

No debemos olvidar el caracter y finalidad de la presente tesis cuyo objeto no es
presentar un enfoque recopilatorio y expositivo de la evolucion y situacion histérica y
social de los usos adivinatorios, sino por el contrario en la aplicacion de una

metodologia de encuesta antes no utilizada en el &mbito de la adivinacion.

Nuestra tesis pretende ofrecer soporte inicial a nuevas sendas de investigacion, siendo
objetivamente constatable la realidad de que la adivinacion no constituye una practica
del pasado ya olvidada, sino por el contrario una actividad tan actual como permanente

en el ser humano.

En el estudio de la adivinacidn, una de las principales referencias es el mundo antiguo y
en este sentido es importante tener en consideracion si cuando estudiamos lo que
actualmente consideramos practicas adivinatorias nos estamos refiriendo al mismo
enfoque y concepto que el utilizado de forma comin en el mundo antiguo. En este
sentido José Delgado nos ofrece en Publica divinatio: consideraciones metodologicas y
teoricas para el estudio de la adivinacion oficial en la Antigiiedad (Delgado, 2009) las
consideraciones de caracter metodologico y tedrico que nos permitan entender o
interpretar la adivinacién en la antigiiedad, tales como la funcion de la adivinacion en la
vida publica y privada de las sociedades antiguas o el sentido preciso del término
“divinatio”. Igualmente nos describe los fundamentos teéricos que regulaban el uso de
las practicas adivinatorias. Es muy relevante el concepto introducido de “racionalidad
adivinatoria”, ya que nos describe la adivinacién como un elemento tan aceptable y
valido como la politica o el derecho y por lo tanto en igualdad de condiciones formando

parte integrante de la vida corriente, en la esfera privada, en la publica y en la
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institucional. Es decir, en la antigiiedad la adivinacion no tendria el cardcter de
conocimiento no estructurado con el que lo hemos definido en la presente tesis, donde
lo hemos contrapuesto con el rigor o estructura de la ciencia que en la actualidad es
universalmente admitido. Como vemos en la antigliedad, tanto la religion como la
adivinacién es un conocimiento tan real y “racional” como cualquier otro, no se ha
producido aun la diferenciacion respecto al rigor y garantia de certeza del conocimiento

cientifico.

Con una visiéon mas detallada que el caracter meramente descriptivo, aun sin llegar a
analisis mas allé del relato historico, Francisco Gomez en Dioses Templos y Ordaculos:
creencias, cultos y adivinacion en las grandes civilizaciones del pasado (Goémez, 2007)
realiza un recorrido por las cinco principales culturas del mundo antiguo occidental
(hititas, babilonios, egipcios, griegos y romanos), donde la descripcion historica es
tratada de forma conjunta y relacionada en aspectos esenciales como la mitologia, el
arte, la literatura y la adivinacién, que incide en la vision holistica e integrada sin la

actual diferenciacion de la adivinacion.

Encontramos un elemento interesante en cuanto a la adivinacion y es, en el mundo
antiguo, la subclasificacién en lo que podriamos hoy denominar calidad o infalibilidad
de la informacion recibida por via adivinatoria. Gamlath (2008) plantea estas calidades
de informacion en tres tipos de inspiracion divina, las cuales a su vez requieren de
rituales especificos y cada una de ellas implica una mayor participacion o comunién con
la deidad por parte del adivino. De aqui podemos desprender que aun recibiendo la
informacion adivinatoria de los propios dioses, esto no garantiza su infalibilidad;
estamos pues ante una informacién a la que no se le requiere infalibilidad en todos los
casos, sin embargo este hecho no merma su validez. Ya vimos anteriormente que al ser

la tinica forma posible de obtener informacion no estructurada “personalizada” y ante la
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exigencia de la necesidad de informacidn, no constituye una alternativa la opcion de
descartarla. Es necesario tenerla aunque no tengamos garantia de certeza. Esto refuerza
nuestro planteamiento inicial sobre la necesidad de disponer de esta informaciéon no

estructurada por encima de la exigencia de veracidad o certeza.

El hecho historico constituye un elemento fundamental en cuanto al andlisis de la
religidn y la adivinacion, donde se encuentra el mayor volumen de informacién respecto
a la adivinacion dada su continua y permanente presencia en el mundo antiguo. Como
hemos comprobado anteriormente, adivinacion y religion han constituido elementos
indisolubles a lo largo de la historia de la humanidad. Sin embargo, aun manteniendo la
continua vinculacion con la religion, podemos encontrar bibliografia que acote
relaciones especificas entre adivinacion y otras dreas de la vida en el mundo antiguo,
como es el caso de Korstanje (2009). donde se analiza la adivinacién en la Roma de
Cicerén y Séneca y su aplicacidn a los viajes. Aqui ademds encontramos un elemento
como es la argumentacion psicoldgica de reduccion de ansiedad, que obviamente se
produce debido al efecto de reducciéon de incertidumbre, elemento base en el

planteamiento de la presente tesis.

Encontramos amplias y detalladas exposiciones con respecto a la adivinacién en
diferentes civilizaciones tales como Grecia (Johnston, 2009), (Easterling y Muir, 1985)
y (Vernant, 1999), aunque la relacion de obras y autores que podemos encontrar
respecto a Grecia y una de las principales manifestaciones del uso adivinatorio, como
son los ordculos, es extraordinariamente extensa, igualmente encontramos obras
relativas a Egipto (Orddiez, 2010), y en al ya mencionado Gémez (2007) con un
recorrido por las cinco principales civilizaciones, o la importancia de la astrologia en
Babilonia. En general, cualquier civilizacion indoeuropea cuenta con bibliografia que

nos relata la omnipresencia e imbricacion entre religion y adivinacion. Con un
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tratamiento tanto sincronico en el mundo antiguo como diacrénico en cuanto a su
evolucion una de las principales obras con caracter enciclopédico en cuanto al estudio
de la adivinacién la encontramos en Historie de la adivination (Bouché-Leclercq,

1879).

La adivinacién en la antigliedad cuenta con un referente que parte de Asia Menor y
tiene un claro apogeo en Grecia y Roma, si bien en Roma cuenta con su mayor
presencia y relevancia, se trata del fenomeno del Sibilinismo en la antigiiedad que en

Roma se manifiesta a través de los Libros Sibilinos.

En Grecia la Sibila se encuadra dentro de la denominada adivinacion extatica, cuyo
prototipo lo encontramos en el ordculo de Delfos encarnado en la Pitia, este santuario de
Apolo sirve de marco al proceso de comunicacion de la Pitia y la consiguiente
interpretacion de un sacerdote. Mds tarde en Roma también serdn los sacerdotes de

Apolo los custodios de los Libros Sibilinos.

A este respecto llama la atencion una ineficiencia en el proceso de transmision de
informacion, la cual supone una posibilidad de distorsion y/o error, en principio
innecesaria y que en consecuencia requeriria un explicacion, como es la necesidad de
dos etapas distintas y secuenciales en el paso de la informacidn divina; la Pitia y el

sacerdote.

Esta circunstancia es tratada en Iriarte (1990) donde se analiza el tipo de discurso de la
Pitia y la necesidad de la interpretacion masculina por parte de los hermeneutas e

intérpretes.

La recopilacion y registro de las profecias y predicciones por escrito circulaba por todo

el Mediterraneo como se refleja en Caerols (2011: 8, 23-24)
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Enel 76 a. C., con ocasion de la recopilacion de un nuevo canon de Libros Sibilinos (tras el incendio del
primero en 83 a. C.), se recurre, segun no pocos autores, a diversos lugares: Samos, Eritras, norte de
Africa, Sicilia, etc. y se habla expresamente de la existencia de numerosas colecciones de ordculos
sibilinos repartidas por todo el litoral mediterraneo. En torno al Il a. C. se forma, en el seno de la
comunidad judia de Alejandria, lo que seria el micleo primigenio de la coleccion conocida como

Ordculos Sibilinos.

[.]

.. la influencia etrusca sobre la religion romana es innegable, particularmente en el campo de la
adivinacion. En este contexto hemos de ver la aparicion de los Libros Sibilinos en Roma. Ni en ésta ni
tampoco en las ciudades griegas se encuentran libros sagrado que fundamenten sus creencias religiosas.
Solo los etruscos lo hacen. El hecho de que los romanos dispongan de unos Libros Sibilinos o Fatales, en
los que se contienen los “arcana imperii”, los secretos gracias a los cuales puede sobrevivir el poderio

romano, solo se puede explicar recurriendo a la influencia etrusca.

Seguin la tradicion los Libros Sibilinos forman parte de un extenso conjunto de colecciones de ordculos

sibilinos, recopilados por las distintas sibilas en hexametros griegos.

Vemos la estrecha relacién y vinculacion entre las técnicas, rituales y tradiciones
adivinatorias en las diferentes culturas del mundo antiguo, que desembocan y son
adoptadas por Roma, en esta misma linea se encuadra la Etrusca Disciplina o conjunto
de técnicas adivinatorias que los etruscos utilizaban en la interpretacion adivinatoria y la
comunicacion con los dioses, el detalle procedimental de los rituales venia
rigurosamente explicitado con aplicacién en las distintas ceremonias de culto y los

sacrificios.

En esta disciplina o ley augural (disciplina augurale, ius augurium) se posicionaban
como expertos los augures romanos responsables de la interpretacion de la voluntad de
los dioses mediante los auspicios en la vida publica romana, teniendo capacidad de

generar dicha informacion, bien mediante solicitud o demanda o bien motu proprio.
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En este sentido, por su relacidon con la presente tesis, encontramos la mayor y mas
amplia exposicion sobre la adivinacidn en la civilizacién romana, ;por qué decimos en
relacion con la presente tesis especialmente?, porque la amplia informacion y
bibliografia sobre Roma, en este sentido, nos va a permitir poner de manifiesto no solo
la extraordinaria correlacion entre adivinacion y religion que podriamos calificar en este
caso de indisoluble, sino también la presencia de la adivinacion de un modo transversal
en todos los aspectos de la vida cotidiana romana, proporcionando informacién de
caracter incuestionable y siendo un elemento primordial en la toma de decisiones.
Recordemos que Roma es indiscutiblemente religiosa y la adivinacién constituye el
elemento de comunicacioén y aprobacion directa de las divinidades sobre acciones y

decisiones.

Por lo tanto, podemos defender la adivinacidon como un elemento de la religion
consustancial a ella y asi aceptado en el mundo antiguo, podriamos simplificando
encuadrar la adivinacion como un canal de comunicaciéon con lo divino, un canal de
permanente uso y actualizacion; y consecuentemente el contenido de dicho canal es el
mismo tipo de informacion, la informacion no estructurada cuyo origen es el mismo que
el de la religidén con sus normas y preceptos, es decir, su origen en la voluntad de los

dioses.

Pero no se circunscribe esta omnipresencia de la adivinacion a la vida cotidiana o
doméstica. La influencia de la adivinacion esta presente en la vida institucional, en la
toma de decisiones politicas, en la aprobacion e implementacion de decisiones
estratégicas y por ende, podemos decir que regulaba o al menos modulaba el

funcionamiento del imperio romano.
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En el sentido expositivo antes indicado, donde nuestro interés se centra en constatar,
tanto la importancia como la transversalidad en todos los estratos sociales y su presencia
en la vida publica es un elemento fundamental y de extraordinaria relevancia la obra de
Santiago Montero, donde los estudios sobre la mujer, la economia, la esclavitud y por
supuesto la politica y la autoridad nos ofrecen esa vision de omnipresencia y

transversalidad antes sefialada en Montero (1991, 1994, 1995, 1999 y 2000).

En lo referente al enfoque historico se ha de poner también de manifiesto la
universalidad de la adivinacion constatando su amplia, permanente y relevante
presencia en Asia con obras como las de Adler (2008) o Loewe (1994); en Mesoamérica
en De la Garza (2002) y Ciudad (2002) respecto a la religion maya o en el continente

africano mediante obras de Peek y Bascom.

Hemos visto como adivinacion y religion han sido indisociables en épocas pasadas y en
diferentes geografias y culturas, no podemos realizar un recorrido completo por la
historia de la humanidad para acreditar y justificar la continuidad de esta vinculacion y
presencia o coexistencia de adivinacion y religion, por la extension que tal proposito

supondria.

Vamos finalmente a exponer como elemento significativo, como hasta épocas recientes
(Siglo XIX) han permanecido latentes y generalmente extendidas las practicas
adivinatorias en la sociedad, y para ello recogemos el testimonio de Amador de los Rios
(Amador, 1871a) y (Amador, 1871b). En este caso no se trata de un defensor de tales
practicas que pudiera entenderse como sesgado en ese sentido sino todo lo contrario, un

firme critico de tales practicas.

Amador de los Rios expone la siguiente critica en (Amador, 1871a: pp. 1-26) y

(Amador, 1871b: pp. 321-348):
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La existencia de saludadores, revelada en la capital de Espaiia de una manera oficial, aunque
intempestiva, no es por cierto, un hecho aislado en la esfera de las debilidades y miserias, d que vive
sujeta la humanidad. Debilidades y miserias son éstas, que, teniendo su primera raiz en la propia
flaqueza de nuestro sér, se derivan desdichadamente de los tiempos mds remotos, alimentadas y
robustecidas por la universal ignorancia de los siglos. La villa y corte de Madrid, lo mismo en estos
tiempos de mayor libertad escrita que en los de mas templado parlamentarismo, y asi bajo el régimen
absoluto como bajo la tutela teocrdtica, abriga, como abrigo siempre en su seno, otras mil supersticiones
no ménos reprensibles y vituperables, que formando un verdadero sistema de embrutecimiento y de
abyeccion intelectual, corroen sordamente, cual inextinguible cancer, las entraiias de la sociedad, desde
las mas elevadas a las mas humildes regiones de ella. Lo que en las campiiias de Andalucia y de
Extremadura ejecutan, diciendo la buena ventura, las jitanas 6 castellanas nuevas; lo que en las
montanias de Galicia, Asturias y Santander es exclusivo oficio de meigas y meigos, adivinos y adivinas; lo
que en las Castillas, Valencia, Cataluiia y Aragon prosigue siendo patrimonio de embaidores y
supercheros, con aquellos ¢ andlogos nombres es desempenado en Madrid por vario linaje de gentes,
que explotan, no sin abundante provecho, la frivolidad, la ignorancia, la impia credulidad del doble
vulgo de esta vacilante y contradictoria sociedad, tan pagada y orgullosa de sus conquistas, como débil,
temerosa y dominada de abominables errores.

Porque (doloroso es decirlo) cuando, después de contemplar el incesante alarde que todos
diariamente hacemos de esta fortaleza de alma, que no sabe, sin embargo, estar sola; de esta ilustracion,
que no acierta d fijar su propia norma y medida; de esta despreocupacion que jactindose de negar
publicamente a Dios, tiembla de verse ante si misma; cuando, después de todo esto, llevamos nuestros
pasos a los umbrales de los modernos magos y pitonisas, sentimos nuestra frente enrojecida por la
vergiienza al recordar que vivimos en el siglo de los portentosos progresos de las ciencias y que

residimos en la metrépoli de una nacion civilizada.

No es la critica lo que pretendemos poner de manifiesto, sino lo que se deriva de su
contenido, frente a una sociedad que pretende distanciarse de la influencia de la religion
“jactandose de negar publicamen d Dios” y reconocedora de la ciencia imperante como
modelo de progreso “vivimos en el siglo de los portentosos progresos de las ciencias”,

coexiste y de forma ampliamente extendida “las entranias de la sociedad, desde las mas
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elevadas a las mas humildes regiones de ella”, la adivinacion “adivinos y adivinas, ...

pitonisas”.

Enfoque Antropoldgico

Este enfoque de la adivinaciéon es un aspecto también muy relevante puesto que nos
permite analisis antropologicos en los que podemos ver qué importancia, qué
consideracion y qué papel juega la adivinacion en distintas sociedades, ya sean
sociedades cazadoras-recolectoras, como sociedades en distinto grado de desarrollo
técnico y/o social. Igualmente nos permite descubrir las relaciones establecidas con la
religion que es el objeto de nuestra tesis. Si desde el enfoque histérico obtenemos la
informacion sobre como se ha desarrollado la adivinacion en cada civilizacion o como
esta o ha estado implementada en cada cultura con su caracteristicas y especificidades
propias, el hecho de observar ese nivel de transversalidad, de importancia y de
omnipresencia de la adivinacion en las més diversas culturas, en todas las distribuciones
geograficas y en todos los espacios temporales nos lleva indefectiblemente a considerar
la universalidad de la adivinacion, y esta universalidad y atemporalidad nos ha de llevar

a planteamientos y analisis de caracter antropoldgico.

Puesto que la base argumental es la relacion religion adivinacion, hemos de considerar
las propuestas relativas a la génesis de la religion planteadas en obras cldsicas como Las
formas elementales de la vida religiosa (Durkheim, 1992), Las teorias religion
primitiva (Evans-Pritchard, 1965), Naturaleza, cultura y antropologia ecologica.
Hombre, cultura y sociedad (Rappaport, 1975). Si bien estas obras suponen una
abstraccion de situaciones historicas concretas, siguen ofreciendo un caracter expositivo
en el sentido antropoldgico, es decir, descripcion, motivacion y argumentacion por las

que grupos sociales desarrollan una cultura religiosa (en sentido antropoldgico del
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término cultura), donde encontramos desarrollo y mantenimiento de estructuras de

poder, establecimiento de vinculos grupales comunes, etc.

También dentro de los planteamientos clasicos, considerando la orientacion de esta
tesis, no podemos prescindir de La Rama Dorada: Magia y Religion (Frazer, 1951).
Aqui encontramos un analisis mas detallado en lo referente a lo que hemos denominado
en esta tesis el conocimiento no estructurado. Podemos ver o desprender como este
conocimiento no estructurado se puede subclasificar en herramientas o técnicas, como
seria el caso de la magia o la adivinacion, y en normas o regulaciones como seria el caso
de la religion, ambas con una aparicion coincidente o simultanea, podriamos decir que
incluso indiferenciada y con un desarrollo paralelo en cuanto a ambito de aplicacion.
Sin embargo, manteniendo el mismo nivel en cuanto a importancia y transversalidad en

la cultura de cada sociedad.

Datos mas actualizados en el sentido enciclopédico podemos encontrar en Shamanis: An
enciclopedia of world beliefs, practices, and culture (Walter y Fridman, 2004) donde se
ofrece un amplio recorrido descriptivo de las técnicas, practicas y métodos adivinatorios

utilizados en diferentes culturas.

Respecto a la vivencia de la adivinacidn, usos, costumbres, técnicas y analisis de
antropologia social, es sin duda en tribus de Africa donde obras clasicas como Brujeria,
ordculos y magia entre los Azande (Evans-Pritchard, 1937), Revelation and divination
in Ndembu ritual. (Turner, 1975) y Ndembu divination its symbolism & techniques
(Turner, 1961) nos muestran que frente a diferencias etnograficas importantes como las
estructuras de parentesco o incluso la siempre llamativa clasificacion de los tres colores
de los Ndembu descrita por Turner, que culturalmente suponen muy importantes

diferencias percibidas en la comparacion etnografico-cultural, en el caso de la
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informacion requerida mediante adivinacion, volvemos a encontrar el mismos objetos
de interés cercano y cotidiano que en nuestra cultura, como puede ser el éxito de una

partida de caza, o la idoneidad de un matrimonio.

De igual forma en investigaciones etnograficas mas actuales, podemos encontrar una
clara exposicion del uso cotidiano e incluso, podriamos decir, que doméstico de la
adivinacion con relatos desglosados de entrevistas adivinatorias como podemos
encontrar en Werbner (1973), Werbner (1989), De Boeck y Devisch (1994), Zeitlyn
(1990) y Zeitlyn (1993) y donde en relacion con las entrevistas adivinatorias actuales en
nuestro tiempo y cultura solo encontramos como variacion o diferencia los métodos, las
técnicas y el ritual, siendo el contenido de la informacion solicitada y la motivacion
personal de los consultantes la misma. Solo aquellos elementos que en nuestra sociedad
han sido sustituidos por informacion suministrada por la ciencia no son objeto de

consulta.

Si consultas adivinatorias en cuanto a enfermedades y dolencias a modo de diagnostico
son descritas en las obras anteriormente referenciadas, no aparecen dichas consultas en
nuestra sociedad actual debido a que estas cuestiones han sido absorbidas por la
informacion suministrada con mayor garantia y fiabilidad por la ciencia. Un ejemplo
representativo también puede ser la no necesidad de recurrir a una consulta adivinatoria
para conocer el sexo de un embarazo en nuestra sociedad, cuestion claramente resuelta
por una ecografia, pero si que se producen aun en nuestra cultura consultas para conocer
el desarrollo final a buen término de un embarazo o el porvenir que le aguarda al

nasciturus.

Volviendo al planteamiento de nuestra tesis, lo anterior confirma que las parcelas de

conocimiento que la ciencia ocupa (el conocimiento estructurado) no son compartidas o
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simultaneadas con otra fuente de conocimiento (no estructurado) como es la
adivinacion, es decir, estamos ante una diferenciacién incompatible donde si el
conocimiento estructurado proporciona la informacion requerida, se desaloja de esta

parcela a la fuente de conocimiento no estructurado

Para verlo de una forma simple retomamos el anterior ejemplo, una vez que una
ecografia (aplicacidn cientifico-técnica) nos da la informacion del sexo del bebe, no se
plantea en absoluto por parte de los sujetos requerir una confirmacion mediante una
fuente adivinatoria. La fuente cientifica goza de una mayor credibilidad y confianza que
la no estructurada (adivinacion) cuando se trata de la misma informacion, hasta el punto
de que ni siquiera es solicitada la informacion a la fuente no estructurada con propositos

confirmatorios.

Antecedentes Empiricos

El soporte empirico de la presente tesis podria basarse en la confirmacion o refutacion
de investigaciones que hubiesen abordado el andlisis de correlaciones entre adivinacion
y religion, bien sea considerando su practica desde un punto de vista sociologico, bien
sea en su vinculacidn/relacion con procesos cognitivos implicados en ambas desde un

punto de vista psicoldgico.

Otra via de estudio, aunque de forma indirecta hubiese sido la validacion o refutacion de
variables relevantes que definan en un sujeto un perfil religioso, y la validacion o
refutacion de variables relevantes que definan un perfil como usuario de procesos
adivinatorios. Una vez obtenidos ambos perfiles, el estudio de correlaciones entre ellos

nos daria informacion sobre el grado de vinculacion entre adivinacion y religion.
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Como hemos visto en los antecedentes teoricos disponibles, se acredita de forma
irrefutable la coexistencia de forma continua y universal de adivinacién y religion, tanto
desde una perspectiva historica como desde una perspectiva antropoldgica. Pero la
coexistencia de dos hechos aun siendo temporal y geografica, o dicho de forma mas
analitica, en el espacio y en el tiempo, no implica forzosamente su vinculacion y
dependencia, y en el caso de existir dependencia tampoco implica informaciéon de su

relacion de causalidad, ni siquiera de que exista relacion de causalidad.

La presente tesis aboga por una hipdtesis que vincula a religion y adivinacion a través
de un proceso cognitivo, la aversion a la incertidumbre y propone como explicacion o
justificacion de esa coexistencia temporal y geografica, podriamos decir que universal,
que tanto la religion como la adivinacion solucionan dicha aversidn a la incertidumbre
de igual forma, mediante la generacion de informacion no estructurada. Esto no implica,
en absoluto que religion y adivinacion sean dos caras de la misma moneda, ya que el
hecho religioso implica en si mismo una mayor complejidad y afecta a un considerable

mayor nimero de variables.

Con base en lo anterior parece consecuente que serd en el ambito de la psicologia
cognitiva donde debemos buscar trabajos e investigaciones como soporte, apoyo o

falsacion de la hipotesis planteada.

Desafortunadamente no hemos encontrado investigaciones que traten o estudien de
forma conjunta en el campo cognitivo la religion y la adivinacion, aunque si existen de
forma paralela investigaciones cognitivas en el campo de la religion, concretamente la
psicologia cognitiva de la religion; y en lo referente a la adivinacidén las investigaciones

en el campo de la psicologia han abordado aspectos puntuales como pueden ser
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variables que influyen o condicionan la credibilidad de la informacién, pero no

encontramos investigaciones que aborden de forma integra el proceso adivinatorio.

En este sentido hemos de recurrir de forma selectiva e independiente a investigaciones
que sostengan los elementos que intervienen en el proceso adivinatorio desde nuestra
propuesta y que constituirdn la estructura explicativa del mantenimiento de proceso
adivinatorio en los sujetos. Es decir, de forma simple, a pesar de que la informacién
adivinatoria tendria como punto débil la inmediata constatacion con la realidad, ;qué

mecanismos intervienen para que sea perfectamente valida a los individuos?

Enfoque Psicoldgico

Como hemos indicado anteriormente es fundamentalmente en la psicologia cognitiva
donde nuestra tesis plantea la argumentacion que vincula religion y adivinacidn, cuya

materia de conocimiento es la que hemos denominado informacion no estructurada.

Sin embargo, no es exclusivamente la psicologia cognitiva la que nos proporcionara
material argumental con base en las investigaciones realizadas en este campo. Hemos de
considerar que la motivacién del individuo y de la sociedad no responde a areas
estancas sino que responde a enfoques mas amplios y es ahi donde veremos estudios en
el campo de la psicologia social, la psicologia evolutiva, la psicologia del aprendizaje y
la psicologia bésica con investigaciones muy importantes en el campo de la atenciéon y

la percepcion.

Psicologia Cognitiva

Basandonos en esta propuesta consideramos obras necesarias para el conocimiento del

enfoque cognitivo que nos permitiran una mejor interpretacion de posteriores estudios.
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En este sentido destacamos tres obras que entendemos como relevantes dentro del
campo del cognitivismo cuyo enfoque nos proporciona la base cognitiva que tanto a
nivel social como individual apoyan o dan soporte a nuestra argumentacion sobre la
continua necesidad de informacion (actividad cognitiva) en el ser humano, The cultural
origins of human cognition (Tomasello, 1999) que nos introduce en la cognicion
humana desde un marco cultural, como sociedad, aspecto relevante especialmente en el
caso de la religion cuyo soporte base es social mas que individual y, con un tratamiento
maés enfocado al individuo tenemos, Kinds of minds: Toward an understanding of

consciousness (Dennett, 2008) y Things about Things (Dennett, 2001).

Aunque claramente en el campo de la psicologia evolutiva debemos citar Psicologia
Evolutiva II: Desarrollo cognitivo y lingiiistico (Garcia-Madruga, Gutiérrez y Carriedo,
2002) que aporta claves necesarias para entender con un enfoque cognitivo el
componente genético y la trayectoria evolutiva en nuestra especie (Homo Sapiens) de
capacidades y sesgos que van a determinar la necesidad de informacion, base de nuestra

argumentacion.

Y avanzando en el camino de la informacion no estructurada y de la aceptacién como
absolutamente creible informaciones o conocimientos no soportados en la realidad (con
validacion y certeza cientifica) tenemos el trabajo de Sheila J. Walker Supernatural
beliefs, natural kinds, and conceptual structure (Walker, 1992), sin entrar en la
psicologia cognitiva de la religion, pero como encauzamiento hacia ella y de la mano de
uno de los principales representantes tenemos Tradition as truth and communication: a
cognitive description of traditional discourse (Boyer, 1990), donde Boyer expone la
tradicion como uno de los elementos principales en el cognitivismo de una sociedad. Es
aqui donde Boyer va estableciendo las bases cognitivas que soportaran en posteriores

investigaciones sus propuestas sobre el cognitivismo de la religion.
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Psicologia Cognitiva de la Religion

Con base en la psicologia cognitiva pero con un tratamiento especifico de creencias y
religion aqui encontramos especialmente los trabajos de Pascal Boyer y Clark Barret,
ambos antropo6logos pero que han desarrollado una extensa e interesante investigacion
en psicologia cognitiva de la religion. Sin embargo, aunque no entramos en esta tesis en
el andlisis del hecho religioso, son interesantes los trabajos, (Andresen, 2001), y
practicamente todos los de Barret desarrollados dentro de la argumentacion social
evolutiva y cognitiva de la religion, asi como los de Boyer que proponen la religion
como un producto necesario del proceso evolutivo. Por ejemplo en Evolution of the
modern mind and the origins of culture: Religious concepts as a limiting case (Boyer,

2000).

El hecho que queremos resaltar aqui es precisamente la argumentacién cognitiva
centrada en la religion, donde también encontramos una clara vinculacion con la
antropologia, sin abandonar la base cognitivista de la exposicion en The Debated Mind.:
evolutionary psychology versus ethnography (Whitehouse, 2001) y en /magining the
impossible: Magical, scientific, and religious thinking in children (Rosengren, Johnson

y Harris, 2000).

Si bien, hemos de incidir que elementos de la base argumental de la ciencia cognitiva de
la religion como la necesidad de un agente invisible y de la exigencia de causalidad en
la intencionalidad del agente invisible (deidad, fuerza, espiritu, etc.) no son necesarios
en nuestra argumentacion respecto a la informacion no estructurada, no vamos a abordar
por imposibilidad de extensién y de andlisis la motivacion, produccion y origen de
dicha informacion que, en cambio, si es necesario argumentar en la ciencia cognitiva de

la religion como explicaciéon base del hecho religioso y su conversion en creencias
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especificas y culturales, sostenidas principalmente mediante la tradicidn considerado
elemento cognitivo, como hemos visto anteriormente. Nos limitamos en la presente tesis
a defender la existencia de la informacion no estructurada y la necesidad de la misma,

no su produccion y desarrollo.

Por consiguiente, fundamentalmente se trata de procesos cognitivos los que vinculan

adivinacion y religion.

Hemos de sefalar el trabajo Perspectivas cognitivas sobre la religion.
Neointelectualismo y ontologizacion de la creencia religiosa en dos naturalismos
enfrentados (Cornejo, 2011) ya que constituye una clara exposicion descriptiva y

comparativa del estado del arte en este ambito.

Psicologia Social

La psicologia social es la base para definir el contexto y los comportamientos del ser
humano en un entorno social. Sus consideraciones son base imprescindible para
entender muchos de los comportamientos y los contextos en los que se desarrollan las
actividades humanas, tanto de forma individual como grupal. En relacién con la
presente tesis, la piramide de Maslow es un elemento de referencia en Teoria de la
motivacion humana (Maslow, 1943) que nos permitird argumentar el orden de
preferencia o interés en cuanto a las 4reas consultadas por los usuarios de la

adivinacion.

La importancia de la no racionalidad en la toma de decisiones nos mostrara que incluso
aun en las decisiones tedricamente mas puramente racionales son los elementos no
racionales una parte primordial, poniendo de manifiesto que, a pesar de considerar

nuestro comportamiento friamente racional, no es asi como realmente se producen
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nuestras decisiones como, puso de manifiesto Kahneman en New challenges to the
rationality assumption (Kahneman, 1994), Prospect theory: An analysis of decisions
under risk (Kahneman, 1979) y Economic preferences or attitude expressions? An
analysis of dollar responses to public issues (Kahneman et al, 1999), es relevante
sefalar que este psicologo obtuvo el premio nobel de economia 2002 por sus trabajos
sobre la irracionalidad de las decisiones econdmicas, algo claramente contraintuitivo y
que pone de manifiesto nuestro comportamiento real movido mds por las emociones que

por la razon.

Es significativo que aun hoy en dia, en nuestro mundo cientifico-técnico no sea la pura
racionalidad (informacion estructurada) la que tenga la exclusividad de las decisiones
que tomamos, no solo en el dmbito de las emociones, como seria previsible, sino
también en un dmbito de pretendida y escrupulosa racionalidad como es la economia,

hecho que demostré Kahneman.

Dentro de la psicologia social son importantes las investigaciones respecto a la
persuasion, parte fundamental de la mecéanica de la adivinacion, aunque no con un
tratamiento orientado a adivinacién si es relevante el trabajo de Moore, Hausknecht, y
Thamodaran, Time Compression, Response Opportunity, and Persuasion. (Moore et al,
1986), donde se pone de manifiesto la relevancia de la persuasion en la adecuacion de la
informacion que el individuo incorpora, no solo como valida, sino incluso como suya

propia.

Finalmente un elemento que si bien no encontramos en la antigiiedad si es necesario
considerar actualmente porque ha condicionado la visibilidad de los individuos que usan
la adivinacion, aunque a pesar de ser un elemento que constituye una barrera de acceso

no ha supuesto desaparicidon de estas practicas. Nos referimos a la estigmatizacion, cuyo
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inicial tratamiento y andlisis lo encontramos en Stigma. Notes on the management of

spoiled identity (Goffman, 1963).

Psicologia del Aprendizaje

Para entender muchos de los mecanismos que intervienen en la credibilidad y
especialmente en el mantenimiento de las creencias en la adivinacion, la psicologia del
aprendizaje nos suministra toda una serie de andlisis y estudios donde es importante
entender el funcionamiento del condicionamiento, tanto instrumental como el
condicionamiento operante. Para ello contamos con los clasicos Thorndike (1911),
Seligman (1969), Skinner, (1948, 1970 y 1975), y como bibliografia mas actualizada
que recoge una mayor y mds completa investigacion, lo que se traduce en la
consideracidn y precision de mas variables relevantes. Asi tenemos a Watson y Rainer
(1920), Cruz (1989), Ferndndez-Castro (1989), Ferrandiz (1989), Donjam y Burkhard

(1990) y Pearce (1998).

Trascendiendo aun mdés en la importancia del aprendizaje, no solo en la conformacion
del ser humano y en consecuencia parte de su acervo genético, sino con una visidn mas
amplia que abarca todo el desarrollo evolutivo de las especies, puesto en relacion con el
aprendizaje humano tenemos The functions of learning and cross-species comparisons.
Animal models of human behavior (Plotkin, 1983) y como compendio expositivo, sin
duda debemos considerar la obra de Tarpy Aprendizaje: teoria e investigacion

contemporaneas (Tarpy, 2000).
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Psicologia Basica

Es necesario también contar con los elementos que desde la psicologia basica nos
permiten abordar en mejores condiciones las propuestas de la psicologia de la atencion
y la percepcion que mas adelante expondremos. Para ello tres obras constituyen un
bagaje introductorio suficiente para nuestros propdsitos, como son Procesos
psicologicos basicos (Ballesteros, 1995), Arqueologia de la Mente. Origenes del arte de

la religion y de la ciencia (Mithen, 1998) y Psicologia General Volumen I (Ballesteros,

2002a).

Psicologia de la Atencion y la Percepcion

Es en esta disciplina donde vamos a encontrar un amplia y extendida base que nos
permitird entender y comprender claramente los procesos y mecanismos psicologicos
que intervienen en la percepcidn de realidad, en el convencimiento de verosimilitud y de
prueba que se desarrolla en muchos procesos adivinatorios, y que es la base por la que
la adivinacién “funciona” y es confirmada por la realidad, aunque no por la realidad

objetiva sino por la realidad personal de cada individuo.

Para comprender como funciona y actua la atenciébn y la percepcion partimos
nuevamente de obras cldsicas y generalistas donde se argumenta principios
fundamentales de esta area de investigacion como Broadbent (1958), Deutch y Deutch
(1963), Posner (1978, 1980), Premack y Premack (1995), Ballesteros (2002b) y Posner

y Petersson (1990).

Acotando mas la relacion que la atencion y la percepcion tienen en el mantenimiento de
la credibilidad de la informacion generada en los procesos adivinatorios, tenemos

Influencia de la atencion en la memoria implicita y explicita (Ballesteros y Reales,
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1998) donde podemos ver que nuestros recuerdos van a estar influidos muy
especialmente por la importancia concedida a determinada informacion. Esta
importancia vendrd influida por nuestro interés, lo que derivarda en un bucle
confirmatorio de aquella informacién que, por un lado vamos a considerar relevante y
por otro va a estar con preferencia disponible en nuestra memoria que, de forma activa
también guiard la atencion y percepcion relevante solo o principalmente de los hechos o
informacion que sea significativa y por supuesto confirmatoria. En el mismo sentido
pero ampliando la experimentacion y pruebas confirmatorias de estos mecanismos de
atencion selectiva y su vinculacion con la memoria encontramos Selective attention
effects on implicit and explicit memory forma familiar objects at different delay

conditions (Ballesteros, Reales, Garcia y Carrasco, 2006).

Otro ejemplo claro de atencion selectiva y condicionada es la percepcidn visual donde,
dicho de forma simplificada, de todo lo que vemos solo percibimos claramente y
pasamos a un nivel de conciencia, andlisis y confirmaciéon lo ya previamente
condicionado, una exposicion detallada de esto lo encontramos en Selective attention

and organization of visual information (Ducan, 1984).

En sentido similar tenemos Sobre adivinacion y sincronicidad: la psicologia de las
casualidades significativas (Von-Franz, 1999), donde realmente se observa como
concedemos significacion a hechos o informacion que en realidad de no disponer de un
condicionamiento (de atencidon) previo hubiesen pasado por intrascendentes. Algo
casual pasa a ser causal en el sentido de “escrito por el destino”, pero solo si forma parte
de la informacion adivinatoria recibida, lo que implica un condicionamiento para la
atencion y una reclasificacion como importante de algo que en circunstancias normales
mereceria la clasificacion de irrelevante o incluso ni siquiera conscientemente

percibido.
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Efectos psicologicos especificos aplicables al proceso adivinatorio

Son multiples las investigaciones sobre los distintos efectos cognitivos con influencia
sobre la percepcion de veracidad de la informacion recibida via adivinacion, e
igualmente sobre la confirmacion (autoconfirmacion) de la certeza de la informacion
recibida; si bien no se trata de investigaciones expresamente desarrolladas o enfocadas
sobre la adivinacidn, (drea no abordada suficientemente en psicologia). Se trata de
mecanismos psicoldgicos comunes que son directamente aplicables a nuestro caso de

analisis, la adivinacion.

En este sentido tenemos el efecto Barnum o efecto Forer, mediante el cual la
ambigiiedad de la informacidén recibida es adaptada, interpretada y asumida como
informacion precisa, exacta, detallada y correcta. El funcionamiento de este efecto
podemos verlo en The 'Barnum Effect’ in Personality Assessment: A Review of the
Literature (Dickson y Kelly, 1985) y en el clasico The fallacy of personal validation: A

classroom demonstration of gullibility (Forer, 1949).

Hemos visto anteriormente la importancia de la psicologia de la atencion y la
percepcién y concretamente la atencion selectiva, es decir, nuestra atencidbn no es
completa sino que selecciona y filtra los estimulos que recibimos y procesa solo

aquellos que “etiquetamos” como relevantes.

Un efecto que se ajusta perfectamente a ese proceso selectivo de la informacion de
forma que solo aquella que consideramos relevante es procesada es el denominado
efecto cocktail party, descrito inicialmente por Cherry (1953) y que bdsicamente
describe como pasamos al procesamiento consciente una pequefia parte de los estimulos

(informacion) procesada-percibida. En el caso de la adivinacion, la programacion de ese
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“filtro de interés” vendrd definida por la informacion recibida en el proceso
adivinatorio. Por eso el sujeto tiene especial habilidad en localizar y ser consciente de
aquellos estimulos que constituyen los elementos confirmatorios de la informaciéon que

ha recibido, realimentando el convencimiento de cumplimiento de lo adivinado.

Si bien no se trata de un efecto cognitivo, sino de un mecanismo cognitivo de
organizacion y asimilacion de informacion, hemos considerado oportuno incluir en este
apartado la teoria de la disonancia cognitiva, A Theory of Cognitive Dissonance
(Festinger, 1957), que justifica y describe como la informacién recibida que es
discrepante o contradictoria entre si o con nuestras ideas o convencimiento previos va a
ser eliminada y olvidada/obviada de forma activa en favor de aquella informacion que
consideremos correcta. Es de esta forma, como a pesar de recibir informacion
contradictoria durante o posteriormente a la entrevista adivinatoria, el individuo
inconscientemente descartard y olvidara realmente aquella informacién que constituya
conflicto o contraposicion en favor de la informacién para la que esté predispuesto o

haya sido predispuesto mediante persuasion activa.

En relacién con lo anterior, la persuasioén es un elemento también fundamental, como
hemos comentado en aquellos procesos adivinatorios donde se ejerce una accion
consciente por parte del adivino. En este sentido, Persuasibility as a Function of Source
Credibility and Locus of Control (McGinnies y Ward, 1974) nos muestra la importancia
clave de la credibilidad concedida a la fuente (adivino) en el resultado de la percepcion.
Siguiendo en este sentido sobre la importancia de la credibilidad otorgada a la fuente
que tendrd para el convencimiento de veracidad de la informacion recibida tenemos
Effect of Incredulity upon Evaluation of Source of a Communication (Rhine y Kaplan,
1972) experimentacién que constata dicha influencia, y por tltimo, uno de los pocos

estudios aplicado especificamente a la adivinacion es el realizado por Anders Lisdorf
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The Effect of Prestige and Expertise on Perceptions of Credibility of Communication -
A Short Survey of Relevant Research (Lisdorf, 2007a), donde nos muestra el aumento de
credibilidad que se produce respecto de la informacion recibida cuando variamos las

variables de prestigio del experto (adivino).

Un efecto que constituye parte del mecanismo confirmatorio posterior a la entrevista y
que realmente es un efecto de atencion selectiva es el ampliamente conocido como
profecia autocumplida The self-fulfilling prophecy (Merton, 1948), mediante el cual lo
que nos viene a decir es que la informacion recibida va a constituir un elemento muy

activo que guiara nuestra atencion selectiva tanto como nuestra actuacion inconsciente.

Finalmente hemos de considerar el efecto Clever Hans mediante el cual es durante el
proceso de adivinacion donde tanto de forma consciente (principalmente), como
inconsciente, el adivino reconduce, orienta y adecua la informacion que ofrece al
consultante aumentando de forma extraordinaria la probabilidad de acierto,
convencimiento y validacion de dicha informacion. Este efecto, como la mayoria, ya fue
descrito en el siglo pasado por lo que es muy utilizado Clever Hans (The horse of Mr.
von Osten): A contribution to experimental animal and human psychology (Pfungst,

1911).

Hemos comentado en el anterior efecto la voluntad activa del adivino como agente
influyente en la informacion generada. Si bien esto constituye una degeneracion
(engafio consciente) de los procesos adivinatorios, no podemos obviar que es algo
extraordinariamente extendido y una realidad que influye en el propio proceso y la
credibilidad de los consultores; en Ian Rowland (2008) encontramos una completa guia

de técnicas de cool reading que derivan en técnicas de manipulacion y persuasion The



105

Full Facts Book of Cold Reading: A Comprehensive Guide to the Most Persuasive

Psychological Manipulation (Rowland, 2008).

Finalmente contamos con el efecto de la accion ritual descrito por Anders Lisdorf con
un tratamiento especifico en la Guija, pero que es directamente trasladable a la
adivinacién. Nos muestra como el ritual influye claramente en la percepcion de
veracidad de la informacidn recibida y a mayor ritual mayor valoracion de veracidad o
la importancia del elemento contraintuitivo, al igual que sucede con la religion, como
vimos en la ciencia cognitiva de la religion. Es un efecto similar al de autoridad muy
aplicado, por ejemplo, en técnicas de persuasion publicitaria hoy en dia, Why the Ouija
Board Seemed to Take on a Personality - The Effect of Ritual Action on the Evaluation

of Credibility of Divination (Lisdorf, 2006).

Metodologia

La metodologia que llevaremos a cabo se basa en el método de muestreo y, como
herramienta de campo, se ha disefiado un cuestionario en el que se recogeran las
variables objeto de estudio y sobre el que se desarrollaran las entrevistas a los sujetos

objeto de la investigacion.

La investigacion social es uno de los elementos base de esta tesis que nos ha permitido
la obtencidn de los datos reales para la contrastacion de las hipdtesis planteadas, con
base en los desarrollos y argumentaciones tedricas, el disefio del estudio, la elaboracion
de las encuestas, las consideraciones sobre la operacionalizacién de las variables

implicadas, los aspectos a contemplar en el desarrollo de trabajo de campo, asi como
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toda la herramienta matematica necesaria para el andlisis posterior y las valoraciones

interpretativas y de validacion o refutacion de hipotesis y resultados.

Considerando el caracter de investigacion social, cuyas especificidades en la
recopilacion de datos y muestras difiere de la recopilacion de datos técnicos, el
planteamiento inicial de la recopilacion de datos debe responder a una definicion de la
muestra objeto de estudio y a una estrategia de recopilacidon de datos, Introduccion a las
técnicas de investigacion social (Ander-Egg, 1976) y Fundamentos de la investigacion
social (Babbie, 1999), que en nuestra seleccion muestral obviamente por las
caracteristicas de la poblacion objeto de estudio, ha supuesto una estrategia de bola de

nieve.

Puesto que la herramienta principal es la encuesta, el disefio de la misma (su
configuracidon o estructura, orden de preguntas, tipo de respuesta, etc.) nos permite
obtener la informacion de la mejor forma posible y con la participacién mas veraz por
parte del entrevistado, hemos tenido como referencia las recomendaciones recogidas en
Metodologia de encuesta por muestreo (Gomez-Benito, 1990) y en El método de

encuestas por muestreo. conceptos basicos (Martinez-Arias, 1995).

Finalmente no podemos olvidar que base importante de la informacion tiene un carcter
y perfil tanto social como psicologico, ha sido pues necesario aplicar consideraciones
relativas a evitar induccion de respuesta en el disefio de las preguntas, a la definicion de
constructos y variables psicoldgicas asi como su medicion y recopilacion, para lo cual
nos hemos basado en Diserios de investigacion en Psicologia (Fontes-de-Gracia, et al.

1990).
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Método de muestreo

El muestreo es un proceso que se realiza con la intencion de obtener una representacion
de una poblacion que contenga las mismas caracteristicas generales de aquella, con

relacion a las variables que son objeto de interés.

La muestra tiene que ser “como una imagen a escala” de la poblacion, para que los
datos que se obtienen de ella puedan ser generalizables al conjunto de la poblacion. Lo

que hemos de obtener es el conocimiento de variables intrinsecas de la poblacion.

Una cuestion clave en la seleccion de una muestra es el tamafio que tiene que tener, el
numero de elementos (es decir participantes) con los que hay que contar. La
determinacion del tamano se resuelve por procedimientos estadisticos y, de forma

general, el nimero de sujetos se fijard en funcion de las siguientes variables:

El tamafo de la poblacidn.

e El grado de dispersion de la variable objeto de interés en esa poblacion.

e El tamafio del efecto (supuesto o conocido por investigaciones precedentes).

e FEl error que se estd dispuesto a asumir en las predicciones.

e Elnivel de seguridad que deseamos que tenga el procedimiento.

Cuando se desea obtener una muestra con el fin de proceder a la observacion y medida
de una caracteristica de inter€s en la investigacidén, no solo es necesario determinar el
numero de sujetos necesarios (el tamafo de la muestra), sino que también es
fundamental determinar el procedimiento que se seguird para sefialar qué elementos de

la poblacion compondran finalmente la muestra.
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Este tipo de muestreo incluye elementos que se eligen, bien sea accidentalmente o por
algin motivo especial y se denomina muestreo no probabilistico. En nuestro caso los
elementos o sujetos no son elegidos accidentalmente sino que han de verificar una
condicion inicial, la utilizacion de métodos adivinatorios, bien sea como consultante o

bien como consultor.

Mediante estos muestreos no probabilisticos no es posible generalizar los resultados del
estudio a la poblacion de la que procede la muestra, debido a que, en estos casos, no
tenemos garantias de que la muestra sea representativa de la poblacion general, sino que
se circunscribe a aquellos sujetos concretos que pertenecen a una subpoblacion

especifica de la poblacion general.

Cuando las unidades muestrales van incorpordndose a la muestra, sucesivamente, a
partir de las referencias aportadas por los sujetos que ya han participado en la
investigacion, se denomina muestreo de bhola de nieve. Se utiliza frecuentemente con
poblaciones “marginales” dificiles de identificar y de localizar, generalmente se trata de
poblaciones sometidas o afectadas por un “estigma”, en el sentido “goffimaniano” de la

palabra.

Si bien individuos y grupos sociales han sido mirados y/o tratados con desaprobacion
debido a una caracteristica social homogénea en todas las épocas, no fue hasta 1963
cuando Erving Goffman introdujo formalmente este concepto en la psicologia social
(Goffman 1963). La estigmatizacion segun Crocker, Major y Steele (1998) citado en

Morales, Moya, Gaviria y Cuadrado (2007).

Se produce cuando una persona posee una forma real, o a los ojos de los demas, algun atributo o
caracteristica que le proporciona una identidad social negativa o devaluada en un determinado contexto.

Al igual que sucede con el prejuicio, el estigma es grupal, porque afecta a un conjunto de personas que
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poseen una determinada caracteristica, y es compartido, porque existe acuerdo entre los miembros del

grupo mayoritario a la hora de definir qué atributos son rechazables.

Crocker et al. (1998) clasifican los estigmas en dos dimensiones como son la visibilidad
y la controlabilidad; estas dimensiones determinardn el modo en que es tratada la
persona estigmatizada. La visibilidad es el grado en que el estigma es apreciable a
simple vista, ésta no seria la situacion de los usuarios de los procesos adivinatorios. Por
el contrario la controlabilidad se da cuando el estigma es considerado controlable por
atribuir a la persona que lo sufre responsabilidad sobre dicho estigma; por ejemplo un
delincuente, un toxicomano, las personas con estigmas controlables o atribuibles a ellos
mismos sufren mayor rechazo y son peor tratadas que los que tienen un estigma del cual

se piensa que no son responsables (una minusvalia por ejemplo).

Es por este motivo, la controlabilidad, que a nivel general la estigmatizacion de dichas
personas es de mayor intensidad que en otros casos y motivo por el cual los mecanismos
de defensa de las personas estigmatizadas act@ian eludiendo poner de manifiesto o
comunicar en publico el uso de estas practicas. La estigmatizacion en este caso se

refiere a la atribucién de menor nivel cultural, social.

Cuestionario

Por tratarse de una investigacién que pretende recabar un conjunto de datos de distintas
variables medibles y cuantificables, de forma que podamos obtener andlisis estadisticos
sobre los que se puedan generar conclusiones para el estudio, la base de recopilacion de

datos es un cuestionario.

Este cuestionario con un conjunto de preguntas preparadas cuidadosamente recaba los

valores de dichas variables que los entrevistados responden.
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La orientacién de las preguntas, los bloques temadticos, las opciones de respuesta y
diversas consideraciones han sido disefiadas con el propdsito de obtener informacion de

las variables de interés principales para la que se ha elaborado la encuesta.

Los datos que tiene que recoger el cuestionario se pueden clasificar en las siguientes

categorias:

e Datos objetivos (contrastables)

e Datos subjetivos (opinables)

Tipo de cuestionario

En nuestro caso el cuestionario se completd mediante entrevista personal, ya que es
importante la aclaracion de conceptos, dudas, asi como asegurarse que el entrevistado

comprende las posibilidades y opciones de las preguntas.

Las caracteristicas de los entrevistados y la amplitud de variables que consideramos
hizo necesaria la realizacién de la entrevista personal, puesto que ademds de las
consideraciones técnicas, anteriormente comentadas, sobre clarificaciéon de dudas y
motivacion para la cumplimentacion completa de la encuesta, en la poblacion objeto de
estudio hemos de considerar un importante elemento adicional que ya hemos referido, al
tratarse de poblacion sometida a estigma cultural. Desde este punto de vista, tanto la
captacion de los sujetos como su participacion, ha estado definitivamente condicionada
por la necesidad de un elemento de contacto directo como es la presencia del
entrevistador, puesto que la obtencion de sujetos participantes requirié dos fases previas
al realizarse mediante bola de nieve. Es decir, el siguiente sujeto es referenciado desde

el anterior en modo secuencial.
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En una primera fase fue necesario involucrar al entrevistado previo para obtener un
nuevo entrevistado en la participacidon en el estudio. Esto, obviamente, no es posible
hacerlo por otro medio que no sea el contacto directo y personal, donde ademas es
necesario un componente de confianza significativo por parte del sujeto; digamos en un
sentido matematico (n — 1) o participante previo, que ha de percibir que el presente
estudio no incide ni repercute en la estigmatizacion del grupo afin, sino que por el
contrario en su estudio como fendémeno de caracter normal y presente en toda la

sociedad, como de hecho sucede.

En una segunda fase, el contacto con el siguiente entrevistado requirié no solo entrar
directamente en la cumplimentacion de la entrevista y cuestionario, sino de una
explicacion amplia y previa del estudio, de sus caracteristicas, de su objeto, de su
caracter cientifico y de su importancia en un andlisis serio del fenomeno de la
adivinacion. Hubo de repetirse con cada entrevistado un proceso de obtencion de
confianza y de involucraciébn que nos permita desarrollar una larga entrevista y

cumplimentar un muy amplio cuestionario.

Por lo tanto, la cumplimentacién de cada cuestionario respondid a un largo proceso,
tanto a nivel técnico, como a nivel logistico (presentacidn, concertacion de la entrevista,
coordinacion de agendas, desplazamiento, etc.), como a nivel psicoldgico, en el sentido
de captacion de interés en la participacion y obtencion de la confianza necesaria que
pueda superar la barrera de mecanismo defensivo que presentan los sujetos sometidos a
estigmatizacion social; en este caso mecanismo de ocultacion y anonimato o no

divulgacion publica.

Quiero aprovechar este punto para sefialar que, en bastantes casos, la realizacién de la

entrevista individual podia calificarse por su contenido, desarrollo ¢ informacidn, al
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margen de las respuestas al cuestionario, de un valioso trabajo etnografico desde el
punto de vista de analisis antropologico de una poblacion homogénea, en cuanto a una
idea y heterogénea en cuanto a su perfil sociodemografico, como veremos

posteriormente en los resultados de la presente tesis.

Una forma de definir esta entrevista es que se trata de una situacion de interaccion
personal en la que se busca como objetivo la obtencion de informacién mediante una
conversacion de naturaleza profesional. Puesto que la base de la entrevista serd el
cuestionario disefiado y en funcion de las preguntas se orienta la entrevista, este tipo

concreto de entrevista se define como entrevista estructurada.

Las ventajas de la entrevista personal con relacion al cuestionario estandarizado son:

Facilita la cooperacién con los sujetos y permite establecer con ellos una

relacion de conflanza.

e Permite aclarar las dudas planteadas en las preguntas, asi como el seguimiento

de instrucciones complejas.

e Posibilita el uso de diferentes procedimientos de recogida de datos.

Suele proporcionar elevadas tasas de respuesta.

Por lo tanto, en nuestra investigacidn, la obtencidén de los datos necesarios se realizard

mediante la realizacion de entrevistas personales estructuradas.

Estructura del cuestionario

El disefo de nuestro cuestionario constard de dos enfoques principales.



113

Por un lado hemos de considerar que el objetivo de la investigacidon consta de dos

perfiles de sujetos distintos, por un lado los consultantes y por otro lado los consultores.

En el caso de los consultantes el cuestionario va orientado a obtener valores de las
variables definidas que nos permitan conocer su perfil y sus preferencias y opiniones y
en el caso de los consultores encontraremos preguntas encaminadas por una parte a
conocer su perfil y opiniones y por otra parte, de forma paralela, pretendemos obtener
informacion de los consultores sobre sus consultantes, de forma que consigamos
obtener como respuestas (si es posible) distribuciones porcentuales de las preferencia de
sus consultantes, significando esto una estimacion de la clasificacion de los consultantes

que tienen los consultores.

Nos encontramos, en consecuencia, con la elaboracidén de dos tipos definidos y distintos
de encuestas, una para los consultantes y otra para los consultores, aunque con

orientacion similar y biisqueda de las mismas variables objeto de estudio

En ambas encuestas la estructura general constara de seis bloques tematicos diferentes a
través de los cuales se pretenden recopilar los valores de las variables definidas en la

investigacion.

Los seis bloques de informacion son los siguientes:

e Datos iniciales

Con datos técnicos de la encuesta a rellenar por el entrevistador

e Datos de clasificacion religiosa y tipo de consulta

Con datos sobre la adscripcion religiosa y el tipo de consulta (mancias).
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e Datos de clasificacion sociologica

Recoge los datos socioldgicos del entrevistado

e Datos de religiosidad

Constructo para analizar el nivel de religiosidad personal del entrevistado

e Datos sobre la consulta

e Datos sobre las cuestiones y el tipo de informacidn tratada en la consulta

e Datos sobre la influencia de la consulta.

Objetivo del estudio trata de obtener informaciéon para identificar que influencia real

tiene la informacion generada en la consulta sobre la actuacion del entrevistado

Operacionalizacion de variables

Las variables al igual que la encuesta se pueden agrupar en cada uno de los bloques de

informacion en los que se estructura dicha encuesta.

Se describen las variables encuestadas y el tipo de valores que puede generar el

encuestado.

Consideramos los siguientes tipos de datos:

e Dato del investigador, es el dato que es completado por el investigador,
corresponde a un dato objetivo y puramente técnico, como hora o fecha de la
entrevista, o el lugar de la entrevista, estos datos no han sido analizados ya que
entendemos que si bien son necesarios en la encuesta, en nuestro caso concreto

no generan ninguna variable de interés para el estudio.
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Pregunta abierta, la posibilidad de respuesta no esta restringida y el entrevistado
podia indicar todo lo que estimd oportuno, las preguntas abiertas se han
intentado reducir al minimo posible, obviamente, algunas como la edad o fecha
de inicio son esenciales e ineludibles, sin embargo, otras como tipo de
supersticion cuyas respuestas han constituido una amplisima gama se plantearon
pensando en la posibilidad de encontrar una categorizacion acotada y

homogénea, no ha sido asi finalmente.

Sefialar que si bien el cuestionario no contemplaba muchas preguntas abiertas, el
desarrollo de la entrevista, y en funcién del perfil del entrevistado y su grado de
involucracion si generaba y facilitaba en muchos casos el planteamiento de
preguntas abiertas en un sentido aclaratorio y en bastantes casos muy ilustrativo,
por ejemplo en las referentes a valoracion del nivel de aciertos, que solian ser
respondidas con ejemplos concretos muy ilustrativos del como se desarrollaban
las consultas adivinatorias y especialmente de como eran percibidas por el
sujeto, también es de sefalar las valoracion y aspectos que en funcidn del perfil
del consultor (adivino) y de su “fama” o “prestigio” para el sujeto suponia una
mayor o menor credibilidad, efecto psicolégico ampliamente estudiado en el
campo de la publicidad y el marketing y que hemos observado que influye
claramente en estas situaciones de adivinacion pero Unicamente en un contacto

inicial entre el consultante y el consultor.

Dato de seleccion unica espontanea, €l entrevistado debia optar por una tnica
respuesta generada por ¢l mismo, sin elegir entre una seleccion previa, es una
pregunta cerrada por lo que las opciones son limitadas pero no eran mostradas al

entrevistado previamente, por ejemplo en la pregunta “;a quién recurre cuando
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tiene un problema?” la respuesta debia ser generada por el sujeto de forma Unica,
aunque presentaba dos problemas, en primer lugar el sujeto podia indicar un
siempre preocupante “depende”, que debia ser negociado para acotarlo y
concretarlo con objeto de reflejar aquel grupo de personas que preferentemente
se recurria, es decir, se recurria preferentemente aunque no siempre a amigos o
preferentemente aunque no siempre a familiares. Otro de los problemas que
surgieron en este sentido eran las respuestas no claramente categorizables y cuya
categorizacidn debia corresponder al sujeto, siguiendo con el ejemplo anterior, si
el sujeto contestaba “a mi primo...” era importante determinar si para el sujeto en

cuestion su primo era visto como mas un amigo o mas como un familiar.

Dato de seleccion unica sugerida, el entrevistado debia optar por una tUnica
respuesta elegida entre una seleccion que le era mostrada, en este caso la
concrecion era mayor y el tiempo de respuesta menor generalmente, aunque
siempre planeaba la “amenaza” de un “depende” que debia ser negociacion en

términos de “si, pero generalmente, la mayoria de las ocasiones...”

Dato de seleccion multiple espontanea, el entrevistado podia optar por varias
respuestas sin estar influido por una lista de opciones, es una pregunta cerrada
por lo que las opciones son limitadas pero no son mostradas al entrevistado
previamente. Aqui encontramos la ventaja de que el sujeto no se sentia obligado
a decidirse por una opcion pudiendo indicar varias, pero se corria el riesgo de
que se sefalasen demasiadas y fue necesario indicar que ha de recogerse las
principales o las que mas se repiten. En este sentido en muchos casos, creo que
con un afdn de exactitud los sujetos intentaban sefialar todas las posibilidades

que se han dado haciendo un barrido de situaciones que nos adentraba en el
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riesgo de encontrarnos con la seleccion de todo el abanico de opciones

perdiendo la pregunta la validez de segmentacion y diferenciacion.

e Dato de seleccion multiple sugerida, el entrevistado podia optar por varias
respuestas elegidas entre una seleccion que le era mostrada, era la situacion mas
comoda y sin duda la més rapida en todos los casos, aunque no exenta del riesgo
de amplitud de seleccidn de la mayoria de las opciones anteriormente

comentado.

Sefialaremos cada respuesta de acuerdo con la siguiente lista de identificacion de tipo:

e Dato del investigador DI

e Pregunta abierta PA

e Dato de seleccidn tnica espontdnea DSUE

e Dato de seleccion tnica sugerida DSUS

e Dato de seleccion multiple espontanea DSME

e Dato de seleccion multiple sugerida DSMS

Variables de consultante

Las variables que encontramos en la encuesta que se realiza a consultantes son:

Datos iniciales

P.0.a Fecha de la entrevista DI

P.0.b Hora de inicio de la entrevista DI
P.0.c Tipo de encuesta DI

P.0.d Dia de la semana DI

P.0.e Hora de finalizacion de la entrevista DI
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P.0.f Lugar de realizacién DI
P.0.g Anonimato DSUI
P.0.g.1. Nombre PA

P.0.g.2. Direccion postal PA
P.0.g.3. Correo electréonico PA
P.0.g.4. Teléfono PA

Datos de clasificacion religiosa y tipo de consulta

P.1. Religion o creencia adscrita. DSUE

P.2. A quien se recurre en 1° en busca de informacién. DSUE

P.3. A quien se recurre en 2° lugar en busca de informacion. DSUE
P.4. Tipo de mancia. DSMS

P.5. Tipo iniciacion en estas consultas. DSUS

P.6. Recurrencia a segunda opinién en caso de duda. DSUS

Datos de clasificacion socioldgica

P.7. Edad. DSUE

P.8. Sexo DSUE

P.9. Estado civil DSUE

P.10. Tiene hijos DSUE

P.11. Rol familiar DSUS

P.12. Nivel de estudios DSUS

P.13. Situacion laboral DSUS

P.14. Trabajo por cuenta propia o ajena DSUS
P.14.a. Empleados a su cargo DSUE

P.14.b. Puesto de responsabilidad DSUE

P.14.b.1. Empleados a su cargo DSUE
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Datos de religiosidad

P.15. Frecuencia préctica rituales privados. DSUS

P.16. Frecuencia practica rituales colectivos. DSUS

P.17. Valoracién del grado de religiosidad subjetivo. DSUS
P.18. Cumplimiento de normas religiosas cotidianas. DSUS
P.19. Conocimiento de las normas religiosas. DSUS

P.20. Grado de supersticion. DSUS

P.21. Supersticiones que tiene. PA

Datos sobre la consulta

P.22. Sujeto de la consulta. DSMS

P.23. Tipo de informacion, drea de interés. DSMS

P.24. Especificidad de la consulta. DSUS

P.25. Importancia de la consulta para el consultante. DSUS

P.26. Temporalidad la informacion. DSMS

Datos sobre la influencia de la consulta.

P.27. Frecuencia de las consultas. DSUS

P.27.a. Cantidad consultas afio. DSUE

P.27.b.1. Cantidad consultas esporadicas. DSUE
P.27.b.2. Periodo. DSUE

P.28. Antigiliedad en la realizacion de consultas. DSUE
P.29. Nivel de aciertos en distintas facetas. DSUE
P.30. Recomendacién de hacer consultas. DSUE

P.31. Compatibilidad adivinacién y religion. DSUS
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P.32. Aspectos en los que ha influido la informaciéon. DSMS

P.33. Utilidad de la consulta. DSUS

P.34. Objetivo general de la informacion. DSUS

P.35. Tipo de acciones realizadas como consecuencia de la consulta.
DSMS

P.36. Tipo de acciones no realizadas, pero prescritas en la consulta.
DSMS

Tenemos un total de 36 variables directas y 10 variables anidadas.

Variables de consultor

Las variables que encontramos en la encuesta que se realiza a consultores las
dividiremos seran de dos tipos, variables referentes al consultor y variables referentes a

sus consultantes.

Variables perfil de consultor

Las variables que analizamos referentes al perfil del consultor son las siguientes:

Datos iniciales

P.0.a. Fecha de la entrevista DI

P.0.b. Hora de inicio de la entrevista DI
P.0.c. Tipo de encuesta DI

P.0.d. Dia de la semana DI

P.0.e. Hora de finalizacion de la entrevista DI

P.0.f. Lugar de realizacién DI
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P.0.g. Definiciéon como consultor PA
P.0.h. Descripcion de su trabajo PA
P.0.i. Anonimato DSUI

P.0.i.1. Nombre PA

P.0.i.2. Direccién postal PA

P.0.i.3. Correo electronico PA

P.0.1.4. Teléfono PA

Datos de clasificacion religiosa y tipo de consulta

P.1. Religion o creencia adscrita. DSUE
P.5. Tipo de mancia preferente. DSUS

P.6. Tipo de mancias conocidas. DSMS

Datos de clasificacion sociolégica

P.9. Edad. DSUE

P.11. Sexo. DSUE

P.13 Estado civil. DSUE

P.15. Tiene hijos. DSUS

P.17. Rol familiar. DSUS

P.20. Nivel de estudios. DSUS

Datos de religiosidad

P.23. Frecuencia préctica rituales privados. DSUS

P.25. Frecuencia préctica rituales colectivos. DSUS
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P.27. Valoracion del grado de religiosidad subjetivo. DSUS
P.29. Cumplimiento de normas religiosas cotidianas. DSUS
P.31. Conocimiento de las normas religiosas. DSUS

P.33. Grado de supersticion. DSUS

P.34. Supersticiones que tiene. PA

Datos sobre la influencia de la consulta.

P.42. Antigliedad en la realizacion de consultas. DSUE

P.47. Compatibilidad adivinacion y religion. DSUS

Con estas variables obtenemos informacion sobre el perfil propio del consultor,

encontramos un total de 27 variables directas y 4 variables anidadas.

Variables de consultor referentes a consultantes

Las variables que encontramos en la encuesta sobre la informacion que el consultor

tiene en relacidon con sus consultantes son:

Datos de clasificacion religiosa y tipo de consulta

P.2. Religion o creencia adscrita. DSME

P.3. A quien se recurre en 1° en busca de informacion. DSME

P.4. A quien se recurre en 2° lugar en busca de informacion. DSME
P.7. Tipo de mancia. DSMS

P.8. Distribucion de consultantes por tipo de mancia consultada DSME
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Datos de clasificacion socioldgica

P.10. Edad. DSMS

P.12. Sexo DSME

P.14. Estado civil DSMS
P.16. Tiene hijos DSMS

P.18. Rol familiar DSME
P.20. Nivel de estudios DSMS
P.21. Situacion laboral DSMS

P.22. Trabajo por cuenta propia o ajena DSME

Datos de religiosidad

P.24. Frecuencia préctica rituales privados. DSUS

P.26. Frecuencia practica rituales colectivos. DSUS

P.28. Valoracion del grado de religiosidad subjetivo. DSUS
P.30. Cumplimiento de normas religiosas cotidianas. DSUS
P.32. Conocimiento de las normas religiosas. DSUS

P.34. Grado de supersticion. DSUS

Datos sobre la consulta

P.36. Sujeto de la consulta. DSMS

P.37. Tipo de informacion, area de interés. DSMS

P.38. Especificidad de la consulta. DSUS

P.39. Importancia de la consulta para el consultante. DSUS

P.40. Temporalidad la informacion. DSMS
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Datos sobre la influencia de la consulta.

P.41. Frecuencia de las consultas. DSUS

P.43. Antigliedad en la realizacion de consultas. DSUE

P.44. Nivel de aciertos en distintas facetas. DSUE

P.45. Recomendacién de hacer consultas. DSUE

P.47. Compatibilidad adivinacién y religion. DSUS

P.48. Aspectos en los que ha influido la informacion. DSMS

P.49. Utilidad de la consulta. DSUS

P.50. Objetivo general de la informacion. DSUS

P.51. Tipo de acciones realizadas como consecuencia de la consulta.
DSMS

P.52. Tipo de acciones no realizadas, pero prescritas en la consulta.

DSMS

El detalle del disefio del cuestionario, asi como los distintos valores que podran reflejar
cada una de las variables del estudio, se pueden ver en los respectivos cuestionarios de

Consultante y Consultor en los anexos [ y 11.
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Procesamiento de datos

El andlisis y procesamiento de los datos, se ha realizado con el siguiente software:

e Microsoft Office Excel 2007 (12.06679.5000) SP3 MSO (12.0.6683.5000)

e [BM SPSS Statistics Version 19.0.0
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CAPITULO 4. ANALISIS DE LOS RESULTADOS

En este capitulo se desarrollan los andlisis respecto de los tres conjuntos de datos
principales de la investigacion. Por una parte el conjunto de entrevistas en base a la
encuesta realizada a aquellas personas definidas como consultantes. Es decir, personas
que practican y usan la adivinacidon de forma frecuente, con al menos una consulta
anual. En segundo lugar, muy directamente vinculada con la primera, tenemos el
conjunto de entrevistas realizadas a los consultores, que corresponde a aquellas personas
que ¢jercen de generadores de la informacion en las practicas adivinatorias. Es decir, los
adivinos, cuyos datos son meramente orientativos, puesto que el nimero de entrevistas
obtenidas no conforma la cantidad necesaria para poder desprender resultados con

significacion estadistica.

En los datos procedentes de los consultores (adivinos) debemos distinguir dos bloques,
por una parte los datos propios de su perfil y caracteristicas y un segundo bloque de
informacion sobre las opiniones y percepciones que €stos tienen respecto de sus
consultantes. Es decir, como ven y qué conocen ellos de las personas que asisten a sus

consultas.

Finalmente el tercer elemento de analisis estd constituido por la informacion obtenida de
los procesos de “feleadivinacion” y cuyo objetivo principal ha sido disponer de un
numero de elementos suficiente que nos facilite responder, de forma estadisticamente
significativa, algunas cuestiones respecto de la consulta en si, tales como el motivo de
dicha consulta; esto nos permite averiguar si el interés que promueve la consulta es

personal directo, personal indirecto o social y en qué porcentaje. El propdsito basico de
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este analisis supone la confirmacion o desmentido de que el interés principal en las
consultas adivinatorias sea de cardcter personal directo. De la misma forma y en este
analisis obtenemos una serie de conclusiones respecto a dos caracteristicas
sociodemograficas elementales e importantes, como son la edad y el sexo de los

consultantes.

La realizacion de los calculos aplicados a la importante cantidad de datos recogidos se

ha desarrollado mediante el paquete informatico SPSS Statistic Version 19.

Resultados de las Entrevistas Consultantes

El andlisis de los resultados de las encuestas realizadas a los consultantes en este estudio
se presenta desde un punto de vista descriptivo, donde obtenemos los porcentajes mas
relevantes, lo que nos permite plantear un perfil general de aquellos que practican y
usan de forma frecuente la adivinacion (al menos una vez al afio). También se ha
realizado un andlisis de correlaciones cruzadas (concretamente correlaciones de
Pearson) entre las distintas variables. Debido al considerable ntimero de variables
contempladas en la encuesta realizada (212 variables), un andlisis cruzado completo
debe generar una matriz de correlaciones 212 x 212, lo que implica 44.944 andlisis de
correlaciones bivariadas (correlacion entre cada dos variables), puesto que al ser
correlaciones bivariadas se genera una matriz simétrica cuya diagonal principal estd
constituida integramente por el valor 1, (la correlacion perfecta de cada variable con ella
misma tiene un valor igual a 1), estas consideraciones a efectos practicos implican que

realmente solo son necesarios 22.366 analisis de correlacion bivariados.
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Los cinco bloques principales estan constituidos por el siguiente nimero de variables:

* Datos de clasificacion religiosa y tipo de consulta..................... 48 variables.
* Datos de clasificacion sociolOgica.........cococeereereeeeicenienieeeenne. 36 variables.
e Datos de religiosidad ........coceeeierieiieeeeee e 46 variables.
e Datos sobre 1a consulta......c.cueeeeeiieiieniieiee e 49 variables.
» Datos sobre la influencia de la consulta .........cccccoeoeerenennene 33 variables.

Sin embargo, parte de las variables de los tres ultimos bloques se plantean y exponen
con un nivel de alternativas u opciones superior al necesario, cuya funcionalidad y
objetivo principal consistia en la clara interpretacion y comprension por parte del
encuestado. Teniendo esto en consideracion en estos ultimos bloques, el nimero de
variables objeto de andlisis se reduce por agrupacidn, y en algiin caso por eliminacidén

(variable P36 no considerada), quedando finalmente el nimero de variables siguiente:

» Datos de clasificacion religiosa y tipo de consulta..................... 48 variables.
* Datos de clasificacion sociolOgica........cceeveeieenieeieeiienieeeenne. 36 variables.
e Datos de religiosidad ........ccccveerveeriieienieeiee e 18 variables.
*  Datos sobre 1a consulta..........ooeeeiienieniinnee e 28 variables.
» Datos sobre la influencia de la consulta .........cccccoeienienenienne 13 variables.

Con esta reconfiguracion de elementos de analisis los célculos necesarios se han
reducido a 143 variables, lo que a efectos practicos simplifica el trabajo a 10.153
analisis de correlaciones bivariadas, bajo el criterio de coeficiente de correlacion de

Pearson.

A efectos de determinar el nivel de significacion a partir del cual consideramos que dos

variables correlacionan significativamente hemos establecido el nivel de significacion
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a = 0,01 o dicho de otra forma un nivel de confianza estadistica en la correlacion
existente igual o superior al 99%. También hemos considerado un nivel de significacién
a = 0,05 o equivalentemente un nivel de confianza estadistica igual o superior al 95%;
puesto que la significacion obtenida de cada analisis nos ofrece el “valor p” no ha sido
necesario aumentar el numero de andlisis ya que el nivel de confianza establece el limite

a partir del cual consideramos que correlacionan significativamente dos variables.

La prueba de correlacion se realiza mediante el procedimiento de dos colas o bilateral.
Por lo tanto, respecto a los margenes de significacion realmente considerados en cada

extremo de la distribucién Normal, tenemos dos situaciones:

e En el caso de significacion 0,01, implica que la significacion real de cada cola
corresponde a una probabilidad de error Tipo I inferior a 0,005.
e En el caso de significacion 0,05 implica que la significacion real de cada cola

corresponde a una probabilidad de error Tipo I inferior a 0,025.

Dado que no tenemos motivos para suponer que el tipo de correlacion responde a curvas
cuadraticas o de mayor complejidad, todos los andlisis de correlacion se han

determinado para el modelo de correlacion lineal de variables.

En cuanto al valor del coeficiente de correlacion de Pearson obtenido en cada analisis,
se ha considerado como aceptablemente fuerte cuando la variabilidad compartida o
explicada entre ambas variables sea superior a 0,5 o lo que es igual cuando mas de un
50% de una variable esté influida o determinada por la otra variable. Esto supone que el
coeficiente de determinacion sea superior a 0,5. El coeficiente de determinacion se
expresa como el cuadrado del coeficiente de correlacion. Por consiguiente, si el
coeficiente de determinacién p? > 0,5 consecuentemente esto supone que el

coeficiente de correlacion debe ser superior a 0,707 (como se puede comprobar
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despejando p = /0,5 = 0,707).

Los valores de correlacion inferiores a 0,707 constituyen la gran mayoria de las
correlaciones significativas obtenidas (tanto al 0,01 como al 0,05) y también son valores
validos, solo que no tan robustos, que han sido interpretados como indicacidén de una
correlacidon significativa detectada, pero que sin duda, debiera confirmarse con
posteriores registros de datos en entrevistas con un mayor nimero de sujetos; en este
sentido es importante y aporta informacion trascendente el signo del coeficiente de
correlacidn, ya que un signo positivo determina una correlacidon en un sentido directo y
por el contrario un signo negativo va a determinar una correlacidon en un sentido inverso
a la hora de interpretar la influencia mutua de ambas variables. De esta forma una
correlacion positiva entre dos variables indica que, por ejemplo, a mayor religiosidad
implicaria una mayor frecuencia de participacién en rituales religiosos, si ambas
variables estuviesen correlacionadas positivamente; por el contrario si la correlacion
fuese negativa, por ejemplo, a mayor nivel de supersticidn implicaria un menor
conocimiento de las normas religiosas, si ambas variables estuviesen correlacionadas

negativamente.

Este ingente volumen de calculo se ha realizado mediante el programa de tratamiento

estadistico de datos IBM SPSS Statistic. Version 19.

Estadisticamente hablando es muy importante considerar el nimero de encuestas
obtenidas. Si bien es un numero importante (117), una vez que debemos tener en cuenta
la dificultad de acceso a los sujetos influidos de forma determinante por el efecto de
estigma, no es suficiente para poder asumir que los resultados aqui mostrados pueden
ser directamente extrapolables a la poblacion general. Por ello los resultados que se

presentan no pueden ser considerados concluyentes poblacionalmente hablando, es
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decir, extrapolables con garantias estadisticas a la poblacion general, aunque en todos
los casos las conclusiones obtenidas son conclusiones orientativas con suficiente
potencial para ser estudiadas y confirmadas mediante el estudio de muestras de un

mayor nimero de sujetos.

Otro elemento muy importante que debe considerarse a nivel estadistico es la
aleatoriedad y en consecuencia la representatividad del grupo de sujetos respecto de la
poblacién. Tanto por las caracteristicas de la muestra objeto de estudio como por el
proceso de eleccion de los sujetos (bola de nieve, y por consiguiente un muestreo no
probabilistica), no podemos garantizar la aleatoriedad del grupo muestral obtenido, lo

cual de forma importante va a influir en su representatividad respecto de la poblacion.

Brevemente, veamos el tamafio de la muestra necesaria en funcién del tamano de la
poblacién, del nivel de confianza y del margen de error que consideramos admisible

para la extrapolacion de los resultados a la poblacion.

Dicha relacion viene expresada por la siguiente formulacion:

e 1 = tamafo necesario de la muestra.

e ¢ = margen de error admisible en la extrapolacion a la poblacion.

e N = Tamafo de la poblacion (Si consideramos Espafia, N = 47.000.000).

e pq = Varianza de la poblacidn, considerando que las mayoria de las respuestas
en nuestra encuesta son dicotdomicas (Si o No), consideramos la situacién mas
desfavorable p = g = 0,5 por lo tanto pg = 0,25 como valor mas desfavorable.

e z = Valor de z correspondiente al nivel de confianza, es decir margen de
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confianza en el que se encontrarian los resultados de poblaciones con
distribuciéon normal; en nuestro estudio siempre consideraremos niveles de

confianza de 99% (a = 0,01) y del 95% (a = 0,05).

Partiendo de distintos tamafios de poblacidn obtenemos la siguiente tabla donde

podemos ver de forma fécil el orden de escala para los distintos tamafios de muestra.

Tabla 4. Tamafos muestra en funcidén de tamanos de la poblacion.

Tamafio de la poblacién Nivel de confianza a = 0,05 (z = 1,96)
Parae = 0,05 Parae = 0,03

= 100 n=280 n=93

= 150 n=108 n=132
N= 200 n=132 n=169

= 250 n=152 n =203

= 500 n=217 n=341

= 1.000 n=278 n=516
N= 2.500 n=333 n=748
N= 5.000 n=357 n=2879

= 10.000 n=2370 n =964
N= 100.000 n=383 n=1.056
N= 1.000.000 n=2384 n=1.066

= 2.000.000 n=384 n=1.066

Nota: El desarrollo en mayor detalle de la anterior justificacion del tamaiio de la

muestra podemos encontrarlo en Morales (2012).

Como podemos ver, una muestra de al menos 384 entrevistas con un procedimiento de
muestreo paramétrico, es decir, aleatorizado, nos permitiria extrapolar los resultados a la
poblacion con mayores garantias. Sin embargo, los resultados y la muestra obtenida en
nuestro estudio, a pesar de no disponer del numero de elementos necesarios, si nos
permiten orientar y acotar tanto perfiles generales como relacion entre variables, en

aquellas donde las correlaciones significativas asi lo justifiquen.

El andlisis se ha centrado en las encuestas a los consultantes (usuarios de las practicas
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adivinatorias). Aunque se presentan también los resultados obtenidos de las encuestas a
los consultores, debido a su pequefio nimero, solo van a ser consideradas como indicio
de coincidencia con los valores obtenidos y nos permiten confirmar o desmentir la
opinién o, mejor dicho, el conocimiento que los consultores (adivinos) tienen respecto

de sus consultantes (clientes).

Como hemos comentado, el andlisis se plantea de forma segmentada en los siguientes

bloques:

* Datos de clasificacion religiosa y tipo de consulta.
» Datos de clasificacion sociologica.

* Datos de religiosidad.

* Datos sobre la consulta.

e Datos sobre la influencia de la consulta.

Obtencion de las Entrevistas

El proceso de obtencion de las entrevistas, como se ha descrito en metodologia, se ha
desarrollado de manera principal mediante la técnica de bola de nieve, es decir, a través
de contacto encadenado y en serie de unos con otros o bien por localizacion

independiente, en algunos casos.

El porcentaje aproximado de consultantes localizados a través de terceras personas ya
vinculadas a las practicas adivinatorias ascendié a 85%, en tanto que el porcentaje de

consultantes localizados directamente por el investigador supuso al 15%.

Es de resaltar que pese a lo esperado inicialmente no se ha podido realizar ninguna

entrevista de consultante que haya sido promovida a través de consultores (adivinos). Si
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bien, en un principio, confiaba que los consultores me posibilitasen acceder a un gran
numero de sus consultantes por prescripcion directa, la realidad ha sido completamente

diferente, no obteniendo ninguna consulta por esta via.

Entiendo que puede deberse a dos razones:

*  Resistencia-rechazo del consultor a comunicar a sus consultantes la posibilidad
de participacidon en la encuesta, a pesar de que la mayoria me mostraron su

disponibilidad a indicarselo a algunos de sus consultantes.

* Resistencia-rechazo del consultante a participar en la encuesta una vez
comunicada esta posibilidad por parte del consultor. No dispongo de constancia

de esta situacion.

Segin mi percepcidon personal, y al no disponer de datos ni confirmacién en este
sentido, entiendo que la primera causa, es decir, el no ofrecimiento de los consultores,
ha sido la razon principal frente a la decision de mantener el anonimato por parte de los
consultantes. Esta percepcion personal tiene una parte de soporte en el hecho de haber
realizado entrevistas a diferentes consultantes de un mismo consultor (no perteneciente
al grupo de los entrevistados), mediante contacto facilitado entre dichos consultantes y
sin embargo, cuando se ha dado esta situacion (consultantes comunes entrevistados), no

ha sido posible obtener ninguna de las entrevistas a consultantes via el consultor comun.

Otro elemento a considerar ha sido la significativa dificultad en la localizacion de
consultantes fiables, es decir, encontrar sujetos cuyo uso de la adivinacion sea frecuente
y no esporddico y no se limite a una o algunas experiencias situadas en un contexto
ladico o casual; es muy facil localizar sujetos que puedan decir “a mi una vez me

echaron las cartas...” pero para clasificar a un sujeto en este estudio como valido se ha
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establecido que es necesario una frecuencia minima y reiterada de uso de practicas
adivinatorias de una vez al afio, esto generalmente lleva aparejado un coste econdmico
para el sujeto e implica un nivel de involucracion y confianza en las técnicas
adivinatorias minimo sin el cual no podriamos garantizar esa “calidad” del sujeto
entrevistado, lo anteriormente expuesto contrasta con el significativo nimero de
personas que existen como consultantes, posteriormente veremos que esta situacion
viene influida por la estigmatizacion de las practicas adivinatorias. Considerando los
datos estimados de actividad la econdmica que mueve la practica de la adivinacién y la
amplia oferta que podemos encontrar en los medios de comunicacion, especialmente
Internet, prensa y television el numero potencial de sujetos es inicialmente muy alto.
Como dato en este sentido (reservas-rechazo a participar en la encuesta), el 70%
aproximadamente de los encuestados ha preferido mantenerse en el anonimato. En lo
relativo a la realizacion de la entrevistas el 95%, aproximadamente, se han realizado en
lugares publicos, lo que nuevamente nos da idea de cierta reserva y cuidado de la

privacidad de los consultantes.

Estudio de los Consultantes

El estudio de los consultantes constituye el elemento central de la investigacion, se
analizan en este apartado cada uno de los diferentes bloques de informacion principales

en los que se ha subclasificado la informacion obtenida:

* Datos de clasificacion religiosa y tipo de consulta.
* Datos de clasificacion sociologica.

* Datos de religiosidad.

* Datos sobre la consulta.

e Datos sobre la influencia de la consulta.
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En este apartado analizamos de forma descriptiva los datos obtenidos, por un lado y las

correlaciones que se han mostrado significativas entre las distintas variables, por otro.

Siendo los bloques principales los tres tltimos se planted y analizé una agrupacion de
respuestas que nos permitiese un mejor manejo de las variables obtenidas. Si bien
dichas variables fueron desglosadas para presentar las opciones de respuesta a cada
sujeto de forma clara y entendible, puesto que era muy importante la presentacion y
diversificacion de las mismas (nivel de detalle), esto nos ha permitido una mejor
clasificacion de las respuestas. A nivel de analisis ha sido igualmente vélido y mas
orientativo un analisis principalmente con agrupaciones de respuestas en tres segmentos

ordenados; Alto, Medio y Bajo, como veremos mas adelante.

Datos de Clasificacion Religiosa y Tipo de Consulta

Del primer bloque de informacion obtenida con las preguntas relativas a la clasificacion
o adscripcion religiosa de los encuestados y referentes a caracteristicas del tipo de
consulta adivinatoria y de inicio en la adivinacion, obtenemos la siguiente tabla con la

distribucion porcentual de la muestra.

Tabla 5. Porcentaje de respuestas al médulo religion y tipo de consulta (1).

P1 Religién a la que se adscribe

Cristianismo 73,50%
Islam 0,85%
Judaismo 0,00%
Hinduismo 1,71%
Budismo 2,56%
Agnostico 15,38%
Ateo 3,42%
Otra Religion 2,56%

NS/NC 0,00%
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Tabla 6. Porcentaje de respuestas al modulo religion y tipo de consulta (2).

Amigos
Familiares
Expertos

Guia Espiritual
Adivinos

Otros

Nadie

NS/NC

Amigos
Familiares
Expertos

Guia Espiritual
Adivinos

Otros

Nadie

NS/NC

Santeria
Cartomancia
Hordscopo

| Ching
Espiritismo
Numerologia
Quiromancia
Runas
Videncia
Otro 1

Otro 2
NS/NC

En mi entorno familiar se realizaba
A través de amigos

A través de conocidos

Por publicidad y referencias externas
Lo decidi personalmente

NS/NC

Nunca

Alguna vez

Si no estoy conforme, he ido a otro
Siempre voy a mas de uno

NS/NC

En relacion a la pregunta P1 en la que se responde a la religion en la que el consultante

se adscribe obtenemos como dato principal y relevante que el 73,50% de los
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entrevistados se adscriben a la religion cristiana. Este resultado estd en consonancia con
el entorno social y religioso en el que se ha desarrollado el estudio, mayoritariamente de
confesion cristiana. Si bien hemos de precisar que el entorno social de los individuos es
fundamentalmente catdlico, la opcion en la encuesta fue identificada como cristianismo
ya que se pretendia integrar en la misma posibles entrevistados de diferentes opciones
confesionales dentro del éste, 1éase Testigos de Jehova, Evangélicos, Anglicanos, etc.
Sin embargo los sujetos entrevistados se adscriben en su totalidad al catolicismo, por lo
que a efectos de concrecion y especificidad entenderemos la opcion de cristianismo
como catolicismo, aunque mantenemos la denominacion de cristianismo dado que fue el

identificativo utilizado en la opcién de la encuesta base.

También es importante indicar que se ha encontrado un 18,80% de adscripcion atea y
agnostica. Se ha de sefialar que de acuerdo con el desarrollo de las entrevistas, en mi
percepcidn personal, en la mayoria de los sujetos autoidentificados como agnosticos o
ateos lo hacen mas en contraposicion al reconocimiento de la religion cristiana-catodlica
(confesion del entorno cultural y social) que al sentido mdas riguroso de no
reconocimiento de la existencia en si de una deidad. Es decir, cuando un sujeto se
identifica como ateo porque “no creo en Dios” en bastantes casos mi percepcion ha sido
més de “no creo en el Dios cristiano”, puesto que en ocasiones se planteaban
argumentaciones claramente circunscritas al cristianismo-catolicismo y en algunos
casos a cuestiones no esenciales ni generales del cristianismo, como por ejemplo “no
tiene sentido lo de la Virgen Maria” o “lo que cuenta la Biblia ha sido seleccionado y
adaptado por la Iglesia”. El sentido real de ateo en lo referente a la creencia en la
imposibilidad de la existencia de una Deidad que trascienda y tutele al mundo solo se

observaba claramente en algun individuo especifico.

Creo que es interesante sefialar a este respecto, por su significacion ilustrativa, que en



139

una de las entrevistas me llamo la atencidn de manera importante la argumentacion
contradictoria en la propia exposicion de un sujeto que se autocalificaba de ateo. La
siguiente transcripcion es muy aproximada a lo referido literalmente por dicho sujeto
“Yo no creo en Dios, nadie se puede creer que exista un Dios que crea las cosas, todo
surgio del Big Bang y fue evolucionando, eso ya esta explicado por la fisica, como no
creo en Dios me considero ateo, eso no tiene nada que ver con que hay algo, algo que
no conocemos a nivel digamos espiritual pero que existe, es algo de otro mundo u otra

dimension pero que no tiene nada que ver con Dios...."

Como vemos la argumentacion es realmente ilustrativa de la contradiccion entre alguien
que se manifiesta ateo y sin embargo estd convencido de que “hay algo a nivel

espiritual, aunque no tiene nada que ver con Dios”.

Por otro lado, la diferencia clara entre ateo y agndstico, referida a la negacion de la
existencia de Dios para los ateos y negacion de la capacidad actual de conocimiento
sobre Dios para los agnosticos, tampoco parece perfectamente definida en los sujetos
autocalificados de agnosticos o ateos en algunos casos. Sin embargo, en el desarrollo de
las entrevistas no consideré adecuado o conveniente entrar a corregir ni discutir las
respuestas de los encuestados. Lo anterior nos lleva a aclarar que mi percepcion
respecto a la mayoria de los autodenominados agnosticos o ateos responde mas a una
oposicion a la religion cristiana o a la Iglesia, que a decisiones basadas en un

posicionamiento filoso6fico o moral.

La no creencia en ningun aspecto religioso, entendiendo por religioso su sentido mas
amplio de espiritual, es decir, no limitado a teista, se asocia frecuentemente a un
pensamiento cientifico y a un mayor nivel cultural. Sin embargo, en este sentido,

también es muy ilustrativo el experimento llevado a cabo por Bruce Hood profesor de
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psicologia del desarrollo en la Universidad de Bristol en un congreso cientifico. Hood
que postula en sus investigaciones que el celebro humano funciona de forma irracional,
realiz6 una de las pruebas de su teoria en un congreso cientifico, donde se supone un
elevado nivel de escepticismo en todos los aspectos y por supuesto de racionalidad.
Hood pregunto6 al publico presente en la sala si habia alguien dispuesto a probarse un
cardigan a cambio de un premio. Més de la tercera parte del auditorio levantd la mano,
después de esto Hood confesd que el cardigan pertenecid a un famoso asesino multiple
(Fred West), tras lo cual la mayoria de los voluntarios bajaron la mano. Vemos que
incluso en las tradicionalmente escépticas mentes de los cientificos hay margen para la

nada racional argumentacion del “por si acaso”.

Podemos encontrar el detalle del experimento en la entrevista a Bruce Hood publicada

en The Guardian el 9 de mayo 2009.

Con esto se pretende sefialar que realmente la no creencia absoluta (ateismo) o la duda
general (agnosticismo), en realidad, se encontraria en un muy pequefio porcentaje de
aquellos que se declaran no creyentes en ningun aspecto. Si consideramos que, como
vemos por los datos recogidos, el porcentaje de los declarados ateos es bajo, es seguro
que los realmente convencidos de ello con criterios sélidos han de ser

significativamente un menor porcentaje.

La pregunta P1 es interesante cotejarla con la Pregunta correspondiente al barémetro del
Centro de Investigaciones Sociologicas CIS. Aunque no distingue entre las distintas
religiones, si es relevante, puesto que recoge el catolicismo equivalente al cristianismo
en nuestra encuesta y por otro lado, recoge a los no creyentes que, en nuestro caso,

podemos asimilar a Agndsticos y Ateos.

Para valernos como referencia comparativa respecto a nuestra muestra consideramos las
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encuestas mensuales realizadas por el CIS desde enero 2013 hasta el presente 2015, con
los valores medios obtenidos en las distintas clasificaciones podemos determinar como

de coincidente o discrepante es nuestra media respecto a la poblacion espaiola.

Tabla 7. Porcentaje anual medio barémetro del CIS. Adscripcion religiosa. Poblacion
espafiola (Fuente: CIS)

Adscripcion religiosa 2013 2014 2015 2013 -2014 Muestra
Catolico/ a 71,27% 70,13% 69,30% 70,70% 73,50%
Creyente de otra religion 2,30% 2,28%  1,90% 2,29% 7,68%
No creyente 15,48% 15,68% 16,00% 15,58% 15,38%
Ateo/ a 9,00% 9,45% 10,30% 9,23% 3,42%
N.C. 1,90% 2,41% 2,50% 2,15% 0,00%

Figura 2. Pregunta barometro enero 2015 CIS. Adscripcion religiosa. (Fuente: CIS
Enero 2015).

Pregunta 29
¢ Como se define Ud. en materia religiosa: catdlico/a, creyente de otra religion, no creyente o ateo/a?
Catdlico/a 69,3
Creyente de ofra religicn 1,9
No creyente 16,0
Ateola 10,3
N.C. 25
N) {2.481)

Los datos obtenidos en nuestra muestra respecto al porcentaje de cristianos (73,50%)
son congruentes con los datos de catdlicos del CIS (70,70%). El porcentaje de no
creyentes del CIS (15,58%) es muy similar al 15,38% de la muestra. Sin embargo, en el
caso de los ateos, la poblacion general presentaria un mayor porcentaje (9,23%) que
nuestra muestra (3,42%), lo que supone el triple de ateos en la poblacidon general que en

nuestra muestra.

Tampoco es congruente con la poblacion general el porcentaje de las demas religiones
2,29% en datos del CIS frente a un 7,68%, una posible explicacion de esta diferencia

radicaria en la intencion activa de busqueda de sujetos pertenecientes a otras religiones
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por parte del entrevistador. Por lo tanto, observamos similitud en los datos de las
clasificaciones principales respecto de religion (cristianismo y agnosticismo) aunque, en
conjunto, nuestra muestra presenta un mayor porcentaje de consultantes claramente
adscritos a una religion, es decir, una mayor identificacion religiosa respecto a la
poblacion general. Esta diferencia sin duda esta influida por mi interés especifico en

entrevistar sujetos de otras confesiones religiosas.

En las preguntas P2 y P3 la variable estudiada identifica las fuentes de referencia
primera y segunda a la hora de realizar consultas, es decir, a que personas se dirige el
sujeto ante un problema, una duda o cualquier necesidad de informacion; en este sentido
observamos que un 49,57% de los encuestados recurre en primer lugar a los familiares
para realizar sus consultas, situdndose en segunda posicion amigos con un 35,04%;
encontramos un dato que llama la atencidén y es que el guia espiritual presenta un
porcentaje similar aunque ligeramente superior 5,98% de los encuestados, frente al
5,13% que recurre en primer lugar directamente a adivinos. Hay que recordar que el
100% de los entrevistados son usuarios de procesos adivinatorios, con una frecuencia
minima de una vez al afio, lo que significa que toda la muestra parte de una condicién
inicial y es su aceptacidon, conocimiento y uso de los procesos adivinatorios, de lo que se
desprende su confianza y creencia en la veracidad y utilidad de estos procesos. No

obstante, este punto se analiza especificamente.

No era esperable que la primera consulta fuese mayoritariamente a adivinos, aun siendo
la poblacion de estudio personas que utilizan de manera frecuente la adivinacion, pero si
llama la atencioén que, aunque residual, un 5% de los entrevistados elija como primera
opcidn tanto a adivinos y como a un guia espiritual. Esto situaria la informacién por via
adivinatoria en igualdad frente a la informacion mediante un guia espiritual que ofrezca

las respuestas en consonancia con la religion de adscripcion para un porcentaje similar
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de consultantes, frente a la gran mayoria de los sujetos que opta por amigos y

familiares.

La segunda consulta mayoritariamente se realiza “a los amigos” con un 46,15% de las
respuestas, seguida en segundo lugar por la opcion “a familiares” con un 29,91% y

situandose “los adivinos” con un 9,4%.

Respecto a las técnicas utilizadas la mayoria, un 36,49%, utiliza la cartomancia, seguida
en segundo lugar, con un 22,97%, de la videncia. La mayor proporcion de cartomancia
y videncia corresponde a circunstancias coyunturales, culturales y sociales puesto que
actualmente la oferta de mancias que generan respuestas digamos que perfectamente
personalizadas son la cartomancia y la videncia, siendo también un factor importante el
hecho de que la aparicion, difusion y publicidad de adivinos y videntes es
significativamente superior a otras mancias, lo cual sin duda condiciona ¢ influye en la

eleccion de los consultantes.

Quiero en este punto hacer unos comentarios respecto a la quiromancia que me
llamaron la atencién. Hemos indicado que las mancias mas demandadas son aquellas
que en nuestro entorno cultural estdn mds presentes. En este sentido, la quiromancia es
una de las “clasicas”; por lo tanto era de esperar que presentase un mayor porcentaje de
consultantes. Sin embargo hay dos elementos que los entrevistados comentaban en

ocasiones respecto a esta mancia:

1. No da informacién puntual del momento, informacion del presente o del futuro
cercano. La informacion de la quiromancia se percibe como detallada pero
referida a la futura historia de vida de sujeto, no a informacion del presente.

2. No da informacién detallada de otras personas. Los sujetos consideran que no es

posible plantear preguntas sobre cuestiones de terceros, ya que la informacion de
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la mano es exclusiva del propio individuo y, respecto a otras personas, solo
detecta la presencia y caracteristicas generales en algunos casos (cuestiones
afectivas).

3. Existe cierto reparo o prevencion respecto a los adivinadores en esta mancia, o al
menos eso me parecio percibir o desprender de las conversaciones. Si bien la
vision tipico-topica de la quiromancia vincula los adivinadores a las gitanas (en
nuestra cultura), esa visidbn ya no persiste en los sujetos que utilizan la
adivinacion, reconociendo que hay diversidad de personas que leen la mano.
Muchos consultantes asignan a estas personas (adivinadores) dos aspectos
negativos:

i. Falta de confianza, indicando que en esta mancia el nivel de
fraude o engafio es muy superior a otras mancias.

ii. En algunos casos atribuyen a los adivinos/as en quiromancia la
capacidad de un poder digamos negativo y con posible influencia
o perjuicio para el consultante. Esto es lo que responderia al
tipico “mal de 0jo” que, en caso de disconformidad, la gitana
echaba a su cliente. Pues bien, conceder cierta capacidad o
influencia negativa a dichos adivinadores, es algo que me ha
llamado de manera importante la atencion, por sorprendente, y de
lo que dejo reflejo en estos comentarios respecto a la

quiromancia.

La iniciacion en estas practicas presenta una distribucion mas repartida, siendo
encabezada por via de los amigos en primer lugar con un 40,17%, y teniendo un origen
dentro del entorno familiar para un 21,37%. También esta presente en un porcentaje de

15,38% la iniciacidén a través de conocidos, cuya diferencia con amigos se determina
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por una menor relacion social, es decir contactos sociales escasos o incluso puntuales.
Esencialmente podemos agrupar estas opciones como iniciacidén a traveés del entorno

social del individuo frente una decision personal sin influencia de terceros.

Generalmente no se recurre a una segunda opinioén en caso de no estar conformes con la
informacion recibida en un 64,96% de los casos, lo que da muestra o bien, de un alto
grado de confianza en la informacion o bien de un elevado nivel de fidelidad al
consultor. Esta segunda posibilidad es la que considero que es la que principalmente

define el porcentaje de “Nunca realizar una segunda consulta”.

El perfil medio queda con estos datos claramente definido y nos muestra un consultante
catolico seguido de un consultante que se define como agnéstico, que recurre a
familiares y amigos preferentemente para consultar cuando necesita consejo. De hecho
se inicid en las consultas en adivinacion a través de amigos o en su entorno familiar y
que utiliza la cartomancia seguida de la videncia cuando realiza una consulta de
adivinacion. Generalmente no recurre a una segunda opinion sobre la informacion
recibida, lo que trasmite, en principio, confianza y credibilidad en la informacion

obtenida.

Podriamos decir que se intuye un perfil sociable y abierto al observar que estd presente
la relacién con su entorno cercano, amigos y familiares, asi como una relacion de

conflanza en el consultor.

En lo relativo a las correlaciones observadas, se ha analizado de forma cruzada todas la
variables, lo que ha supuesto (48 x 48 variables); puesto que resulta una matriz cuadrada
simétrica y los elementos de la diagonal principal son 1, tenemos un total de 1.128
analisis de correlacion basadas en el indice de correlacion de Pearson y con

significacion bilateral, considerando tanto el nivel de significacion @ = 0,01, es decir,
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un 99% de nivel de confianza; como el nivel de significacion a = 0,05, es decir, un

95% de nivel de confianza.

Puesto que no todas las variables presentan correlaciones significativas, se exponen solo
aquellas variables que ha presentado correlaciones significativas tanto al nivel de

significacion 0,05 como al 0,01.

La religion de adscripcion en relacion con la persona a la que el consultante recurre en
primer lugar buscando ayuda o consejo, muestra tinicamente correlaciones en el caso de

guias espirituales que podemos observar en la siguiente tabla:

Tabla 8. Correlaciones guia espiritual en primera consulta.

o ‘C
5, o) g Q :g’
c E| @2 g 2 8
| E| 8| 2| 5| 5| 8] ¢
O » 3 T @ < b o
Guia Correlacion de | -,3397 | -,023|.2 245 | 6437 -108]| -,047| 415"
Espiritual | Pearson
18 Sig. (bilateral) ,000| ,802]. ,008| ,000| ,248| ,611| ,000
consulta |y 17| 17| 17| 117 117 17| 17| 117

**. La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).
a. No se puede calcular porque al menos una variable es constante

Claramente el budismo es el que presenta la mayor y significativa correlaciéon en lo
referente a recurrir a un guia espiritual en primer lugar, siendo correlaciones directas
tanto en el budismo como en el hinduismo y otras religiones. Sin embargo, la escasa
representatividad en la muestra de los sujetos de distintas religiones a la catolica nos
hace considerar que este dato no seria extrapolable, por lo que lo descartamos. En
cambio el cristianismo-catolicismo, que si supone un alto porcentaje de la muestra,

presenta una correlacion significativa respecto al guia espiritual, aunque baja -0,339%*
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lo resaltable es el signo negativo, que podria apuntar a una relacion inversa, es decir, los
cristianos-catolicos serian significativamente reacios a consultar sus problemas con un
guia espiritual, prefiriendo cualquier de las otras opciones, aunque sin correlacionar con
ninguna en concreto. Por consiguiente, recurrir a un guia espiritual en caso de necesitar
consejo se presenta de forma significativa en los budistas y se descarta de forma

significativa en los cristianos.

Tabla 9. Correlaciones religion — recurre en segundo lugar.
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Expertos Correlacion de Pearson | -,025 ,267”
22 consulta Sig. (bilateral) 791 ,004
N 117 117
Guia Correlacion de Pearson | -,021 ,316”
Espiritual Sig. (bilateral) 819,001
22 consulta N 117 117
Adivinos Correlacion de Pearson ,183* -,052
2% consulta Sig. (bilateral) ,048| 576
N 117 117

*. La correlacién es significante al nivel 0,05 (bilateral).
**. La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).

Encontramos nuevamente correlaciones de las religiones en la pregunta P3 “A quien se
recurre en 2° lugar”, pero dichas correlaciones significativas al nivel 0,01 se dan en
“Otras religiones” relacionadas con “Expertos” (0,267**) y con “Guia espiritual”
(0,316**), presentando una correlacion significativa al nivel 0,05 y de valor (0,183%)
entre hinduismo y adivinos. Por el bajo valor tanto del coeficiente de correlacion como
del porcentaje de sujetos totales en “Otra Religion” (2,56%) “Hinduismo” (1,71%), no

podemos considerar relevante estas correlaciones; aqui encontramos un ejemplo donde a
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pesar de observar correlaciones significativas tanto a nivel de significacion 0,01 como
0,05, debemos considerar el volumen de datos que representa y si tenemos en cuenta la
baja proporcion de los mismos en conjunto con la significativa, pero también baja

correlacion, hemos de concluir que no es un dato relevante para en el andlisis.

Tabla 10. Correlaciones religion — mancia utilizada.
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wn T - Ll Z
Islam Correlacion de Pearson -,009| ,2637| -023| -012| -015
Sig. (bilateral) 927 004 ,802| ,896| 872
N 17| 117 17| 117 117
Budismo | Correlacion de Pearson -015| -057| ,187| -021| ,658"
Sig. (bilateral) 872 539 ,043| ,819| ,000
N 17| 117 17| 117 117
Otra Correlacion de Pearson | 5727 | -057| -041| 3967 -,026
Religion | Sig. (bilateral) 000| ,539| .661| ,000| ,778
N 17| 117 17| 117|117

*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).
**, La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).

Si pasamos a analizar la religion respecto del tipo de mancia utilizada encontramos que
islam correlaciona con hordscopo (0,263**), budismo correlaciona levemente con I-
Ching (0,187*) y en un valor importante con numerologia (0,658**) y otra religion con
santeria (0,572**) y con espiritismo (0,396**). Por los mismos motivos indicados
anteriormente solo vamos a considerar relevante la correlacion entre numerologia y
budismo en esta muestra (0,658**) y si consideramos la baja proporcion de sujetos
adscritos al budismo (2,56%), dicha correlacién debemos entenderla como circunscrita a
la muestra. Una posible explicacion respecto a la correlacion significativa entre budismo
y numerologia en mi opinion puede deberse al permanente interés de los budistas en no

calificar el budismo como religion sino como filosofia de vida y también en exponer de
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forma reiterativa la vinculacidn entre budismo y ciencia, considerando las ensefanzas
budistas un método paralelo al método cientifico en la busqueda del conocimiento y que
actualmente lleva a relacionar budismo y fisica, budismo, neurociencia y psicologia,
budismo y evolucion, budismo y cosmologia, etc. En este contexto podria explicarse
que la mancia “preferida” para los budistas entrevistados tenga un componente o
atribucidén proxima a las matematicas como ciencia pura, que seria el caso de la

numerologia.

En el proceso de analisis de variables debemos tener en cuenta que vamos a determinar
si la correlacion es significativa y el signo de la correlacion, que nos servira para valorar
el sentido de la relacion entre ambas variables; la calidad de la relacion vendria marcada
por el valor de la correlacion que, para ser claramente equivalente, deberia presentar

valores en torno a 0,700 o superiores.

Tabla 11. Correlaciones recurre en primer lugar — recurre en segundo lugar.

© ] © ©

= n = = n =
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Amigos Correlacion de Pearson 11 -,728 ,075 -,089
12 Consulta | Sig. (bilateral) 000 424|342
N 117 117 117 117
Familiares Correlacion de Pearson -,728" 1 -,061 ,248"
1% Consulta | Sig. (bilateral) ,000 516 ,007
N 117 117 117 117
Amigos Correlacion de Pearson ,075 -,061 1 -,605"
2% Consulta | Sig. (bilateral) 424 516 ,000
N 117 117 117 117
Familiares Correlacion de Pearson | -,089| 2487 | -605" 1

2% Consulta | Sig. (bilateral) ,342 ,007 ,000

N 117 117 117 117

**, La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
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Es de sefialar que en ¢l caso de personas a las que se recurre en primer lugar obtenemos
una correlacion negativa entre “Amigos” y “Familiares” (-0,728**) y en el caso de
personas a las que se recurre en segundo lugar volvemos a encontrar una correlacion
negativa entre “Amigos” y “Familiares” (-0,605**). De aqui obtenemos un dato
relevante y que significaria que se recurre de forma muy preferente entre todas las
opciones o bien a Amigos o bien a Familiares, siendo claramente residuales el resto de
las opciones ofrecidas frente a las dos primeras. Conclusion intuitiva y esperable que es

confirmada claramente en los resultados de este estudio.

Tabla 12. Correlacion recurre a familiares en primer lugar.

Familiares
22 Consulta
Quiromancia

*
H

.
)
M)&

Familiares Correlacion de Pearson | ,248
12 Consulta | Sig. (bilateral) ,007 ,049
N 117 117

**. La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).

También debemos seialar que se presenta una correlacidon significativa al 0,01 aunque
baja (0,248**) entre familiares como primera opcion y nuevamente familiares como
segunda opcion. Es decir, se pone de manifiesto una preferencia por recurrir a familiares
frente a amigos, lo que nos indica que es mas probable que quien recurre a familiares en
primer lugar recurra nuevamente a familiares, o lo que es lo mismo, que se restrinja

preferentemente a familiares.

Observamos en relacidon con aquellos que consultan a familiares, en primer lugar que

presenta una correlacion al 0,05 con respecto a la quiromancia, es decir, hay una ligera
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preferencia entre aquellos que se mantienen en el circulo familiar por esta mancia. Sin
embargo, si atendemos al nimero de sujetos con estas caracteristicas y al valor obtenido
del indice de correlacion 0,182** (muy bajo), lo mas prudente es no considerar
apreciable esta relacion entre quiromancia y recurrir a familiares en primer lugar, ya que

muy posiblemente se deba a un efecto estadistico atribuible exclusivamente a la

muestra.

Tabla 13. Correlaciones consulta a amigos en segundo lugar.

Videncia
Decision
Personal

Amigos Correlacion de Pearson | ,200° -,200°
2% Consulta | sig. (bilateral) ,030 ,031
N 117 117

*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).

Si consideramos aquellos que recurren a amigos en segundo lugar, observamos una
preferencia por la videncia y una correlacion significativa pero negativa con la
iniciacion en la adivinacion como decision personal. Es decir, esto implicaria induccion
por parte de terceros en estas practicas. Valorando todos los datos en conjunto podemos
argumentar que, a nivel de validez, es una correlacion a tener en consideracion ya que
los porcentajes tanto de “recurrir a amigos en segundo lugar” (46,15%), como la
videncia (22,97%) y la iniciacion por decision personal (10,26%) son valores
apreciables. De forma muy simplificada podriamos concluir que la eleccién de la
videncia, como mancia adivinatoria, viene influida por los amigos y raramente como

decision personal.
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Tabla 14. Correlaciones cartomancia.

Quiromancia

I-Ching
Videncia

Cartomancia | Correlacion de Pearson -,234* -,234* -,479"
Sig. (bilateral) ,011 ,011 ,000
N 117 117 117

**. La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).

Respecto a las mancias es la cartomancia la que presenta correlaciones negativas
respecto al I-Ching, la quiromancia y la videncia. Esto es contraintuitivo y sorprende ya
que no era esperable un rechazo a otras mancias, o cierta incompatibilidad entre ellas,
aunque no necesariamente tiene porque suponer un rechazo y podria también ser
interpretado en un sentido de exclusividad por aquellos sujetos que confian

preferentemente en la cartomancia.

Tabla 15. Correlaciones espiritismo.

Entorno

Familiar

Espiritismo | Correlacion de Pearson 253"
Sig. (bilateral) ,006

N 117

**, La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).

A pesar de que el porcentaje de practica de espiritismo como mancia de adivinacion es
muy bajo y, en consecuencia, no podemos trasladar con solidez las correlaciones que
presente a la poblacién general, si obtenemos una correlacidon previsible como es la
correlacion con el inicio de dicha practica con base en la utilizacion previa en el entorno

familiar, ya que esta mancia es una de las que ofrece mas reticencias por parte de la
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mayoria de los usuarios de la adivinacidn, al contemplar conceptos e implicaciones mas
alld de la pura via de obtencidn de informacion. Dicha correlacién apunta a que la
practica o el conocimiento previo en un entorno cercano familiar facilita e incluso es
posible que induzca dicha practica en los sujetos que la utilizan. Sin embargo,
mantenemos las reservas en lo relativo a la solidez del dato por el bajo indice de

practicantes del espiritismo entrevistados.

Tabla 16. Correlaciones segunda consulta adivinatoria.
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Nunca Correlacion de Pearson -,221* -,192' ,200’
2% Consulta | Sig. (bilateral) ,017 ,038 ,031
N 117 117 117
Alguna vez Correlacion de Pearson ,283" ,189' -,188*
2%Consulta | Sig. (bilateral) ,002| ,041| ,043
N 117 117 117

*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).

**, La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
Respecto a la confianza en la informacién recibida se observa en la numerologia y la
quiromancia unas correlaciones significativas pero negativas. Es decir, los consultantes
de estas mancias muestran una tendencia a realizar una segunda consulta; la confianza
en la informacion recibida en mas clara cuando la introduccién en la adivinacion se ha
producido a través de amigos. Si consideramos que el 40,17% de los encuestados se
introdujo en la adivinacion a través de amigos, concluimos que la confianza en la
informacion recibida es la tendencia principal. Esto es confirmado con la comprobacion

del porcentaje de consultantes que no recurre a una segunda consulta (64,96%).
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Datos de Clasificacion Sociologica

El perfil de los encuestados desde un punto de vista sociométrico muestra las siguientes

caracteristicas:

Tabla 17. Porcentajes de respuestas de clasificacion socioldgica (1).

Masculino
Femenino

Soltero/a

Casado/a - Pareja de hecho
Divorciado/a - Separado/a
Viudo/a

NS/NC

Si
No
NS/NC

Persona que trae el ingreso principal al hogar
Pareja/Conyuge
Hijo/a

Abuelo/a

Otro

NS/NC

No sabe leer

Sin estudios, sabe leer

Primarios incompletos Preescolar
Primarios, hasta 10 afios

2° grado/1° ciclo, hasta 14 afos
2° grado/2° ciclo, Bachillerato, FP
3° grado Diplomado
~3°grado Licenciado

NS/NC

Trabaja

Parado

Jubilado

Busca primer empleo
Estudiante

Trabajo doméstico
NS/NC
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Tabla 18. Porcentajes de respuestas de clasificacion socioldgica (2).

P14  Autonomia laboral
Cuenta propia

C. P. con empleados
C. P. sin empleados
C. P. empleados NS/NC
Cuenta ajena

Puesto responsabilidad Si
P. Resp. con empleados
P. Resp. sin empleados

P. Resp. NS/NC
Puesto responsabilidad No
Puesto responsabilidad NS/NC
NS/NC

La edad promedio de la muestra se situa en 35,87 afios. Dado que la edad media de la
poblacidén en Espafia estd entorno a los 42 afos (42,2 anos. INE 2014), vemos que
sociodemograficamente la muestra es mas joven con respecto a la poblacion media en
Espafia. Partiendo de este dato de edad y una vez que conocemos cuando se iniciaron en
la adivinacion en base a la pregunta P28, de la diferencia entre ambas medias

obtenemos la edad media de inicio que se situa en los 23,75 afios.

Con objeto de obtener una estimacion razonable de la edad de los consultantes
calcularemos un intervalo de confianza al 99% y los pardmetros descriptivos de la
variable edad. En la siguiente tabla observamos con una probabilidad del 99%, con base
en los datos obtenidos, que la edad media de los sujetos de la poblacién que usa y

practica la adivinacion se sitia entre los 32,46 afios y los 39,28 afios
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Tabla 19, Descriptivo variable edad consultantes.

Descriptivos

Estadistico | Error tip.

Edad Actual | Media 35,8718 | 1,30171
Intervalo de confianza para la Limite inferior 32,4628
media al 99% Limite superior 39,2808
Media recortada al 5% 35,0565
Mediana 33,0000
Varianza 198,251
Desuv. tip. 14,08015
Minimo 18,00
Maximo 73,00
Rango 55,00
Amplitud intercuartil 21,50

Asimetria , 761 ,224

Curtosis -,398 444

La distribucién por sexos es una distribucidén desequilibrada de forma importante a
favor de las mujeres ya que en su mayoria (77,78%) pertenecen a este sexo. De forma
significativa existe una preponderancia del sexo femenino ya que la poblacion espafiola
corresponde a una distribucién (49,15%) varones frente a un (50,85%) mujeres (INE.

2014).

En la mayoria de los entrevistados su estado civil corresponde a solteros/as (39,32%),
aunque muy de cerca (32,48%) estarian los casados/as o formando pareja de hecho. Este
dato sitlia a los consultantes solteros/as ligeramente por encima de la media en Espaia

en cuanto al estado civil.

Puesto que la edad media del primer matrimonio en Espaia se sitia entre los 32 y 33
aflos en la poblacion general (32,71 afos. INE 2014), y dado que la edad media de

nuestra muestra (35,87 afos) es superior a la edad media del primer matrimonio en
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Espana, conllevaria que a méds edad mayor numero-proporcion de casado/as en nuestra
muestra, dato que no se corresponde con el mayor porcentaje de solteros obtenido en los
consultantes. Podemos intuir aunque muy especulativamente con estos datos que se da
una mayor independencia en cuanto a las relaciones de pareja o matrimonio en el
sentido apuntado por una mayor porcentaje al esperado respecto de la poblacién en

cuanto a solteros.

Veamos la comparativa con los datos del CIS.

Tabla 20. Porcentaje anual medio barometro del CIS. Estado civil. Poblacion espaiiola
(Fuente: CIS)

Estado civil 2013 2014 2015 2013 -2014 Muestra
Casado /a 55,15% 54,07% 55,30% 54,61% 32,48%
Soltero /a 31,45% 31,92% 30,80% 31,69% 39,32%
Viudo /a 6,96%  7,28%  7,50% 7,12% 5,13%
Separado /a + Divorciado /a 6,26%  6,60%  6,10% 6,43% 23,08%
N.C. 0,20%  0,13%  0,30% 0,16% 0,00%

Figura 3. Pregunta barometro enero 2015 CIS. Estado civil. (Fuente: CIS Enero 2015).

Pregunta 32

¢ Cual es su estado civil?
Casadofa 55,3
Solterofa 30,8
Viudo/a 75
Separado/a 23
Divorciado/a 3.8
N.C. 0,3
(N) (2.481)

Se observan unos resultados significativamente diferenciales respecto a la poblacion
general, por un lado mayor proporcidn de solteros, esto es congruente con la analizado
anteriormente, sin embargo, observamos una “impresionante” proporcion de
separados/divorciados hasta el punto de que la suma de casado maés

separados/divorciados de nuestra muestra constituiria el porcentaje de casados de la
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poblacidén general 55,56% vs. 54,61%. Del andlisis conjunto de las proporciones
podriamos derivar a modo especulativo que el mayor nimero de separados/divorciados
respecto a la poblacion general 23,08% — 6,43% = 17,37%, constituiria la proporcién
que se “echa de menos” respecto a casados de la poblacion general 32,48% +17,37% =
49,85%. Aunque es meramente especulativo, y necesitaria de un estudio especifico,
podemos apuntar de acuerdo con el conjunto de datos que la poblacién de los
consultantes en adivinacidn muestra una significativa tendencia a la individualidad y a
una menor estabilidad en relaciones afectivas. Insistiendo en el caracter especulativo de

tal conclusion sin un estudio que lo corrobore.

Nos podemos aventurar incluso mas en este sentido si argumentamos que esta menor
estabilidad en relaciones afectivas pudiera tener relacion precisamente con un mayor
nivel de inseguridad, que es concretamente segun la presente tesis el motivo de la

vinculacién con la adivinacidn, la necesidad de reduccién de incertidumbre.

Se observa un ligero desequilibrio entre los que tienen hijos (45,30%) y los que no los
tienen (54,70%). Si bien es cierto que esta situacion se enmarcaria dentro del perfil
sociologico de la poblacion en esas edades, considerando que la edad media de
maternidad para la mujer en Espana es de 31,6 afios (INE 2014) y que la edad media del
conjunto de nuestra muestra es superior en 5 afios (35,87 afios), seria razonable esperar
que el desequilibrio respecto a los hijos se produjese en sentido inverso, es decir, que
hubiese una ligera mayoria de los que tienen hijos. Sin embargo, como hemos visto
anteriormente también hemos de tener en cuenta que la muestra presenta una
prevalencia de solteros/as respecto la poblacién general, lo que justificaria la menor

proporcién de sujetos con hijos en nuestra muestra.

El rol familiar atribuido corresponde a “persona que trae el ingreso principal al hogar”
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(35,90%) que junto con los que se clasifican como “pareja/conyuge” (26,50%),
podemos desprender que forman la base de una unidad familiar (62,40%). Es importante
tener en consideracion el 29,06% que se adscriben como “hijos” cuya edad media se
sitta en este grupo en los 17,71 afios, igualmente coincidente con el perfil
sociodemografico general de la poblacion, puesto que la edad media de emancipacion se

encuentra en 29 afios (Eurostat abril 2014).

Para poder comparar nuestra muestra con la poblacion general tenemos que tener en
cuenta los datos de la poblacion espafiola en 2013, donde el 15,4% de la poblacion de
25 a 64 afos tiene como maximo estudios primarios, el 29,4% ha alcanzado un nivel
educativo similar a ESO, un 21,8% ha completado estudios de segunda etapa de E.
Secundaria y un 33,3% ha titulado en estudios superiores. De acuerdo con los datos del
Instituto Nacional de Evaluacion Educativa perteneciente al Ministerio de Educacion,
Cultura y Deporte en su publicacion Sistema Estatal de Indicadores de la Educacion

2014, en su pagina 98 (R6. nivel de Formacion de la Poblacion Adulta).

Nuestra muestra presenta 5,98% de sujetos con estudios primarios, un 16,24% de
sujetos con nivel equivalente a la ESO, un 24,79% que han completado la secundaria y

finalmente un 48,72% (23,08% + 25,64%) con estudios universitarios.

Encontramos en el nivel de estudios ya un elemento diferencial con respecto a la
poblacion general y que podriamos decir que desmiente el estigma negativo y tdpico
que atribuye un bajo nivel de cultural a las personas que creen en la adivinacion. La
mayoria (48,72%) tiene estudios universitarios en similar proporcion (23,08%) para

diplomados y (25,64%) para licenciados.

Todos los datos muestran de forma importante una gran diferencia a favor del mayor

nivel educativo de la muestra, especialmente en educacion universitaria, con un 48,72%
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frente a un 33,3% para la poblacion general. Incluso si ajustamos los porcentajes
considerando el sexo (ya que las mujeres presentan en Espafla mayor nivel formativo
que los varones), las diferencias siguen siendo bastantes superiores en la muestra

respecto a la poblacion general.

Figura 4. Nivel de estudios de la poblacion adulta por tramos de edad y sexo.
Porcentajes. 2013. (Fuente: Instituto Nacional de Evaluacion Educativa, 2014).

25-64 afnos

MUJEREsm 27,0 22,2 “

HOMBRES 318 214

Estudios ESO Estudios Estudios
Primarios Secundarios Superiores

Un elemento que debemos tener presente es la posible influencia en este dato del
sistema de muestreo utilizado (bola de nieve) ya que al ser los sujetos seleccionados por
indicacion directa y vinculacion entre ellos, la influencia de afinidades (en este caso
nivel cultural) puede tener un efecto que sesgue los resultados en este sentido. También
es importante apuntar que los estudios superiores en el caso de los sujetos jovenes en
situacion de estudiantes se han asignado atn sin haber finalizado los estudios, sino en

Curso.

Otro elemento comparativo lo podemos ver con relacion al barometro del CIS, vemos
los porcentajes de la muestra en relacion con los porcentajes obtenidos por el barémetro
del CIS podemos observar un dato claramente diferencial en nuestra muestra y es el alto
porcentaje de estudios universitarios, siendo éste mayor que los datos del CIS y también
mayor que los ofrecidos anteriormente por el Instituto Nacional de Evaluacion
Educativa, por consiguiente nuestra muestra desde el punto de vista de formacion es

sensiblemente superior a la estimada para la poblacion espanola.
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Tabla 21. Porcentaje anual medio barometro del CIS. Nivel de estudios. Poblacion
espaiola (Fuente: CIS)

Nivel de estudios 2013 2014 2015 2013 -2014 Muestra
Sin estudios 5,82%  5,94%  5,80% 5,88% 0,85%
Primaria 18,72% 18,34% 16,50% 18,52% 9,40%
Secundaria 55,80% 55,84% 54,90% 55,82% 41,03%
Universitaria 19,73% 19,75% 22,70% 19,74% 48,72%
NS/NC 0,19%  0,13% 0,10% 0,16% 0,00%

Para la obtencidn de la equivalencia de la comparativa de datos de CIS con los datos
obtenidos en la muestra se ha realizado el agregado por datos agrupados en categorias
principales, dado que los datos del CIS muestran una mayor categorizacion de

alternativas.

Figura 5. Pregunta barometro enero 2015 CIS. Nivel de estudios. (Fuente: CIS Enero
2015).

Pregunta 28a

¢ Cuales son los estudios de mas alto nivel oficial que Ud. ha cursado (con independencia de que los haya terminado ©

no)?
Menos de 5 afios de escolanzacion 14
Educacion primaria 173
FP grado inicial 02
Educacion secundaria 244
FP de grado medio 8,0
Bachillerato 138
FP de grado superior 11,0
Arquitectura o ingenieria técnicas 16
Diplomatura 6,7
Estudios de grado 08
Estudios de licenciatura 110
Arguitectura o ingenieria superiores 13
Master oficial universitario 16
Doctorado 07
Titulos propios de posgrado 01
Otros -
N.S. -
N.C. 0.1
(N] (2.371)

También hay que sefialar que la pregunta del CIS se refiere a estudios finalizados en
tanto que nuestra encuesta la respuesta era valida también para estudios en curso, una
correccion en este sentido se traduciria en una reduccion del porcentaje de estudios

finalizados para realizar una comparacion en equivalencia, sin embargo, la reduccion no
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seria tan importante como la significativa diferencia que se presenta.

En cuanto a la situacion laboral, un 45,30% se encuentra trabajando, y solo un 16,24%
se define como parado en busca de trabajo, a tenor tanto de la franja de edad como del
nivel académico medio es congruente que nos encontremos un 20,51% que se define
como “estudiante”. Esta situacion laboral también sefiala a un mejor perfil medio con
respecto a los datos sociodemograficos de la poblacidén en general. Respecto a la cual, la
situacion laboral es coincidente en el sentido que la tasa de empleo en 2014 se sitiia en
el 45,04% (INE, segundo trimestre 2014); sin embargo, la tasa de paro de la poblacion
general es bastante superior situandose en 24,47% (INE, segundo trimestre 2014),

presentando una tasa de parados en nuestra muestra del 16,24%.

Llama la atencion lo que consideramos un alto nivel de aquellos que trabajan por cuenta
propia, 21,43%, que incluso podriamos intuir que con relativo éxito, dado que de estos
un 41,67% tiene empleados a su cargo. Si consideramos la edad media de los
encuestados 35 afios, estos datos laborales marcarian un elemento diferencial muy

positivo para el perfil de los consultantes.

Igual que anteriormente encontramos en el bardmetro del CIS un elemento de referencia
respecto de la poblacidon general a efectos comparativos, planteamos pues, dada la
diferencia de subclasificaciones, la agrupacion de datos y la equivalencia entre ambas

fuentes de datos CIS y encuesta de la presente tesis.
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Figura 6. Pregunta barémetro enero 2015 CIS. Situacion laboral. (Fuente: CIS Enero
2015).

Pregunta 34

¢En cudl de las siguientes situaciones se encuentra Ud. actualmente?
Trabaja .7
Jubilada/a o pensicnista (anteriormente ha frabajada) 208
Pensionista (anteriormente no ha frabajada) 31
Parado/a y ha trabajado antes 21,4
Paradofa y busca su primer emples 1.1
Estudiante 50
Trabajo doméstico no remunerado 6,6
Otra situacion 0,1
N.C. 0,0
(N) [2.481)

La tabla comparativa de ambas fuentes de datos es la siguiente:

Tabla 22. Porcentaje anual medio barometro del CIS. Situacion laboral. Poblacion
espafiola (Fuente: CIS).

Situacion laboral 2013 2014 2015 2013 -2014 Muestra
Trabaja 39.43% 40,34% 41,70% 39,88% 45,30%
Jubilado-Pensionista 22,70% 23,66% 24,00% 23,18% 3,42%
Parado 24.15% 22,50% 21,40% 23,32% 16,24%
Primer empleo 1,15% 0,98% 1,10% 1,07% 2,56%
Estudiante 451% 4,67%  5,00% 4,59% 20,51%
Trabajo doméstico 7,75%  7,65%  6,60% 7,70% 11,11%
NS/NC 0,28%  0,18%  0,10% 0,23% 0,85%

Observamos un mayor niimero de personas que trabajan con relacioén a la poblacion
general, como hemos comentado, un dato que difiere significativamente es el de

jubilados/pensionista que puede estar condicionado por la menor edad de la muestra.

Congruente con el mayor dato de actividad laboral esta el menor porcentaje de parados,
bastante por debajo de la media nacional, ambos datos, confirma la mejor situacion

laboralmente hablando, respecto de la poblacion general del colectivo de usuarios de la
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adivinacion, siendo esto congruente a su vez con el significativo mayo niimero de

estudios universitarios.

Por otro lado llama la atencion la muy alta proporcion de estudiantes, esto junto con el
mayor numero de demandantes de primer empleo seria congruente a su vez con la
menor edad de la muestra, sin embargo, se nos antoja una proporcioén quiza muy elevada

que también requeriria un analisis especifico al respecto.

El alto porcentaje de trabajo doméstico puede estar relacionado con la muy significativa

mayor proporcion de mujeres en la muestra respecto de hombres.

Obtenemos pues un perfil general de mujeres de edad media (35 afios), solteras, con
independencia econdémica y con formacion universitaria, respecto a su estado civil un
importante nimero estdn separadas/divorciadas lo que refuerza el perfil de
independencia incluso afectiva. Laboralmente destacan sobre la poblacidén general tanto
por el mayor grado de ocupacioén como por la calidad de esta ya que observamos un alto
porcentaje de quienes trabajan por cuenta propia, incidiendo nuevamente en un mayor

nivel de independencia en este caso laboral.

Como en la exposicion anterior, en el caso de los datos de adscripcion religiosa y tipo
de la consulta, en lo relativo a las correlaciones observadas, se ha analizado de forma
cruzada todas la variables, lo que ha supuesto (45 x 45 variables). Puesto que resulta
una matriz cuadrada simétrica y los elementos de la diagonal principal son 1 tenemos un
total de 990 andlisis de correlacion basados en el indice de correlacion de Pearson y con
significacion bilateral, considerando tanto el nivel de significacion @ = 0,01, es decir,
un 99% de nivel de confianza; como el nivel de significacion a = 0,05, es decir, un

95% de nivel de confianza.
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Puesto que no todas las variables presentan correlaciones significativas, se exponen solo
aquellas que han presentado correlaciones significativas, tanto al nivel de significacion

a = 0,05 como al a = 0,01.

En primer lugar tenemos que la edad promedio de nuestra muestra se sitlia préxima a
los 36 afios y considerando que hemos obtenido una edad promedio de iniciacidn
entorno a los 24 afios, podemos concluir que nuestra muestra presenta un
comportamiento de vinculacion a las consultas en adivinacion bastante considerable de
unos 12 afios. Sin embargo, atin es posible ampliar la informacion y datos sobre la edad
de los sujetos y su vinculacion con las practicas adivinatorias. Podemos observar que,
de manera significativa e importante, obtenemos una correlacidon entre edad de inicio y

edad actual.

Tabla 23. Correlaciones edad consultante — sexo.

T
2 Ei
= < o
ko) o Q o
s Ry 5 )
L L I =
Edad | Correlacion de Pearson 1 ,776' ,121 -,121
Inicio | Sig. (bilateral) ,000| ,193| ,193
N 17| 17| 117 117
Edad | Correlacion de Pearson | ,776 1| ,237°| -237
Actual | Sig. (bilateral) ,000 ,010| ,010
N 17| 117| 117 117

**. La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
*. La correlacién es significante al nivel 0,05 (bilateral).

Una correlacion positiva de 0,776** con un nivel de significancia bilateral del 0,01
establece claramente la vinculacion entre la edad actual y la edad de inicio. Podemos
concluir que la edad de inicio se ha ido reduciendo de forma directa en los Gltimos

tiempos. Este dato es consecuente con un mayor y mejor acceso a las practicas
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adivinatorias, asi como una mayor relajacion en lo referente a la estigmatizacion de los
consultantes, por lo que nos atrevemos a apuntar que a pesar de existir actualmente, es

menor que en afios anteriores.

También obtenemos una correlacion entre la edad y el sexo, pero solo en lo referente a
la edad actual, aunque correlacién al nivel de significacion del 0,05 (si bien es
practicamente significativa al 0,01). Esto nos indicaria que al ser positiva en el hombre
y negativa en la mujer se detecta una mayor presencia de sexo masculino al aumentar la
edad, lo que significaria que la incorporacion de los varones a las practicas adivinatorias

se estd produciendo actualmente en mayor medida.

Respecto a la edad de inicio se observa la misma tendencia. Sin embargo, no es posible
concluir nada dado que no es significativa en el nivel de confianza requerido del 95% o
99%, aunque en este caso se encuentre proximo al 90% de nivel de confianza. Esto
apuntaria (con un 0,1 de significancia) a que la tendencia de incorporacion tardia del
hombre respecto a la mujer en lo relativo a la edad se ha dado también en épocas

anteriores.

Vamos a analizar todas las variables socioldgicas en relacion con la edad de inicio y la
edad actual de los sujetos y podremos comprobar que todas son congruentes con la
poblacion general. Solo mostraremos aquellas que han sido significativas y que por lo

tanto muestran unos indices de correlacion mas elevados.
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Tabla 24, Correlaciones edad consultante — variables sociodemogréficas (1).

ml ‘Ul
o iel
, 3 © .a ] 2' g
o O | :E = = Qo
g s | B c T e
S 2 3 5 = 5 S
(%) a > (@) [} 04 0’4
Edad |Correlacionde| -,459" | 4107 | 250" | 464" |- 464" |-417"| 505~
Inicio Pearson
Sig. (bilateral) ,000| ,000| ,007| ,000| ,000| ,000| ,000
N 17| 117 17| 17| 17| 117|117
Edad |Correlacionde| -624" | 416 | ,455 | 546 |-546 |-542" | 513"
Actual Pearson
Sig. (bilateral) ,000| ,000| ,000| ,000| ,000| ,000| ,000
N 17| 17| 17| 117 17| 17| 117

**. La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).

Tabla 25, Correlaciones edad consultante — variables sociodemogréficas (2).

o
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Edad |Correlacion 225 | -,123| -,097( ,293 |-,326 | ,406

Inicio |de Pearson
Sig. (bilateral) | ,015| ,185| ,299| ,001| ,000| ,000
N 117 117 17| 17| 117 117
Edad |Correlacion 364" | -225° | -237"| ,388"|-489 | ,403"
Actual | de Pearson
Sig. (bilateral) | ,000| ,015| ,010| ,000| ,000| ,000
N 117 117 17| 17| o117 117

**. La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).

Las correlaciones observadas son congruentes con el perfil sociodemografico
poblacional. A mayor edad de inicio y mayor edad actual disminuye el nimero de

solteros, el nimero de personas sin hijos, también el numero de sujetos que se clasifican
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con el rol familiar de “hijo”, el numero de sujetos con nivel académico de ensefianzas

medias y diplomados y de aquellos cuya situacion laboral es de “estudiante”.

Es decir, a mayor edad, menor numero de solteros/as, menor numero de personas sin
hijos, menor numero de personas que se clasifican como “hijos”, menor niimero de
estudiantes, y menor nivel académico. Este dato de disminucion del nivel académico
hay que encuadrarlo en el entorno social donde las personas de mas edad pertenecen a

generaciones con menor acceso a la educacion superior.

Por el contrario y consecuente con lo anterior, encontramos un aumento de divorciados
y de viudos, asi como de personas con hijos y obviamente de aquellos que desempeian
el rol familiar de abuelos. En cuanto al nivel académico aumenta el nimero de personas
con estudios de primaria incompletos y de aquellos que se encuentran en situacion
laboral de jubilados. También encontramos un mayor numero de los que califican su
situacion laboral como “Trabajo doméstico”, que en el proximo andlisis veremos que

correlacionan con el sexo femenino.

Del andlisis planteado y de la consideracion del resto de las correlaciones cruzadas
podemos concluir que el perfil sociodemografico no presenta ninguna caracteristica
resaltable o diferencial respecto de la poblacion general. Este dato es importante ya que
confirma, por un lado que la muestra es representativa de la poblacion general y por otro
que el perfil sociodemografico de personas que practican y usan la adivinacién no
presenta diferencias resefiables respecto a la poblacion general en cuanto a
correlaciones, aunque si (como hemos visto) algunas diferencias, concretamente
respecto a la situacion econdmico laboral y educacion, donde no se confirmaria, sino
todo lo contrario, el estigma social que asocia en la actualidad adivinacion y clase

inferior social y culturalmente, al menos en lo relativo a esta muestra objeto de estudio.
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En este bloque de variables contemplamos el estudio de los datos que nos dan

informacion sobre el nivel de religiosidad de los consultantes.

Tabla 26. Porcentajes de respuesta sobre la religiosidad (1).

25

P16

P17

P18

Frecuencia rituales personales
Varias veces al dia

Una vez al dia

Varias veces a la semana

Todas las semanas

Casi todas las semanas

Dos o tres veces al mes

Una vez al mes

Varias veces al afno

Una o dos veces al afio

Menos de una vez al aio

Raramente

Nunca

NS/NC

Frecuencia rituales colectivos
Una vez a la semana o mas

Dos o tres veces al mes

Una vez al mes

Varias veces al aino

Sélo en actos sociales

Raramente

Nunca

NS/NC

Sentimiento personal de religiosidad
Muy religioso

Bastante religioso

Moderadamente religioso

Poco religioso

Nada religioso

NS/NC

Contempla las normas cotidianas de su creencia
Siempre presentes y se cumplen

Salvo en contadas ocasiones se cumplen

Generalmente se cumplen

En ocasiones se cumplen y en ocasiones no

No se cumplen normalmente

No se cumplen practicamente nunca

NS/NC
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Tabla 27, Porcentajes de respuesta sobre la religiosidad (2).

RS

P20

Conocimiento de los principios religiosos de su creencia
Leve idea general

Normas basicas y fundamentales

Conocimiento medio

Conocimiento avanzado

NS/NC

Se considera persona supersticiosa
En absoluto

Pequenas manias y costumbres

Moderadamente supersticiosa

Si

Bastante supersticiosa

Muy supersticiosa

NS/NC

Con objeto de obtener una valoracion global, asi como una clasificacién més intuitiva

de las distintas variables de religiosidad en los sujetos, partimos del bloque del

cuestionario presentado a los consultantes. Este constituye un elemento muy importante

en el analisis posterior con respecto a los elementos de la consulta adivinatoria.

Procedemos a su reordenacion mediante agrupacion de las respuestas en tres niveles de

intensidad para cada una de las preguntas, nivel alto, nivel medio y nivel bajo,

presentando la siguiente distribucion agrupada:

Tabla 28. Porcentajes de respuesta sobre la religiosidad (datos agrupados 1).

25

P16

P17

Frecuencia rituales personales
Frecuencia Alta (mas de una vez al mes)

Frecuencia Media (entre una vez al mes y varias al afio)

Frecuencia Baja (menos de tres veces al afo)

Frecuencia rituales colectivos
Frecuencia Alta (mas de una vez al mes)

Frecuencia Media (entre una vez al mes y varias al afio)

Frecuencia Baja (esporadicamente)

Sentimiento personal de religiosidad
Sentimiento Alto (Bastante o Muy Religioso)

Sentimiento Medio (Moderadamente)

Sentimiento Bajo (Poco o Nada)
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Tabla 29, Porcentajes de respuesta sobre la religiosidad (datos agrupados 2).

P18 Contempla las normas cotidianas de su creencia

Cumplimiento Alto (siempre o salvo excepciones) 16,24%
Cumplimiento Medio (generalmente SI) 56,41%
Cumplimiento Bajo (generalmente NO) 11,97%
P19 Conocimiento de los principios religiosos de su creencia
Conocimiento Alto 6,84%
Conocimiento Medio 16,24%
Conocimiento Bajo (leve idea y normas basicas) 64,10%
P20 Se considera persona supersticiosa
Supersticion Alta (Bastante o muy supersticiosa) 24,79%
Supersticion Media (Si y Moderadamente supersticiosa) 47,01%
Supersticion Baja (Nada o pequefias manias) 28,21%

Nota: El porcentaje total de cada pregunta en algunos casos no suma 100% debido a que no se han contabilizado las respuestas
NS/NC.

La practica de rituales personales se da con muy baja frecuencia (menos de tres veces al

afio) en un 56,41% de los casos. Llama la atencién un 12,82% en esta practica con una

frecuencia de al menos una vez al dia.

La practica de rituales colectivos se da con baja frecuencia por parte del 60,68% de los
entrevistados en un sentido religioso, de estos el 6,84% los realiza de forma esporadica
y no los realiza en absoluto el 11,97% o participa en ellos por convencionalismo social
(bodas, bautizos, etc.) un 41,88%. Tenemos nuevamente el barometro CIS como

elemento de referencia comparativa.

Hay que senalar que en el caso del CIS se excluye expresamente las ceremonias de tipo

social y que en nuestra encuesta se contemplan con una opcion de respuesta.

En esta ocasion también hemos de agregar las respuestas para obtener una situacidon de

comparacion, donde hemos reflejado los tres niveles de frecuencia, alta, media y baja.
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Figura 7. Pregunta barometro enero 2015 CIS. Frecuencia de rituales colectivos.
(Fuente: CIS Enero 2015).

SOLO A QUIENES SE DEFINEN EN MATERIA RELIGIOSA COMO CATOLICOS/AS O CREYENTES DE OTRA RELIGION
{162enP29)
(N=1.767)

Pregunta 29a
¢ Con qué frecuencia asiste Ud. a misa u ofros oficios religiosos, sin contar las ocasiones relacionadas con ceremonias de
tipo social, por ejemplo, bodas, comuniones o funerales?

Casi nunca 60,8
Varias veces al afio 16,2
Alguna vez al mes 84
Casi todos los domingos y festivos 11.9
Varias veces a la semana 18
N.C. 08
(M) (1.767)

Una vez agregadas la respuesta de ambas fuentes de datos obtenemos la siguiente tabla

respecto a la frecuencia de rituales colectivos.

Tabla 30. Porcentaje anual medio barémetro del CIS. Frecuencia rituales colectivos.
Poblacion espafiola (Fuente: CIS).

Frecuencia rituales 2013 2014 2015 2013 -2014 Muestra
colectivos

Alta (mas de una vez al
mes)

IRAIGHHHE (B e 2 e 8,81% 8,96% 840%  8,89%  23,08%
y varias al afio)

Baja (menos de tres veces
al ano)

15,38% 15,18% 13,70% 15,28% 16,24%

74,79% 75,04% 77,00%  74.91%  60,68%

De la distribucion anterior vemos que la poblacion general presenta unos valores de baja
frecuencia superiores a los de nuestra muestra y hemos de considerar, y esto es muy
relevante, que nuestra muestra incluye en baja frecuencia los sujetos que asisten solo en
actos sociales. Es decir, si corrigi€semos ese porcentaje nuestra muestra presentaria

unos valores de baja frecuencia atn inferiores.
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La frecuencia media es significativamente superior a la poblaciéon general y la

frecuencia alta es similar.

Podemos concluir con relativa seguridad que la poblacion de sujetos que utilizan la
adivinacion tiene, a tenor de los resultados, un perfil bastante mas religioso que la
poblacion general, constituyendo esto un soporte en consonancia con la tesis presentada,
puesto que la creencia religiosa y la creencia adivinatoria comparten la informacion no

estructurada como fuente de informacion perfectamente valida.

Esto es lo observado respecto a los rituales colectivos, pero hemos de analizar también
los rituales privados que nos daran ain mas informacion sobre el sentimiento y préctica
personal de religiosidad, lo que conllevaria un perfil religioso atin mas definido y

marcado.

El sentimiento personal de religiosidad se califica entre moderadamente religioso y muy
religioso en un 49,58% de los entrevistados, por lo que la distribucién en alto, medio y
bajo sentimiento de religiosidad presenta similares valores a las anteriores variables de

frecuencia de rituales.

En el siguiente grafico podemos ver de forma mds evidente la equivalencia entre estas
tres variables que constituyen un perfil de religiosidad general, donde la baja
religiosidad va disminuyendo desde un dmbito social a un ambito intimo y personal y

aumentando con la misma tendencia los niveles medio-altos.

Lo que nos senalaria que considerando ambos niveles los sujetos presentan muy
marcadamente una religiosidad superior a la poblacion general, aunque
desafortunadamente para reforzar esta afirmacion deberiamos contar con datos del nivel

de religiosidad personal de la poblacion general, dato del que no disponemos.
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Grafico 5. Distribucion nivel de religiosidad. Frecuencias rituales y sentimiento
personal.
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El cumplimiento de las normas cotidianas de su religion en mayor o menor grado se da
en un 72,65%, siendo unicamente del 11,97% el bajo cumplimiento. Este dato esta
influido por los condicionamientos sociales y culturales coincidentes con las normas

religiosas, por lo que un bajo cumplimiento no significa directamente baja religiosidad.

Y el conocimiento de los principios religiosos es calificado en un grado medio y alto
por un 23,08% de los entrevistados. De aqui podriamos desprender que, dado que el
entorno educativo cultural de la poblaciéon alcanzaria a la comunicacion y divulgacion
de los conocimientos basicos y fundamentales, este porcentaje puede considerarse alto,
mostrando un interés mdas alla de simple conocimiento cultural de los principios

religiosos.

Un aspecto paralelo a la religion, en el sentido de creencia en el cumplimiento de
normas generadas o pautas asumidas personal y/o socialmente sin una justificacion
cientifica o razonada, transmitida culturalmente o generada personalmente, seria la

supersticion de los individuos donde vemos que en nuestra muestra un 28,21% elude la
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autoclasificacion como persona supersticiosa, aunque de forma radical solo es

descartada en el 3,42% de los casos.

Como sintesis podemos desprender un resaltable nivel de religiosidad personal con
conocimiento y cumplimiento de las normas religiosas. Por el contrario no se participa

en los rituales colectivos en un porcentaje superior a la media nacional.

Son personas claramente supersticiosas, aunque un 28,21% es un porcentaje alto para
aquellos que eluden la clasificacion como personas supersticiosas, considerando que

todos los entrevistados son personas creyentes en la adivinacion.

Con objeto de obtener una medida orientativa de la religiosidad, integrando todas las
variables presentes de la muestra hemos contabilizado las respuestas P15 a P20
encuadradas en el nivel alto. Se ha procedido igualmente para los niveles medio y bajo,
es decir, agrupamos las respuestas obtenidas en cada uno de los niveles y consideramos
su porcentaje respecto del total de respuestas emitidas por los consultantes, obteniendo
la siguiente distribucion porcentual recogida en el grafico 2 a modo orientativo. Por ser
un concepto diferente reflejamos también la distribucion respecto al grado de
supersticion reconocido por los sujetos en el grafico 3, que nos permite una

comparacion rapida y general de ambas variables.
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Grafico 6. Distribucion porcentual nivel de religiosidad.

Religiosidad

Grafico 7. Distribucion porcentual nivel de supersticion.
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Observamos en los graficos precedentes una estimacion de la religiosidad de la muestra
donde el 52% de los sujetos presentaria una religiosidad baja, un 29% muestra una
religiosidad media y un 19% tiene una alta religiosidad. Esta distribucién porcentual
corresponde y coincide aproximadamente con la autovaloracion de los sujetos en
respuesta a la pregunta P17 sobre su sentimiento personal de religiosidad.

También vemos la distribucion de la clasificacion de supersticion donde claramente la
tendencia de los entrevistados se sitlia en valores que ponen de manifiesto la presencia
de creencias supersticiosas, con un 75% de sujetos que se identifican con supersticion
media o alta.

Sin embargo, de ambas distribuciones porcentuales observamos que no esta relacionado
el nivel de religiosidad con el nivel de supersticidon, de lo cual podemos concluir a nivel
general que para los consultantes la religiosidad y las creencias supersticiosas son
aspectos claramente diferentes.

Habria que insistir nuevamente en que debemos considerar estos valores como
aproximados y orientativos, los cuales, aunque si describen nuestra muestra, no
contamos con suficientes garantias estadisticas para extrapolarlos a la poblacion
general, ni atn a la poblacion general, condicionada por la practica y uso de la
adivinacion.

Como en las exposiciones anteriores en el caso de los datos de religiosidad, en lo
relativo a las correlaciones observadas, se han analizado de forma cruzada todas la
variables (lo que ha supuesto 18 x 18 variables). Puesto que resulta una matriz cuadrada
simétrica y los elementos de la diagonal principal son 1, tenemos un total de 153
analisis de correlacion basadas en el indice de correlacion de Pearson y con

significacion bilateral, considerando tanto el nivel de significacion @ = 0,01, es decir,
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un 99% de nivel de confianza; como el nivel de significacion a = 0,05, es decir, un

95% de nivel de confianza.

Puesto que no todas las variables presentan correlaciones significativas, se exponen solo
aquellas que han presentado correlaciones significativas tanto al nivel de significacidon

a = 0,01 como al @ = 0,05.

En el andlisis cruzado de frecuencia en la préctica de rituales personales con el resto de
las variables, llama la atencion que, en ninguno de los niveles analizados (alto, medio,
bajo) se observa correlacion con ninguna de las demads variables, lo que nos indicaria
que la practica de rituales personales (oracion, etc.) no influye ni es influida por ninguno
de los demas aspectos analizados en este bloque. Es decir, que la préctica de rituales
personales es independiente de los demads aspectos referentes a la religiosidad
analizados.

Esta falta de correlacion es muy interesante en el sentido de que podemos considerar
que una manifestacion intima y personal de la creencia religiosa de un individuo, como
es la practica de rituales personales, no presenta relacion con otras variables relativas a
la practica adivinatoria. Si bien, por el contrario, el sentimiento personal de religiosidad
del sujeto (variable P17) si va a estar relacionado con distintos aspectos de la creencia

en la adivinacién, como veremos posteriormente.
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P16 Alta | Correlacion 804" | -264" | -415 | ,749°| -361" | -,091| ,248"| 3727 -,299
Frecuencia | de Pearson
Sig. (bilateral) ,000| ,004| ,000| ,000| ,000| ,330| ,007| ,000| 001
N 117 117 117 117 17| 17| 117 117 117
P16 Media | Correlacion ,037| 5457 | -475°| -o076| ,3187| -139| ,012| -021| ,156
Frecuencia | de Pearson
Sig. (bilateral) 692| ,000| ,000|( ,414| ,000| ,134| ,895| ,821| ,093
N 117 117 117 117 17| 17| 117 117 117
P16 Baja |Correlacion -639°| -2707| ,7237| -5007| -,002| ,189 | -,198 | -262"| ,091
Frecuencia | de Pearson
Sig. (bilateral) ,000| ,003| ,000| ,000| ,985| ,041| ,032| ,004| 331
N 117 117 117 117 17| 117 117 117 117

**, La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).

A continuacién analizamos un aspecto paralelo a la practica de rituales personales

dentro de la practica religiosa como es la practica de rituales colectivos (ceremonias,

etc.), que ha sido recogida en la pregunta P16 y presenta las siguientes correlaciones

significativas con el resto de las variables relacionadas con el nivel de religiosidad del

sujeto.

Cuando la frecuencia en précticas religiosas colectivas es alta, esta variable correlaciona

claramente (0,804**, significacion bilateral 0,01) con sujetos que se autoclasifican con

una alta religiosidad. Sin embargo, la practica de rituales colectivos y la practica de

rituales privados no estan correlacionada entre si, dejando ver que pudieran ser esferas

de religiosidad distintas para el propio sujeto.
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De forma clara observamos que se produce una correlacidon bastante alta y significativa
en todo el rango de las variables P16 y P17; un valor alto en la practica de rituales
colectivos correlaciona con un alto valor de sentimiento de religiosidad. Obtenemos
igualmente elevadas correlaciones en los valores bajos y medios. Por consiguiente,
podemos asegurar que ambas variables estdn estrechamente relacionadas para los
sujetos. La practica de rituales colectivos es equivalente a su sentimiento personal de
religiosidad. Esto nos indicaria que para los sujetos la religiosidad esta mas relacionada
con el ambito publico que con el privado, como hemos comentado, por la falta de
correlacion de la variable P15 (practica de rituales personales).

De la comparacion de la practica de rituales colectivos y del cumplimiento de las
normas religiosas podemos desprender las mismas consideraciones que en el caso
anterior. Aunque no se presentan correlaciones tan altas, si queda patente la vinculacion
directa y lineal de ambas variables, por lo que la relacion entre ambos aspectos de la
religiosidad (préctica colectiva y cumplimiento de normas) es directa.

Finalmente la relacién entre la practica de rituales colectivos y el conocimiento de la
propia religion solo presenta correlacion en los valores altos y medios respecto de la
frecuencia alta. Podriamos concluir que para los sujetos, un alto o0 medio conocimiento
implica una alta frecuencia y un bajo conocimiento correlaciona negativa y
significativamente con una alta frecuencia reforzando la interpretacion anterior. En el
mismo sentido, observamos que se presenta una correlacion negativa para alto
conocimiento y baja frecuencia, lo que nos indica que el conocimiento de los principios
religiosos en niveles altos y medio refuerza la participacion en rituales colectivos y un
bajo conocimiento es predictor de una baja participacion en los mismos.

Respecto a la relacion de esta variable (P16) con el nivel de supersticion no se ha

constatado ninguna correlacion entre ambas variables.
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Tabla 32, Correlaciones sentimiento personal de religiosidad.
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P17 Correlacion 6947 | -296" | ,334"7| ,309"| -267 202" | -,150
Sentimiento | de Pearson
Alto Sig. (bilateral) ,000| ,001| ,000| 001 004 ,029| ,106
N 117 17 17| 117 117 17| 117
P17 Correlacion -212"| ,3327| -163| -002| ,2477| -255°| 211
Sentimiento | de Pearson
Medio Sig. (bilateral) ,022| ,000| ,080| ,985| ,007| ,006| ,023
N 117 17 17| 117 117 17| 117
P17 Correlacion -3687| ,034| -119| -229°| ,098| ,054| -098
Sentimiento | de Pearson
Bajo Sig. (bilateral) 000| ,719| ,200| ,013| ,293| ,561| ,293
N 117 17 17| 117 117 17| 117

**. La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).

*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).
Abordamos ahora el andlisis de la variable P17, sentimiento de religiosidad personal del
sujeto, que presenta correlaciones directas con el cumplimiento de los preceptos
religiosos solo en sus niveles altos y medios, y congruentemente un sentimiento bajo
presenta una correlacion negativa con un cumplimiento alto.
Respecto al conocimiento de las normas religiosas vemos que un conocimiento medio y
alto va a correlacionar con un sentimiento religioso alto, siendo “incompatible”
(correlacion negativa) un conocimiento bajo de las normas religiosas con un sentimiento
alto de religiosidad. Es de sefialar que un sentimiento bajo de religiosidad correlaciona
negativamente con un conocimiento medio de la religién y aunque lo esperable hubiese
sido una mayor correlacidén negativa entre sentimiento bajo y conocimiento alto, dicha

correlacion no se da. La explicacion de este hecho aparentemente contradictorio la
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detectamos al comprobar que muchos sujetos adscritos al agnosticismo y sujetos
definidos como ateos consideran que tienen un alto conocimiento de la religion, aun a
pesar de su bajo sentimiento religioso.

Finalmente el sentimiento religioso alto y medio correlacionan de forma directa con una
supersticion alta y media respectivamente. Esta correlacion es compatible, como
veremos posteriormente, con el hecho de que los sujetos de alto sentimiento religioso
consideran de forma directa y significativa que la religion y la adivinacidén son précticas
compatibles.

Tabla 33. Correlaciones cumplimiento normas religiosas — conocimiento preceptos
religiosos.
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P18 Cumplimiento | Correlacion ;3407 | ,3097| -,299
Alto de Pearson
Sig. (bilateral) ,000| ,001 ,001
N 17| 117 117
P18 Cumplimiento | Correlacion -2407 | -127| 528"
Medio de Pearson
Sig. (bilateral) ,009| ,172| ,000
N 17| 117 117

**. La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).

*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).
Al cruzar las variables P18 de cumplimiento y P19, conocimiento de las normas
religiosas, vemos que alto cumplimiento correlaciona en similar medida con un
conocimiento alto y medio y al mismo tiempo correlaciona negativamente con un
conocimiento bajo, presentando una alta y significativa correlacion entre cumplimiento

bajo y conocimiento bajo. De forma simplificada podemos sintetizar esta relacion
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considerando que, para el sujeto, un conocimiento medio y alto implica la misma
relacién con cumplimiento alto. Es decir, parece existir un umbral de conocimientos de
normas religiosas bdasico a partir del cual se establece una vinculacion entre
conocimiento de las normas religiosas y cumplimiento de las mismas.

Tabla 34. Correlaciones conocimiento de los preceptos religiosos — supersticion.
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P19 Conocimiento Correlacion de | -,313 ,192'
Bajo Pearson
Sig. (bilateral) ,001] ,038
N 117 117

**. La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).

*. La correlacién es significante al nivel 0,05 (bilateral).
Por ultimo, dentro del bloque de la religiosidad de los sujetos y analizando la relacién
conocimiento religioso y supersticion, solo presenta correlacion en la parte baja de
ambos. Es decir, el conocimiento bajo implicaria una mayor probabilidad de una baja
supersticion y de igual forma presentaria una muy baja probabilidad de que la

supersticion sea alta, reforzando la relacion bajo conocimiento y baja supersticion.

Datos sobre la Consulta

En este bloque recoge la informacion relativa a las caracteristicas de la consulta de
adivinacién en si, aspectos y variables cuyo propdsito es obtener datos de las

caracteristicas que describan cudl es el tipo de consulta que se realiza y su motivacion.



Tabla 35. Porcentajes de respuesta sobre la consulta (1).

P22

2723

P24

P25

P26

P27

Sujeto de la informacion
Personal de caracter individual

Relativa a otras personas de interés para ellas

Sobre otras personas de interés para el consultante

No relativa a personas, sino a acontecimientos y
hechos

NS/NC

Area de interés de la consulta
Emocional, afectiva

Relativa a la economia, informacion laboral, etc.

Aspectos de salud

Social, conflictos, actuacion con terceros

NS/NC

Especificidad de la consulta
Atiende a lo que se le dice

Tema especifico y concreto exclusivamente

General con inclusion de algun tema especifico

General, sin especificar nada concreto

NS/NC

Importancia de la consulta
Sin interés concreto

Disponer de informacion y consejo

Necesaria como elemento de decision

Clave y crucial en un momento critico

NS/NC

Espacio temporal
Referente al pasado

Referente al presente

Referente al futuro

NS/NC

Frecuencia de la consulta
Semanalmente

Mensualmente

Varias veces al afo

V.V.A. Cuantas

Alguna vez

A.V. Cuantas

A.V. Periodo

NS/NC

184
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Tabla 36. Porcentajes de respuesta sobre la consulta (2).

P28 Antigiiedad de uso
Afo de inicio
NS/NC

P29 Credibilidad
Indicaciones de valoracion de la situacion
Adecuados los consejos
Indicaciones especificas y concretas
Indicaciones generales no concretas
Indicaciones referentes al pasado
Indicaciones referentes al presente
Indicaciones referentes al futuro
NS/NC

P30 Recomendaria
Si
No
NS/NC

P31 Compatibilidad con la religion
Incompatible
Indiferente
Compatible
NS/NC

De igual forma que lo realizado en el bloque de religiosidad, en el bloque de variables

de la consulta simplificamos las respuestas obtenidas con la siguiente agrupacion.

En el sujeto de interés de la informacion se ha agrupado la informacién de terceros, es
decir, de personas distintas al consultante, tanto si la informacion es de interés para el
consultante como si es de interés para las terceras personas. Hemos denominado a esta
informacion “indirecta”, la informacidn de caracter individual se denominé “directa” y
la informacion no contemplada en los dos apartados anteriores se clasific6 como

“externa”.

En el caso de la pregunta sobre el drea de interés de la consulta, se mantienen las cuatro
2% ¢

opciones “afectiva”, “econdmica”, sobre la “salud” y “otra” que engloba aspectos no

incluidos en las anteriores.

La especificidad de la consulta se condensa para su andlisis en dos, las consultas con
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una motivacion especifica y concreta, es decir, con un interés determinado y definido y

aquellas que son de caracter amplio y general.

Respecto a la importancia de la consulta, se plantean dos opciones, una de alta y otra de
baja importancia. En lo referente al espacio temporal, obviamente mantenemos las tres

opciones: pasado, presente y futuro.

La variable de frecuencia de la consulta se divide en tres estadios, una frecuencia alta
para consultas semanales o mensuales, una frecuencia media para consultas de varias

veces al aflo y una frecuencia baja para alguna vez al afio.

La variable “aflo de inicio” no ha sido cruzada ya que se utilizd previamente y se

analizé en lo relativo a la variable de edad de los consultantes.

La variable credibilidad recoge la puntuacion media y se sintetiza por un lado, en la
credibilidad respecto a informacion recibida con cardcter general y por otra parte en la
informacion recibida con carédcter especifico. Mantenemos la division del enfoque
temporal en “pasado”, “presente” (donde se contabilizado la media entre las
puntuaciones anteriores de valoracidon de la situacion de informacion del presente) y

“futuro”. Las variables recomendacion y compatibilidad con la religion quedan igual.
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Tabla 37. Porcentajes de respuesta sobre la consulta (datos agrupados).

Informacion Directa
Informacion Indirecta
Informacion Externa

Afectiva
Econdmica
Salud

Otra

General
Especifica

Importancia Alta
Importancia Baja

Referente al pasado
Referente al presente
Referente al futuro

Frecuencia Alta
Frecuencia Media
Frecuencia Baja

Indicaciones Generales
Indicaciones Especificas
Indicaciones Pasado
Indicaciones Presente
Indicaciones Futuro

Si
No

Incompatible
Indiferente
Compatible

Nota: El porcentaje total de cada pregunta en algunos casos no suma 100% debido a que no se han contabilizado las respuestas
NS/NC.

El sujeto de interés de la informacion es claramente personal en un 79,23%, que
corresponde a los porcentajes de “personal de caracter individual” (53,14%) y “sobre

otras personas de interés para el consultante” (26,09%).

En el area de interés predominan de manera similar los aspectos afectivos (36,63%) y
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econdmicos (32,52%), con ligera prevalencia de los aspectos afectivos. Se observa
como dato significativo un bajo interés por los aspectos de la salud (19,75%), que
estaria en congruencia con el perfil sociologico de la muestra (edad media 35 afios),
puesto que es previsible que a menor edad exista menor preocupacion por cuestiones de

salud.

Grafico 8. Distribucion porcentual consulta pasiva-activa e interés especifico-general.

> 66,7%

Dentro del ambito de interés en cuanto a la especificidad de la consulta, la opcidon
primera “atiende a lo que se le dice” tiene un significado concreto y unas implicaciones
especificas; cuando el sujeto atiende a lo que se le dice implica que la actitud del mismo
en la consulta es pasiva; el individuo no guia la demanda de informacion sino que la
recibe en el orden, cantidad y nivel de especificidad o generalidad que le trasmite el
adivino o consultor. Es decir, el sujeto no tendria un “recorrido” por todas las cuestiones
generales clasicas (salud, dinero y amor) requiriendo dicho consultante un elemento de

informacion en cada una de ellas, como por el contrario si sucede en la opcion “interés
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general”. En el caso de “interés general” podemos considerar que el interés del sujeto no
estaria en un aspecto concreto y determinado. Por consiguiente podemos englobar este
porcentaje en el aspecto general del interés, lo que nos llevaria a considerar el interés

general como el promotor de la consulta en un 79,49% (12,82% + 66,67%) de los casos.

Desde el punto de vista del elemento diferencial que nos aporta esta opcion de
respuesta, podemos identificar la proactividad del sujeto o su reactividad. En este caso
un 12,82% de los encuestados presentan una recepcidén de informacion pasiva frente a
un 87,18% de los consultantes que tiene decidido previamente que informacion quiere

recibir y de que d&mbitos o areas y en funcion de ello, la demanda al consultor o adivino.

En lo referente a la especificidad de la consulta, cuando ésta es activa parece claro que
la consulta tiene un caracter general y amplio en un 66,67% de los encuestados, aunque
la mitad de ellos tienen también presente un interés especifico 34,19%. El hecho de
incluir un interés concreto puede apuntar a que sea realmente el interés especifico el que
mueva la consulta; sin embargo en la consulta en si el sujeto no limita la posibilidad de
informacion requiriendo, ya desde un inicio, un dmbito global de adivinacion donde
cualquier informacion es relevante para €l. Distinguiriamos de esta forma lo que mueve
o motiva la consulta y lo que se demanda en la misma; esto significaria que la consulta
es promovida por un interés concreto en un 43,59% de los consultantes, aunque la

demanda de informacion se amplia al &mbito general en el 66,67% de los consultantes.
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Grafico 9. Distribucion porcentual Importancia de la consulta.

43,6%

Para analizar la importancia o trascendencia que el sujeto concede a la informacién que
va a demandar o que va a recibir del adivino o consultor podemos ver que los
consultantes califican como informacion adicional el 76,07% [informaciéon y consejo
(47,01%) mas elemento de decision (29,06%)], aumenta el grado de importancia en el
14,53% de sujetos que ya la califican como fundamental y clave, lo que nos sitiia en un
90,60% de sujetos que consideran relevante la informacién recibida o solicitada en la
consulta adivinatoria, aunque el porcentaje de los que la etiquetan como crucial cae

hasta el 14,53%.

En este punto es conveniente sefalar una aclaracion respecto a los conceptos de
“importancia”. Hemos visto que un 8,55% de sujetos califican la informacion como
“Sin interés concreto”. Esto puede plantear contradiccion en el sentido siguiente: ;si el
sujeto no tiene interés en la consulta por qué la hace? Esta opcidn se elige por parte de
los consultantes cuando la asistencia a la consulta se hace de forma, podriamos decir

que, rutinaria o periddica, no movida por una motivacidn concreta en el sujeto, sino que
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responde mds a aquellos sujetos con una pauta o costumbre de realizacion de consultas.
En funcion de las entrevistas realizadas, los sujetos que responden afirmativamente a
esta opcion, manifiestan que asisten para su tranquilidad para “asegurarse” que no surge
algo importante e inesperado, realmente para mantener la pauta de normalidad a la que
estan acostumbrados y que consideran la consulta adivinatoria como un elemento de

confirmacion en este sentido, integrado en una mas de sus rutinas vitales.

Hemos clasificado la importancia de la informacién en alta y baja, considerando alta,
aquella que el sujeto califica como necesaria (29,06%) y crucial o clave (14,53%).
Estariamos en este sentido en un 43,59% de sujetos para los que la relevancia de la
informacion es alta, frente a un 55,56% que no conceden tanta trascendencia a la
informacion y por consiguiente se clasifica como de baja importancia. Con base en lo
anterior podemos indicar que no se establece una fuerte vinculacion con la necesidad de
informacion, ya que es mayor el porcentaje de los que consideran €sta como de baja

importancia.

En cuanto al espacio temporal, el interés es preferente en aspectos del presente
(53,55%) aunque seguido muy de cerca por informacion sobre el futuro (45,36%), y un

minimo interés por informaciones del pasado (1,09%).

La frecuencia con la que se realizan estas consultas suele ser de varias veces al afio

principalmente (78,63%), con una media de entre 3 y 4 veces anuales.

Todas las clasificaciones de credibilidad alcanzan una puntuacion superior al aprobado,
pero ninguna llega al notable, este dato es significativo puesto que parece mostrar un
menor grado de credibilidad al esperado, siendo las indicaciones del futuro las que
alcanzan mejor puntuacion con un 6,99 seguidas de las indicaciones del presente con un

6,59. Llama también la atencion que las indicaciones generales a pesar de ser las mas
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demandadas, como hemos visto anteriormente, alcanzan una puntuacién de credibilidad

inferior a las especificas.

Un 85,47% de los consultantes recomienda el uso y practica de la adivinacion, pero no
queda estadisticamente claro por qué existe un 14,53% que no la recomienda. En este
punto quiero aportar la percepcion e informacion obtenida de aquellos consultantes que
durante el desarrollo de la entrevista elegian no recomendar estas practicas, hecho que
me llamaba la atencion y que generaba la pregunta inmediata de “;por qué?”. A pesar

de ser un porcentaje bajo, es significativo y las respuestas mas frecuentes aludian a:

e Estados de dependencia no deseada pero inevitable.
e (Condicionamiento del comportamiento del sujeto.

e Dificultad de encontrar consultores-adivinos fiables y “buenos”.

Finalmente encontramos otro punto de vinculacién con la religion, donde se les
cuestionaba a los sujetos sobre su percepcion de compatibilidad e incompatibilidad con
las creencias religiosas. Un aplastante 92,3% no lo considera incompatible con la
religion, por lo que asume que se trata de esferas separadas y podriamos decir que
paralelas, a pesar de las implicaciones religiosas que pueden desprenderse de las
practicas adivinatorias, como pueden ser un futuro establecido, una fuente de

informacion externa al mundo conocido y en un espacio no fisico, etc.

De forma resumida podriamos simplificar el perfil indicando que se trata de
consultantes con un interés personal en la consulta, en aspectos concretos de cardcter
afectivo o econdmico. La consulta no se suele limitar a un aspecto concreto o inico sino
que se demanda por la mayoria de los consultores una informacion general, aunque no
es considerada como muy importante, dicha informacion si se califica de necesaria en la

mayoria de los sujetos y se refiere al presente y al futuro.
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Pasamos al andlisis de correlacion entre las distintas variables, y el interés de la consulta
muestra pocas relaciones significativas entre las variables implicadas puesto que solo
seran significativas las correlaciones referidas al area de interés de la consulta y

referidas a la frecuencia de uso de la adivinacion.

Como en los anteriores bloques de informacion respecto a las correlaciones observadas,
se han analizado de forma cruzada todas la variables, lo que ha supuesto (49 x 49
variables); puesto que resulta una matriz cuadrada simétrica y los elementos de la
diagonal principal son 1, tenemos un total de 1.176 analisis de correlacion basadas en el
indice de correlacion de Pearson y con significacion bilateral, considerando tanto el
nivel de significacién ¢ = 0,01, es decir, un 99% de nivel de confianza; como el nivel

de significacion a = 0,05, es decir, un 95% de nivel de confianza.

Dado que no todas las variables presentan correlaciones significativas, se exponen solo
aquellas variables que han presentado correlaciones significativas, tanto al nivel de

significacion 0,05 como al 0,01.

Tabla 38. Correlaciones informacion directa-indirecta (1).
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P22 Correlacion de Pearson | ,281° | ,064| -,407" | ,396
Informacion | sig. (bilateral) ,002| ,494| ,000| ,000
Directa N 17| 17| 17| 117
P22 Correlacion de Pearson ,103 ,221* ,076 | -,005
Informacion | Sig. (bilateral) ,269 ,016 416 ,960
Indirecta N 117 117 117 117

**. La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
*. La correlacién es significante al nivel 0,05 (bilateral).
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La informacion de interés personal directo para el sujeto es principalmente la
informacion afectiva; sin embargo, el interés por cuestiones de salud estd mas
relacionado con terceras personas cercanas al consultante. Es decir, el consultante se
interesa mas por la salud de otros que por la propia, aunque en cuestiones afectivas se
muestra el predominio del interés propio. Los consultantes con cuestiones
principalmente personales tienden a realizar una frecuencia media de consultas
(asistencia a consultas varias veces al afio) y los consultantes con mayor uso de la
adivinacion, en el sentido de una mayor frecuencia de consultas (una o mas mensual),
suelen plantear cuestiones distintas a las relacionadas con ellos mismos directamente; es
decir, un mayor uso de la adivinaciéon apuntaria a un mayor interés del sujeto por
cuestiones o personas distintas de el mismo. Este dato es interesante en cuanto que
supone que el interés del sujeto que lo mueve a una elevada frecuencia de consultas no

es principalmente propio, sino que es un interés relativo a su entorno.

La relacion con las variables de religiosidad viene dada en la siguiente tabla.

Tabla 39. Correlaciones informacion directa-indirecta (2).
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P22 Correlacion de Pearson -,063 2407 | -,280 -182°|  -189
Directa | Sig. (bilateral) ,499 ,009 ,002 ,049 ,041
N 117 117 117 117 117
P22 Correlacion de Pearson -,186' -,051 ,067 -,026 ,035
Indirecta | Sig. (bilateral) ,045 586 470 782 ,705
N 117 117 117 117 117

** La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).
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Respecto a la religiosidad se presenta correlacion positiva con la frecuencia baja de
rituales colectivos, una correlacion negativa con un cumplimiento alto de las normas
religiosas, e igualmente correlacién negativa con respecto a conocimiento de la religion
y finalmente también negativa en relacion con un alto nivel de supersticion. En relacion
con el interés indirecto, solo observamos una correlacion negativa y débil con una
frecuencia media de rituales personales, pero dados los porcentajes podemos considerar
que dicho efecto no es relevante. Todo en conjunto apuntaria a que el interés personal
directo no esta relacionado, sino todo lo contrario, con la religiosidad del individuo ya
que se presentan correlaciones negativas en la mayoria de las variables relacionadas con

la religiosidad.

Analizamos también las correlaciones encontradas con las variables relativas a la

influencia de la consultas P32 a P35.

Tabla 40. Correlaciones informacion directa-indirecta (3).
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P22 Correlacion de Pearson ,007 -,229*
Directa | Sig. (bilateral) ,941 013
N 117 117

P22 Correlacion de Pearson 223 -,023
Indirecta |Sig. (bilateral) ,016 ,803
N 117 117

*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).
**, La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).

Encontramos, con respecto a la utilidad de la informacion percibida por el sujeto,
correlacion en sentido positivo cuando la informacion es indirecta y también

encontramos una correlacion pero negativa con respecto a la reactividad, solo cuando se
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refiere a la informacion directa. Es decir, los consultantes no estdn principalmente

interesados en informacion reactiva o evitacion de lo negativo; esto es logico puesto que

como hemos visto la informacion de interés personal para el sujeto es principalmente

afectiva y, como veremos mas adelante, la informacion afectiva tiene un caracter

positivo o proactivo con mayor probabilidad, con lo que de esta forma también

llegamos a concluir que el interés del sujeto es principalmente proactivo o positivo

cuando se trata de informacion referida a él mismo. La informacion referida a terceros

pero de interés para el sujeto (informacion personal indirecta) es calificada de utilidad

alta, lo que nos indica un gran interés por parte del sujeto en hacer uso de esa

informacion sobre terceros.

Tabla 41. Correlaciones area de interés de la consulta (1).
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P23 Correlacion 269" | -269"| -032| ,063| -006| -110| ,294" |-324
Afectiva de Pearson
Sig. (bilateral) | ,003| ,003| ,731 502| ,949| 239 ,001| ,000
N 117 17| 117 17 117 117 17| 117
P23 Correlacion -065| ,065| -016| ,004| ,239°| ,234°| -139| -,101
Econdémica | de Pearson
Sig. (bilateral) | ,483| ,483| ,864| ,965| ,009| ,011 135|277
N 117 117 117 117 117 117 17| 117

**, La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).

*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).




Tabla 42, Correlaciones area de interés de la consulta (2).
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P23 Salud | Correlacion 253" | -253"| ,108| -128| ,113| ,198"| -074| -157
de Pearson
Sig. (bilateral) ,006 ,006 | ,247 168 | 226 ,032 4281 091
N 117 117 117 117 117 117 117 117
P23 Otra | Correlacion -032| ,032| 276 | -,267 | ,2527| 4807 | -424"| ,018
de Pearson
Sig. (bilateral) 731 ;731 ,003 ,004| ,006( ,000 ,000| ,846
N 117 117 117 117 117 117 117 117
**, La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).
Tabla 43. Correlaciones area de interés de la consulta (3).
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P23 Afectiva | Correlacion de Pearson -,064 ,260" -,224*
Sig. (bilateral) ,496 ,005 ,015
N 117 117 117
P23 Correlacion de Pearson -,21 1 ,069 ,043
Economica | Sig. (bilateral) 023 457 642
N 117 117 117
P23 Salud Correlacion de Pearson -,110 ,023 ,036
Sig. (bilateral) ,236 ,803 , 703
N 117 117 117
P23 Otra Correlacion de Pearson 077 -,147 ,(105
Sig. (bilateral) ,408 113 ,259
N 117 117 117

**. La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).

*. La correlacién es significante al nivel 0,05 (bilateral).
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Si ahora analizamos el area de interés de la consulta obtenemos una mayor gama de
correlaciones lo que nos sefiala que el area de interés estd vinculado e influye o serd

influido por un mayor niimero de aspectos de la consulta en adivinacion.

Cuando un consultante solicita informacion afectiva, con mayor probabilidad serd
informacion general y lo hard con una frecuencia media (varias veces al afio). De igual
forma, los consultantes interesados en cuestiones de salud plantean la consulta de forma
general, aunque la preocupacion por la salud hace aumentar la frecuencia de las
consultas. También podemos verlo del siguiente modo, las consultas generales se
centran en cuestiones afectivas con una frecuencia media y en cuestiones de salud con
una alta frecuencia de consultas. Por otro lado las cuestiones econdmicas no suelen
mover al consultante a la consulta y solo observamos que son planteadas con un interés
en el futuro. Esto es una confirmacion en cierto modo légica ya que la situacion
econdmica actual es conocida perfectamente por el consultante y el interés obviamente

estard en saber que sucedera en el futuro.

Una clasificacion aparte de la general, afectiva, econdomica o de salud es la que hemos
denominado informacién “Otra” y que es toda aquella que no se encuadra en ninguna de
las anteriores. Serian aquellas cuestiones sobre problemas en el entorno del sujeto; estos
problemas “externos” que plantean en las consultas se dan en sujetos que le conceden
una alta importancia a la informacion recibida y se dan preferentemente en sujetos con

una alta frecuencia de uso de la adivinacion.



Tabla 44, Correlaciones especificidad de la consulta.
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P24 Correlacion de Pearson -,234 -,216 -,217
General  |Sig. (bilateral) ,011 ,020 ,019
N 117 117 117
P24 Correlacion de Pearson 234 216 217
Especifica | Sig. (bilateral) 011 ,020 ,019
N 117 117 117

**. La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).

*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).
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Observamos que la influencia se da siempre cuando la consulta es especifica sobre un

asunto concreto y afecta o influye principalmente a las areas de economia y otros. Esta

siempre se da con un nivel alto de influencia. En el caso de las consultas generales es

justo a la inversa, es decir, la correlacion es negativa en todos estos casos.

Tabla 45. Correlaciones importancia de la consulta.
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P25 Correlacion de Pearson 224" | 2737 385 | -,353 | ,283"
Importancia | Sig. (bilateral) 015 ,003| ,000| ,000| ,002
Alta N 17| 17| 17| 17| 17
P25 Correlacion de Pearson -217°| -266" | -,394"| 360" | -,303"
Importancia | Sig. (bilateral) ,019 ,004 ,000 ,000 ,001
Baja N 117 117 117 117 117

**. La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).

*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).
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La importancia atribuida a la consulta aumenta cuando la frecuencia de consulta es alta
y tendrd mayor influencia si el dmbito temporal es el futuro. Consecuentemente su
utilidad serd percibida como mas alta. Solo si la informacioén es de importancia baja sera

mas probable que se perciba con una utilidad media y tendrdn mds importancia los

objetivos reactivos (evitar lo negativo).

Tabla 46. Correlaciones ambito temporal de la consulta.

© @
2l e |¢
o)
Tl 2 el 2
gl E 5| E o
- Q o B o2
o Q ™M = ™M >
o £ o o o
P26 Presente |Correlacion de Pearson 127 222 | -,345
Sig. (bilateral) 172 ,016| ,000
N 117 117 117
P26 Futuro Correlacion de Pearson | -239 | -238"| ,210°
Sig. (bilateral) ,009 ,010 ,023
N 117 117 117

**, La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).

Como era de esperar la informacion requerida sobre un ambito temporal tiene influencia
sobre ese mismo ambito temporal. En este caso, el interés sobre presente influye en el
comportamiento en el presente y cuando el sujeto estd interesado en el futuro la
informacion recibida influird en su comportamiento futuro. Hay un dato con correlacion
negativa que nos indica que los sujetos no consideran la informacidn incompatible con
la religion cuando su interés principal es el futuro, sin embargo, nos parece una

correlacion circunstancial (no vislumbramos una argumentacion que lo justifique).



Tabla 47. Correlaciones frecuencia de la consulta (1).
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P27 Correlacion de 032| -032| -2717| ,3337| 284"
Frecuencia |Pearson
Alta Sig. (bilateral) 729 729 ,003 ,000| ,002
N 117 117 117 17| 117
P27 Correlacionde | ,199°| -199"| 2147| -2527| -162
Frecuencia |Pearson
Media Sig. (bilateral) 031 ,031 ,020 ,006| 081
N 117 117 117 17| 117

**. La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).

*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).
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Podemos ver que la “alta frecuencia” no considera que la religion sea “indiferente”, sino

por el contrario “compatible” con la adivinacidon y como era de esperar “alta frecuencia”

implica una “alta influencia” de la informacidn obtenida. Por el contrario, la “frecuencia

media” hace que se recomiende la adivinacion. Esta recomendacion de la adivinacion

viene nuevamente confirmada por una correlacion negativa, la “no recomendacion”, en

la “frecuencia media”. Adivinacidn y religion son consideradas esferas independientes

como lo sefala la correlacion obtenida en la valoracion de “indiferente”, para

frecuencias medias.
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Tabla 48. Correlaciones frecuencia de la consulta (2).
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P27 Correlacion de Pearson | -,234"| ,199 | -187 | ,346**| -,195
Frecuencia |Sig. (bilateral) 011 ,032| ,043 o| ,035
Alta N 17| 17| 17| 17| 117
P27 Correlacion de Pearson 139 -086| ,126| -159| 261"
Frecuencia |Sig. (bilateral) 135| 357 ,176| ,087| 004
Media N 17| 117 17| 17| 117

**, La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).

Una “alta frecuencia de uso” no es probable que tenga una “baja influencia en el
comportamiento” de los consultantes (correlacion negativa) y la informacion recibida es
considerada como de alta utilidad. La preocupacién principal de los sujetos cuya
frecuencia de uso es alta es evitar lo negativo y, mientras que para la alta frecuencia no
se produce una influencia en el &mbito afectivo, en el caso de la media frecuencia si se

detecta esta influencia.

En el caso de la valoracion de credibilidad de la informacion recibida, se procederd a la
comparacion entre los distintos aspectos de esta variable, ya que al tratarse de una
variable con escala de 1 al 10, las correlaciones con el resto de las variables analizadas
no darian resultados fiables debido a las distintas categorias de variables. Recordamos
que las variables de los deméas aspectos son variables dicotomicas, es decir, variables

con respuesta si 0 no, en lugar de una puntuacién concreta.
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Tabla 49. Correlaciones credibilidad.
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P29 Correlacion de Pearson 1| 2807 | ,4077| ,3587| 273"
General | Sig. (bilateral) ,002| ,000( ,000| ,003
N 117 17| 117 17| 117
P29 Correlacion de Pearson | ,280" 1| ,235| ,466 | ,496°
Especifica | Sig. (bilateral) ,002 ,011| ,000[ 000
N 117 17| 117 17| 117
P29 Correlacion de Pearson | 407 | 235 1| ,3097| ,302"
Pasado Sig. (bilateral) ,000| 011 ,001| ,001
N 117 17| 117 17| 117
P29 Correlacion de Pearson | ,3587| 466 | ,309" 1| 540"
Presente | Sig. (bilateral) ,000| ,000[ 001 ,000
N 117 17| 117 17| 117
P29 Futuro | Correlacion de Pearson | ,2737 | ,496 | ,302" | ,540° 1
Sig. (bilateral) ,003| ,000( ,001| ,000
N 117 17| 117 17| 117

**, La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).

En todos los casos la correlacion es significativa lo que nos indica que los valores
asignados por los consultantes han sido aproximadamente similares en todos las
entrevistas. Es decir, que el nivel de credibilidad que los distintos aspectos despiertan en
los consultores es similar y uniforme, aunque quizd podamos resaltar la credibilidad
entre las indicaciones del presente y del futuro, que presentan el valor més alto y en

consecuencia son las que tendrian una mayor interrelacion.

No se han obtenido més relaciones con significacion estadistica respecto de las variables
P30 y P31 referidas a si el sujeto recomienda o no estas practicas adivinatorias y si

considera que dichas practicas son compatibles con las creencias religiosas.



Tabla 50. Correlaciones recomendacion de la consulta.
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P30 Correlacion de Pearson 187 | 3467 | -,366 2917 195 | 258"
Recomendar | Sig. (bilateral) ,043| ,000 ,000 ,001| ,035| ,005
Si N 117 117 117 17| 117 117
P30 Correlacion de Pearson -187' | -346"| ,366 | -2917| -195 | -258"
Recomendar | Sig. (bilateral) ,043| ,000 ,000 ,001| ,035| ,005
No N 117 117 117 117 117 117

**, La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).

*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).

Aunque en lo referente a otras variables, el hecho de recomendar o no la préctica de la

adivinacién si genera correlaciones; de esta forma tenemos que una influencia en el

presente correlaciona con la recomendacién de la adivinacion, asi como el

convencimiento de que su utilidad es alta.

Por el contrario, no se recomienda la adivinacidon cuando su utilidad es percibida como

baja, luego parece que utilidad y recomendacion van de la mano. El hecho de tener un

objetivo positivo, es decir potenciar acciones favorables, estd vinculado con la

recomendacion de los procesos adivinatorios y para aquellos sujetos cuya influencia ha

sido de caracter fundamentalmente afectivo o econdmico, claramente son prescriptores

de estas practicas.




205

Datos sobre la Influencia de la Consulta

En el ultimo bloque de la encuesta se analizan los datos que nos proporcionan
informacion sobre la influencia de la consulta en el comportamiento del consultante,

donde encontramos la siguiente distribucion porcentual de respuestas.

Tabla 51. Porcentajes de respuesta sobre influencia de la consulta.

P32 Influencia de la informacién
No ha influido en nada
Influido en todo lo consultado
Influido en A-D en el presente
Influido en A-D en el futuro
Influencia temporal
Influencia permanente
Influencia en decisiones criticas
Influencia en decisiones no importantes
NS/NC
P33 Utilidad
Ninguna
Poca
Alguna
Bastante
Mucha
NS/NC
P34 Objetivo de la informacién
Evitar lo negativo
Fomentar lo positivo
Sin consecuencias
NS/NC
P35 Area influida por la informacién
Ninguna
De caracter emocional-afectivo
De caracter economico
Aspectos de la salud
De caracter social, conflictos, actuacion con terceros
Todas
NS/NC
P36 Area no influida por la informacién
Ninguna
De caracter emocional-afectivo
De caracter econémico
Aspectos de la salud
De caracter social, conflictos, actuacion con terceros
Todas
NS/NC
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La frecuencia de la consulta se situaria en una o varias visitas al adivino al afio
(78,68%), con una media de 3,47 visitas anuales, excluyendo del computo las consultas
de mayor frecuencia mensual y semanal; esto nos daria idea de una no muy alta

dependencia de la necesidad de informacion de los consultores.

La antigiiedad en la utilizacion de las practicas adivinatorias podemos situarla en torno a

los 10 afos, es decir una antigiiedad considerable.

En la valoracién de la credibilidad, es decir, lo que los consultantes valoran como nivel

de aciertos en sus consultas, obtenemos las siguientes valoraciones medias:

e Valoracion de la situacion actual..................... 5,95
*  Consejos adecuados.......oovvvriiiiiiinieineennnnnnn, 5,78
* Indicaciones especificas y concretas................. 6,03
* Indicaciones generales...............coevviiiinnnnn.. 5,15
* Indicaciones referentes al pasado..................... 5,36
* Indicaciones referentes al presente................... 7,29
e Indicaciones referentes al futuro...................... 6,99

Claramente es el presente y el futuro el foco de mayor interés, que se ve correspondido
y realimentado con la mayor puntuacidn de confianza y credibilidad. Entendemos que la
mayor puntuacion en credibilidad al presente es debida a la gestion de informacion y el
desarrollo de la relacion entre consultante y consultor. Efectos y sesgos psicologicos y
utilizacion de técnicas de adivinacion (Cool Reading, probabilidad por perfil, efecto
Forer, etc.) hacen que una buena gestion de la entrevista de adivinacion por una persona

experimentada obtenga una gran credibilidad por parte del consultante.
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En segundo lugar la informacién del futuro es la que obtiene mayor credibilidad. Aqui
fundamentalmente entendemos que se debe al efecto de ajuste a la realidad, profecia
autocumplida y todo lo relativo a la aplicacion de los efectos de la teoria de la atencion

al proceso de adivinacion.

En cuanto a la recomendacion que estaria relacionada con el grado de satisfaccion, la
mayoria (85,47%) recomienda la utilizacion de las consultas adivinatorias, aunque no
queda claro porque existe un porcentaje (14,53%) que las desaconseja, a pesar de

practicarlas de forma frecuente.

No se observa que se considere que haya conflicto con las creencias religiosas formales,

calificando en su mayoria la adivinacion como compatible con la religion.

En lo relativo a la influencia de la informacidn, sélo podemos destacar un mayor
porcentaje de respuestas sobre el cardcter temporal de la influencia (24,88%). Es
también de sefialar la poca influencia (7,83%) de informacion relativa al futuro, a pesar

de ser precisamente el futuro lo que cuenta con mayor credibilidad e interés.

Teniendo una mayor influencia en decisiones no importantes frente a decisiones criticas,
se desprende de aqui que, aunque la informacion recibida es un elemento necesario para
el entrevistado como informacién finalmente, la misma no constituye el elemento de

influencia que cabia esperar.

La percepcion de utilidad se sitGa entre “bastante” y “mucha” en un 72,65% de los
consultantes, confrontdndose este dato con el anterior respecto a la influencia que ha

tenido dicha informacion realmente.

El objetivo de la informacién tendria una orientacion proactiva al considerar en un

57,43% que va encaminada a fomentar los aspectos positivos. Sin embargo, como
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veremos mas adelante, es la orientacién reactiva (evitar lo negativo) la que maés

dependencia y grado de credibilidad e influencia genera en los consultantes.

Al calificar el area en la que la informacion ha influido encontramos que, al igual que
los aspectos de interés, la influencia percibida se centra en aspectos afectivos y

econdmicos en un 63,03% de las respuestas.

No queda claro, sin embargo, la valoracién de aquellos aspectos en los que los
consultantes se han mostrado reacios a modificar su comportamiento de forma explicita
por la informacién, predominando un NS/NC; el desarrollo de las entrevistas y las
dificultades de comprension de esta pregunta aconsejan no contemplar esta variable en

los analisis.

Con una frecuencia media anual aproximada de 3 consultas y una antigiiedad superior a
la década se podria calificar el perfil del consultante medio como estable y no
excesivamente dependiente, en el sentido de tener la necesidad de recurrir a la consulta
de forma frecuente. Sin embargo, con una antigiiedad media de 10 afios si se muestra

que es un comportamiento muy estable.

En conclusion, la informacion es valorada como creible de manera homogénea en sus
distintos aspectos. Esta si parece influir en mayor o menor grado, especialmente con
caracter temporal, valorando la informacién como 1til y considerando los procesos
adivinatorios con una orientaciéon proactiva en su mayoria. Teniendo una mayor
influencia en decisiones no importantes frente a decision criticas, se desprende de aqui
que aunque la informacién recibida es un elemento necesario para el entrevistado como
elemento de juicio y consideracion, no constituye el elemento de influencia que cabia

€sperar.
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Finalmente, igual que en los casos anteriores, procedemos a una simplificacion de las
variables obtenidas en el bloque de consultas relativo a la influencia de la informacion

obtenida. Se realizan los siguientes ajustes:

En la influencia de la informacion consideraremos el espacio temporal y la importancia
por lo que la variable P32 quedaria simplificada en si la informacién ha tenido
influencia en el presente o en el futuro y si ésta ha sido alta o baja. Queda asumida la
informacion relativa a influencia temporal o permanente, ya que entendemos que se
refleja en los apartados “presente” y “futuro” y descartamos aquella informacion que se
ha calificado como “influencia en todo” o “en nada”, por falta de especificidad. Si no ha
influido en nada no es relevante y si ha influido en todo, ya estara recogida en los
apartados anteriores, con lo que seria redundante. Por ambos motivos se descartan estas

subclasificaciones.

La variable P33 relativa a la utilidad de la informacion recibida se ha agrupado en “alta”
si ha sido valorada como “bastante” o como “mucha”; se ha agrupado en “media” si ha
sido valorada como “alguna” y finalmente se ha agrupado en “baja” aquella que ha sido

valorada como “poca” o “ninguna”.

La variable P34 vamos a considerar unicamente los valores “objetivo positivo” y

“objetivo negativo”.

En la variable P35 sobre el area influida por la informacion, dejaremos las cuatro
clasificaciones contempladas en el area de interés de la informacion. Hemos sacado del
analisis la variable P36 que pretendia ser complementaria en sentido negativo a la P35;
a tenor del alto porcentaje de NS/NC y de las dificultades de comprensidon observadas
en el desarrollo de las entrevistas con esta pregunta, consideramos que no contamos con

garantia de fidelidad o entendimiento en la respuesta.
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Como resultado, la tabla del Gltimo bloque de variables quedaria de la siguiente forma:

Tabla 52. Porcentajes de respuesta sobre influencia de la consulta (agrupados).

P32

P33

P34

P35

Influencia de la informacion

Influencia en el presente 24,88%
Influencia en el futuro 7,83%
Influencia Alta 10,60%
Influencia Baja 17,51%
Utilidad

Utilidad Alta 72,65%
Utilidad Media 17,09%
Utilidad Baja 9,40%
Objetivo de la informacion

Objetivo Positivo (Fomentar, promover) 32,43%
Objetivo Negativo (Evitar) 57,43%
Area influida por la informacién

Influencia Afectiva 37,58%
Influencia Econdmica 25,45%
Influencia Salud 16,97%
Influencia Otros 6,06%

Como en los anteriores bloques de informacidn respecto a las correlaciones observadas,

se han analizado de forma cruzada todas la variables, lo que ha supuesto (26 x 26

variables, no se considera P36). Puesto que resulta una matriz cuadrada simétrica y los

elementos de la diagonal principal son 1, tenemos un total de 351 andlisis de correlacion

basadas en el indice de correlacion de Pearson y con significacion bilateral,

considerando tanto el nivel de significacion ¢ = 0,01, es decir, un 99% de nivel de

confianza; como el nivel de significacion a = 0,05, es decir, un 95% de nivel de

confianza.

Puesto que no todas las variables presentan correlaciones significativas, se exponen solo

aquellas variables que han presentado correlaciones significativas, tanto al nivel de

significacion @ = 0,05 como al « = 0,01.
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Tabla 53. Correlaciones Influencia de la consulta.

g = g =

® ® g 2 2

2 2|1 % ] )

= 518 £ E o

8 a3 > 3 B £

o Fa @ 9| a w|la b
P32 Correlacion de Pearson | ,222°| -2397| ,064| ,2447| 208
Influencia | Sig. (bilateral) ,016| ,009| 491| ,008| ,025
Presente |\ 17| 17| 17| 117|147
P32 Correlacion de Pearson ,199* -,133 149 -,004| -,039
Influencia | Sig. (bilateral) ,032| ,153| ,108| ,967| ,674
Futuro N 117 117 117 117 117
P32 Correlacion de Pearson | ,255 | -159| ,287 | -126]| ,387"
Influencia | Sig. (bilateral) ,005| ,086| ,002| ,175| ,000
Alta N 117 117 117 117 117
P32 Correlacion de Pearson | -,025| -036| -245 | ,082| -,016
Influencia | Sig. (bilateral) 790 701 ,008| ,382| ,863
Baja N 117 117 17| 17| 117

**. La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
*. La correlacién es significante al nivel 0,05 (bilateral).

En este bloque de informacién, finalmente analizaremos que relaciones presenta la
variable P32, que recoge la influencia que la informacion recibida ha tenido para el
consultante en distintos ambitos, principalmente en el tiempo y si la influencia ha sido
alta o baja. Vemos que cuando la informacién es considerada util (anteriormente hemos
visto que pardmetros influyen en esta consideracion), dicha informacion influye en el
presente del sujeto, al igual que existe correlacion entre la influencia en el presente y la
relativa a aspectos de la salud. Si la informacion es valorada como Util presenta

influencia en el futuro.

Por 1ultimo, influencia alta y utilidad alta parecen ir de la mano en la percepcion de los

sujetos; los objetivos reactivos (negativos) son considerados de alta influencia y
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correlacionan negativamente con influencia baja. Es decir, claramente un objetivo
reactivo es considerado de alta importancia; los asuntos distintos de “afectivos”,
“econdémicos” y de “salud”, es decir, los calificados como “otros” son preferentemente
considerados como de alta importancia y el espacio temporal es el presente puesto que

muestra una leve correlacion positiva en este sentido.

Tabla 54. Correlaciones utilidad de la consulta.

[e] [e]
= =
2ol 23
O 2 o %
< 0 <t O
™ O o O
o o o =z
P33 Utilidad Correlacion de Pearson ,097 239"
Alta Sig. (bilateral) ,300 ,009
N 117 117
P33 Utilidad Correlacion de Pearson ,075 —,194*
Media Sig. (bilateral) 422 ,036
N 117 117
P33 Utilidad Correlacion de Pearson 262" -,150
Baja Sig. (bilateral) ,004 107
N 117 117

**_La correlacion es significativa al nivel 0,01 (bilateral).
*. La correlacion es significante al nivel 0,05 (bilateral).

En cuanto a la variable de utilidad percibida por los sujetos vemos que lo que determina
dicha utilidad es la informacién de caracter reactivo o preventiva de situaciones
negativas; “utilidad alta” correlaciona positivamente con “objetivo negativo” y aunque
la “utilidad baja” correlaciona negativamente con “objetivo positivo”, no llega a
correlacionar con “utilidad alta”, lo que nos indica que el “objetivo positivo” no es
calificado como de “utilidad baja”, aunque tampoco hay una valoracion de la utilidad

como media o como alta en este caso.
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Tabla 55. Correlaciones objetivo de la consulta.

© @

(] [ o
52 53
823823
Q£ Z|a Ew
P34 Correlacion de Pearson ,498" -,240
Objetivo | Sig. (bilateral) ,000 ,009
Positivo N 117 117
P34 Correlacion de Pearson —,224' ,102
Objetivo | Sig. (bilateral) ,015 212
Negativo [N 117 117

Las dos ultimas variables a confrontar son el &mbito de influencia de la informacion y el
objetivo de dicha informacion. Podemos observar que cuando la informacion es afectiva
correlaciona de forma importante y significativa con un objetivo positivo, es decir, con
una intencionalidad proactiva. Esto es claramente congruente con los aspectos afectivos,
ya que el proposito general es el de potenciarlos y buscarlos en lugar de evitarlos. Sin
embargo, en cuestiones de salud la correlacion es negativa, indicando que las actitudes
proactivas no se cuestionan directamente los aspectos de salud; aqui seria congruente
que salud correlacionara con objetivo negativo, es decir, que los objetivos de salud sean
prevenir o evitar problemas en este sentido. La no correlacion apuntaria a que los
sujetos pueden estar igualmente interesados en prevenir problemas de salud como en la
busqueda de soluciones a problemas ya existentes. Es decir, estarian también
interesados tanto en la busqueda de la salud, partiendo de algin problema, como en la

evitacion de la enfermedad partiendo de un estado saludable.
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Resultados de las Entrevistas Consultores

Como se ha indicado anteriormente, en la entrevista realizada a los consultores se les
planteo dos bloques de datos diferenciados, uno relativo a sus caracteristicas y perfil y
un segundo referente a la opiniéon de estos sobre las personas a las que predecian el

futuro, es decir, sus consultantes.

Estudio de los Consultores

En el desarrollo de la encuesta que se pasé a los consultores se han contemplado dos
estructuras principales. Una en la que se recopila la informacion propia de los
consultantes y otro bloque en el que se recopila, relacionados directamente con la
encuesta a los consultantes, la informacion que los consultores disponian o estimaban en

relacion a los consultantes.

El problema estadistico significativo es el escaso niimero de consultantes entrevistados,
insuficiente para considerar los datos como significativos. En este sentido, se expone a
continuacion el perfil obtenido, con la intencidon de presentar las trazas muy generales (y

no validas estadisticamente) de los consultores entrevistados.

Datos de Clasificacion Religiosa y Tipo de Consulta

La religion de adscripcion, como era de esperar, es el catolicismo en un 50%, aunque
encontramos también el ateismo, el Islam y la religion yoruba. Si bien se han realizado
entrevistas personales a consultores adscritos al hinduismo y respecto del budismo, al
no realizar ninguna encuesta de manera formal con adivinos de esta adscripcion

religiosa, no se han contabilizado adivinos budistas.
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La técnica de adivinacidén preferente utilizada es la cartomancia en el 50% de los
encuestados. En relacion con otras técnicas de adivinacidn conocidas por los
consultores, aunque no utilizadas con asiduidad, encontramos una gran diversidad,
destacando el conocimiento de la videncia en el 25% de los casos. Sefalar que en el
caso de la santeria, la técnica utilizada es un conjunto de técnicas relacionadas
especificamente con esta confesion como son los cocos y fundamentalmente los

caracoles (Diloggun).

El perfil medio es el de un cristiano-catdlico con un amplio conocimiento de distintas

mancias, pero que preferentemente utiliza la cartomancia.

Tabla 56. Porcentaje de respuestas al modulo religion y tipo de consulta (Consultores)

(1).

P1 Religion a la que se adscribe
Cristianismo
Islam
Judaismo
Hinduismo
Budismo

“Agnostico
Ateo
Otra
NS/NC

P5 Técnicas de adivinacion preferentemente
Santeria
Cartomancia
Hordscopo
| Ching
Espiritismo
Numerologia
Quiromancia
Runas
Videncia
Otro 1
Otro 2
NS/NC
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Tabla 57. Porcentaje de respuestas al modulo religion y tipo de consulta (Consultores)

).

P6 Otras Técnicas de adivinacion conocidas
Santeria
Cartomancia
Hordscopo
| Ching
Espiritismo
Numerologia
Quiromancia
Runas
Videncia
Otro 1
Otro 2
NS/NC

Datos de Clasificacion Sociologica

La edad media de los encuestados se sitiia en los 43,17 afios.

Dos tercios de los consultores son mujeres (66,67%), coincidiendo en este aspecto con

el sexo de la mayoria de las consultantes.

Encontramos en cuanto a su estado civil que en su mayoria (50%) son divorciados o
separados. Este dato encuadraria dentro del perfil sociodemografico general conforme a
la edad de consultor. De igual forma y dentro de esa congruencia con el perfil

sociodemografico general observamos que el 83,33% de los casos tienen hijos.

Su rol familiar en 83,33% de las ocasiones es el de la persona que trae el ingreso

principal al hogar.

Respecto a su formacion académica, un 50% de los entrevistados declarar tener estudios

universitarios.
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Tabla 58. Porcentajes de respuestas de clasificacion sociologica (Consultores).

Masculino
Femenino

Soltero/a

Casado/a - Pareja de hecho
Divorciado/a - Separado/a
Viudo/a

NS/NC

Si
No
NS/SC

Persona que trae el ingreso principal al hogar
Pareja/Cdényuge

Hijo/a

Abuelo/a

Otro

NS/SC

No sabe leer
Sin estudios, sabe leer
Primarios incompletos Preescolar
Primarios, hasta 10 afos
2° grado/1° ciclo, hasta 14 afios
~2° grado/2° ciclo, Bachillerato, FP
3°grado Diplomado
3°grado Licenciado
NS/NC

Datos de Religiosidad

El 66,67% de los encuestados practica rituales religiosos personales varias veces a la
semana o mas, obteniendo un 33,33% que los practica con una frecuencia diaria. Esto

muestra un alto nivel de religiosidad.

En lo relativo a rituales colectivos el 66,67% los practica algunas veces al afio 0 menos,
encontrando un 33,33% que jamas los practica. En contraposicion con los datos

anteriores, se observa que la esfera de religiosidad publica y privada estdn muy
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diferenciadas, al igual que sucede con los datos obtenidos de las encuestas a los
consultantes que mostraban actitudes y frecuencias distintas, en funcion de si los

rituales se referian a los privados-personales o a los publicos.

En su percepcion personal el 66,67% se califica como bastante o muy religioso,

coincidiendo con el nivel de practica de rituales personales.

En referencia al cumplimiento de las normas cotidianas hay equilibrio entre aquellos
que las cumplen y aquellos que no, por lo que no podemos derivar una pauta en este
sentido. Sin embargo, en el conocimiento de los principios religiosos, un 50% reconoce

tener un conocimiento medio y un 16,67% incluso avanzado.

Claramente no son supersticiosos, ya que el 83,33% se califica como no supersticioso
en absoluto o con sélo pequefias manias o costumbres. S6lo uno de los encuestados ha
podido indicar ejemplos de cuatro supersticiones. Este dato llama la atencion en el
sentido de apuntar un escepticismo que no parece propio de aquellos que basan su labor
en argumentaciones no razonadas o con base cientifica. Es el caso de la adivinacion y

que corresponde de igual forma con las creencias supersticiosas.

Tabla 59. Porcentajes de respuestas de religiosidad (Consultores) (1).

P23 Frecuencia rituales personales

Varias veces al dia 16,67%
Una vez al dia 33,33%
Varias veces a la semana 16,67%
Todas las semanas

Casi todas las semanas 16,67%

Dos o tres veces al mes

Una vez al mes

Varias veces al afio

Una o dos veces al afio

Menos de una vez al afio

Raramente

Nunca 16,67%
NS/NC
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Tabla 60. Porcentajes de respuestas de religiosidad (Consultores) (2).

RZ2S

P27

2728

R82

P33

Frecuencia rituales colectivos
Una vez a la semana o mas

Dos o tres veces al mes

Una vez al mes

Varias veces al afo

Solo en actos sociales

Raramente

Nunca

NS/NC

Sentimiento personal de religiosidad
Muy religioso

Bastante religioso

Moderadamente religioso

Poco religioso

Nada religioso

NS/NC

Contempla las normas cotidianas de su creencia
Siempre presentes y se cumplen

Salvo en contadas ocasiones se cumplen

Generalmente se cumplen

En ocasiones se cumplen y en ocasiones no

No se cumplen normalmente

No se cumplen practicamente nunca

NS/NC

Conocimiento de los principios religiosos de su creencia
Leve idea general

Normas basicas y fundamentales

Conocimiento medio

Conocimiento avanzado

NS/NC

Se considera persona supersticiosa
En absoluto

Pequefias manias y costumbres

Moderadamente supersticiosa

Si

Bastante supersticiosa

Muy supersticiosa

NS/NC
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Datos de sobre la Consulta

La antigliedad en la practica de la adivinacion se remonta por término medio a 1990, es
decir, casi 20 afios de media, lo que acredita un larga trayectoria. En todos los casos los
consultores disponen (o dicen disponer) de una amplia clientela, muy estable y fiel en su

mayor parte.

Consideran esta practica, en un 80%, bien indiferente o compatible con la religion;
entendemos que la compatibilidad viene influida por la alta religiosidad mostrada en

apartados anteriores.

Tabla 61. Porcentajes de respuestas consulta y compatibilidad religion (Consultores).

P42 Antigiiedad de uso

Afio de inicio 1990
NS/NC

P47 Compatibilidad con la religién
Incompatible 20,00%
Indiferente 20,00%
Compatible 60,00%
NS/NC

Estudio de la Vision de los Consultores respecto sus Consultantes

Hemos analizado el perfil de los consultores y ahora vamos a analizar las preguntas que

se le han formulado a los consultores sobre sus consultantes.

Se ha de sefialar que, al igual que en el caso anterior, el limitado nimero de encuestas
obtenidas de los consultores impide tratar los datos con criterios de significacion
estadistica. Por consiguiente, es importante tener en consideracion que los comentarios
que se desprenden de este analisis y los datos obtenidos tienen como unico fin, servir de

relativa orientacion.
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Se ha considerado conveniente exponerlos porque, como mdas adelante se vera, el
numero de discrepancias en relacién con los datos obtenidos de las encuestas a los
consultantes no resulta elevado, siendo por consiguiente congruente la mayoria de los
valores obtenidos. No obstante, comentaremos en mayor detalle las discrepancias por
ser muy inferiores en nimero a las congruencias y por poner de manifiesto aquellos
puntos en los que la vision de los consultores sobre los consultantes es

significativamente divergente.

Podemos considerar este apartado una metaencuesta sobre consultantes, es decir, vamos
a obtener los valores medios de las estimaciones medias que los consultores han dado

de sus consultantes.

Hemos de considerar que en estos datos existe un sesgo directo, que es la percepcion del
consultor sobre la opinion de los consultantes, en muchos de los datos de cardcter

subjetivo.

Otro inconveniente seria la falta de conocimiento del consultor, ya que en muchas

ocasiones es dificil que conozca aspectos de sus consultantes sobre los que se pregunta.

Un problema estadistico que se plantea es el desconocimiento del nimero exacto de
consultantes que tiene cada consultor, de forma que, cuando nos indica el porcentaje en
cada respuesta, pudiésemos estimar a cuantos consultantes se refiere y en el agregado
final, podriamos entonces obtener una distribucion porcentual equilibrada y objetiva o

al menos ponderada.

Para el calculo vamos a considerar que sobre la base de 100 consultantes cada consultor
indica un nimero de consultantes equivalente al porcentaje referido (100). Estariamos

unificando el nimero de consultantes de cada uno de los consultores y podriamos
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entonces realizar la suma total y sobre los valores agregados obtener la distribucion

porcentual.

Basicamente se trata de suponer equilibrado y homogéneo el peso de las respuestas de

cada consultor.

En resumen, vamos a obtener un perfil basado en lo que seria una metaencuesta o mas

correctamente metaestimacion.

Datos de Clasificacion Religiosa y Tipo de Consulta

La mayoria de los consultantes son cristianos catolicos en un 67,17%.

Destaca un 19,50% de agnosticos, pero puesto que este dato viene influido por uno sélo
de los consultores, si no considerdramos esta aportacion, el porcentaje de cristianos

catolicos subiria al 76,04%.

Vamos a considerar pues que el dato de mayor validez es una mayoria de cristianos-
catolicos entre los consultantes, dato congruente con la situacion sociocultural en la que

nos encontramos y con los datos obtenidos de las entrevistas de los consultantes.

A la pregunta P3 de a quien recurren los consultantes en primera instancia obtenemos

una distribucion muy repartida, aunque destacan los amigos como colectivo principal.

Cuando preguntamos por como se distribuyen los grupos (su orden) encontramos que es
una pregunta ampliamente contestada por los consultores como desconocida en un
58,33%; pero si analizamos aquellos que han respondido, obtendriamos que la mayoria
de los consultantes consultan en primer lugar tanto a amigos como a adivinos con un

32% de los consultantes, en opinion de los consultores.
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Entre las técnicas de adivinacién utilizadas por los consultores sobresale, como era de
esperar, la cartomancia en un 57,12%, ya que la mayoria de los consultores utilizaban

esta mancia.

Tabla 62. Porcentajes de respuestas religion y tipo de consulta (Opiniéon Consultores).

Cristianismo
Islam
Judaismo
Hinduismo
Budismo
Agnostico
Ateo

Otra

NS/NC

Amigos
Familiares
Expertos

Guia Espiritual
Adivinos

Otros

Nadie

NS/NC

Amigos
Familiares
Expertos

Guia Espiritual
Adivinos

Otros

Nadie

NS/NC

Santeria
Cartomancia
Hordscopo

| Ching
Espiritismo
Numerologia
Quiromancia
Runas
Videncia
Otro 1

Otro 2
NS/NC
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Datos de Clasificacion Sociologica

Respecto a la edad de los consultantes, el grueso (67,22%), se sitha en la franja

comprendida entre los 35 y 50 afios.

La distribucidn por sexos vuelve a ser favorable a las mujeres con un 75,83%, en similar

porcentaje al obtenido en los otros estudios.

Y en lo referente al estado civil la homogeneidad entre solteros, casados y
separados/divorciados es patente, con un reparto uniforme entre el 30 y 33%, es decir, la
muestra se divide en tres partes equilibradas entre solteros, casados y separados, no
observandose ninguna preponderancia en esta clasificacion. Mayoritariamente tienen

hijos (87,50%); este dato apuntaria a una menor proporcion de solteros.

En cuanto al rol familiar, destaca el rol de “pareja/conyuge” con un 43,64% pero

seguido muy de cerca por “persona que trae el ingreso principal al hogar”.

Relacionando esto con la distribucidén poblacional general y con la distribucion por

sexos podriamos decir que en su mayoria son mujeres con independencia econémica.

El nivel de estudios con un 35,59% se presenta con el nivel medio de estudios de los
consultantes y si no considerasemos las respuestas NS/NC, este porcentaje subiria al
46,67%. Por lo tanto, el nivel de estudios de los consultantes es un nivel de formacion

medio.

La situacion laboral de los consultantes es mayoritariamente (59,6%) de trabajo, estando

en su mayoria, entre un 55,00% y un 66,00% trabajando por cuenta ajena.
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Tabla 63. Porcentajes de respuestas de clasificacion sociologica (Opinién Consultores).

Menores de 18 afos
Entre 18 y 35 afios
Entre 35 y 50 afios
Entre 50 y 65 afios
Mas de 65 anos

NS /NC

Masculino
Femenino
NS/NC

Soltero/a

Casado/a - Pareja de hecho
Divorciado/a - Separado/a
Viudo/a

NS/NC

Si
No
NS/SC

Persona que trae el ingreso principal al hogar
Pareja/Conyuge
Hijo/a

Abuelo/a

Otro

NS/SC

No sabe leer

Sin estudios, sabe leer

Primarios incompletos Prescolar
Primarios, hasta 10 afios
~2° grado/1° ciclo, hasta 14 arios
~2° grado/2° ciclo, Bachillerato, FP
3° grado Diplomado
3°grado Licenciado

NS/NC

Trabaja

Parado

Jubilado

Busca primer empleo
Estudiante

Trabajo doméstico
NS/NC

Cuenta propia
Cuenta ajena
NS/SC
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Datos de Religiosidad

A continuacion se muestran los porcentajes de respuestas

Tabla 64. Porcentajes de respuestas de religiosidad (Opinién Consultores) (1).

P24  Frecuencia rituales personales
Varias veces al dia
Una vez al dia
Varias veces a la semana
Todas las semanas
Casi todas las semanas
Dos o tres veces al mes
Una vez al mes
Varias veces al afio
Una o dos veces al afio
Menos de una vez al afio
Raramente
Nunca
NS/NC
P26 Frecuencia rituales colectivos
Una vez a la semana o mas
Dos o tres veces al mes
Una vez al mes
Varias veces al aio
Sdlo en actos sociales
Raramente
Nunca
NS/NC
P28  Sentimiento personal de religiosidad
Muy religioso
Bastante religioso
Moderadamente religioso
Poco religioso
Nada religioso
NS/NC
P30 Contempla las normas cotidianas de su creencia
Siempre presentes y se cumplen
Salvo en contadas ocasiones se cumplen
Generalmente se cumplen
En ocasiones se cumplen y en ocasiones no
No se cumplen normalmente
No se cumplen practicamente nunca
NS/NC
P32 Conocimiento de los principios religiosos de su creencia
Leve idea general
Normas basicas y fundamentales
Conocimiento medio
Conocimiento avanzado
NS/NC
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Tabla 65. Porcentajes de respuestas de religiosidad (Opinion Consultores) (2).

P34  Considera a su consultantes personas supersticiosas

En absoluto 3,33%
Pequernas manias y costumbres 13,33%
Moderadamente supersticiosa 25,83%
Si

Bastante supersticiosa 29,17%
Muy supersticiosa 16,67%
NS/NC 11,67%

Respecto a la practica de rituales personales, es manifiesto y ldgico el desconocimiento
de los consultores. Sin embargo, en aquellos que han dado respuestas, las practicas de
rituales personales se sitian en su totalidad en una frecuencia superior al mes. Esto

apunta un nivel de religiosidad de los consultantes importante.

Con referencia a los rituales colectivos también encontramos un 33,33% que los
practica con una frecuencia superior al mes, teniendo una frecuencia igual o superior a
la semana en un 30,00% de los casos. También este dato apunta a una percepcion de que

los consultantes tienen una alta religiosidad desde el punto de vista de los consultores.

El sentimiento personal de religiosidad estimado por los consultores sobre sus
consultantes no es contundente, sino mas bien repartido, aunque la mayoria estadistica,
55%, se situaria entre bastante y muy religioso, en el mismo sentido que apuntan las

variables anteriores.

Respecto al cumplimiento de las normas religiosas encontramos que la opinion es clara
y amplia respecto a un cumplimiento laxo de las mismas, al igual que el conocimiento

de las normas religiosas que, en un 68,33%, se considera como bésico o leve.

La opiniodn sobre el nivel de supersticion de los consultantes también esté distribuida.
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La distribucién de porcentajes sobre datos de las consultas genera la siguiente

distribucion.

Tabla 66. Porcentajes de respuestas sobre la consulta (Opinién Consultores).

P36

P31

P38

P39

P40

P41

Sujeto de la informacién
Personal de caracter individual

Relativa a otras personas de interés para ellas

Sobre otras personas de interés para el consultante

No relativa a personas, sino a acontecimientos y
hechos

NS/NC

Area de interés de la consulta
Emocional, afectiva

Relativa a la economia, informacion laboral, etc.

Aspectos de salud

Social, conflictos, actuacion con terceros

NS/NC

Especificidad de la consulta
Atiende a lo que se le dice

Tema especifico y concreto exclusivamente

General con inclusion de algun tema especifico

General, sin especificar nada concreto

NS/NC

Importancia de la consulta
Sin interés concreto

Disponer de informacioén y consejo

Necesaria como elemento de decision

Clave y crucial en un momento critico

NS/NC

Espacio temporal
Referente al pasado

Referente al presente

Referente al futuro

NS/NC

Frecuencia de la consulta
Semanalmente

Mensualmente

Varias veces al afo

Alguna vez

NS/NC

El sujeto de la informacion es el propio consultante en un 38% de las ocasiones, seguido

de informacion de otras personas que son de interés para el consultante en un 36%.
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Por lo tanto, las consultas en un 74% de las ocasiones siempre tiene un interés personal
por parte de los consultores, interés centrado preferentemente en el aspecto emocional

afectivo (41,21%), seguido de la preocupacion por la situacion econdomica (29,15%).

La consulta es especifica en un 42,67% de las ocasiones y general en un 38,67%, es
decir predominan las consultas especificas, pero no con gran diferencia sobre las

consultas generales.

La informacion solicitada es importante para los consultantes, es decir, es relevante o
muy relevante, puesto que tenemos un 28,17% al que le resulta necesaria como

elemento de decision y un 36,00% como clave y crucial.

El interés fundamental se situa en el presente, 51,56%, seguido del futuro, 35,67%. Es
evidente, a tenor de los datos, que el pasado no es un tema requerido por los

consultantes.

La frecuencia de consulta es de varias veces al afio en un 61,32% de los consultantes,

llegando a un 24,25% de consultas mensuales.

Observamos aqui una frecuencia alta y continua, es decir podemos percibir cierto grado

de dependencia.
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Finalmente analizamos los datos obtenidos sobre la influencia que la consulta genera en

los consultantes asi como el grado de credibilidad de la informacion.

Tabla 67. Porcentajes credibilidad de la consulta (Opinion Consultores) (1).

Mas de 5 afos
Entre 3 y 5 arfios
Entre 1 y 3 afios
Menos de 1 afio
Solo una vez
NS/NC

Indicaciones de valoracion de la situacion
Adecuados los consejos
Indicaciones especificas y concretas
Indicaciones generales no concretas
Indicaciones referentes al pasado
Indicaciones referentes al presente
Indicaciones referentes al futuro
NS/NC

Cantidad
NS/NC

Incompatible
Indiferente
Compatible
NS/NC

No ha influido en nada

Influido en todo lo consultado
Influido en A-D en el presente
Influido en A-D en el futuro
Influencia temporal

Influencia permanente
Influencia en decisiones criticas
Influencia en decisiones no importantes
NS/NC

Ninguna
Poca
Alguna
Bastante
Mucha
NS/NC
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Tabla 68. Porcentajes credibilidad de la consulta (Opinion Consultores) (2).

P50 Obijetivo de la informacion
Evitar lo negativo
Fomentar lo positivo
Sin consecuencias
NS/NC
P51 Area influida por la informacion
Ninguna
De caracter emocional-afectivo
De caracter econémico
Aspectos de la salud
De caracter social, conflictos, actuacion con terceros
Todas
NS/NC
P52 Area no influida por la informacién
Ninguna (Todas han sido influidas)
De caracter emocional-afectivo
De caracter economico
Aspectos de la salud
De caracter social, conflictos, actuacion con terceros
Todas (La informacion no ha tenido ninguna influencia)
NS/NC

La antigiiedad en la practica de la adivinacion o uso de técnicas adivinatorias se
presenta en varios escalones temporales, desde una antigiiedad superior a los cinco afios
hasta menos de un afio para aquellos consultantes con uso frecuente y reiterado, y se
recoge igualmente la posibilidad de usos esporddicos, si bien este porcentaje es

insignificante (1%).

En los distintos intervalos de antigiiedad se obtiene una distribucion uniforme, es decir,
similar porcentaje, lo que indica que entre los consultantes no predominan ni los muy

antiguos, ni los de reciente incorporacion como clientes de los consultores (adivinos).

El estudio de los valores de credibilidad es muy interesante, puesto que en principio
podemos pensar que se presentaria una clara tendencia a sobrevalorar la credibilidad
que sus clientes dan a la informacion que los propios consultores ofrecen. De hecho la

credibilidad y veracidad de la adivinacion es el principal objetivo de todo el proceso
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para los consultantes y una informacion creible supondria un trabajo de calidad ofrecido

por los adivinos a sus clientes.

La puntuacion media que los consultores piensan que sus clientes dan al nivel de
veracidad y credibilidad de lo adivinado por los diferentes conceptos asciende a un 5,86
sobre 10. Como hemos indicado, era esperable que la puntuacion hubiese sido superior,

de hecho es superior la valoracion en las encuestas de los consultantes

Los adivinos piensan que sus usuarios valoran mejor las indicaciones referidas a un
espacio temporal (pasado, presente o futuro); sin embargo cuando la informacion se
ofrece de forma general y no concretada especificamente, las indicaciones de los

consultores gozan de menor credibilidad por parte de los consultantes.

Es la informacién del presente, aquella que describe la situacidon actual del consultante
la més apreciada (6,75), es decir, lo consultores consideran que es donde se produce un

mayor nimero de aciertos reconocidos por sus clientes.

Un dato que nos da idea de prestigio para un consultor (adivino) es si obtiene clientes
mediante la recomendacion de aquellos que ya le consultan. Esto indicaria que sus
actuales usuarios estdn tan satisfechos con la informacion recibida que, incluso,
recomiendan sus servicios a otras personas interesadas. El porcentaje de nuevos clientes
que les llegan a los consultores (adivinos) a través de la recomendacion de los
consultantes cotidianos alcanza, segiin sus propias estimaciones, el 78% de sus clientes.
Este valor es muy importante y supondria un alto prestigio del consultor (adivino) y una
alta captacion de clientes por recomendacion directa, sefial inequivoca de satisfaccidon y

por ende de credibilidad.
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Los consultores (adivinos) consideran que sus clientes o usuarios no ven la religion y la
adivinacion como aspectos relacionado sino como dmbitos distintos y diferentes, como

lo demuestra el dato de que ninguno cree que religion y adivinacion sean incompatibles

En relacion con la influencia que la informacién tiene en los consultantes destaca
levemente un 23,26% en los que la influencia afecta a todo lo consultado, esto

supondria un muy alto nivel de credibilidad, que en principio puede parecer excesiva.

Los consultores consideran que influyen en mayor medida las indicaciones y respuestas
referentes al presente que las referentes al futuro y consideran que la informacion tiene
un efecto o influencia temporal en el usuario fundamentalmente, en lugar de una

influencia permanente.

Y que la informacion tiene mayor influencia en las decisiones criticas que en las no
importantes. De hecho, comentan que son las cuestiones criticas o importantes para los
usuarios o clientes las que con mayor ansiedad los mueven a sus consultas y es facil

observar la importancia de una determinada informacion en los clientes.

La utilidad percibida para los consultantes varia entre el 50,60% y el 63,18% de los
mismos que la calificarian como de “bastante” o “mucha” utilidad, segin los

consultores entrevistados.

Es una opinion muy mayoritaria la que considera que el objetivo ultimo de los
consultantes es obtener informacion que potencie aspectos positivos, en lugar de evitar
los negativos, aunque reconocen con son los problemas e incertidumbres los que
mueven a la mayoria de los usuarios. Esta informacién presenta cierta contradiccion, ya
que indicaria que la motivacién inicial (evitar lo negativo) difiere del objetivo planteado

en la consulta (fomentar lo positivo).
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El 4rea de mayor influencia ha sido estimada como el area de la informacidén emocional
y afectiva con entre 35,37% y un 40,28%; y el que menos el area de la salud con un

4,88%.

Esto viene confirmado al valorar con una estimacioén de consultantes entre el 25,20% y
el 33,33%, el porcentaje de consultantes que no han modificado su actuacion o sus
decisiones en temas referentes a la salud a pesar de haber sido indicados expresamente
por parte de los consultores, indicando que o bien no le conceden la credibilidad
necesaria o bien no es un aspecto de suficiente importancia para los usuarios como para
influir en sus actuaciones. Es decir, lo que més influye seria la informacion afectiva y lo

que menos la relativa a la salud.

Resultados Consultas “Teleadivinacion”

El objetivo de este estudio ha sido obtener datos sobre el interés principal de las
consultas en adivinacion que se producen en un medio tan masivo, directo y anénimo
como son las consultas en “feleadivinacion’; una enorme oferta tanto en modalidades de
adivinacién como en disponibilidad y facilidad de acceso, que comenz6 a proliferar de
forma paralela a la apertura de canales de comunicacion. La irrupcion de las cadenas de
television privadas, desde un inicio, contd con una oferta que cubria de forma amplia el
horario televisivo en las ultimas horas nocturnas. Esta difusion y expansion no fue algo
puntual, sino que se ha mantenido en el tiempo y permanece como un elemento mas de

la oferta televisiva conocida por todo el publico.

La television solo es uno de los canales de utilizacidn de la “teleadivinacion” y ademas

no es el que mas volumen de actividad concentra, ya que podemos encontrar el acceso
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masivo mediante gabinetes de adivinacidon en “call center” y web de Internet. Por lo
tanto podemos considerarlo idoneo para nuestros propoésitos, puesto que lo que se
pretende es obtener datos de forma directa que nos permitan perfilar el interés principal

de los consultantes en las consultas realizadas.

Acceder por nuestra parte al contenido de las preguntas de adivinaciéon no es viable en
otros canales (Internet, lineas telefonicas, consultas directas) ya que se trata de un acto
privado. Sin embargo, a través de los programas de “feleadivinacion” podemos estar
presentes en dichas consultas. Tales programas permiten a los sujetos consultantes
mantener un anonimato que les facilita la exposicion de las consultas con comodidad.

Hemos de recordar el efecto estigmatizacion que tiene la consulta en adivinacion.

Con base en la tesis planteada, la adivinacidon constituye el canal por el que el sujeto
recopila la informacién personal de cardcter no estructurado, es decir, sin base
cientifica, ni razonada, ni argumentada. Por el contrario encontramos en el &mbito de lo
social y general la informacion que se obtiene via religion o via ciencia. Dado que la
informacion de la adivinacion, como hemos indicado, es de caracter personal, es de
prever que las consultas planteadas sean preferentemente de informacion no alcanzable

o atendida desde la religion, ni desde la ciencia.

La informaciéon solicitada por los individuos de aquellas cuestiones que no son
satisfechas por la religion, es decir, que no son trascendentales sino ubicadas en el
ambito cotidiano, tendrdn como via alternativa para los sujetos la adivinacién como

canal de obtencion de esta informacion.

Nuestra hipotesis de partida ha sido que serdn significativas y mayoritarias las
cuestiones planteadas en base a informacion de interés personal directo para el sujeto.

Aunque puede argumentarse que es una hipotesis intuitiva y logica, hemos querido
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realizar el presente andlisis para soportar dicha hipotesis con los datos de campo

obtenidos en este estudio.

Este interés de la consulta en relacion con la presente tesis se concreta en analizar las

preguntas planteadas por el consultante teniendo como segmentaciéon la siguiente

clasificacion:

Informacion Personal Directa: Son consultas relativas a asuntos con exclusivo
interés en el ambito personal del sujeto y de una forma directa. Ejemplos

<

elementales y frecuentes serian: “;voy a perder mi trabajo?”, “;voy a encontrar
pareja?”, “;cdmo estoy de salud?”.

Informacion Personal Indirecta: Si bien, toda informacion es objeto de interés
personal por parte del sujeto, existen consultas que implican a terceras personas
en un ambito mds alejado. Son consultas que constituyen motivo de
preocupacion para el sujeto y, sin embargo, afectan directamente a terceros e
indirectamente, al sujeto por proximidad e interés. Basicamente cuando nos
referimos a terceras personas en este &mbito son personas de un circulo cercano
al sujeto familiar o afectivo. Ejemplos de este tipo de consultas serian las
siguientes: “;Me engafia mi marido/mujer/pareja?”, “;Mi hijo/hija va a
encontrar trabajo?”, ;”Como evolucionard la enfermedad de mi padre/madre?”.
Informacion Social: Hemos denominado de esta forma a aquella informacién
que siendo de interés para el sujeto no se encuadra en ninguna de las dos
anteriores. Principalmente estd constituida por interés sobre otros elementos
sociales, es decir, terceras personas pero no cercanas al sujeto. Pueden

encontrarse en esta clasificacion consultas que no tengan como interés otras

personas sino instituciones, acontecimientos, eventos. En este capitulo, es
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donde, se ha incluido toda la informacidon distinta de los dos apartados
anteriores, de forma que la recopilacion y clasificacidn de las consultas
comprenda la totalidad de las cuestiones planteadas. Como ejemplos en este
apartado podemos encontrar los siguientes: “;Aprobarda una reforma la
comunidad de vecinos?”, “;Ganara la liga mi equipo?”, “; El domingo hara buen

tiempo?”’.

Para obtener los registros de datos se han considerado solo aquellas variables

sociométricas susceptibles de identificacion dentro del proceso en el que se desarrollan

las consultas. En éstas el investigador no tiene acceso ni directo, ni indirecto,

convirtiéndose en un mero observador de la accion, pero con la caracteristica de ser

variables que puedan estar presentes en todas o la gran mayoria de las consultas y ser

obtenidas con relativo grado de fiabilidad. Atendiendo a estas consideraciones los datos

sociométricos que hemos considerado plausibles de registro directo o bien por

estimacion proxima han sido los siguientes pardmetros:

Sexo: Dato obtenido directamente del dialogo establecido entre consultante y
consultor. Si por la voz se identifica claramente al consultante, se anota su sexo.
En caso de dudas, debido a que por el tono y timbre de voz no es facil definir el
sexo de consultante, no se contabiliza la consulta descartando ese registro.

Edad: la estimacion de este parametro es mucho mas subjetiva y se valora, bien
obteniéndola del dialogo del consultante, bien por estimacion directa en base a la
voz de la persona, este dato siempre es estimado y dificilmente, salvo sujetos
con confirmacion expresa, acertar en la estimacion. Sin embargo, la edad exacta
no es un parametro relevante en nuestro andlisis, puesto que el posterior andlisis

de las respuestas se desarrolla en base a una subclasificacion: Joven (entre 18 y



238

35 afos), Adulto (entre 36 y 50 afios) y Mayor (mayor de 51), donde la
probabilidad de error de clasificacion es menor. Se han desechado aquellas
consultas donde la edad estimada del sujeto era claramente adolescente.

e C(lasificacion del interés de la pregunta: Nos referimos a las tres subdivisiones
anteriormente expuestas (Personal Directo, Personal Indirecto, Social). Hemos
de considerar que los sujetos no plantean generalmente una tUnica cuestion.
Teniendo en cuenta esta consideracion, se analiza cual es el motivo principal de
la consulta, bien por ser la unica cuestion, por ser la cuestion mas desarrollada,
por ser una cuestion iniciada por el consultante y no inducida por el consultor.
Es decir, se ha pretendido que a pesar del desarrollo de la pregunta que el
consultante plantea al consultor, quede claro cudl es el principal interés del
sujeto. Se han descartado las consultas en las que no se plantea una cuestion
clara, en las que no ha sido posible clasificar claramente el interés del sujeto, asi
como las consultas genéricas del tipo “;quiero que me adivine el futuro?” por
falta de precision. También han sido descartadas aquellas en las que el consultor
condiciona o induce el planteamiento de la consulta en base a técnicas de

induccidén o similares.

El ambito de aplicacion del registro se ha desarrollado en la amplia y diferente
oferta de programas de “teleadivinacion” emitidos en cadenas de television publicas
o privadas, principalmente en horario nocturno, aunque también se han recogido
datos en otros horarios. No siendo un factor diferencial la mancia empleada, por las
caracteristicas del medio podemos concretar que las principales mancias han sido:

astrologia, cartomancia y videncia.

El periodo temporal de recogida de datos se ha llevado a cabo entre los afios 2011
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(Marzo) y 2012 (Octubre).

La muestra obtenida se ha compuesto de 675 sujetos, siendo este un ntimero de

muestra suficiente para considerar los resultados significativos a nivel estadistico.

En el Anexo V figuran los datos obtenidos.

Estudio de las Consultas en “Teleadivinacion”

Procederemos al andlisis de los resultados obtenidos describiendo en primer lugar el

perfil sociolégico por edad y por sexo.

Los célculos se han realizado mediante el programa IBM SSPS Statistic Version 19 y
los graficos se han realizado mediante la hoja de calculo Excel 2011 para Mac Version

14.0.0.

En la Tabla 69 encontramos la distribucion porcentual por marginales totales para las

dos variables principales, sexo y edad.

Al considerar conjuntamente las dos variables sexo y edad obtenemos la distribucion
porcentual observada en la Tabla 70 y representada en el Grafico 10 de distribuciéon
conjunta; es decir, representamos los porcentajes totales respecto de la muestra en

conjunto, considerando sexo y edad como variables bidimensionales independientes.

De forma general podemos observar que, en funcion de la edad hemos obtenido una
distribucion mayoritariamente joven, es decir, entre 18 y 35 afios, que en cada una de
sus clasificaciones presenta un porcentaje aproximado por sexos de 20% de varones

frente a un 80% de mujeres. Columnas “% del N total por SEXO” de la Tabla 69.
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En el mismo sentido, si tomamos como base ¢l sexo en la muestra total, encontramos un
82% de mujeres frente a un 18% de varones, cuya distribucion marginal por edad es
similar en porcentaje a la obtenida, al considerar la edad como parametro principal. Solo
es reseflable que podemos observar una ligera variacion porcentual, con incremento del
porcentaje de hombres a medida que avanza la edad del sujeto y la consiguiente
disminucién del porcentaje de mujeres en el mismo sentido, lo que nos indicaria que el
interés en las consultas por adivinacion es mds temprano en las mujeres que en los

varones, aunque solo ligeramente. Esto se desprende de la Tabla 71 y el Grafico 11.

En la distribucion por edad condicionada al sexo, Tabla 72 y Grafico 12, confirmamos
lo anteriormente indicado. Es decir, mayor porcentaje de mujeres jovenes (46%) que de
hombres jovenes (41%) y por el contrario, el porcentaje de hombres mayores (27%) es

superior al de mujeres mayores (23%).

Atendiendo a esta distribucion podemos ofrecer como perfil tipo general, con mayor
probabilidad, a una mujer joven como principal sujeto consultante en las consultas de
" e, e

teleadivinacion” y como tendencia dindmica un aumento de varones al aumentar la

edad del sujeto.

En la Tabla 73 se recogen de forma conjunta los parametros descriptivos de las
variables sexo y edad. Como datos mas relevantes podemos extraer los valores de la

media y sus intervalos de confianza al 99%.

Para el caso del sexo, se trata de variables nominales que se han convertido en variables
ordinales mediante la equivalencia Mujer =0 y Hombre =1. Obtenemos un porcentaje
medio (que corresponde con el real) del 18,37% y un intervalo de confianza al 99%
comprendido entre los porcentajes de 14,52% y del 22,22%, lo que nos indica que con

una probabilidad del 99% el porcentaje poblacional de hombres que usa los servicios de
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“teleadivinacion” estaria entre el 14,52% vy el 22,22%. Es decir, de todas las personas
que usan los servicios de “feleadivinacion”, entre un 14,52% y un 22,22% son hombres
(no confundir con entre el 14,52% y el 22,22% de la poblacién de hombres usa los

servicios de” teleadivinacion”).

Respecto a la edad se ha procedido para pasar de variable nominal a variable ordinal

con la siguiente asignacion:

e De 18 a 35 afios asignamos el valor 0
e De 36 a 50 afos asignamos el valor 1

e De 51 afios en adelante asignamos el valor 2

Obtenemos un valor medio de 0,7837 que de acuerdo con la asignacién anterior

corresponderia a una edad de

(35-18)  «x
1 ~0,7837

x = 13,3229

Edad = 18 + 13,3229 = 31,3229 afios

Por consiguiente 31 afios seria la edad media aproximada de nuestra muestra,
suponiendo uniformemente distribuidos los sujetos en los tres rangos de edad. Con
respecto al intervalo de confianza tenemos que dicho rango se situa entre 0,7039 y
0,8635, lo que corresponde a las edades de 29,9663 afios y 32,6795 afios. Este seria el
rango de edad en el que se encuentran las personas que usan la teleadivinacion con un

99% de probabilidades.
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SEXO

Hombre Mujer Total
% delN | % delN % del N | % del N % del N
total por | total por total por | total por total por

Sujetos | EDAD SEXQO [ Sujetos | EDAD SEXO | Sujetos | EDAD
EDAD Adulto 39| 31,45% | 18,66% 170| 30,85% | 81,34% 209| 30,96%
Joven 51 41,13%| 16,67% 255 46,28%| 83,33% 306 | 45,33%
Mayor 34| 27,42%| 21,25% 126 | 22,87% | 78,75% 160 | 23,70%
Total 124| 100,0%| 18,37% 551 100,0%| 81,63% 675( 100,0%
Tabla 70. Distribucion conjunta por SEXO y EDAD.
EDAD
Adulto Joven Mayor

% del N % del N % del N

total de total de total de

Sujetos | Muestra | Sujetos [ Muestra | Sujetos [ Muestra

SEXO Hombre Adulto 39 5,78%
Joven 51 7,56%
Mayor 34 5,04%
Mujer  Adulto 170 25,19%
Joven 255| 37,78%
Mayor 126 | 18,67%




Tabla 71. Distribucion por SEXO condicional por EDAD.

EDAD
Adulto Joven Mayor
% del N % del N % del N
total por total por total por
Sujetos | EDAD | Sujetos | EDAD | Sujetos | EDAD
EDAD Adulto Hombre 39| 18,66%
Mujer 170| 81,34%
Joven Hombre 51 16,67%
Mujer 255| 83,33%
Mayor Hombre 34| 21,25%
Mujer 126 | 78,75%
Tabla 72. Distribucion por EDAD condicional por SEXO.
SEXO
Hombre Mujer
% del N % del N
total por total por
Sujetos | SEXO | Sujetos | SEXO
SEXO Hombre Adulto 39| 31,45%
Joven 51| 41,13%
Mayor 34| 27,42%
Mujer  Adulto 170| 30,85%
Joven 255| 46,28%
Mayor 126 | 22,87%
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Tabla 73. Descriptivos variables SEXO y EDAD.

Descriptivos

Estadistico | Error tip.
SEXO |Media ,1837 ,01492
Intervalo de confianza para la Limite inferior 1452
media al 99% Limite superior 2222
Media recortada al 5% ,(1486
Mediana ,0000
Varianza ,150
Desuv. tip. ,38753
Minimo ,00
Maximo 1,00
Rango 1,00
Amplitud intercuartil ,00
Asimetria 1,637 ,094
Curtosis ,683 ,188
EDAD |Media , 7837 ,03090
Intervalo de confianza para la Limite inferior ,7039
media al 99% Limite superior 8635
Media recortada al 5% , 71597
Mediana 1,0000
Varianza ,645
Desuv. tip. ,80283
Minimo ,00
Maximo 2,00
Rango 2,00
Amplitud intercuartil 1,00
Asimetria 410 ,094
Curtosis -1,334 ,188

244



245

Grafico 10. Distribucion conjunta por SEXO y EDAD.
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Grafico 11. Distribucion por SEXO condicional por EDAD.
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Grafico 12. Distribucion por EDAD condicional por SEXO.
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Tras el perfil sociométrico general, bajo las variables de sexo y edad, pasamos al
analisis principal, es decir, el motivo de interés de la consulta, el cual desarrollaremos

atendiendo a las dos variables principales obtenidas, sexo y edad.

En primer lugar observamos, en la distribucioén general considerando exclusivamente el
interés de la consulta, que la hipotesis de partida (informacién no estructurada de
caracter individual) se confirma de forma clara, existiendo un interés personal y directo
muy importante respecto a los otros. Vemos que el interés que hemos denominado
social, a pesar de ser apreciable, es marginal con solo un 2%. Como queda recogido en

la Tabla 74.

En la siguiente distribucion porcentual, Tabla 75 y Grafico 13, analizada con base en la
edad de los consultantes, observamos la distribucién porcentual del motivo de la
consulta condicionada al rango de edad. Si bien se mantiene la tonica general, podemos

desprender algunas consideraciones diferenciales como son:

e El mayor porcentaje de interés personal directo se da en los jovenes con un 83%,
seguido de un 78% en personas mayores y de un mas alejado 73% en el caso de
los adultos.

e El menor interés personal indirecto también se da en este colectivo joven con un
15%. Esto seria congruente con una vision mds egocéntrica de la juventud. El
interés personal indirecto (terceros cercanos, y familiares) en adultos y mayores
se eleva por encima del 20%, siendo superior en adultos que en personas
mayores, 24% vs. 21% respectivamente. Esto seria congruente con la
disminucién del rango de familiares cercanos que se da en las personas mayores,
puesto que en este caso la generacidon precedente ya no seria objeto de interés.

e FEl interés social en el colectivo de adultos (entre 36 y 50 afos) es el mayor de



249

los tres, aunque situado en un escaso 3%. Esto seria congruente con un mayor

volumen de relaciones e intereses sociales

Como hemos comentado, una posible explicacion a las diferencias en cuanto al interés
directo puede venir marcada por el hecho que los adultos sociodemograficamente se
encuentran en una posicion intermedia entre dos generaciones (la precedente y la
posterior). Existe en consecuencia un interés por la generacion precedente (padres) al
mismo tiempo que un interés por la generacion posterior (hijos), es decir, un doble
interés generacional, motivo por el cual aumenta el porcentaje de su interés indirecto en
el planteamiento de cuestiones. Igualmente, al encontrarse en una edad donde el nimero
y cantidad de relaciones interpersonales, asi como de coordinaciéon social en todos los
sentidos es mas elevado que en el caso de personas mayores y juventud, explicaria el

mayor porcentaje del interés social.

El ultimo enfoque es el relativo a la distribucion porcentual con base en el sexo cuyos
datos se recogen en la Tabla 76 y se representan en el Grafico 15. En este aspecto el
unico dato a resaltar seria la diferencia observada en el interés social del 4% en hombres
vs. el 2% en mujeres, si bien hemos de recordar nuevamente que se trata de un

porcentaje marginal en relacion con los otros intereses analizados.

En lo referente a los intervalos de confianza para cada una de las variables analizadas
(Directo, Indirecto y Social), las Tabla 77 y Tabla 78 recogen los pardmetros

descriptivos de estas variables obteniendo los siguientes intervalos de confianza al 99%.

e Interés Directo: entre el 74,59% y el 82,74% de los sujetos consultantes.
e Interés Indirecto: entre el 15,20% y el 23,02% de sujetos consultantes.

e Interés Social: entre el 0,76% y el 3,69% de los sujetos consultantes.



Tabla 74, Distribucidn porcentual del interés en la consulta.

Directo Indirecto Social
% del N % del N % del N
total de total de total de
Sujetos | Muestra | Sujetos | Muestra | Sujetos | Muestra
531| 78,67% 129 19,11% 15 2,22%

Tabla 75. Distribucion principal por edad y condicional por interés.
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EDAD
Adulto Joven Mayor
% del N % del N % del N % del N % del N % del N
total de total de total de total de total de total de
Sujetos | INTERES | Muestra | Sujetos | INTERES | Muestra | Sujetos | INTERES | Muestra
Directo 153 73,21% | 22,67% 253 82,68% | 37,48% 125 78,13% | 18,52%
Indirecto 49 23,44% 7,26% 47 15,36% 6,96% 33 20,63% 4,89%
Social 7 3,35% 1,04% 6 1,96% ,89% 2 1,25% ,30%
Tabla 76. Distribucion principal por sexo y condicional por interés.
SEXO
Hombre Mujer
% del N | % del N % del N % del N
total de | total de total de total de
Sujetos |INTERES | Muestra | Sujetos | INTERES | Muestra
Directo 97| 78,23%| 14,37% 434 78,77% | 64,30%
Indirecto 22| 17,74% 3,26% 107 19,42% | 15,85%
Social 5 4,03% 4% 10 1,81% 1,48%
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Tabla 77. Descriptivos variables directo ¢ indirecto.

Descriptivos

Estadistico | Error tip.
Directo | Media , 7867 ,01578
Intervalo de confianza para la media al 99% Limite inferior , 7459
Limite superior 8274
Media recortada al 5% ,8185
Mediana 1,0000
Varianza ,168
Desuv. tip. , 40996
Minimo ,00
Maximo 1,00
Rango 1,00
Amplitud intercuartil ,00
Asimetria -1,403 ,094
Curtosis -,033 ,188
Indirecto | Media ;1911 ,01514
Intervalo de confianza para la media al 99% Limite inferior ,1520
Limite superior ,2302
Media recortada al 5% ,1568
Mediana ,0000
Varianza ,155
Desv. tip. ;39347
Minimo ,00
Maximo 1,00
Rango 1,00
Amplitud intercuartil ,00
Asimetria 1,575 ,094
Curtosis ,481 ,188




Tabla 78. Descriptivos variable social.

Descriptivos
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Estadistico | Error tip.

Social Media ,0222 ,00568
Intervalo de confianza para la Limite inferior ,0076
media al 99% Limite superior ,0369
Media recortada al 5% ,0000
Mediana ,0000
Varianza ,022
Desv. tip. ,14751
Minimo ,00
Maximo 1,00
Rango 1,00
Amplitud intercuartil ,00

Asimetria 6,497 ,094

Curtosis 40,330 ,188

Grifico 13. Distribucion porcentual del INTERES en la consulta.

Social
2%
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Grafico 14. Distribucion de INTERES condicional por EDAD.
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Grifico 15. Distribucion de INTERES condicional por SEXO.
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CAPITULO 5. CONCLUSIONES

En este capitulo se exponen las conclusiones finales con base en los dos estudios
realizados que nos permiten plantear un perfil general sobre los consultantes en
adivinacion. Hay que considerar dicho perfil como orientativo por lo anteriormente
comentado, en cuanto al nimero de datos y entrevistas, que aun a pesar de ser muy
considerable en nimero de variables analizadas, es insuficiente respecto al niimero de
sujetos entrevistados en la encuesta principal (117). Por el contrario, el estudio de
“teleadivinacion” es suficiente estadisticamente respecto al nimero de sujetos (675),
pero limitado en cuanto a las variables analizadas (sexo, edad e interés de la consulta).
Entre ambos obtenemos una visidn detallada y orientativa de los perfiles y

caracteristicas de las personas que practican y usan la adivinacion.

Es en el primer estudio donde obtenemos las caracteristicas mdas detalladas y
significativas, especialmente analizadas en su vinculacién con la religiosidad y en el
perfil e influencia de las consultas. En el segundo estudio obtenemos la confirmacién de
que el ambito de la adivinacion corresponde a un interés personal del usuario de la
adivinacion, con un 98% de sujetos interesados de forma directa (79%) o indirecta
(19%) en aspectos o cuestiones relativas al propio individuo. Este dato es coincidente
respecto al primer estudio, donde obteniamos un porcentaje de interés personal del
93,58%, compuesto por un interés directo (58,82%) e indirecto (34,76%). De la
valoracidén de ambos estudios respecto al interés de los participantes podemos extraer

las siguientes conclusiones generales:
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1. Mas del 90% utilizan la adivinacién con un proposito definido de obtener
informacion personal directa o indirecta. Es decir, informacion referida
exclusivamente a su persona, o bien referida a terceras personas cercanas, pero
cuyo interés es exclusivamente para el consultante.

2. El interés por la informacion referida al propio individuo es menor en aquellos
cuyo uso y practica de la adivinacion es mds elevado (de mayor frecuencia),
aumentando de forma importante el interés personal referido a informacion de
terceras personas cercanas. Este hecho vendria explicado precisamente por la
frecuencia de uso de la adivinacion, ya que el interesado dispondria de mayor
nivel de informacioén exclusivamente personal y el interés por las cuestiones
planteadas se iria desplazando a su entorno cercano, aunque manteniendo como

foco principal las dudas y preguntas que le afectan personalmente.

Se confirma por lo tanto la hipotesis de que la adivinacion responde a una necesidad de
informacion personal que no es resuelta por medio de la religion, es decir, se trata de
cuestiones que corresponden a ambitos distintos a los religiosos, de interés para el

usuario de procesos adivinatorios.

Los perfiles generales en cuanto a sexo y edad coinciden béasicamente en ambos
estudios, encontrando de forma general una distribucion por sexos de 80% mujeres
frente al 20% de varones. En ambos estudios se detecta un incremento del porcentaje de
varones y disminucion del porcentaje de mujeres a medida que aumenta la edad de los
consultantes. La edad de media se sitiia entre los 35 a 40 afos, es decir el peso de la
juventud es el mayor en la distribucion por edades. Se detecta igualmente en este
sentido un incremento de la incorporacion a las practicas adivinatorias mayor en edades
mas tempranas en los ultimos tiempos, posiblemente vinculado a la facilidad de acceso

y difusion de estas practicas en la actualidad.
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En cuanto al perfil de los consultantes, se muestra un importante nimero de variables
analizadas que permiten definir las caracteristicas, tanto descriptivas de la muestra,
como las relaciones y vinculaciones significativas estadisticamente entre las distintas
variables. Todo ello permite esbozar a nivel estimativo y orientativo, pero con gran
detalle, posibles lineas de investigacion que permitan confirmar los datos aportados por

el estudio.

Como dato ilustrativo de la amplitud de andlisis, se ha trabajado con 212 variables
obtenidas de cada entrevistado que corresponderia a un planteamiento tedrico de casi
45.000 andlisis de correlaciones, pero cuya optimizacion, simplificacion vy
homogeneizacion nos ha permitido reducirlo a 143 variables, lo que supone 10.135
andalisis bivariados de correlacion, considerando en todos los casos como validos dos
niveles de confianza estadistica, al 95% y al 99% para cada una de las correlaciones
analizadas. Con objeto de descartar relaciones marginales, no se han considerado
aquellas variables cuya presencia fuese igual o inferior al 10% de la muestra.
Nuevamente hemos reducido el numero total de relaciones a calificar como relevantes.
El valor total obtenido de relaciones significativas entre las variables que definen a los
sujetos y que nos permiten explorar una relacion de vinculacidon y dependencia asciende
a 165, de las que al final de este capitulo se exponen de forma integra por cada variable
relevante (45) referidas a aspectos de religiosidad y caracteristicas de la consulta
adivinatoria. Es decir, no se consideran las variables sociodemograficas y descriptivas

principales, agrupadas en 18 variables independientes.
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Conclusiones de las Entrevistas Consultantes

A continuacion procedemos a exponer a modo de sintesis, aunque con cierto nivel de
detalle, los resultados obtenidos en la investigacion planteada con las entrevistas y
cumplimentacion de encuestas por parte los consultantes en procesos adivinatorios. Lo

plantearemos siguiendo la estructura de bloques de informacion general.

* Datos de clasificacion religiosa y tipo de consulta..................... 48 variables.
* Datos de clasificacion sociolOgica........cceeveerieiierieeiienieeeenne. 36 variables.
*  Datos de religiosidad .........coceeeierieiieeeeee e 46 variables.
*  Datos sobre 1a consulta.........oeeoeriienienieneee e 49 variables.
* Datos sobre la influencia de la consulta .........cccccoeieenenennenne 33 variables.

Clasificacion Religiosa y tipo de Consulta

La religién principal de la muestra es el cristianismo-catolico con un 73,50% de los
encuestados. El porcentaje mayoritariamente catdlico de la muestra es totalmente
logico, ya que ha de encuadrarse en el entorno cultural donde han sido contactados los
entrevistados. También es importante indicar que se ha encontrado un 18,80% de
adscripcidn atea y agnostica; coinciden los datos de catolicismo y agnosticismo (73,5%
y 15,38%) de nuestra muestra con los datos generales de la poblacion espafiola para
catolicismo y no creyentes (71,5% y 14,8%). Por lo tanto, respecto a los valores
principales, coincide la muestra obtenida con la poblacién nacional, si bien, en conjunto

las adscripciones religiosas o identificacion con una religién concreta por parte de los
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individuos que componen la muestra son superiores a las recogidas a nivel nacional por

el CIS (81,2% vs. 73,9%).

En el entorno social en el que se mueven los entrevistados, las respuestas obtenidas
respecto a quien se dirigen en primer y segundo lugar encajan y corresponden, sin duda,
con el resto de la poblacion. Observamos que los sujetos recurren preferentemente a
familiares o amigos, optando por familiares en primer lugar en un mayor porcentaje
(50%). De los resultados observamos que se produce una clara alternancia entre
familiares y amigos respecto a los que se recurren en primer o segundo lugar, siendo el
resto de las opciones marginales en relacion a estas dos principales. Este dato nos hace
suponer que el comportamiento de las personas que usan la adivinacion no responde a
un comportamiento cerrado y dependiente a la hora de recurrir a la adivinacion.
Concluimos, por lo tanto, que para los usuarios la adivinacién no es algo prioritario ni

excluyente, sino un canal mas de informacién al que conceden veracidad y confianza.

Como mancias principalmente utilizadas encontramos la cartomancia (36,49%) y la
videncia (22,97%). Estas mancias tienen su preponderancia debido, tanto al entorno
cultural y social donde se desarrollan, como a la mayor y diferencial oferta y publicidad
respecto a otras. Un elemento importante que consideramos que influye en la mayor
prevalencia de estas mancias es su capacidad de personalizacion y adivinacion respecto
del presente, del futuro proximo y de terceros. Esta caracteristica no se da en igual
medida en otras técnicas adivinatorias también culturalmente muy extendidas, como el

horoscopo y la quiromancia.

Respecto a la introduccion en la practica de la adivinacidén es claro que el elemento
principal que influye en la misma es el entorno social proximo, ya que el 76,92% de los

encuestados ha entrado de la mano de familiares, amigos o conocidos.
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Se ha obtenido un alto nivel de fidelidad o confianza respecto de la informacién
recibida, puesto que el 64,96% de los consultantes nunca ha recurrido a una segunda
opiniéon o segunda consulta sobre el mismo tema después de realizar una consulta
adivinatoria. En este sentido, personalmente considero que este efecto se debe en mayor
medida a una especie de fidelidad al consultor. Si ponemos un simil podriamos decir
que se produce la misma vinculacidon que existe con respecto a la medicina en lo
referente a los médicos especialistas. Es decir, los pacientes buscan informacidn sobre la
calidad y cualificacion de un determinado especialista en medicina mediante
recomendaciones de otras personas y una vez que pasan a frecuentar su consulta y
siempre que se mantenga la confianza y satisfaccion con la atencion recibida, se
establece y mantiene una vinculacién paciente-médico, (un ejemplo representativo seria
“mi dentista de toda la vida es el doctor...”). Pues bien, esta misma vinculacién es la
que se establece entre los consultantes y consultores tras una primera etapa de busqueda

de aquel que ofrece mas confianza.

Como mas adelante veremos, la edad de inicio en las practicas adivinatorias se da entre
los 20 y 25 afios y el tiempo medio de uso estd en los 12 afios. En la muestra analizada,
esto indica un alto nivel de fidelidad. Sin embargo, hay que destacar que en el caso de la
numerologia y la quiromancia se presenta una correlacion negativa en relacion con la
fidelidad a la consulta (“nunca realiza otra consulta”). Esto apunta a un posible menor
grado de confianza en dichas mancias, aunque podriamos encontrar aspectos
diferenciados en su explicacion. En el caso de la numerologia hemos visto que se utiliza
principalmente por los seguidores del budismo como interpretacion de una cierta
orientacidn cientifica de esta mancia que encaja mejor con las creencias budistas. Esa
orientacion cientifica justificaria consultas confirmatorias a modo de repeticion de una

prueba y confirmacién de los resultados. Por el contrario, en el caso de la quiromancia
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creo que lo que influye en la menor credibilidad son las reticencias respecto a esta
mancia en su capacidad de adivinacion “actualizada” de la realidad presente y futuro

proximo.

Aunque en el capitulo de resultados se han detallado todas las correlaciones
significativas detectadas aqui, en las conclusiones reflejamos solo aquellas que
considerando el porcentaje de individuos presentes en una determinada variable y las
correlaciones detectadas podemos calificar como relevantes en el estudio, desde un
punto de vista mas general, es decir, que sean significativas para un porcentaje

apreciable de sujetos.

Se observa que los individuos adscritos al -cristianismo-catolico presentan un
significativo rechazo a recurrir al guia espiritual para consultar, en primera, instancia

sus problemas o inquietudes.

Un dato que parece desprenderse de los distintos andlisis podria indicar que las
consultas en videncia vienen inducidas preferentemente o recomendadas por los amigos,
puesto que sus valores porcentuales son apreciables y la correlacion entre “recurrir a
amigos en segundo lugar” y “videncia” es positiva, mientras que “recurrir a amigos en
segundo lugar” y “decisidon personal” como inicio de las précticas adivinatorias presenta
una correlacion negativa. Por lo tanto, la videncia vendria preferentemente elegida tras

la recomendacion de un prescriptor (amigo), no por decision propia del sujeto.

No es posible definir con claridad el resultado obtenido de correlacion negativa de la
cartomancia con respecto a [-Ching, quiromancia y videncia, ya que puede ser debido a
una eleccion en exclusividad de la cartomancia respecto de otras mancias por parte de
los consultantes o bien, a una percepcion de incompatibilidad entre cartomancia y las

otras mancias. En cualquier caso lo que parece claramente definido es una polaridad y
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separacion entre cartomancia y videncia. Es muy interesante sefialar que esta diferencia
se da solo a nivel consultante, puesto que a nivel consultor, la practica de la cartomancia
y la videncia es conjunta, indicando los consultores que parte de sus clientes le dan
mayor veracidad a la informacion recibida via cartomancia que a través de la videncia,
aun siendo la misma informaciéon. Varios de los consultores entrevistados me
confirmaron que la informacién es percibida o conocida (“vista o visualizada”) por ellos
directamente pero que han de utilizar la cartomancia principalmente (aunque también se
da con cualquier otra mancia) para mayor confianza del consultante. Este dato referente
a la afirmacion de los adivinos sobre una adivinacion previa mediante videncia pero la
utilizacion de una técnica (cartomancia preferentemente) para que el consultante le dé
mas credibilidad a la informacién es significativo puesto que, se reconoce por parte del
consultor que la informacion (lo adivinado) es previa a la “lectura” de las cartas en el
caso de cartomancia, siendo esta lectura solo un vehiculo de soporte para comunicar lo
que el consultor (adivino) ya “conoce”, si bien, profundizar en el analisis de consultores

y sus técnicas no ha sido objeto de esta investigacion.

Clasificacion Sociologica

Los datos sociodemograficos de la muestra presentan una edad media de 35,87 afios que
es inferior a la poblacion espaiiola general (42,2 afios) (INE abril 2014), con una
probabilidad del 99% el intervalo de confianza para la media de la poblacion de
consultantes con base en la muestra obtenida nos sitlia entre 32,46 afios y los 39,28
afos. En cualquier caso, se constata que la edad de los consultores es inferior a la media

de la poblacion espaiola.

Las consultas adivinatorias son mayoritariamente utilizadas por el sexo femenino con

un 77,78%. En cuanto al estado civil, la mayoria (39,32%) son solteros/as; este
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porcentaje es superior al porcentaje de solteros en la poblacion espafiola general, ya que
en el ambito nacional la edad media de matrimonio se sit@ia en los 32 afos, (a nivel
nacional con 36 afios el mayor porcentaje corresponde a casados). Respecto a la
descendencia, la mayoria (54,70%) no tiene hijos lo cual es congruente con el dato
anterior respecto a la mayor proporcion de solteros; esto sefialaria en nuestra muestra
que existe un retraso respecto a la poblacidn general en la incorporacion al matrimonio

y a la maternidad-paternidad.

El rol familiar como persona que trae el ingreso principal y pareja-conyuge supone el
62,40% de la muestra, siendo este dato coherente también con la poblacion general que
tiene una media de emancipacion a los 29 afos de edad, de acuerdo con los datos de

Eurostat abril 2014.

En cuanto a datos socioecondmicos, encontramos que se producen diferencias respecto
a la poblacion general en un sentido positivo y que contradice el estigma de menor nivel
social de las personas que creen o practican la adivinacion. En este sentido observamos
que, académicamente, el nivel de estudios superiores con un 48,72% se diferencia
positivamente respecto a la media nacional (34,8% para mujeres y 31,8% para

hombres).

La tasa de empleo en la muestra con un 45,40% es equivalente o practicamente igual a
la nacional con un 45,04% (INE, segundo trimestre 2014). Sin embargo, la calidad del
empleo es significativamente diferente, puesto que la muestra presenta un nivel de paro,
16,24%, muy inferior al nacional del 24,47% (INE, segundo trimestre 2014) y con un
porcentaje del 21,43% de entrevistados que trabajan por cuenta propia, como dato muy

significativo de independencia laboral y econémica.
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De forma muy general podriamos indicar que el perfil sociodemografico coincide en
lineas generales con la poblacidn nacional, aun destacando el alto porcentaje de mujeres
en la muestra, una ligera mayor juventud, un mayor nivel académico y una mejor
situacion laboral. En conjunto constituiria un perfil discrepante en el sentido positivo
respecto a la imagen de bajo nivel social de las personas que creen en la adivinacion.
Por lo tanto, se observa en los datos de este estudio que, no solo no se confirma sino
que, se desmiente la imagen negativa del imaginario general respecto los practicantes y

usuarios de la adivinacion.

Respecto a la edad obtenemos conclusiones interesantes. Ya hemos visto que la edad de
inicio se sitiia en los 23,75 afios lo que, junto a la edad media de 35,87 afios, nos da una
continuidad media en la practica de 12,12 afos, descartando que la practica de la
adivinacion se dé por impulso, por moda, o por motivacidn temporal y pasajera. Es
decir, supone un convencimiento y una continuidad por parte del sujeto. Otro dato muy
interesante es el que se desprende de la correlacion detectada de 0,776**, que
claramente vincula la edad actual y la edad de inicio. Esto implica una edad de acceso a
la adivinacion mds temprana en los Ultimos afios, disminuyendo de forma paulatina.
Estaria justificado este aumento de la incorporacidn en las practicas adivinatorias a
edades mas tempranas tanto en un mejor acceso a dichas practicas como a una mayor
difusiéon y comunicacion de las mismas, que ademas deberia relacionarse con una
disminucion en la estigmatizacion de tales practicas. Todo en conjunto supone que se
detecta una tendencia al alza en lo que se refiere a la practica de forma continua por
parte de la poblacion, dado que actualmente se dan todos los elementos que facilitan

accesibilidad y visibilidad.

En cuanto a la relacidon entre sexo y edad se observa una tendencia a la mayor

incorporacion de los varones a las practicas adivinatorias a medida que aumenta su
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edad, solo de forma especulativa, pero que queremos apuntar. Podemos proponer con
base en los datos, que la incorporacion tardia del vardn respecto a la mujer en la préctica

de la adivinacién se ha dado de igual forma en épocas anteriores.

Si analizamos la edad respecto a las variables socioldgicas vemos que son congruentes
con la poblacion general, por lo que podemos sefialar que, a mayor edad menor nimero
de solteros/as, menor nimero de personas sin hijos, menor nimero de personas que se
clasifican como “hijos”, menor nimero de estudiantes, y menor nivel académico. Este
dato de disminucién del nivel académico hay que encuadrarlo en el entorno social
donde las personas de mdas edad pertenecen a generaciones con menor acceso a la

educacion superior.

Por el contrario y en consonancia con lo anterior, encontramos a mayor edad un
aumento de divorciados y de viudos, asi como de personas con hijos y obviamente de
aquellos que desempefian el rol familiar de abuelos. En cuanto al nivel académico,
aumenta el numero de personas con estudios de primaria incompletos y de aquellos que
se encuentran en situacion laboral de jubilados. También encontramos un mayor niimero
de los que califican su situacion laboral como “Trabajo doméstico™, explicable en lo

referente a las mujeres de mayor edad.

Del analisis planteado y de la consideracion del resto de las correlaciones cruzadas
podemos concluir que el perfil sociodemografico no presenta ninguna caracteristica
resaltable o diferencial respecto de la poblacion general. Este dato es importante ya que
confirma, por un lado, que la muestra es representativa de la poblacién general y por
otro, que el perfil sociodemografico de personas que practican y usan la adivinaciéon no
presenta diferencias resefiables respecto al perfil de la poblacion general en cuanto a

correlaciones. En cambio, si ofrece, como hemos visto, diferencias especificas respecto
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al sexo, situacion econdémico laboral y educacion, donde no se confirmaria el estigma
social que asocia en la actualidad adivinacidn y clase inferior social y culturalmente, al

menos en lo relativo a esta muestra objeto de estudio.

Religiosidad

En cuanto a los aspectos de religiosidad, analizamos diferentes variables en conjunto
con las que pretendemos perfilar u operacionalizar la religiosidad de los sujetos. En
primer lugar, analizamos independientemente cada una de las distintas variables, ya que

nos dan informacién interesante de distintos aspectos.

Para ver la variable de “frecuencia de rituales colectivos” y compararla con los datos
equivalentes del barémetro del Centro de Investigaciones Socioldgicas, observamos los
valores equivalentes y vemos que la coincidencia de porcentajes es practicamente
similar, alta frecuencia de la muestra (16,24%) frente a alta frecuencia del bardmetro
(15,28%); media frecuencia de la muestra (23,08%) frente a media frecuencia del
bardmetro (8,89%) y finalmente baja frecuencia de la muestra (60,68%) frente a baja
frecuencia del barometro (79,91%). De la distribucion anterior vemos que la poblacién
general presenta unos valores de baja frecuencia superiores a los de nuestra muestra y
hemos de considerar, y esto es muy relevante, que nuestra muestra incluye en baja
frecuencia los sujetos que asisten solo en actos sociales. Es decir, si corrigiésemos ese

porcentaje nuestra muestra presentaria unos valores de baja frecuencia atn inferiores.

La frecuencia media es significativamente superior a la poblaciéon general y la

frecuencia alta es similar.

Podemos concluir con relativa seguridad que la poblacion de sujetos que utilizan la

adivinacion tiene, a tenor de los resultados, un perfil bastante més religioso que la
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poblacién general, constituyendo esto un soporte en consonancia con la tesis presentada,
puesto que la creencia religiosa y la creencia adivinatoria comparten la informacion no

estructurada como fuente de informacion perfectamente valida

La “frecuencia de rituales personales” (oracion personal, ayuno, retiro, etc.) nos da
informacion del grado de compromiso y convencimiento personal del individuo
respecto a sus creencias religiosas. En este sentido, llama la atencién un 12,82% con
una frecuencia diaria, que podria estar explicada si la proporcion de adscritos al Islam
fuese superior. Pero solo con un 0,85% no es suficiente para obtener ese alto porcentaje,
por lo que se observa un nimero significativo de personas con un muy alto compromiso
y convencimiento intimo respecto su religion. Con una visiébn mds general, pero que
también apunta en un sentido de elevada religiosidad personal vemos que
aproximadamente la mitad (56,41%) de los sujetos presentan una baja “frecuencia de
rituales personales” y en un sentido opuesto y polarizado, el 27,35% tiene una
“frecuencia de rituales personales” alta, dejando el valor mas bajo en aquellos que se
sitian en una “frecuencia de rituales personales” media con un 14,53%, lo que nos

indica polarizacion.

El escalén mas personal ¢ intimo de religiosidad lo constituye la pregunta P17 que
presenta unos valores de religiosidad més altos que las anteriores variables. Si
consideramos a los consultantes desde un prisma de religiosidad vs. no religiosidad, es
factible agrupar los porcentajes del media-alta religiosidad frente a baja religiosidad.
Obtenemos el Grafico 16, donde se observa que, a medida que aumenta el carédcter
intimo y personal de la religiosidad, aumentan también los porcentajes medios-altos de

la religiosidad de los sujetos.
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Grafico 16. Nivel de Religiosidad vs. Frecuencia Rituales y Sentimiento Personal.
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El “cumplimiento de las normas” religiosas estd en un nivel principalmente intermedio
con un 56,41% de los sujetos, aunque este dato puede estar influido por la confluencia
cultural y social de las normas religiosas y las normas culturales, es posible que el

cumplimiento pueda deberse a condicionantes sociales en lugar de a influencia religiosa.

El “conocimiento de normas” y los preceptos religiosos es basicamente bajo con un
64,10%, lo que apunta a la asimilacidn cultural y educativa de los preceptos religiosos
con poca motivacion en aumentar en el conocimiento de los mismos. Esto seria 16gico
en el sentido que el conocimiento basico cubre las necesidades para el manejo en los
rituales y las cuestiones fundamentales, es posible que la formacién cultural de la
religion sea percibida como suficiente y salvo un interés concreto, no se profundice en
el conocimiento de la religion. Encontramos un porcentaje del 23,08% (conocimiento
medio + conocimiento alto) de personas que aseguran poseer un mayor “conocimiento”

de la religion, mas alld de lo establecido culturalmente (conocimiento bdsico), lo que



269

implica que han profundizado en el conocimiento religioso; este porcentaje podriamos
considerarlo como elevado en relacion a lo esperado, es decir, aumentar el conocimiento
sobre la propia religién no parece una inquietud social actualmente, (quiza un pequefio
porcentaje, pero no tanto como el 23,08% obtenido). Sobre este rasgo del conocimiento
de la religion no estan disponibles datos de la poblacion general, por lo que no podemos
comparar en qué situacion se encuentra nuestra muestra y solo sospechamos, como
hemos indicado, que dicho conocimiento en nuestro conjunto de entrevistados es

superior a la poblacidén general.

Cuestion paralela y relacionada con la religiosidad serian aquellas conductas que tiene
el individuo y que no responden a un conocimiento estructurado, como es el caso de las
conductas supersticiosas. Aqui encontramos que los sujetos son preferentemente

supersticiosos con un 47% de supersticidn media y un 25% de supersticion alta.

Si partiendo de las variables descritas anteriormente articulamos un valor general de
religiosidad y lo comparamos con los valores de “supersticion” vemos que no hay
relacion clara entre religiosidad y supersticion. Por lo tanto, aun a pesar de encontrarnos
con una religiosidad relevante en los sujetos y un nivel de “supersticion” alto,
concluimos que religiosidad y supersticion en esta poblacién no van de la mano en todo
el rango de valores, distribuyéndose de forma independiente, aunque como veremos en
valores altos si se detecta una relacion entre ambas variables. Es decir, si conocemos
que un individuo presenta una religiosidad baja, no podemos anticipar que nivel de
“supersticion” tendrd. En cambio, si conocemos que un individuo presenta una

religiosidad alta, es bastante probable que presente un alto nivel de “supersticion”.
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Grafico 17. Distribucion porcentual del nivel de religiosidad estimado.

Religiosidad

Grafico 18. Distribucion porcentual del nivel de supersticion.

Supersticidn

La “frecuencia de la practica de rituales personales” es una variable que no presenta

correlaciones con otros aspectos o variables relacionadas con la adivinacién, ni con
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caracteristicas especificas de la consulta, ni con la “influencia de la informaciéon”
recibida por el sujeto en las consultas. Tampoco presenta correlacion con la “practica de
rituales colectivos” ni con el nivel de “sentimiento religioso” del sujeto, lo que nos
muestra que las manifestaciones de religiosidad intima y publica se desarrollan como

esferas independientes y no relacionadas en los individuos objeto de este estudio.

Sin embargo, la “practica de rituales colectivos™ se correlaciona de forma significativa,
directa y alta con el “sentimiento de religiosidad” (0,804**). Encontramos altas
correlaciones en los tres niveles de frecuencias en rituales colectivos con respecto a los
equivalentes tres niveles de “sentimiento de religiosidad”. Este dato sefiala que para los
sujetos, la religiosidad esta més directamente relacionada con el &mbito publico que con
el privado. Quedando de manifiesto una equivalencia, desde el punto de vista del

individuo, entre “sentimiento de religiosidad” y muestras publicas de religiosidad.

En el mismo sentido aunque con menor intensidad la “frecuencia de rituales colectivos”
correlaciona con el “cumplimiento de las normas™ religiosas, lo que redundaria en el
aspecto social y publico que la religiosidad tiene para los sujetos. Con respecto al
“conocimiento de normas” y de los preceptos religiosos encontramos vinculacion solo
en los niveles altos, es decir, un alto “conocimiento de normas” y de los preceptos
religiosos influiria en una alta “frecuencia de rituales colectivos”, o bien el reciproco, ya

que no se puede determinar relaciones de causalidad entre una y otra variable.

También encontramos que “sentimiento de religiosidad”, “conocimiento de normas” y
“cumplimiento de normas” y preceptos religiosos estan relacionados positivamente y
con alto coeficiente de correlacion en los niveles altos, lo que nos indicaria que los
niveles altos de “sentimiento de religiosidad” polarizan o potencian al alza las variables

2 ¢e

relacionadas con la religiosidad en su conjunto (“frecuencia de rituales”, “cumplimiento
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de normas”, “conocimiento”). Volviendo a encontrar la misma correlacion positiva,
aunque solo en valores medios y altos con respecto al nivel de “supersticion”. Es decir,
las diferentes variables de religiosidad, en los niveles altos y medios, se encuentran
relacionadas o mutuamente influidas entre ellas, apareciendo también esta relacion

directa en los niveles altos y medios de supersticion.

El “cumplimiento de normas” de los preceptos religiosos se encuentra vinculado al
“conocimiento de normas” religiosas cuando ambos se dan en niveles altos, aunque un
“conocimiento de normas” bajo o basico esta relacionado con un “cumplimiento de
normas” medio de los mismos, encontrandose en esta situacion la mayoria de los
sujetos. No detectandose relacion entre “cumplimiento den normas” y nivel de

“supersticion”.

Por el contrario, el “conocimiento de normas” de la religion y el nivel de “supersticion”
solo se relaciona y se confirma la vinculacion entre ambos cuando los sujetos presentan
niveles bajos de ambas variables. Es decir, un desinterés en la religiéon aumentaria la
probabilidad de que el sujeto tuviese un bajo nivel de “supersticion”, pero el hecho que
el “conocimiento de normas” de la religion sea alto o medio no influye en el nivel de
“supersticion” del sujeto. Este dato quiza podria interpretarse como que los sujetos que

se mantienen al margen la religiosidad, tampoco son asequibles a la supersticion.

Interés en la Consulta

En cuanto al objeto de interés de los sujetos es claramente personal directo, es decir
referido al propio individuo, con un 79,23% y las dreas de mas interés son la afectiva y
la econdémica. Respecto a la especificidad de la consulta creemos que hay que distinguir

dos aspectos. Por un lado, la motivacidon de la consulta que arranca de una cuestién
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especifica y concreta en un 45,30% de los sujetos frente a un 54,70% en los que la
motivacion es obtener respuestas de caracter general. Sin embargo, la demanda de
informacion al adivino, una vez que se procede a la realizacion propiamente dicha de la
consulta se amplian al ambito general las cuestiones planteadas, no limitdndose al

aspecto especifico que ha promovido la consulta en un 66,67% de los sujetos.

Un simil ilustrativo podria ser la visita al médico por una dolencia concreta, donde una
vez en la consulta del médico se solicita de inicio un chequeo general, por si acaso
aparece algo que desconocemos. Es decir, el comportamiento normal supondria una
ampliacion de la demanda de informacion una vez que se produce la consulta, aunque lo
que nos ha llevado a la consulta sea una cuestion concreta (“vengo por un dolor en la

pierna, pero ademdas me gustaria un chequeo general...”).

Grafico 19. Distribucion consulta Pasiva-Activa e Interés Especifico-General.
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Hemos visto que el interés en la informacion es de caracter general en las dos terceras
partes de los sujetos. Sin embargo, el interés de estas dos terceras partes (66,67%) se
refiere a aquellos sujetos con una determinacion proactiva respecto a la informacion
requerida. Es decir, que demanda de forma activa la informacion al consultor o adivino
(le preguntan explicitamente). Si consideramos un “interés general” pero sin
limitaciones de proactividad o pasividad en la recepcion de la informacién, dicho
“interés general”, en todos los aspectos cuando se plantea la consulta, asciende al
79,49%. Por lo tanto, claramente concluimos que el ambito de “interés general” es la

opcion mayoritaria entre los consultantes.

Anteriormente hemos visto que se detecta un matiz entre la informacién recibida de
forma activa o de forma pasiva por el sujeto, es decir, en forma activa cuando el sujeto
la explicita y solicita de forma clara en la consulta, o lo que es lo mismo cuando el
sujeto desempena un rol de actor (agente) en la consulta. Esta situacion se da en el
87,18% de los sujetos, mientras que una actitud pasiva o un rol de oyente en las
consultas adivinatorias es claramente minoritario con el 12,82% de los sujetos. En
relacion con este dato es interesante sefialar que en una consulta de adivinacion, cuando
el consultante se convierte en parte activa de la consulta, la generacidon de informacion y
la exposicion de la misma parte principalmente del cliente, aumentando
exponencialmente la probabilidad de éxito o acierto por parte del consultor y al mismo
tiempo reforzando el nivel de convencimiento y confianza del consultante. Que la
amplia mayoria de los consultantes lleguen a la consulta con una actitud activa en la
misma indica que se da una de las condiciones que refuerzan y retroalimentan la
confianza en la consulta y la credibilidad de los datos recibidos. Es decir, el hecho de

que los consultantes entrevistados sean usuarios frecuentes de las técnicas de
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adivinacidn y el dato de que su actitud sea proactiva en la consulta son dos elementos

que se retroalimentan y refuerzan.

Y en relacion con la especificidad de la consulta, consideramos que los sujetos son
movidos por un interés especifico y concreto, es decir, un problema o cuestion
determinada en un 43,59% de los casos. Sin embargo, una vez en el ejercicio de la
consulta el requerimiento de informacion se amplia a un “cardcter general” en el

66,67% de los sujetos.

Por consiguiente la actitud principal de los sujetos es activa en cuanto a la demanda de
informacion (87,18%), son promovidos a la consulta por una motivaciéon concreta y
especifica en un 43,59% de los casos. Sin embargo, la informacion es recibida con un
ambito global o general por el 79,49% de los sujetos. De forma muy condensada

quedaria constatado que los sujetos demandan informacion general fundamentalmente.

Grafico 20. Distribucion porcentual Importancia de la consulta.
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Disponer de la informacion es conveniente para la gran mayoria de los consultantes

(90,60%), pero solo se eleva al grado de importancia alta para el 43,59% vy solo es
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considerada como crucial para un 14,53%. Lo que podriamos interpretar como que el
grado de vinculacion y dependencia de la informacion realmente no es excesivo, sino
que se trata mas de una practica sin exigencias obsesivas o si se prefiere mas una
practica de caracter habitual sin tensiones para el consultante. Solo se observa cierto
nivel de tension de dependencia o al menos incomodidad relativa en aquellos que no
recomiendan la practica de la adivinacidn, a pesar de ser consultantes frecuentes, pero

este porcentaje es bajo como veremos (14,53%).

El principal interés estriba en cuestiones relativas al presente (53,55%) seguido de
cuestiones del futuro (45,36%); es decir, al contrario de lo que podriamos sefialar como
un topico de la adivinacion “conocer el futuro”, para los consultantes es mas necesario o

relevante “conocer el presente”, aunque por poca diferencia.

La frecuencia con la que se realizan estas consultas suele ser de varias veces al afio
principalmente (78,63%), con una media de entre 3 y 4 veces anuales, lo que significa
que cada 3 o 4 meses la mayoria de los consultantes vuelven para solicitar mas
informacion. Esto es congruente con el mayor interés en el presente que en el futuro, ya
que con esa frecuencia podriamos decir, que el sujeto lo que en el fondo demanda es

una actualizacién de novedades respecto de su entorno y de sus intereses.

La credibilidad de la informacion o nivel de aciertos no alcanza las valoraciones en
principio esperadas, ya que en una escala del 1 al 10, ninguna informacion alcanza el
notable, siendo la mejor valorada la informacion del “futuro” con un 6,99, seguida del
“presente” 6,59. A pesar de ser mas demandada la informacidén “general” que la
“especifica”, es la “especifica” la que genera mas credibilidad o acierto. Esto podria
suponer que la vinculacion de los consultantes con la adivinacion no se basa

fundamentalmente en la credibilidad de la informacion recibida, puesto que el principal
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cuestionamiento es la informacion “general” (79,49%) y sin embargo €sta no es la que
obtiene mayor credibilidad para el sujeto (5,15 es la puntuacion mas baja), siendo la
informacion “especifica” que es demandada por un 54,70% un porcentaje inferior al
anterior, aunque importante (mas de la mitad de los sujetos), pero que ademas no
obtiene una puntuacién ni siquiera de notable (6,03). Por consiguiente parece claro que
no es la credibilidad y confianza en la informacion lo que mantiene las practicas
adivinatorias. Entendemos con base en los planteamientos de la tesis expuestos al
principio que lo que sustenta la adivinacion es, fundamentalmente, la necesidad de
informacion que no puede ser obtenida por otros canales (religion o ciencia). Disponer
de informacién es el motor de estas practicas y no es relevante ni determinante la
confianza en o veracidad de la misma. Esto confirmaria nuestra hipdtesis aunque no

podemos demostrarla sino, simplemente, exponerla con base en los datos obtenidos.

La gran mayoria de los entrevistados recomienda el uso de estas practicas (85,47%), y
aquellos que no las recomiendan (14,53%) plantean razones que podriamos asimilar a
una dependencia de estas practicas no deseada, o al menos un cierto estado de no

confortabilidad con dicha dependencia.

La inmensa mayoria (92,3%) de los entrevistados considera que religion y adivinacion
no son incompatibles, constituyendo esferas paralelas y diferentes. En este sentido
tenemos que exponer varias consideraciones. Por un lado, la consideracion de que
religion y adivinacion son esferas separadas seria una actitud nueva desde el punto de
vista historico ya que, en toda la trayectoria historica, ambas esferas han estado siempre
unidas e imbricadas de forma indiferenciable o como mucho, supeditadas en el sentido
de que la adivinacion podria considerarse una aplicacion practica y concreta de la
religion y por lo tanto dependiente y vinculada a la misma. Este enfoque histérico

“compatible”. Por otro lado, en la actualidad y especialmente en nuestra cultura y en la
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religion cristiana, las practicas adivinatorias son practicas estigmatizadas y rechazadas y
por consiguiente la presion cultural en este sentido forzaria a que la respuesta con mayor
porcentaje de eleccion fuese “incompatible”. Sin embargo, esta opcion ha sido la mas
baja (7,69%), lo que supone una muy importante resistencia al mensaje de la norma
social oficial promovida por la religion mayoritaria (recordemos que el 73,50% de los

sujetos se definen como adscritos al cristianismo-catolico).

El resultado obtenido no estableceria la rotunda vinculacion adivinacion-religion, que
cabria esperar en cualquier otra época historica al no ser abrumadoramente mayoritaria
la opcidén “compatible” la elegida, pero tampoco establece el rechazo tajante a la
vinculacién adivinacidn-religion (opcion incompatible) que cabria esperar de acuerdo
con la norma socioreligiosa actual que marca el estigma de estas practicas. Muy al
contrario, es la opcidon menos elegida (7,69%). Concluimos que al no decantarse ni por
la clara vinculacidn ni por el claro rechazo adivinacion-religion, ademas obteniendo un
importante 44,44% la opcion “indiferente”, de cara a los sujetos Religion y Adivinacion
constituyen esferas que ni generan atraccion, ni generan repulsion entre ellas, a modo de
simil con cargas eléctricas o con planetas, sino que constituyen esferas independientes y
no vinculadas entre si, pero ambas presentes. Esta separacién o desvinculacidn supone
una situacién que consideramos que solo se da en nuestra cultura y en nuestro periodo

historico.

Influencia de la Consulta

Si profundizamos en las areas de interés encontramos que el interés personal directo del
sujeto versa principalmente sobre cuestiones afectivas y cuando su interés personal es
relativo a terceras personas las cuestiones son relativas al &mbito de la salud. Un interés

personal directo se corresponde con una frecuencia media de consultas (varias veces al
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afo). Si la frecuencia de consultas es superior, aumenta la probabilidad de que el interés

personal directo no sea la principal motivacion.

Las cuestiones afectivas asi como las de salud se plantean de forma concreta y
especifica en la consulta por parte del sujeto. En el caso de las cuestiones afectivas el
objetivo del sujeto es proactivo, es decir, garantizar que sucedan las predicciones. Por el
contrario, en el caso de las consultas sobre salud, el objetivo serd reactivo, es decir,
evitar lo negativo, prevenir. En el caso del area afectiva, el consultante estd mads
claramente influido cuando se trata de un objetivo proactivo; podriamos decir que
cuando se busca potenciar u obtener relaciones afectivas la informacion obtenida va a

suponer una influencia en el comportamiento.

Las cuestiones sobre problemas en el entorno del sujeto, que hemos denominado “otra
informacion” se dan en sujetos que le conceden una alta importancia a la informacién
recibida y con una frecuencia alta de consultas. Valoran dichos sujetos la concrecion en
la respuesta recibida, aunque son sujetos con mucha credibilidad y confianza en la
indicaciones recibidas del consultor (adivino), a las que dan bastante importancia y
consideran de gran utilidad, esta informacion tiene un objetivo reactivo, de prevencion y
como es previsible por ser sujetos muy dependientes de la adivinacidon, dichas

indicaciones va a influir y condicionar su comportamiento.

Para los consultantes que plantean cuestiones generales, la informacién recibida tiene
mas influencia en su comportamiento que aquellos que plantean cuestiones especificas a
los que no les influye tanto en sus actuaciones o vida diaria. Este tipo de influencia se
da fundamentalmente en los aspectos “econdmico” y “otros” (no afectivo, ni de salud);
esto es congruente con que la informacion de “salud” y “afectiva” suele ser informacion

concreta y especifica planteada por el sujeto.
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La importancia atribuida a la informacidn es mayor en consultantes con “alta frecuencia
de uso” de adivinacion y para los individuos en los que la importancia de la consulta es
mayor, la valoracion de confianza en la informacion especifica también es mayor.
Parece que la importancia condiciona este aspecto; también una mayor importancia
correlaciona con mayor influencia de la informacion recibida, especialmente de cara al
futuro y mayor satisfaccion del sujeto en el sentido de atribuir una mas alta utilidad.
Hay que senalar que el objetivo principal cuando la importancia es alta es reactivo, es

decir, evitar lo negativo.

El espacio temporal objeto de la consulta también nos muestra algunas pautas, como por
ejemplo que no son las cuestiones de “salud” o las “afectivas” las que tienen su interés
en lo que acontecerd en el futuro, sino las “econdmicas” y las no comprendidas en las
tres anteriores (“otras”) las que tienen interés preferente y determinante por su
evolucion futura. Se reconoce la influencia de las respuestas correspondientes al
presente sobre cuestiones del presente y la influencia de las respuestas del futuro sobre
cuestiones del futuro, como era de prever, como parece ldgico. Por consiguiente, cuando
la informacién tiene su origen en una cuestion del consultante en el mismo espacio
temporal (presente o futuro), se concede mayor credibilidad a la informacién recibida
sobre el futuro y se reconoce la influencia en el sujeto circunscrita a ese espacio

temporal.

La “frecuencia de uso” de las consultas adivinatorias aporta bastante informacioén sobre
otras caracteristicas de la practica de la adivinaciéon. Asi una alta frecuencia seria
predictor de cuestiones sobre dmbitos distintos de los “econdmicos”, “afectivos” y de
“salud”; también indicaria como es logico que el consultante concede una alta
importancia a la consulta. Los consultantes de elevado uso de practicas adivinatorias

otorgan mayor credibilidad a la informacién recibida de forma especifica y concreta y
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confian mas en la informacién tanto del presente como del futuro. No consideran que
sea indiferente la practica adivinatoria y la religiosa sino, por el contrario, claramente
compatibles. Encuentra una alta utilidad a la informacién y también ésta tiene una alta
influencia en su comportamiento. La informaciéon requerida tiene un objetivo

fundamentalmente reactivo o preventivo de aspecto negativos.

En cambio los consultantes con un uso medio de la adivinacion o varias veces al afo
que constituyen la inmensa mayoria, mas del 78%, requieren informacion personal
directa y de caracter principalmente afectivo, la cual les influye en su comportamiento
en este ambito. No conceden confianza a la informacion especifica o concreta, y
recomiendan la practica de la adivinacion, a la que consideran indiferente respecto de la

religidn, es decir, es una esfera separada.

Relaciones y Vinculaciones entre Variables de Consultantes

En las secciones precedentes hemos visto las principales relaciones y vinculaciones
entre las distintas variables obtenidas de nuestro estudio; una visién amplia, completa y
general puede obtenerse para cada una de las variables que se muestra en las tablas

expuestas a continuacion.

Dichas tablas permiten ver de forma conjunta el cruce de correlaciones significativas
entre todas las variables reflejadas en cada variable individual. Con objeto de plasmar
de forma rapida y directa la ingente cantidad de analisis realizados, en las tablas de cada
variable se recoge el signo del indice de correlacion correspondiente a cada dos
variables. Recordamos que son correlaciones bivariadas en todos los casos; junto al

signo se indica mediante asteriscos el nivel de significacion. Un asterisco corresponde a
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un nivel de significacion del 0,05 o una confianza del 95%, mientras que dos asteriscos

suponen un indice de significacion del 0,01 o equivalentemente una confianza del 99%.

Para cada variable se recoge el porcentaje de respuestas obtenidas. Podemos observar
que ningln porcentaje es inferior al 10%, a pesar de existir correlaciones obtenidas para
porcentajes inferiores, no se han recogido en aras de reflejar los datos con una
relevancia mds solida, puesto que el nimero de entrevistas realizadas (117) es inferior al
suficiente para una extrapolacion con garantias a la poblacidn, o al menos a la poblacidon

objeto de estudio como es la poblacion de los usuarios de la adivinacion.

Tabla 79. Correlaciones P15 (Frecuencia de Rituales Personales).

P15

Frecuencia de Rituales Personales

Alta
Media
Baja

27,35% 14,53% 56,41%

ETY *%
Alta 27,35% - -
P15 Frecuencia de Rituales ok ok
Media 14,53% - -
Personales ok ok
Baja 56,41% - -
*
P19 Conocimiento Religioso Bajo 64,10% -

P22 Sujeto de la Informacion Indirecta 34,76% -

P23 Area de Interés Afectiva 36,63% -

General 45,30% -

P24 Especificidad Consulta

x
Especifica | 54,70% +
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Tabla 80. Correlaciones P16 (Frecuencia de Rituales Personales).

P16
Frecuencia de Rituales Colectivos
<
E 5 g
< p= o
16,24 % 23,08% 60,68%
*% *%
Alta 16,24 % = -
P16 Frecuencia de Rituales . sk
Media 23,08% - -
Colectivos . ok
Baja 60,68% - -
sk k%
Alto 23,08% + -
P17 Sentimiento de ok ok ok
Medio 26,50% - + -
Religiosidad o o o
Bajo 47,01% - - +
sk k%
Alto 16,24% + -
P18 Cumplimiento de Normas o o
Medio 54,41% - +
Religiosas *
Bajo 11,97% +
sk k%
P19 Conocimiento de la Medio 16,24% + -
*%
Religion Bajo 64,10% =
* *%
P22 Sujeto de la Informacion Directa 58,82% - +
*% *%
Afectiva 36,63% - +
x
P23 Area de Interés Salud 19,75% =
TS *
Otra 10,70% + -
x
Alta 43,59% -
P25 Importancia Consulta * *
Baja 55,56% - +
sk k%
P27 Frecuencia de la Consulta Alta 14,53% + -
*% *%
Media 78,63% - +
* *%
P31 Compatibilidad con la Indiferente 44.44% = +
sk k%
Religion Compatible | 47.86% + -
*
P33 Utilidad Media 17,09% -
*
P34 Objetivo Consulta Proactivo 32,43% -
TS *
Reactivo 57,43% + -
* *%
P35 Area Influida Afectiva 37,58% - +
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Tabla 81. Correlaciones P17 (Sentimiento Personal de Religiosidad).

P17
Sentimiento Personal Religiosidad
o
e 5 )
< p= o
23,08 % 26,50% 47,01%
*% *% *%
Alta 16,24 % + - -
P16 Frecuencia de Rituales ok ok
Media 23,08% + -
Colectivos . o ok
Baja 60,68% - - +
*% *%
Alto 23,08% - -
P17 Sentimiento de ok ok
Medio 26,50% - -
Religiosidad o o
Bajo 47,01% - -
ok * ok
P18 Cumplimiento de Normas Alto 16,24% + - -
*% *%
Religiosas Medio 54,41% - +
TS *
P19 Conocimiento de la Medio 16,24% + -
*% *%
Religion Bajo 64,10% - +
* *%
Alto 24,79% + -
P20 Grado de Supersticion *
Medio 47,01% +
*
Afectiva 36,63% -
* *
P23 Area de Interés Salud 19,75% + -
TS *
Otra 10,70% + -
* ok
Alta 43,59% + -
P25 Importancia Consulta o o
Baja 55,56% - +
*% *
P27 Frecuencia de la Consulta Alta 14,53% + -
*% *%
Media 78,63% - +
*% *%
P31 Compatibilidad con la Indiferente 44.44% = +
sk ok
Religion Compatible | 47.86% + -
*
Alta 72,65% +
P33 Utilidad P
Media 17,09% -
*%
P34 Objetivo Consulta Proactivo 32,43% -
* ETY
Reactivo 57,43% + -
*% *
P35 Area Influida Afectiva 37,58% - +




285

Tabla 82. Correlaciones P18 (Cumplimiento de Normas Religiosas).

P18
Cumplimiento de Normas
Religiosas
o
o g g
< = =2
16,24% 54,41% 11,97%
*% *%
Alta 1624% | T -
P16 Frecuencia de Rituales ok
Media 23,08% +
Colectivos s B
Baja 60,68% - +
TS *%
Alto 23,08% + -
P17 Sentimiento de * ok
Medio 26,50% - +
Religiosidad ok
Bajo 47,01% -
*%
Alto 16,24% -
P18 cumplimiento de Normas o .
Medio 54,41% - -
Religiosas ok
Bajo 11,97% -
TS
P19 Conocimiento de la Medio 16,24% +
*% ETY
Religion Bajo 64,10% - +
*%
P20 Grado de Supersticion Alto 24,79% -
*%
P22 Sujeto de la Informacion Directa 58,82% =
* *
Afectiva 36,63% - +
*
P23 Area de Interés Econdémica 32,51% +
TS *
Otra 10,70% + -
TS
P27 Frecuencia de la Consulta Alta 14,53% +
*%
Media 78,63% -
P31 Compatibilidad con la *
Compatible | 47,86% +
Religion
*
P33 Utilidad Media 17,09% -
*
P34 Objetivo Consulta Proactivo 32,43% -
*%
Reactivo 57,43% +
*% ETY
P35 Area Influida Afectiva 37,58% - +
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Tabla 83. Correlaciones P19 (Conocimiento de la Religion).

P19

Conocimiento de la

Religion
e
E °
5]
= M
16,24% 64,10%
P15 Frecuencia de Rituales ok
Media 14,53% -
Personales
*% *%
P16 Frecuencia de Rituales Alta 16,24 % + -
*%
Colectivos Baja 60,68% -
ETY *%
Alto 23,08% + -
P17 Sentimiento de o
Medio 26,50%
Religiosidad *
Bajo 47,01% -
*% *%
P18 Cumplimiento de Normas Alto 16,24% + -
*%
Religiosas Medio 54,41% +
*%
P19 Conocimiento de la Medio 16,24% -
*%
Religion Bajo 64,10% -
*%
Alto 24.79% -
P20 Grado de Supersticion *
Bajo 28,21% +
*
P22 Sujeto de la Informacion Directa 58,82% =
* *%
P23 Area de Interés Otra 10,70% + -
*%
Alta 43,59% -
P25 Importancia del Consulta o
Baja 55,56% +
*
P26 Espacio Temporal Presente 53,55% -
*
P27 Frecuencia de la Consulta Alta 14,53% +
3k *
Media 78,63% - +
*
P32 Influencia Informacion Alta 10,60% +
*%
Alta 72,65% -
P33 Utilidad .
Media 17,09% +
*3%
P35 Area Influida Afectiva 37,58% +
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287

P20

Grado de Supersticion

o
g B 2
< = =2
24,79% 47,01% 28.21%
*
P17 Sentimiento de Alto 23,08% +
3k *
Religiosidad Medio 26,50% - +
P18 Cumplimiento de Normas o
Medio 54,41% -
Religiosas
P19 Conocimiento de la sk 4
Bajo 64,10% -
Religion
*% *%
Alto 24.79% - -
®% ®%
P20 Grado de Supersticion Medio 47,01% - -
*% *%
Bajo 28.21% - -
*
P22 Sujeto de la Informacion Directa 58,82% -
* *
P23 Area de Interés Otra 10,70% + -
*
P24 Especificidad de la General 45,30% +
*
Consulta Especifica 54,70% -
ok *
Alta 43,59% + -
P25 Importancia del Consulta o *
Baja 55,56% - +
*% *
P27 Frecuencia de la Consulta Alta 14,53% + -
*
P32 Influencia Informacion Baja 15,51% -
*% *%
P33 Utilidad Alta 72,65% + -
*
Proactivo 32,43% +
P34 Objetivo Consulta o
Reactivo 57,43% +
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Tabla 85. Correlaciones P22 (Sujeto de la Informacion).

P22
Sujeto de la

Informacion

IDirecta
Indirecta

58,82% 34,76%

P15 Frecuencia de Rituales *
Media 14,53% =
Personales
*
P16 Frecuencia de Rituales Alta 16,24 % -
*%
Colectivos Baja 60.68% | T
P18 Cumplimiento de Normas ok
Alto 16,24% -
Religiosas
P19 Conocimiento de la %
Medio 16,24% =
Religion
*
P20 Grado de Supersticion Alto 24,79% =
ETY
, Afectiva 3663% | T
P23 Area de Interés *
Salud 19,75% +
*%
P27 Frecuencia de la Consulta Alta 14,53% -
*%
Media 78,63% +
x
P33 Utilidad Alta 72,65% +
*
P34 Objetivo Consulta Reactivo 57,43% -
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P23
Area de Interés
B3]
o .2
2 £
3 : E g
< ta & S
36,63% 32,51% 19,75% 10,70%
P15 Frecuencia de Rituales ok
Media 14,53% =
Personales
ETY *%
P16 Frecuencia de Rituales Alta 16,24 % - +
*% * %
Colectivos Baja 60,68% + - -
* * *%
Alto 23,08% - + +
P17 Sentimiento de *
Medio 26,50% -
Religiosidad «
Bajo 47,01% -
* * *%
P18 cumplimiento de Normas Alto 16,24% = + +
* *
Religiosas Medio 54,41% + -
x
P19 Conocimiento de la Medio 16,24% +
ETY
Religion Bajo 64,10% -
x
Alto 24,79% +
P20 Grado de Supersticion *
Medio 47,01% -
*k
Directa 58,82% +
P22 Sujeto de la Informacion *
Indirecta 34,76% +
x
Afectiva 36,63% -
*3% *
, Economica | 32,51% + +
P23 Area de Interés ok *
Salud 19,75% + +
* * *
Otra 10,70% - + +
*k ETY
P24 Especificidad de la General 45,30% + +
*% *%
Consulta Especifica 54,70% = =
*%
Alta 43,59% +
P25 Importancia del Consulta ok
Baja 55,56% -
*% *%
P26 Espacio Temporal Futuro 45,36% + +
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P23

Area de Interés

3]
o .S
E \g el %)
8 g = £
< 53] N @)
36,63% 32,51% 19,75% 10,70%
* * *%
Alta 14,53% + + +
P27 Frecuencia de la Consulta ok ok
Media 78,63% + -
*k
P31 Compatibilidad con la Indiferente 44,44% +
x
Religion Compatible 47,86% -
*%
P32 Influencia Informacion Alta 10,60% +
*%
Alta 72,65% +
P33 Utilidad ox
Media 17,09% -
*k *
Proactivo 32,43% + -
P34 Objetivo Consulta o 4
Reactivo 57,43% +
*% *% *%
Afectiva 37, 58% + - -
ETY
P35 Area Influida Econémica | 25,45% +
*%
Salud 16,97% +
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Tabla 88. Correlaciones P24 (Especificidad de la consulta).

P24
Especificidad de la

Consulta

General
Especifica

45,30% 54,70%

P15 Frecuencia de Rituales *

x
Media 14,53% - +
Personales
* *
P20 Grado de Supersticion Alto 24,79% + -
*k *k
, Afectiva 3663% | T -
P23 Area de Interés ok ok
Salud 19,75% + -
*k
P24 Especificidad de la General 45,30% -
s
Consulta Especifica 54,70% =
* *
P32 Influencia Informacion Alta 10,60% - +

* %
P35 Area Influida Econdémica 25,45% - +
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Tabla 89. Correlaciones P25 (Importancia de la consulta).

P25
Importancia de la
Consulta
8 g
= 3
43,59% 55,56%
*
P16 Frecuencia de Rituales Alta 16,24 % -
* *
Colectivos Baja 60,68% - +
* k%
P17 Sentimiento de Alto 23,08% + -
*% *3%
Religiosidad Bajo 47,01% - +
P19 Conocimiento de la o s
Bajo 64,10% - +
Religion
ETY *%
Alto 24,79% + -
P20 Grado de Supersticion % *
Bajo 28,21% - +
*% *%
P23 Area de Interés Otra 10,70% + =
*%
Alta 43,59% -
P25 Importancia del Consulta ok
Baja 55,56% -
* *
P27 Frecuencia de la Consulta Alta 14,53% + B
ETY *%
P32 Influencia Informacion Alta 10,60% + B
*% *%
Alta 72,65% + -
P33 Utilidad o ox
Media 17,09% - +
*% *%
P34 Objetivo Consulta Reactivo 57,43% + -




Tabla 90. Correlaciones P26 (Espacio Temporal).

P26

Espacio Temporal

L
5 g
£ E
53,55% 45,36%
P19 Conocimiento de la %
Bajo 64,10% =
Religion
*%
, Econémica | 32,51% +
P23 Arca de Interés ok
Otra 10,70% +
*%
P26 Espacio Temporal Presente 53,55% -
ok
Futuro 45,36% -
* 3k
P32 Influencia Informacion Presente 24,88% + -

293
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Tabla 91. Correlaciones P27 (Frecuencia de la consulta) (1).

P27
Frecuencia de la
Consulta
<
< kS
>= @]
< >
14,53% 78,63%
ETY *%
P16 Frecuencia de Rituales Alta 16,24 % + -
®% sk
Colectivos Baja 60,68% - +
ETY *%
P17 Sentimiento de Alto 23,08% + -
* *%
Religiosidad Bajo 47,01% - +
P18 cumplimiento de Normas . o
Alto 16,24% + -
Religiosas
* *%
P19 Conocimiento de la Medio 16,24% + -
*
Religion Bajo 64,10% +
*%
Alto 24,79% +
P20 Grado de Supersticion *
Medio 47,01% -
*% *3%
P22 Sujeto de la Informacion Directa 58,82% - +
*3%
Afectiva 36,63% +
*
) Econdémica 32,51% +
P23 Arca de Interés *
Salud 19,75% +
*% *%
Otra 10,70% + -
*
Alta 43,59% +
P25 Importancia del Consulta *
Baja 55,56% -
*%
Alta 14,53% -
P27 Frecuencia de la Consulta ok
Media 78,63% -
*
SI 85.47% +
P30 Recomendar *
NO 14,53% -
*% *
P31 Compatibilidad con la Indiferente 44,44% - +
*% *%
Religion Compatible | 47.86% | T -
*%
Alta 10,60% +
P32 Influencia Informacion B
Baja 15,51% =




Tabla 92, Correlaciones P27 (Frecuencia de la consulta) (2).
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P27

Frecuencia de la

Consulta

|Alta
Media

14,53% 78,63%

*
Alta 72,65% +
P33 Utilidad
*
Media 17,09% =
*%
P34 Objetivo Consulta Reactivo 57,43% +
. * EES
P35 Arca Influida Afectiva 37,58% = +




Tabla 93. Correlaciones P30 (Recomendar Adivinacion).

P30
Recomendar
Adivinacién
_ o
»n Z
85,47% 14,53%
* *
P27 Frecuencia de la Consulta Media 78,63% + -
*%
SI 85,47% -
P30 Recomendar ok
NO 14,53% -
* *
P32 Influencia Informacion Presente 24,88% + -
*% *%
P33 Utilidad Alta 72,65% + -
ETY *%
P34 Objetivo Consulta Proactivo 32,43% + -
* *
, Afectiva 37,58% | T -
P35 Area Influida *% ok
Econémica | 25,45% + -

296
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Tabla 94. Correlaciones P31 (Compatibilidad con la Religion).

P31

Compatibilidad con la

Religion
1) <
= 2
(5] ~—
e =
5 g
= @
44,44% 47,86%
* *%
P16 Frecuencia de Rituales Alta 16,24 % = +
ETY *%
Colectivos Baja 60,68% | T -
*% *3%
P17 Sentimiento de Alto 23,08% - +
ETY *%
Religiosidad Bajo 47,01% + -
P18 cumplimiento de Normas *
Alto 16,24% +
Religiosas
*% *
P23 Area de Interés Afectiva 36,63% + -
*% *3%
Alta 14,53% - +
P27 Frecuencia de la Consulta * .
Media 78,63% + -
*%
P31 Compatibilidad con la Indiferente 44,44% -
*%
Religion Compatible 47,86% -
*
P34 Objetivo Consulta Proactivo 32,43% +
*% *
P35 Area Influida Afectiva 37,58% | T -
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Tabla 95. Correlaciones P32 (Influencia de la Informacion).

P32
Influencia de la Informacion
L
=i
2 s g
£ < 2
24.88% 10,60% 15,51%
P19 Conocimiento de la *
Medio 16,24% +
Religion
*
P20 Grado de Supersticion Alto 24,79% -
*%
P23 Area de Interés Otra 10,70% +
*
P24 Especificidad de la General 45,30% -
*
Consulta Especifica 54,70% +
ETY
Alta 43,59% +
P25 Importancia del Consulta ok
Baja 55,56% -
*
Presente 53,55% +
P26 Espacio Temporal .
Futuro 45,36% B
*% *
P27 Frecuencia de la Consulta Alta 14,53% + -
*
SI 85,47% +
P30 Recomendar B
NO 14,53% -
*%
Alta 10,60% -
P32 Influencia Informacion ok
Baja 15,51% -
* ETY
P33 Utilidad Alta 72,65% + +
*% *%
P34 Objetivo Consulta Reactivo 57,43% + -
, TS
P35 Area Influida Salud 16,97% +
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Tabla 96. Correlaciones P33 (Utilidad de las consultas).

P33
Utilidad de las
Consultas
<
< bS]
= 5}
< =
72,65% 17,09%
P16 Frecuencia de Rituales *
Alta 16,24 % -
Colectivos
P17 Sentimiento de * .
Alto 23,08% + -
Religiosidad
P18 cumplimiento de Normas *
Alto 16,24% =
Religiosas
P19 Conocimiento de la ok o
Bajo 64,10 % - +
Religion
ETY
Alto 24,79% +
P20 Grado de Supersticion ok
Bajo 28,21% -
*
P22 Sujeto de la Informacion Indirecta 34,76% +
ETY *%
P23 Area de Interés Otra 10,70% + =
ETY *%
Alta 43,59% + -
P25 Importancia del Consulta o .
Baja 55,56% - +
* *
P27 Frecuencia de la Consulta Alta 14,53% + B
*%
SI 85,47% +
P30 Recomendar ok
NO 14,53% -
x
Presente 24,88% +
P32 Influencia Informacion ok
Alta 10,60% +
*%
Alta 72,65% -
P33 Utilidad o
Media 17,09% -
*% *
P34 Objetivo Consulta Reactivo 57,43% + -




300

Tabla 97. Correlaciones P34 (Objetivo de la Informacion) (1).

P34
Objetivo de la

Informacion

IProactivo
IReactivo

32,43% 57,43%

* *3%
P16 Frecuencia de Rituales Alta 16,24 % = +
*
Colectivos Baja 60,68% -
3k *
P17 Sentimiento de Alto 23,08% - +
*%
Religiosidad Bajo 47,01% -
P18 cumplimiento de Normas * o
Alto 16,24% - +
Religiosas
*3%
Alto 24,79% +
P20 Grado de Supersticion I
Medio 47,01%
*
P22 Sujeto de la Informacion Directa 58,82% -
ETY
Afectiva 36,63% +
* *%
P23 Area de Interés Salud 19,75% - +
*3%
Otra 10,70% +
*%
Alta 43,59% +
P25 Importancia del Consulta ok
Baja 55,56% -
*%
P27 Frecuencia de la Consulta Alta 14,53% +
ETY
SI 85,47% +
P30 Recomendar ok
NO 14,53% -
P31 Compatibilidad con la 4
Indiferente 44,44%
Religion
*%
Alta 10,60% +
P32 Influencia Informacién ok
Baja 15,51% -
*%
Alta 72,65% +
P33 Utilidad *
Media 17,09% -




Tabla 98. Correlaciones P34 (Objetivo de la Informacion) (2).

P34
Objetivo de la
Informacion

IProactivo
IReactivo

32,43% 57,43%

Proactivo

#k

16,97%

32,43% -
P34 Objetivo Consulta -
Reactivo 57,43% e
Afectiva 37.58% +** ¥
P35 Area Influida
Salud o
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Tabla 99. Correlaciones P35 (Area Influida por la consulta).

P35
Area Influida por la Consulta
B3]
< =
2 g -
Q =} 5
< 3 S
< [Sa) n
37,58% 25,45% 16,97%
*
P16 Frecuencia de Rituales Alta 16,24 % =
*%
Colectivos Baja 60,68% +
*%
P17 Sentimiento de Alto 23,08% -
*
Religiosidad Bajo 47,01% +
*%
P18 cumplimiento de Normas Alto 16,24% -
*%
Religiosas Medio 56,41% +
P19 Conocimiento de la ok
Bajo 64,10% +
Religion
TS
Afectiva 36,63% +
*%
. Econdémica 32,51% +
P23 Area de Interés ok ok
Salud 19,75% - +
*%
Otra 10,70% -
*
P24 Especificidad de la General 45,30% -
*
Consulta Especifica 54,70% +
*
Alta 14,53% -
P27 Frecuencia de la Consulta ok
Media 78,63% +
* 3k
SI 85,47% + +
P30 Recomendar * ok
NO 14,53% - -
*%
P31 Compatibilidad con la Indiferente 44.44% +
*
Religion Compatible 47,86% -
*%
P32 Influencia Informacion Presente 24,88% +
TS *%
Proactivo 32,43% + =
P34 Objetivo Consulta *
Reactivo 57,43% -
*
) Afectiva 37,58% -
P35 Area Influida B
Salud 16,97% -
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Conclusiones de las Consultas “Teleadivinacion”

Del analisis precedente concluimos la confirmacion de la hipotesis de partida, es decir,
el ambito fundamental y principal de interés con un 98% de las consultas registradas se
refiere a un interés del sujeto consultante por aspectos personales, que se subclasifica en
un 79% referente a un interés personal directo y un 19% con un interés indirecto

personal.

Aparece de forma apreciable, pero no olvidemos que marginal, un 2% de las consultas
cuyo interés es social, es decir, el entorno del sujeto y su ambito social

fundamentalmente.

Grafico 21. Distribucion porcentual del interés en la consulta.

Social
2%

Como conclusiones secundarias extraemos del estudio las siguientes:

e La edad estimada de la muestra estaria en 31,32 afios y obtenemos un intervalo
de confianza al 99% la edades comprendidas entre los 29,97 afios y los 32,68

afos, es decir perfil claramente joven. Es significativo que si cotejamos estos
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datos con el estudio anterior nos da una edad de coincidencia posible de ambas

muestras en los 32,5 afios.

Grafico 22. Distribucion por segmentos de edad.

Por sexos claramente son las mujeres las que utilizan esta via de consulta
(“Teleadivinacion™) con un 82% de mujeres frente a un 18% de varones, siendo
la mujer joven (entre 18 y 35 afios) la principal en el perfil de la muestra. Con
una probabilidad del 99% el porcentaje poblacional de hombres que usa los
servicios de “feleadivinacion” estaria entre el 14,52% y el 22,22%, es decir, de
todas las personas que usan los servicios de “teleadivinacion” entre un 14,52% y
un 22,22% son hombres, en correspondencia entre 77,78% y un 85,48% de los

sujetos que usan los servicios de teleadivinacion son mujeres.
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Grafico 23. Distribucion por sexos.

En cuanto a edades, se da una distribucion algo mas equilibrada, pero aun asi
claramente liderada por los jovenes de ambos sexos con un 45% de la muestra,
seguidos de los adultos con un 31% y finalmente encontramos un 24% de
personas mayores las que ocupan la ultima posicion, en este sentido.
Observamos que a medida que aumenta la edad se produce un descenso leve,
pero observable del porcentaje condicionado a la edad de mujeres a favor del
porcentaje de varones que realizan este tipo de consultas.

En lo referente al interés de la consulta son los jovenes los que presentan un
mayor interés personal directo en la distribucion porcentual condicionada con un
83%.

Y son las personas mayores las que, en lo relacionado con el interés social
alcanzan el porcentaje condicionado por la edad mas bajo, con un 1%.

Dentro de las significativas diferencias, observamos que son los adultos (entre
36 y 50 afios) los que presentan una menor polarizacidén respecto al interés de la

consulta, por lo que podemos argumentar que el interés de la consulta no
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correlacionaria ni en sentido positivo, ni en sentido negativo con la edad de los
sujetos.

Una posible justificacion para que el mayor porcentaje de interés indirecto y
social en los adultos se deba a los factores sociodemograficos, es la coexistencia
de dos generaciones (anterior y posterior) y una mayor interaccion social.

En relacion con el sexo, dentro de los valores generales que se mantienen en
ambos sexos por igual aproximadamente, solo podemos resaltar que el interés
social en los varones es el doble que en las mujeres, presentando un 4%
condicionado al sexo frente a un 2% para mujeres. Aunque no debemos perder

de vista, el escaso porcentaje que el interés social presentan ambos.
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Recomendaciones

Partiendo de la presente tesis, como ya se ha expuesto uno de los problemas principales
en cuanto a la solidez de las conclusiones es el escaso nimero de entrevistas realizadas
(117) frente a las necesarias para obtener significacion estadistica (384), otro de los
puntos de mejora que hemos detectado durante el desarrollo del trabajo de campo es la
extension de la encuesta realizada, un elevado nimero de cuestiones y de variables que

en algunos casos hacia pesada su realizacion por parte del entrevistado.

Como aspecto positivo encontramos por un lado la calidad de los entrevistados en
cuanto a que era necesaria la constatacidon previa de su uso frecuente de los procesos de
adivinacion (al menos una vez al afno) asi como el desarrollo de la propia entrevista
donde por parte de entrevistador se valoraba la veracidad y “confiabilidad” del
entrevistado (en muy pocos casos se ha descartado una entrevista por albergar serias
dudas sobre la veracidad de las respuestas del entrevistado o por su calidad como

consultante de procesos de adivinacion).

También podemos considerar como aspecto positivo que la gran cantidad de variables y
cuestiones planteadas nos ha permitido analizar muchos pardmetros que nos ofrecen
orientacién sobre aspectos correlacionados, que han resultado a veces interesantes a
veces sorprendentes, pero que en todo caso nos iluminan sobre posibles lineas de

profundizacion e investigacion para confirmar los datos iniciales.

Creemos que el presente estudio muestra una gran cantidad de relaciones y
correlaciones que pueden ser investigadas en profundidad para su verificacion o
falsacién y que nos permite profundizar en el conocimiento de las variables que

influyen y/o determinar los procesos adivinatorios con especial interés en el perfil y
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motivacion de los consultantes, es por lo tanto, un estudio que ofrece una amplia gama
de elementos que pueden ser investigados de forma especifica y detallada y que por su
puesto requeririan de un estudio focalizado con menor numero de variables y con un

mayor nimero de sujetos entrevistados.

De la misma forma es posible plantear en base a una parte de las conclusiones gran
cantidad de experimentos y estudios psicolégicos que ratifiquen lo observado o
apuntado en las conclusiones, 1éase experimentacidn referida a variables psicologicas de
influencia, convencimiento, persuasion, etc. que por otro lado, podemos encontrar en
distintos campos de la psicologia y que es posible plantear con una orientacion

especifica en los proceso de adivinacion.

Conseguir un amplio nimero de entrevistas y datos fiables es una objetivo que
encuentra la dificultad del acceso a los sujeto objetivo del estudio puesto que se trata de
un colectivo marcado por la estigmatizacion como son los procesos adivinatorios es por
lo tanto un reto que requiere de un planteamiento paciente y constante como
investigacion y que cuyos principales recursos demandados en consecuencia son

tiempo y presupuesto.

Es posible también desarrollar un mayor niimero de andlisis estadisticos con un nivel de
complejidad matematica significativamente superior y que nos permitirian un mejor
conocimiento del fendémeno, pero que como punto de partida requieren un mayor

namero de sujetos.

Las relaciones entre adivinacion y religion expuestas inicialmente en la hipotesis
requerian también del conocimiento y analisis de la religiosidad de los individuos tanto
los usuarios de procesos adivinatorios como lo no usuarios, ya que debemos disponer de

un conocimiento amplio que nos permita tanto la extrapolacién a conclusiones



309

poblacionales como el establecimiento del entorno, valoracién y cuantificacién de

variables de referencia.
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Fecha:
ANALISIS DE LA RELACION Y DEPENDENCIA ESTUDIO CONSULTAS, CONSEJOS Y o .
ENTRE CONSEJO - INFQRMACION EN BASE A ASESORAMIENTO N° Estudio: -
CREENCIAS Y ACTUACION POSTERIOR Técnico: Rafael Perea
REALIZADA POR EL CONSULTANTE

Version: V6

N© Cuestionario: I:H:H:H:I

Buenos dias/tardes, mi nombre es Rafael Perea y estoy realizando un estudio para conocer la influencia de las creencias
personales sobre las decisiones y acciones diarias.

Concretamente la informacion recibida como consejo o indicacion, bien a través de un consejero religioso, o bien a través de
procedimientos como la adivinacion en sus diferentes facetas tiene una influencia en la actuacion posterior de las personas.

El estudio analiza el grado de creencias religiosas, la informacion recibida en la consulta y la actuacion posterior.

éLe importaria que le hiciera una encuesta de 20 minutos de duracién?. Gracias por su colaboracién.

DATOS INICIALES

FICHA 1
P.0.a. Dia de la entrevista: ll:“:l dia -ZI:H:l mes - 3|:H:||:||:|aﬁo
P.0.b. Hora de inicio entrevista: ll:ll:lh. :ZI:H:l m. (ENT: De 0 a 24 horas)

P.0.c. Esta entrevista se realizara considerando su papel-funcién como...

e Consultante.......ccocviiiiiiiii 1|Z|
e CONSUION .vviiriiiii s 2|:|

P.0.d. Dia de la semana: * Lunes............. II:I o Jueves............ 4|:| e Sabado........... 6|:|
e Martes......ouins Zl:l e Viernes.......... 5|:| *  Domingo......... 7|:|
* Miércoles......... 3|:|

P.0.e. Hora de fin de entrevista: I:H:'hl:“:' m. (ENT: De 0 a 24 horas)

P.0.f. Lugar de la entrevista

P.0.i. éDesea que esta entrevista sea an6nima?

P.0.i.1. NOMBRE DEL ENTREVISTADO:

P.0.i.2. DIRECCION:

P.0.i.3. Correo electronico

P.0.i.4. Teléfono: DDDDDDDDD

Consultante
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DATOS DE CLASIFICACION RELIGIOSA Y TIPO DE CONSULTA

FICHA 2

P.1. Me gustaria que me dijese en que religion o creencia se adscribe usted. (ENT: Respuesta tinica espontanea. Si lo desea
puede concretar la respuesta detallando la subdivision especifica).

P.2. Cuando necesita un consejo, informacion, asesoramiento que le ayuden a tomar decisiones o actuar en determinadas
circunstancias éa quien recurre en primer lugar? (ENT: Respuesta linica espontdnea. Si menciona varios, pedirle que
seleccione uno, al que acuda preferentemente y el otro anotarlo en P.3.)

P.3. &Y cudl en 2° lugar? (ENT: Respuesta linica espontanea)

e EXPErtos.......coinnn o, 3|:| 3|:|

*  Guia espiritual o consejero religioso.... 4|:| 4|:|

* AdIVINOS.....coviiiii 5|:| 5|:|

¢ Otro (Detallar)
(P.2) I:I I:I
(P.3) I:I I:I

o Nadie Mas ...cocoooviiiicee e 98|:| 98|:|

® NS/NC i 99|:| 99|:|

Consultante d




P.4.

Babalawo (Santeria) ........c.ccoocviiiiiiiiniiiis 1|:|
Cartomancia (Tarot) ..., 2|:|

HOIBSCOPO .. 3|:|

Nigromancia (ESPiritiSmMO0) .....vvvveveviisisiisissrnrnrnrsnnnisinnnans 5|:|
Numerologia (Adivinacion por NUMEros)...........cccververuenne. 6|:|
Quiromancia (Lectura de mano) ........cc.eceveveeeniiineeeeinins 7|:|
Runas (Lectura de las piedras) ..........ccooevvrmrmmmnnnninininnnnns 8|:|

VIdENCI v 9|:|

Otro (Detallar)

N/S N/Coorreeevveoeesseessssesessssoss e 99D
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&Y qué técnicas de adivinacion suele consultar? (ENT: Solo preguntar si ha indicado Adivinos en P.2. o en P.3. Respuesta
muiltiple sugerida. MOSTRAR CARTON N° 1)

P.5. ¢COmo comenz6 a consultar en técnicas de adivinacion? (ENT: Sélo preguntar si ha indicado Adivinos en P.2 o en P.3.

P.6.

Respuesta (inica sugerida)

En mi entorno familiar se realizaba.............c.ccoocooel II:I
A LraVES @MIGOS......cvivieiiiiisiisiee i 2|:|
A través de ConoCidos.........covieisiniisininii s 3|:|
Por publicidad y referencias externas..........cooovvvnvininieninns 4|:|
Lo decidi personalmente ..o, 5|:|

N/S N/Cotrueeessssssssssssssssssssssssssssssssssssss s sssssssssssssssssans 9|:|

AlGUNA VEZ ....ovviiiiiiicsisie i 2|:|

Si no estoy conforme, he ido a otro... 3|:|

Siempre voy @ mas de uno................ 4|:|

N/S N/C covvvvvveernmmnsssessessseesssssns 9|:|

Consultante

En el caso de Consejero religioso o Adivinos. éCuando ha recibido una informacion o consejo y no ha estado de acuerdo con
la misma, ha recurrido a una segunda opinion? (ENT: Sélo si ha contestado opcion 4 o 5 en P.2. o P.3., respuesta tnica
sugerida)
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DATOS DE CLASIFICACION SOCIOLOGICA

FICHA 3
P.7. éiMe puede decir su edad?
I:H:I afios 2 Sino contesta anotar 99.
P.8. Sexo: e Masculing oo, ll:l
e Femenino ........cccceiiiinin 2|:|
P.9. ¢Cual es su estado civil? o Soltero/a ......c.cooeuveiicecnine, II:I o Viudo/a.....ocoeeieieniinnns 4|:|
» Casado/a - Pareja de hecho.... 2|:| * N/S N/Coreiii 9|:|

» Divorciado/a - Separado/a ...... 3|:|

P.10. <¢Tiene hijos?
¢ Sl 1|:| © NO ..o zl:l ¢ NS/NC oo 9|:|
P.11.  Rol familiar del entrevistado. (ENT: Respuesta unica sugerida).

» Persona que trae el ingreso principal al hogar ......... ll:l * ADUEIO/a.iiiiii i, 4|:|

e Pareja [ CONYUGE.....coviiiieiiiiriasinnasineesirnessinnssanaens Zl:l e Otro (especificar)_____ l:l
® HIJO/HIJA coveeiiii e 3|:| © N/S N/C.oiiiiiiiii s 9|:|

P.12. Nivel de estudios. (ENT: Respuesta tinica sugerida).

*  No sabe leer (@nalfabeto)............cooieiiiiiiiiiii ll:l
*  Sin estudios, Sabe IEEr ... 2|:|
»  Estudios Primarios incompletos (Preescolar)...........ccvviiiriiiiiiiiiiiie e 3|:|
»  Estudios Primarios Grado (EGB 12 etapa, Ingreso, etc.) (Estudios hasta los 10 afios)....... 4|:|

e Ensefanza de 2° Grado/1° Ciclo (EGB 22 Etapa, 4° Bachiller, Graduado Escolar

Auxiliar Administrativo, Cultura General, etc.) (Estudié hasta los 14 afios) ..................... 5|:|

* Ensenanza de 2° Grado/2° Ciclo (BUP, COU, FP1, FP2, PREU, Bachiller Superior,

Acceso a la Universidad, Escuela de idiomas, €tC.) ..o, 6|:|

» Ensefnanza 3° Grado (Escuelas Universitarias, Ingenierias Técnicas/Peritaje,

Diplomados, ATS, Graduado Social, Magisterio, Tres afios de Carrera, etc.) ...ooocvviviinrnnns 7|:|

» Ensefanza de 3° Grado Universitario (Facultades, Escuelas Técnicas Superiores,

Licenciados, etc. (realizados todos 10S CUFS0S).......veuuririaeiiniiiciie e 8|:|

© IN/S INJC ettt 9|:|

Consultante
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P.13. ¢En cual de estas situaciones laborales se encuentra Ud.? (ENT: Respuesta tinica sugerida).

e Trabaja.....coi 1|:|
* Parado....iii 2|:|
e JUbIAdO . 3|:|
e Busca primer €mPple0........uuvrrriieiiiiiieiininienisssnrnnn 4|:|
e Estudiante ..o 5|:|

© NS/NC oot 9|:|

P.14. (ENT: Solo preguntar cuando hayan dicho codigo 1, 2 6 3 en P.13). éUsted trabaja por cuenta propia o ajena? (ENT:
Respuesta unica).

e Cuenta propia ........c...... ll:l = P.14.a. {Tiene empleados a su cargo?

¢ Cuenta ajena.................. 2|:| = P.14.b. iTiene un puesto de responsabilidad y toma de decisiones?

Consultante
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DATOS DE RELIGIOSIDAD

FICHA 4

P.15. éCon qué frecuencia practica rituales personales? (rezo, oracion, plegarias, vigilias). (ENT: Respuesta tnica sugerida.
MOSTRAR CARTON N° 2)

+  Varias veces al di@........ccccourrcuninnnns ll:l
* Unavezaldia...... 2|:|

* Varias veces a la semana........ooouviinins 3|:|
* Todas las Semanas .......cucvvuinininniinnns 4|:|
» Casitodas las semanas...............c........ 5|:|
* Dos o tres veces al mes...........c.coueue. 6|:|

* Unavezal mes.....coiinnnninnnn, 7|:|
»  Varias veces al afi0......coiiiiiiniiininn 8|:|
* Una odos veces al afio............cocvevenen. 9|:|

* Menos de una vez al afio .................... 10|:|

P.16. &Y con que frecuencia asiste o realiza rituales colectivos? (misas, ceremonias, oficios, reuniones) (ENT: Respuesta unica
sugerida. MOSTRAR CARTON N° 3)

e Unavezala semana 0 MaS........ocuoviiiiiiiiniiiinsn s 1|:|

* D0S 0 tres veces al MES v Zl:l

P.17. Al margen de que se sienta ligado a una religion establecida o no, diria Ud. que es.... (ENT.: Respuesta lnica sugerida.
MOSTRAR CARTON N° 4)

© MUY FEIGIOSO . ..cveiiiiiiie ettt ll:l
e Bastante religioso ..., 2|:|
*  Moderadamente religioso ... 3|:|
® POCO FElIGIOSO ...evvviiierisies it 4|:|
* Nada religioso .....cuiiieiiiiiiiiic 5|:|
© N/S N/C i 9|:|

Consultante




P.18.

P.19.

P.20.

P.21.

"W
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Si entendemos como normas fundamentales “no matar”, “no robar”, etc. y como normas cotidianas “no beber alcohol”, “no

blasfemar”, “mantener una armonia interior”, etc. (dependiendo de las distintas religiones y creencias).

En relacion con las normas cotidianas establecidas por sus creencias o religion écomo diria que estan presentes en su
actuacion diaria?. (ENT: Respuesta tinica sugerida. MOSTRAR CARTON N° 5)

.
* Las tengo siempre presentes y 1as CUMPIO .........cccooviiiiiniiiniiiie e ll:l
* Salvo en contadas ocasiones 1as CUmPplO ..........cocoiiiiiiiiiiiicc 2|:|
*  Generalmente [as CUMPIO......iiiviii 3|:|
* En ocasiones las cumplo y en ocasiones no las cumplo ...........ccceeeiiiiiinnninnnn, 4|:|
*No las cumplo NOrmMalmente....ccvviiiiini i Sl:l
e No las cumplo PractiCamENte NUNCA.....ccvriiureiiiiuiisinesireessrnnssinessnesssresssrenens 6|:|

© INJS N/C ceveeeeesramne st s 9|:|

Si tenemos en cuenta el conocimiento de los principios y normas religiosas de su creencia o ,religién. éCual diria usted que
es su nivel de conocimiento de las mismas? ENT: Respuesta tinica sugerida. MOSTRAR CARTON N° 6)

*  Tengo una leve idea general ... 1|:|
e Conozco las normas basicas y fundamentales (mandamientos, preceptos, obligaciones)........ 2|:|
» Conozco las normas derivadas e interpretaciones. Conocimiento Medio .....vvivviiviiiiiin, 3|:|
e Conozco los detalles y regulaciones de todos los aspectos. Conocimiento avanzado.............. 4|:|

© N/S INJC ettt 9|:|

* ENabsoluto....cciiiiiiiii i ll:l

e Solo con algunas pequefias manias 0 COSEUMDIES........ccveveveiierieiiesie s Zl:l
e Moderadamente supersticiosa, con algunas SUperstiCiones............cccecevvveeernnnns 3|:|
¢ Si, hay supersticiones que tengo en cuenta y cumplo SiEmpre.......ccocvvvvveniniinns 4|:|
* Bastante supersticiosa .........ccccuivniiin i Sl:l

® MUY SUPEFSHICIOSA . .veeiiieeee 6|:|
© NS N/ 9|:|

Si la respuesta no ha sido la 1 o la 9, é&Y me podria describir cuatro supersticiones-manias que usted tenga? (ENT:
Respuesta multiple espontanea).
]

L ]
L [
L]
© INJS N/C coveeeeesiaasees e esseesssss s 9|:|

Consultante
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DATOS SOBRE LA CONSULTA

FICHA 5

P.22, Generalmente cuando realiza una consulta la informacion sobre la que tiene interés es... (ENT: Respuesta miiltiple
sugerida. MOSTRAR CARTON N° 8)

» Informacién personal de cardcter individual .........ccouviniiininii 1|:|
e Informacion relativa a otras personas y que es de interés para €llas.........ccocvvivviniinesineeinnnssinnesinnns 2|:|
» Informacion sobre otras personas y que es de interés para USed...........coueueuereniiiinieneiiieeeeines 3|:|
» Informacion general no relativa a personas, sino a acontecimientos y hechos ..........cccvviieeininnesinne. 4|:|

@ INJS N/ ceveeeeessesses s 9|:|

P.23. &Y cudl es el area o aspecto mas interesante de su consulta? (ENT: Respuesta miltiple sugerida. MOSTRAR CARTON N° 9).

+  Informacidn emocional, afeCtiVa ...........ccuiiiiiiiiiiii s II:I
» Informacion relativa a la economia, informacion laboral, €tC. ........ccceevviieiiieiiiee e 2|:|
+ Informacidn sobre aspectos de Salud............ccoiiiiiiiiiiii 3|:|
e Informacion social, conflictos, aCtUACION CON LEFCETOS tuviviivrrerieisinrerisirinrssssrrre s s isrrares s srrar s 4|:|

@ IN/S N/ ceveeeeessasses s8R 9|:|

P.24. ¢En su consulta solicita informacion...?. (ENT: Respuesta tinica sugerida. MOSTRAR CARTON N° 10).

e No solicito informacion, atiendo @ [0 QUE SE dICE.......uiiiiiiiiiiriiiiii i 1|:|
» Solicito informacién sobre un tema especifico y concreto exclusivamente...........cooveeeereienneieannns 2|:|
» Solicito informacién general con inclusion de alguna cuestion especifica ..........c.coevrrireneiieieeiiannns 3|:|
e Solicito informacién general sin especificar Nada en CONCIELO .....uiivvviiviiiisirinisin s 4|:|

© N/S INJCttvvvvrssaiessssssssessssssss s8R 9|:|

P.25. éSobre el motivo por el que realiza la consulta diria que...? (ENT: Respuesta tinica sugerida. MOSTRAR CARTON N° 11)

* No supone una especial preocupacion, se realiza la consulta sin un interés concreto .........cccovvreninnn. 1|:|
e Supone satisfacer una curiosidad y disponer de informacion y CONSEJO.......cuervrereeaiveriresereriaaniearenas 2|:|
» Esimportante ya que la informacion es necesaria como elemento de decision..........cc.cccvvverveereannns 3|:|
e La informacion o consejo es clave y crucial en un momeNto CritiCo .uvuuvvvivireeiiienisinesineeiieesssnesenes 4|:|

€ N/S IN/Ctovvvvsssaiessssssss s ssssss s8R 9|:|

P.26. ¢éSobre que espacio temporal solicita o le interesa la informacion? (ENT: Respuesta miiltiple sugerida)

»  Sobre un acontecimiento o informacién referente al pasado..........c.ocovviisinii 1|:|
»  Sobre un acontecimiento o informacién referente al presente........c..cooviiiinn 2|:|
*  Sobre un acontecimiento o informacién referente al futuro ..........ccccoocvviiiiiiiiii e, 3|:|

© N/S INJC oottt 9|:|

Consultante
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DATOS SOBRE LA INFLUENCIA DE LA CONSULTA

FICHA 6

P.27. éCada cuanto tiempo suele realizar una consulta? (ENT: Respuesta tinica sugerida)

e Semanalmente ...........ccceeiiiiiniinnnnnn. ll:l
e Mensualmente.........cccooiviiiiiiiinin, 2|:|

*  Varias veces al afi0......ooviiiiiniiiiinn 3|:| 9 P.27.a. {Cuantas? (ENT.: Unica espontanea)

L]
L

> P.27.b.2. éEn qué periodo? (ENT.: Unica espontanea, en aiios)

L

e Alguna vez. Esporadicamente............... 4|:| 9 P.27.b.1. éiCuantas? (ENT.: Unica espontanea)

© NS N/Cuvvvvriressessssssssssssssssassssssssnnns 99|:|

P.28. ¢Podria decirme desde cuando realiza estas consultas? (ENT: Respuesta tinica espontanea, indicar el afio)

. L]
¢ N/S N/Covoooesisneneseeeeeessseeeeeeen 99|:|

P.29. En una escala de 0 a 10 donde 0 significa "Ningln acierto” y 10, “Todo acertado” écémo evaliia la cantidad de aciertos
sobre distintos aspectos de la consulta? (ENT: Respuesta tinica espontanea, indicar el porcentaje, MOSTRAR CARTON N°

15)

» Son correctas las indicaciones de valoracién de la situacion .......... ll:“:l

e Son correctos y adecuados |0S CONSEJOS .........ovvveriiieiiriiininiennnnnen. ZI:H:I
e Son correctas las indicaciones especificas y concretas .......... 3|:||:|
e Son correctas las indicaciones generales no concretas 4|:||:|

* Son correctas las indicaciones referentes al pasado ....................... SI:H:I

* Son correctas las indicaciones referentes al presente........ocoviinnn GI:H:I

» Son correctas las indicaciones referentes al futuro........................ 7|:||:|

© NS N/Cutvvvrvrsnseesssisssssssssssassssssssnens 99|:|

P.30. ¢Recomendaria realizar estas consultas para obtener informacion y asesoramiento?

Consultante
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P.31. ¢éCree que el uso de técnicas adivinatorias y consultas es compatible con su religion y creencias? (ENT: Respuesta unica
sugerida)

*  Esincompatible ...l 1|:|

» Es indiferente, son aspectos distintos.... 2|:|

e Es compatible.........ccoiininnininnn, 3|:|

P.32. ¢En qué aspectos cree que ha influido la informacién obtenida en su consulta? (ENT: Respuesta miiltiple sugerida,

MOSTRAR CARTON N° 13)

* La informacion no ha influido €N NEdA ..........ccooviriiiii e 1|:|
* Lainformacion ha tenido influencia en todo lo relativo a lo consultado.............ccvviniiiiinnnns 2|:|
* Lainformacién ha influido en mis acciones-decisiones en el presente ..............ccooeviiviiinnn, 3|:|
* Lainformacién ha influido en mis acciones-decisiones en el futuro ...........c.cccveiieiinininnn, 4|:|
* Lainformacion ha tenido una influencia temporal en mis acciones-deciSiones .............ccvuvuine Sl:l

* Lainformacion ha tenido influencia en decisiones criticas / importantes............c.cvvviiniinnns 7|:|

* Lainformacién ha tenido influencia en decisiones N0 IMPOrtantes. ..........coovivrierereieeinnens 8|:|

P.33. ¢éCual es la utilidad que ha tenido para usted la informacion obtenida? (ENT: Respuesta miiltiple sugerida).

P.34. ¢Diria que la informacion generalmente va encaminada a..? (ENT: Respuesta miiltiple sugerida)

e Evitar acciones o decisiones que conduzcan a resultados Negativos ............cceeceeiiiieiiieens 1
» Fomentar acciones o decisiones que conduzcan a resultados positivos.......vueiiiii, 2|:|
¢ Es informacion Sin CONSECUBNCIAS ........ov.vivevieiieieseieieeete et 3|:|

Consultante
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P.35. ¢éQué tipo de acciones ha realizado o decisiones ha tomado como resultado de la consulta? (ENT: Respuesta multiple
sugerida, MOSTRAR CARTON 14)

P.36. &Y qué tipo de acciones no ha realizado o decisiones no ha tomado aun habiendo sido prescritas en la consulta? (ENT:
Respuesta miuiltiple sugerida, MOSTRAR CARTON 14)

P.35. P.36.
® NINQUNG e II:I II:I
*  Acciones-decisiones de cardcter emocional, afectivo ..., 2|:| 2|:|
Acciones-decisiones de caracter econdmico, laboral, €fC. ..o 3|:| 3|:|
*  Acciones-decisiones sobre aspectos de salud............ccoiiiiiiii 4|:| 4|:|
e Acciones-decisiones de caracter social, conflictos, actuacion Con tErCEroS ......cvivvviviiirrenisiirierenininn 5|:| 5|:|

Consultante
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ANEXO I1 Carton Consultante

Carton Consultante
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MANCIAS: CARTON N° 1

1. Babalawo (Santeria)

2. Cartomancia (Tarot)

3. Hordscopo

4. 1 Ching

5. Nigromancia (Espiritismo)

6. Numerologia (Adivinacién por nimeros)
7. Quiromancia (Lectura de la mano)

8. Runas (Lectura de las piedras)

9. Videncia

10. Otro

Consultante
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FRECUENCIA PRACTICAS: CARTON N° 2

10.

11.

12.

13.

Varias veces al dia

Una vez al dia

Varias veces a la semana
Todas las semanas

Casi todas las semana
Dos o tres veces al mes
Una vez al mes

Varias veces al aho

Una o dos veces al ano
Menos de una vez al ano
Raramente

Nunca

NS / NC

Consultante
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FRECUENCIA PRACTICAS: CARTON N° 3

1. Una vez a la semana o0 mas
2. Dos o tres veces al mes

3. Una vez al mes

4. Varias veces al ano

5. Solo a actos sociales (bodas, conmemoraciones,

funerales, etc.)
6. Menos frecuentemente
7. Nunca

8. NS/NC

Consultante
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RELIGIOSIDAD: CARTON N° 4

Muy religioso

Bastante religioso

Poco religioso

Nada religioso

N/S N/C
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NORMAS COTIDIANAS: CARTON N° 5

1. Las tengo siempre presentes y las cumplo

2. Salvo en contadas ocasiones las cumplo

3. Generalmente las cumplo

4. En ocasiones las cumplo y en ocasiones no las cumplo

5. No las cumplo normalmente

6. No las cumplo practicamente nunca

7. N/S N/C

Consultante
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CONOCIMIENTO NORMAS: CARTON N° 6

1. Tengo una leve idea general

2. Conozco las normas basicas y fundamentales

(mandamientos, preceptos, obligaciones)

3. Conozco las normas derivadas e interpretaciones.

Conocimiento medio

4, Conozco al detalle la regulacion de todos los aspectos.

Conocimiento avanzado

5. N/S N/C

Consultante




Consultante

SUPERSTICIOSA: CARTON N° 7

En absoluto

Sélo con algunas pequenas manias o costumbre

Moderadamente supersticiosa con algunas

supersticiones

Si, hay supersticiones que tengo en cuenta y

cumplo siempre

Bastante supersticiosa

Muy supersticiosa

N/S N/C

357




358

OBJETO DE INFORMACION: CARTON N° 8

1. Informacidn personal de caracter individual

2. Informacion relativa a otras personas y que es

de interés para ellas

3. Informacion sobre otras personas que es de

interés para usted

4. Informacion general no relativa a personas, sino

a acontecimiento y hechos

5. NS/ NC

Consultante




AREA DE INFORMACION: CARTON N° 9

1.

Consultante

Informacion emocional, afectiva

Informacion relativa a la economia, informacion

laboral

Informacion sobre aspectos de la salud

Informacion social, conflictos, actuaciones con

terceros

NS / NC
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SOLICITA INFORMACION: CARTON N° 10

1. No solicito informacion, atiendo a lo que se dice

2. Solicito informacion sobre un tema especifico y

concreto exclusivamente

3. Solicito informacion general con inclusion del

alguna cuestion especifica

4, Solicito informacion general sin especificar nada

concreto

5. NS/ NC

Consultante
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MOTIVO INFORMACION: CARTON N° 11

1. No supone una especial preocupacion , se realiza

la consulta sin un interés concreto

2. Supone satisfacer una curiosidad y disponer de

informacion y consejo

3. Es importante ya que la informacion es necesaria

como elemento de decision

4. La informacion o consejo es clave y crucial en un

momento critico

5. NS/ NC

Consultante




ACIERTOS: CARTON N©° 12

Son correctas las indicaciones de valoracion de la
situacion

Son correctos y adecuados los consejos
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Son correctas las indicaciones especificas y
concretas

Son correctas las indicaciones generales no
concretas

Son correctas las indicaciones referentes al
pasado

Son correctas las indicaciones referentes al
presente

Son correctas las indicaciones referentes al futuro

8.

Consultante

NS / NC




Consultante

INFLUENCIA: CARTON N° 13

Nada

En todo lo relativo a lo consultado
Acciones — Decisiones en el presente
Acciones — Decisiones en el futuro
Temporalmente

Permanentemente

En decisiones criticas / importantes
En decisiones no importantes

NS / NC
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ACCIONES - DECISIONES: CARTON N° 14

1. Ninguna

2. De caracter emocional y afectivo

3. De caracter econdmico, laboral, etc.
4. Sobre aspectos de salud

5. De caracter social, conflictos, actuacidn con
terceros

6. Todas

7. NS / NC

Consultante




NIVEL DE ACIERTOS: CARTON N° 15

0O 1 2 3 4 5 6 7 8 9

NINGUN TODO
Acierto Acertado

nnnnnnnnnnn
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ANEXO III Cuestionario Consultor

Cuestionario Consultor
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Fecha: -
ESTUDIO CONSULTAS, o .
ANALISIS DE LA RELACION Y DEPENDENCIA CONSEJOS Y ASESORAMIENTO N¢ Estudio:  -—-
ENTRE CONSEJO — INFORMACION, EN BASE Técnico: Rafael Perea
A CREENCIAS, Y ACTUACION POSTERIOR
REALIZADA POR EL CONSULTANTE Versién: V1

N° Cuestionario: I:' I:' I:I I:I

Buenos dias/tardes, mi nombre es Rafael Perea y estoy realizando un estudio para conocer la influencia de las creencias
personales sobre las decisiones y acciones diarias.

Concretamente la informacion recibida como consejo o indicacion, bien a través de un consejero religioso, o bien a través de
procedimientos como la adivinacion en sus diferentes facetas tiene una influencia en la actuacion posterior de las personas.

El estudio analiza el grado de creencias religiosas, la informacion recibida en la consulta y la actuacion posterior.
Basicamente las preguntas se refieren a usted y a lo que usted estima o conoce sobre sus consultantes

éLe importaria que le hiciera una encuesta de 30 minutos de duracién? Gracias por su colaboracion.

DATOS INICIALES

FICHA 1
P.0.a. Fecha de la entrevista: ll:“:l dia - ZI:H:I mes - 3|:||:H:H:| afio
P.0.b. Hora de inicio entrevista: ll:ll:lh.:zl:“:l m. (ENT: De 0 a 24 horas)

P.0.c. Esta entrevista se realizara considerando su papel-funcion como

o CoNSUtaNte.....cciiiiiiiii i ll:l
o CONSUION .uvviiiiiiiiiii lel

P.0.d. Dia de la semana: e Lunes......... II:I * Jueves............. 4|:| e Sabado ........... 6|:|
e Martes............ 2|:| * Viernes............ 5|:| e Domingo......... 7|:|
* Miércales......... 3|:|

P.0.e. Hora de fin de entrevista: 1|:H:|h.:2|:”:| m. (ENT: De 0 a 24 horas)

P.0.f. Lugar de la entrevista

P.0.g. ¢éComo se definiria en su calidad de consultor?
P.0.h. ¢éComo describiria su trabajo en este ambito?
P.0.g. éDesea que esta entrevista sea anénima?

P.0.g.1. NOMBRE DEL ENTREVISTADO:

P.0.g.2. DIRECCION:

P.0.g.3. Correo electrénico

P.0.g.4. Teléfono: DDI:”:”:H:”:H:H:I

Consultor
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DATOS DE CLASIFICACION RELIGIOSA Y TIPO DE CONSULTA
FICHA 2

P.1. Me gustaria que me indicase en que religion o creencia se adscribe usted. (ENT: Respuesta tinica espontanea. Si lo desea
puede concretar la respuesta detallando la subdivision especifica).

P.2. En una escala de 0 a 10 donde 0 significa "Ninguno”, y 10, "Todos” éCémo evalia la cantidad de consultantes que habria
en cada opcion de la anterior pregunta? (ENT: Respuesta miiltiple espontanea, MOSTRAR CARTON N° 15)

e Cristianismo ......cccoveiiiiiiininie II:I 1 I:I
o Islam. 2|:| 2 I:'
o JUdaiSMO . 3|:| 3 I:l
e Hinduismo.......ccooviiiiiiiiii 4|:| 4 I:'
e Budismo ..., Sl:l 5 I:l
* AGNOSHCO...civiiisisii s 6|:| 6 I:l
A0 7|:| 7

¢ Otra (Detallar nombre)

RN

¢ NS/NC coorervvrirsssssssssssssssssssssssssenns 99|:| 99|:|

P.3. ¢Cuando el consultante se dirige a usted porque necesita un consejo, informacion, asesoramiento para ayudarle a tomar
decisiones o actuar en determinadas circunstancias a quien suele consultar en primer lugar? (ENT: Respuesta miiltiple
espontanea).

P.4. &Y a quien recurre en segundo lugar, indique, si los conoce, los porcentajes? (ENT: Respuesta miiltiple espontanea)

P.3. P.4. Orden

e Expertos.......ciii 3|:| 3|:|_
* Guia espiritual o consejero religioso.... 4|:| 4|:|_
* AdIVINOS....oiii Sl:l Sl:l_

e Otro (Detallar)

Consultor




P.5.*

P.6.*

P.7.*

P.8.*
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éQué tipo de adivinacion realiza usted preferentemente? (ENT: Solo preguntar si el entrevistado es Adivino. Respuesta
miiltiple sugerida. MOSTRAR CARTON N° 1)

&Y cuales podria utilizar, aunque no las practique regularmente? (ENT: Solo preguntar si el entrevistado es Adivino.
Respuesta miiltiple sugerida. MOSTRAR CARTON N° 1)

*  Babalawo (Santeria) ........ccocoovviiniiiiini 1|:| 1|:|
e Cartomancia (Tarot) ... 2|:| 2|:|
¢ HOMGSCOPO ..ot 3|:| 3|:|

e Nigromancia (ESpiritiSmO) ......ccocvrurmmmmmrmiminiisnninnnen s 5|:| 5|:|
e Numerologia (Adivinacidn por NUMEr0S)......cccceivveeisinesnnnns 6|:| 6|:|
e Quiromancia (Lectura de mano) .........ccceeeviveiiiieiiiennn, 7|:| 7|:|
* Runas (Lectura de las piedras) ..........ccecvriieiiincniinn, 8|:| 8|:|
e VidenCi@...v i 9|:| 9|:|

e Otro (Detallar)

[ ]
L]

¢ N/S N/Catrvvvrissssssssssnssssssssssssssss s s sssssssssse 99|:| 99|:|

éQué tipo de mancias utilizan sus _consultantes? (ENT: Solo preguntar si ha respondido Adivinos en P3. Respuesta
multiple sugerida. MOSTRAR CARTON N° 1)

En una escala de 0 a 10 donde 0 significa "Ninguno”, y 10, "Todos” ¢Cémo evalida la cantidad de consultantes que habria
en cada opcion de la anterior pregunta? (ENT: Respuesta miiltiple sugerida, MOSTRAR CARTON N° 15 y MOSTRAR
CARTON 1)

* Babalawo (Santeria) ... ll:l II:H:,
*  Cartomancia (Tarot) ......ooervviniinniesse s 2|:| ZI:H:,
® HOPGSCOPO ..ot 3|:| 3|:”:|
* IChING i 4|:| 4|:H:|
*  Nigromancia (ESpiritiSmo) .........ccccooviviiiiiniiiieniece 5|:| SI:H:,
*  Numerologia (Adivinacion por NUMEros)...........ccccverenvene. 6|:| GI:H:,
* Quiromancia (Lectura de mano) .......cccoouvvinniniiniinean, 7|:| 7|:||:|
* Runas (Lectura de las piedras) .........ccoovvnvininiininnninan, 8|:| SI:H:l
o VidenCi@..v i 9|:| 9|:H:|

e Otro (Detallar)

o N/S N/Coi 99

Consultor




370
DATOS DE CLASIFICACION SOCIOLOGICA

FICHA 3

P.9. éMe puede decir su edad?

I:H:’ afios 2 Si no contesta anotar 99.

P.10. En una escala de 0 a 10 donde O significa "Ninguno”, y 10, “Todos” é&Cémo evaliia la cantidad de consultantes que,habria
en los siguientes rangos de edad? (ENT: Respuesta miiltiple sugerida, MOSTRAR CARTON N° 15 Y MOSTRAR CARTON 16)

*  Menores de 18 @fi0S ......cccouieiiiiiiiiic 1|:||:|
o Entre 18 y 35af0S ...covivviviiiiii ZI:H:I
o Entre 35y 50 @f0S ..viiiiiiiiiiiii i 3|:||:|
o Entre 50 y 65 @05 ...oviiiiiiiii 4|:||:|
e Mas de 65 afios......cciiiiiiiii i 5|:H:|
¢ N/S N/Corevreeriesssiessssss sttt 9|:|

P.11. Sexo
P.12. En una escala de 0 a 10 donde 0 significa "Ninguno”, y 10, “Todos"” éCOmo evalua la cantidad de consultantes de cada
sexo? (ENT: Respuesta miiltiple espontanea, MOSTRAR CARTON N° 15)

P.11. P.12.

* MasculinO..inn i, 1|:| ll:’l:l
* Femenino.......cccceevvieeiiiiiiincen, 2|:| ZI:H:'
*  N/S N/Cuvviiiiis 9|:| 9|:|

P.13. ¢éCual es su estado civil?
P.14. En una escala de 0 a 10 donde 0 significa “"Ninguno”, y 10, “Todos” éCémo evalia la cantidad de consultantes que
estarian en las siguientes opciones? (ENT: Respuesta miiltiple sugerida, MOSTRAR CARTON N° 15)

P.13. P.14.

* Soltero/a...iiini 1|:| ll:’l:l
*  Casado/a - Pareja de hecho ........... 2|:| Zl:“:'
* Divorciado/a - Separado/a ............ 3|:| 3|:H:|
* Viudo/a. . 4|:| 4|:H:|
S /=30 o 9|:| 9|:’

P.15. ¢Tiene hijos?
P.16. En una escala de 0 a 10 donde 0 significa “Ninguno”, y 10, “Todos” éComo evalia la cantidad de consultantes que
estarian en las siguientes opciones? (ENT: Respuesta miultiple espontinea, MOSTRAR CARTON N° 15)

P.15. P.16.

Consultor




P.17.
P.18.

P.19.
P.20.
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Rol familiar del entrevistado. (ENT: Respuesta unica sugerida).

En una escala de 0 a 10 donde 0 significa “Ninguno”, y 10, "Todos” ¢Cémo evalta la cantidad de consultantes que

estarian en las siguientes opciones? (ENT: Respuesta multiple sugerida, MOSTRAR CARTON N° 15)

P.17. P.18.

»  Persona que trae el ingreso principal al hogar .......... ll:l 1|:||:|
o Pareja/ CONYUGe.......covinininiin s 2|:| ZI:H:I
S Y L3 L1 O 3|:| 3|:||:|
* ADUEIO/@ i 4|:| 4|:||:|
e Otro (especificar) I:l I:H:’
o N/S N/Ci 9|:| 9|:|

Nivel de estudios. (ENT: Respuesta linica sugerida).

En una escala de 0 a 10 donde O significa “Ninguno”, y 10, “Todos” éComo evalda la cantidad de consultantes que
estarian en las siguientes opciones? (ENT: Respuesta miultiple sugerida, MOSTRAR CARTON N° 15)

P.1 P.20.

*  No sabe leer (@nalfabeto).......ciiiiini ll:l ll:“:l
e Sinestudios, SADE BT .......ciiiiiiiii Zl:l ZI:H:I
*  Estudios Primarios incompletos (Preescolar) ..., 3|:| 3|:||:|

*  Estudios Primarios Grado (EGB 12 etapa, Ingreso, etc.) (Estudios hasta los 10 afios)....... 4|:| 4|:||:|

] Ensefianza de 2° Grado/1° Ciclo (EGB 22 Etapa, 4° Bachiller, Graduado Escolar

Auxiliar Administrativo, Cultura General, etc.) (Estudi6 hasta los 14 afios) ...........c.......... 5|:| 5|:H:|

=  Ensefianza de 2° Grado/2° Ciclo (BUP, COU, FP1, FP2, PREU, Bachiller Superior,

Acceso a la Universidad, Escuela de idiomas, €tC.) ..ooovviniininiiini 6|:| GI:H:I

=  Ensefianza 3° Grado (Escuela Universitarias, Ingenierias Técnicas/Peritaje,

Diplomados, ATS, Graduado Social, Magisterio, Tres afios de Carrera, €tc.)......ccuvviiuiinins 7|:| 7|:||:|

=  Ensefianza de 3° Grado Universitario (Facultades, Escuela Técnicas Superiores,

Licenciados, etc. (realizados todos 10S CUrs0s) ..., 8|:| SI:H:I
S o] o]
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P.21. En una escala de 0 a 10 donde O significa “"Ninguno”, y 10, “Todos” éCémo evalia la cantidad de consultantes que
estarian en las siguientes opciones? (ENT: Respuesta miiltiple sugerida, MOSTRAR CARTON N° 15)

* Trabaja......
e Parado.......
e Jubilado.....

.................................................................... ]|
.................................................................... L]
.................................................................... L |

*  Busca primer empleo.......cccviiininii 4|:||:|

¢ Estudiante.

.................................................................... oL |

e Trabajo dOméStCO......ccovviiiiniiiinn i 6|:||:|

« N/S N/C....

.................................................................... o |

P.22. En una escala de 0 a 10 donde O significa "Ninguno”, y 10, “Todos” éCoémo evalia la cantidad de consultantes que
estarian en las siguientes opciones? (ENT: Solo preguntar cuando hayan dicho codigo 1 6 3 en P.21. Respuesta miiltiple

espontanea, MOSTRAR CARTON N° 15).

* Trabajo por cuenta propia............c......... 1|:H:|
» Trabajo por cuenta ajena....................... Zl:ll:l
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DATOS DE RELIGIOSIDAD

FICHA 4

P.23. éCon qué frecuencia practica rituales personales? (rezo, oracion, plegarias, vigilia). (ENT: Respuesta linica sugerida.
MOSTRAR CARTON N° 2)

P.24. En una escala de 0 a 10 donde 0 significa "Ninguno”, y 10, “Todos” ¢Coémo evalia la cantidad de consultantes que
estarian en las siguientes opciones respecto de la pregunta anterior? (ENT: Respuesta miltiple sugerida, MOSTRAR
CARTON N° 15)

P.23. P.24.

*  Varias veces al did........ccoovininiiininnnns 1|:| ll:“:l
e Unavezaldia....onnn. 2|:| ZI:H:I
* Varias veces a la semana..............o.... 3|:| 3|:||:|
* Todas las semanas ............cccceieiennnn, 4|:| 4|:H:|
» Casi todas las semanas.......c.ovviiniiinnns Sl:l SI:H:I
* Dos o tres veces al MEeS ....uvvviiniiniiins 6|:| GI:H:I
* Unavezal mes......ccoovniinininininnn, 7|:| 7|:||:|
* Varias veces al afio............cooevinnennn 8|:| 8|:H:|
* Una o dos veces al afi0.........coiiiinnn 9|:| 9|:||:|
* Menos de una vez al afio ...........c......... 10|:| 10|:||:|
*  Raramente.........coviinnnnnn, 11|:| lll:ll:l
* NUNCA.. 12|:| 12|:H:|
* N/S N/Cooviiiiiiiiiiiii 99|:| 99|:|

P.25. &Y con que frecuencia asiste o realiza rituales colectivos? (misas, ceremonias, oficios, reuniones) (ENT: Respuesta tnica
sugerida. MOSTRAR CARTON N° 3)

P.26. En una escala de 0 a 10 donde 0 significa "Ninguno”, y 10, “Todos” ¢Coémo evalia la cantidad de consultantes que
estarian en las siguientes opciones en relacién con la pregunta anterior? (ENT: Respuesta miiltiple sugerida, MOSTRAR
CARTON N° 15)

P.25. P.26.

e Unavezalasemana 0 MaS.....couiviisiinisinsinnsisnis s ll:l ll:’l:l
* D0S 0 tres veces al MES ..iviuiiivi i Zl:l Zl:ll:l
® UN@VEZ Al MES...ociiiiiiice 3|:| 3|:H:|
*  Varias veces al @fio.........cooviviiiiiiiiic 4|:| 4|:||:|
¢ Solo a actos sociales (bodas, conmemoraciones, funerales, etc.)...........c.ccueveinne Sl:l Sl:’l:l
* Menos frecuentemENte ... 6|:| 6|:H:|
® NUNMCA . s 7|:| 7|:H:|
® N/SIN/C i 9|:| 9|:|
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P.30.

P.31.

P.32.
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Al margen de que se sienta ligado a una religion establecida o no, diria Ud. que es.... (ENT.: Respuesta tnica sugerida.
MOSTRAR CARTON N° 4)

En una escala de 0 a 10 donde O significa “Ninguno”, y 10, “"Todos” éComo evalia la cantidad de consultantes que
estaria,n en las siguientes opciones en relacion con la pregunta anterior? (ENT: Respuesta miltiple sugerida, MOSTRAR
CARTON N° 15)

P.27. P.28.

® MUY FElIGIOS0....viiiieiiei s ll:l II:H:,
*  Bastante religioso ..o Zl:l ZI:H:I
® POCO religioS0..iuiiiiiiiiii i 3|:| 3|:||:|
e Nada religioso .. 4|:| 4|:H:|
© N/S N/C i 9|:| 9|:|

Si entendemos como normas fundamentales “no matar”, “no robar”, etc. y como normas cotidianas “no beber alcohol”,

” oW

“no blasfemar”, “mantener una armonia interior”, etc. (dependiendo de las distintas religiones y creencias).

En relacion con las normas cotidianas establecidas por sus creencias o religion écomo diria que estan presentes en su
actuacion diaria?. (ENT: Respuesta tinica sugerida. MOSTRAR CARTON N° 5)

En una escala de 0 a 10 donde 0 significa "Ninguno”, y 10, “Todos” ¢Como evalia la cantidad de consultantes que
estarian en las siguientes opciones en relacién con la pregunta anterior? (ENT: Respuesta miiltiple sugerida, MOSTRAR
CARTON N° 15)

P.29. P.30.

e Las tengo siempre presentes y 1as CUMPIO ....coovevviiiiiiimnnnniniiiisr s ll:l II:H:,
* Salvo en contadas ocasiones 1as Cumplo ..., Zl:l ZI:H:l
*  Generalmente 1as CUMPIO.......cooviiniii 3|:| 3|:||:|
* En ocasiones las cumplo y en ocasiones no las cumplo ..o, 4|:| 4|:H:|
* No las cumplo normalmente.......ccuiiiinn i Sl:l SI:H:,
*  No las cumplo practicamente NUNCA.........c.o.ovveuereieiiieieieieieee e 6|:| GI:H:,
® N/S N/Coiiii s 9|:| 99|:|

Si tenemos en cuenta el conocimiento de los principios y normas religiosas de su creencia o religit’;n. éCual diria usted
que es su nivel de conocimiento de las mismas? (ENT: Respuesta miltiple sugerida. MOSTRAR CARTON N° 6)

En una escala de 0 a 10 donde O significa “Ninguno”, y 10, “"Todos” éComo evalia la cantidad de consultantes que
estarian en las siguientes opciones en relacién con la pregunta anterior? (ENT: Respuesta miiltiple sugerida, MOSTRAR
CARTON N° 15)

* Tengo una leve idea general ..o 1|:| II:H:,
e Conozco las normas basicas y fundamentales (mandamientos, preceptos, obligaciones)....... 2|:| ZI:H:l
»  Conozco las normas derivadas e interpretaciones. Conocimiento medio ...........cvviviiniainnnns 3|:| 3|:||:|
»  Conozco los detalles y regulaciones de todos los aspectos. Conocimiento avanzado.............. 4|:| 4|:”:|

© /S N/Crvvvorsasiessssssssessssssssss s sss st s 9|:| 9|:|
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P.33. ¢éSe considera una persona supersticiosa? (ENT: Respuesta tnica sugerida. MOSTRAR CARTON N° 7)
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P.34. En una escala de 0 a 10 donde 0 significa "Ninguno”, y 10, “Todos” ¢éCoémo evalia la cantidad de consultantes que
estarian en las siguientes opciones en relacion con la pregunta anterior? (ENT: Respuesta miiltiple sugerida, MOSTRAR

CARTON N° 15)
P.33.

ﬁ

* ENabsoluto....cciiiiiiii ll:l

» Sélo con algunas pequefas manias 0 COStUMDIES........cccvvvivveieereereer e Zl:l

* Moderadamente supersticiosa, con algunas superstiCiones............cc.ecvvvvveernnns 3|:|

e Si, hay supersticiones que tengo en cuenta y cumplo Siempre........c.ccceeevvviinnns 4|:|

*  Bastante supersticiosa ..........ccoeiiniiiin SI:l

® MUY SUPETSHICIOSA ...ccvieiiiiie et 6|:|
® N/S N/C i 9|:|

[ ]
L] ]
L]
L]
o ||
]
o]

P.35. (ENT: S/ /a respuesta no ha sido la 1 o Ia 9, Respuesta miiltiple espontanea) {Y me podria describir cuatro supersticiones-

manias que usted tenga?

[ ]
A ]
oL |
L]
/S INJC et 9|:|
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DATOS SOBRE LA CONSULTA
FICHA 5

P.36. ¢Generalmente cuando realizan una consulta, la informacion sobre la que tienen interés sus consultantes como la
valoraria suponiendo una escala de 0 a 10 donde O significa “Ninguno”, y 10, “Todos"? (ENT: Respuesta mdltiple
sugerida. MOSTRAR CARTON N° 8 y MOSTRAR CARTON N° 15)

+ Informacién personal de cardcter individual ............cocoueieiiiiiiiii 1|:||:|

+ Informacion relativa a otras personas y que es de interés para €llas...........cccouevererineinineneniieens 2|:H:|
» Informacion sobre otras personas y que es de interés para UStEd.........cccvuivveiiirniisinnesineniinessnnssnns 3|:||:|
» Informacion general no relativa a personas, sino a acontecimientos y hechos ..........c.cceviviiiiiniinnn. 4|:||:|
® N/S N/ it 9

P.37. &Y el interés por las areas o aspectos solicitados en las consultas por los consultantes como lo valoraria, suponiendo una
escala de 0 a 10 donde 0 significa “Ninguno”, y 10, “Todos"? (ENT: Respuesta miiltiple sugerida. MOSTRAR CARTON N° 9

y MOSTRAR CARTON N° 15).

+ Informacién emocional, @feCtiVa .......ccuiiniiiiiini ll:“:l
+ Informacién relativa a la economia, informacion laboral, €tC. .......ooovoviiiiieiiii ZI:H:I
+ Informacidn sobre aspectos de Salud ............c.ccoiiiiiiiiiiici 3|:H:|
 Informacién social, conflictos, actuacion CON tErCeroS ........cuiiivininiisisi s 4|:||:|

© /S INJC ettt 9|:|

P.38. ¢éQué cantidad de consultantes solicitan informacion especifica, suponiendo una escala de 0 a 10 donde O significa
“Ninguno”, y 10, “Todos"? (ENT: Respuesta miiltiple sugerida. MOSTRAR CARTON N° 10 y MOSTRAR CARTON N° 15)

*+ No solicitan informacion, atienden @ 10 qUE S& dICE .........ceeviuiicuiiiceece e 1|:||:|

*  Solicitan informacién sobre un tema especifico y concreto exclusivamente..........c.covvvieniiicnienne, 2|:H:|
 Solicitan informacién general con inclusién de alguna cuestion especifica............covvvniniiniiininnn 3|:||:|
+ Solicitan informacién general sin especificar nada €n CONCreto ... 4|:||:|

© IN/S N/ eveeeeeesssse s8R 9|:|

P.39. éSobre el motivo por el que realizan la consulta que cantidad de consultantes habria en cada opcidn, suponiendo una
escala de 0 a 10 donde 0 significa "Ninguno”, y 10, “Todos"? (ENT: Respuesta miltiple sugerida. MOSTRAR CARTON N°
11 y MOSTRAR CARTON N° 15)

» No supone una especial preocupacion, se realiza la consulta sin un interés concreto ............c.ccovunee 1|:H:|

» Supone satisfacer una curiosidad y disponer de informacion y consejo

+ Es importante ya que la informacién es necesaria como elemento de decision..........ccocvvviiiiiiniinnnn 3|:||:|

* Lainformacion o consejo es clave y crucial en un momento Critico ........cooveveveviiieiiieiicec, 4|:||:|

NS N/ oo 9DD

Consultor
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P.40. Suponiendo una escala de 0 a 10 donde O significa "Ninguno”, y 10, “Todos"”, éQué cantidad de consultantes estan
interesados en cada espacio temporal, cuando realizan una consulta? (ENT: Respuesta miltiple sugerida. MOSTRAR

CARTON N° 15)

+  Sobre un acontecimiento o informacién referente al pasado ..o ll:“:l
» Sobre un acontecimiento o informacion referente al PreSENte...........cvrvireririiiiieie e ZI:H:I
+  Sobre un acontecimiento o informacién referente al futUro ..........cccocoviiiniiiiii 3|:H:|

© N/S IN/Cotvvvotassiesssssssse s sssssss s s 9|:|

Consultor
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DATOS SOBRE LA INFLUENCIA DE LA CONSULTA
FICHA 6

P.41. Suponiendo una escala de 0 a 10 donde O significa “"Ninguno”, y 10, “Todos”, éQué cantidad de consultantes hay en las
distintas frecuencias de consulta? (ENT: Respuesta miiltiple sugerida. MOSTRAR CARTON N° 15)

e Semanalmente ... ll:’l:l
e Mensualmente.....oiinin Zl:’l:l
* Varias veces al afio........cccoviiiiiniciini 3|:H:|
* Alguna vez. Esporadicamente.........c.coovvinisinininnnns 4|:H:|
* N/S N/Ciiiiii i, 9|:|

P.42. ¢Podria decirme desde cuando realiza estas consultas? (ENT: Respuesta tnica espontanea, indicar el afio)

EEEE
¢ /S N/Coveveinieeeee e 99[:]

P.43. Suponiendo una escala de 0 a 10 donde 0 significa "Ninguno”, y 10, “Todos", éQué cantidad de consultantes habria en las
distintas opciones? (ENT: Respuesta miiltiple sugerida. MOSTRAR CARTON N° 15)

* Vienen de hace mas de 5 af0S.........ccovvinicinininnnn,s ll:’l:l
* Vienen desde hace entre 3y 5 afi0s ...........cceuvvenne 2|:||:|
* Vienen desde hace entre 1y 3 afios ......ccoviviiiinin 3|:H:|
* Vienen desde hace menos de 1 afio.......ccciviiiinnnn 4|:H:|
*+  S6lo han venido Una Vez ..........cccocceceeircecnncine, SI:H:I
* N/S N/Ciiiiiiiiiiiii 9|:|

P.44. Suponiendo una escala de 0 a 10 donde 0 significa "Ninguno”, y 10, "Todos", ¢Para los distintos aspectos que le voy a
sefalar podria indicar que cantidad de sus consultantes opinan de acuerdo con cada opcion (ENT: Respuesta miiltiple
sugerida. MOSTRAR CARTON N° 12 y MOSTRAR CARTON N° 15)

* Son correctas las indicaciones de valoracion de la situacion ..................... 1|:||:|
* Son correctos y adecuados 10S CONSEJOS...uiuiumiinimiiiniii i, ZI:H:I
= Son correctas las indicaciones especificas y CONCretas ............cocovvviniiiieniininnns 3|:H:|
= Son correctas las indicaciones generales N0 CONCretas . ..., 4|:||:|
* Son correctas las indicaciones referentes al pasado ........ccocoovviniiiniinnnn, SI:H:I
* Son correctas las indicaciones referentes al presente..............cccocoeoeii, 6|:H:|
» Son correctas las indicaciones referentes al futuro.........cooiiininnn, 7|:||:|

S N ol 99[:]

Consultor
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P.45. éQué porcentaje de sus consultantes vienen indicados/recomendados por otros?

¢ QAN 1o rereeeeeeeeeeec et 1|:H:H:|

P.46. éCree que el uso de técnicas adivinatorias y consultas es compatible con su religion y creencias? (ENT: Respuesta tinica
sugerida)

P.47. En una escala de 0 a 10 donde 0 significa “Ninguno”, y 10, “Todos” éComo evalia la cantidad de consultantes que habria
en cada opcion de la anterior pregunta? (ENT: Respuesta miiltiple sugerida, MOSTRAR CARTON N° 15)

P.46. P.47.

* Esincompatible.........ccccoiiiiiniiiiin ll:l 1|:||:|
* Esindiferente, son aspectos distintos..................... 2|:| Zl:“:'
e Escompatible.......ccouniiiiinn i, 3|:| 3|:||:|
* NS/NC i 9|:| 9|:|

P.48 En una escala de 0 a 10 donde 0 significa "Ninguno”, y 10, "Todos” éCémo evalia la cantidad de consultantes que habria
en cada opcion sobre como ha influido la informacion? (ENT: Respuesta miltiple sugerida, MOSTRAR CARTON N° 15 y

MOSTRAR CARTON N° 13)

+ Lainformacion no ha influido €N Nada ... ll:’l:l
 La informacion ha tenido influencia en todo lo relativo a lo consultado............cccccvviiiiiiiiiii Zl:“:'
+ Lainformacion ha influido en las acciones-decisiones en el PreSEnte ........c.coieisinisinsinn 3|:H:|
+ Lainformacion ha influido en las acciones-decisiones en €l fUturo ........ccoovevviiiniiss 4|:H:|
* Lainformacion ha tenido una influencia temporal en las acciones-decisiones .............c..ccoveviiiiiniiiiine SI:H:I
* Lainformacion ha tenido una influencia permanente en las acciones (nuevo habito, supersticion, etc.) ........ 6|:||:|
+ Lainformacion ha tenido influencia en decisiones criticas / IMpOrtantes...........ovuviinisinnii s 7|:H:|
+ Lainformacion ha tenido influencia en decisiones No IMPOrtANtES.........cuvviiiiiisiisi SI:H:I

P.49. En una escala de 0 a 10 donde O significa "Ninguno”, y 10, “Todos” éComo evalia la cantidad de consultantes que habria
en cada opcion sobre la utilidad que ha tenido para ellos la informacién recibida? (ENT: Respuesta miltiple sugerida,
MOSTRAR CARTON N° 15)

* NiNGUNA..iiiiiiniirir s ll:’l:l

Consultor
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P.50 En una escala de 0 a 10 donde O significa “Ninguno”, y 10, “Todos” éQué cantidad de consultantes diria que tiene su
principal interés en cada opcion? (ENT: Respuesta miiltiple sugerida, MOSTRAR CARTON N° 15)
» Evitar acciones o decisiones que conduzcan a resultados negativos ........... 1|:||:|

» Fomentar acciones o decisiones que conduzcan a resultados positivos....... ZI:H:I

*  Esinformacion Sin CONSECUBNCIAS ......v.vvvereveiieeresieiee e 3|:H:|

P.51. En una escala de 0 a 10 donde 0 significa “"Ninguno”, y 10, “Todos” éQué cantidad de consultantes diria que ha llevado a
cabo acciones-decisiones como resultado de |a consulta en cada una de las opciones? (ENT: Respuesta muiltiple sugerida,
MOSTRAR CARTON N° 15 y MOSTRAR CARTON N° 14).

P.52. En una escala de 0 a 10 donde 0 significa "Ninguno”, y 10, “Todos” éQué cantidad de consultantes diria que NO ha
llevado a cabo acciones-decisiones como resultado de la consulta A PESAR DE HABER SIDO PRESCRITAS en cada una de
las opciones? (ENT: Respuesta miultiple sugerida, MOSTRAR CARTON N° 15 y MOSTRAR CARTON N° 14).

P.51. P.52.

& NINGUNG 1ttt e 1|:| ll:”:l
*  Acciones-decisiones de cardcter emocional, afeCtivo ............coviviiiiiinii i, 2|:H:| 2|:H:|
*  Acciones-decisiones de caracter econdmico, [aboral, €tC. ..o 3|:||:| 3|:||:|
*  Acciones-decisiones sobre aspectos de salud........ccviiiini 4|:||:| 4|:||:|
»  Acciones-decisiones de caracter social, conflictos, actuacion con terceros ...........coevnnisisiisninens SI:H:I SI:”:I
& TOU@S 1 tre et GI:H:I GI:H:I
8 N/S N/ e e QI:H:I 9|:||:|

Consultor
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ANEXO 1V Carton Consultor

Carton Consultor
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MANCIAS: CARTON N° 1

1. Babalawo (Santeria)

2. Cartomancia (Tarot)

3. Hordscopo

4. 1 Ching

5. Nigromancia (Espiritismo)

6. Numerologia (Adivinacion por niUmeros)
7. Quiromancia (Lectura de la mano)

8. Runas (Lectura de las piedras)

9. Videncia

10. Otra

Consultor
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FRECUENCIA PRACTICAS: CARTON N° 2

10.

11.

12.

13.

Consultor

Varias veces al dia

Una vez al dia

Varias veces a la semana
Todas las semanas

Casi todas las semana
Dos o tres veces al mes
Una vez al mes

Varias veces al ano

Una o dos veces al ano
Menos de una vez al ano
Raramente

Nunca

NS / NC
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FRECUENCIA PRACTICAS: CARTON N° 3

1. Unavez ala semana o mas
2. Dos o tres veces al mes

3. Una vez al mes

4. Varias veces al ano

5. Solo a actos sociales (bodas, conmemoraciones,

funerales, etc.)
6. Menos frecuentemente
7. Nunca

8. NS /NC

Consultor
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RELIGIOSIDAD: CARTON N° 4

Muy religioso
Bastante religioso
Poco religioso
Nada religioso

N/S N/C
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NORMAS COTIDIANAS: CARTON N° 5

1.

Consultor

Las tengo siempre presentes y las cumplo

Salvo en contadas ocasiones las cumplo

Generalmente las cumplo

En ocasiones las cumplo y en ocasiones no las cumplo

No las cumplo normalmente

No las cumplo practicamente nunca

N/S N/C
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CONOCIMIENTO NORMAS: CARTON N° 6

Consultor

Conozco las normas basicas y fundamentales

(mandamientos, preceptos, obligaciones)

Conozco las normas derivadas e interpretaciones.

Conocimiento medio

Conozco al detalle la regulacidon de todos los aspectos.

Conocimiento avanzado

N/S N/C
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SUPERSTICIOSA: CARTON N° 7

En absoluto

Sélo con algunas pequehas manias o costumbre

Moderadamente supersticiosa con algunas

supersticiones

Si, hay supersticiones que tengo en cuenta y cumplo

siempre

Bastante supersticiosa

Muy supersticiosa

N/S N/C
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OBJETO DE INFORMACION: CARTON N° 8

1. Informacion personal de caracter individual

2. Informacion relativa a otras personas y que es de

interés para ellas

3. Informacion sobre otras personas que es de interés

para usted

4. Informacion general no relativa a personas, sino a

acontecimiento y hechos

5. NS/NC

Consultor




AREA DE INFORMACION: CARTON N° 9

1.

Consultor

Informacion emocional, afectiva

Informacion relativa a la economia, informacion laboral

Informacion sobre aspectos de la salud

Informacion social, conflictos, actuaciones con terceros

NS / NC

390




391

SOLICITA INFORMACION: CARTON N° 10

Ao 1. No solicitan informacion, atienden a lo que se dice

2. Solicitan informacion sobre un tema especifico y

concreto exclusivamente

3. Solicitan informacidén general con inclusion del alguna

cuestion especifica

A 4. Solicitan informacion general sin especificar nada

concreto

5. NS/NC

Consultor
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MOTIVO INFORMACION: CARTON N° 11

Ao 1. No supone una especial preocupacion , se realiza

la consulta sin un interés concreto

2. Supone satisfacer una curiosidad y disponer de

informacion y consejo

3. Es importante ya que la informacion es necesaria

como elemento de decision

4. La informacion o consejo es clave y crucial en un

momento critico

5. NS/ NC

Consultor




Consultor

ACIERTOS: CARTON N° 12

Son correctas las indicaciones de valoracion de la

situacion

Son correctos y adecuados los consejos

393

Son correctas las indicaciones especificas vy
concretas

Son correctas las indicaciones generales no
concretas

Son correctas las indicaciones referentes al
pasado

Son correctas las indicaciones referentes al

presente

Son correctas las indicaciones referentes al futuro

NS / NC
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INFLUENCIA: CARTON N° 13

1. Nada

2. En todo lo relativo a lo consultado

3. Acciones — Decisiones en el presente
4. Acciones — Decisiones en el futuro

5. Temporalmente

6. Permanentemente

7. En decisiones criticas / importantes
8. En decisiones no importantes

9. NS / NC

Consultor
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ACCIONES - DECISIONES: CARTON N° 14

1. Ninguna

2. De caracter emocional y afectivo

3. De caracter econdmico, laboral, etc.
4. Sobre aspectos de salud

5. De caracter social, conflictos, actuacidon con

terceros
6. Todas
7. NS / NC

Consultor




NIVEL DE ACIERTOS: CARTON N° 15

O 1 2 3 4 5 6 7 8 9

NINGUN TODO
Acierto Acertado

ooooooooo




Consultor

RANGOS DE EDAD: CARTON N° 16

Menores de 18 anos
Entre 18 y 35 ahos
Entre 35 y 50 ahos
Entre 50 y 65 anhos

Mas de 65 afnos
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ANEXO V Registro de Datos. Teleadivinacion

Registro de Datos

Teleadivinacion



Personal

Personal

Sujeto [ EDAD | SEXO directo indirecto Social

1 Joven Mujer X

2 Adulto | Mujer X

3 Adulto | Mujer X

4 Adulto | Mujer X

5 Adulto | Mujer X

6 Joven | Hombre X

7 Joven | Hombre X

8 Adulto | Mujer X

9 Mayor | Mujer X

10 Joven Mujer X

11 Adulto | Mujer X

12 Mayor | Hombre X
13 Adulto | Mujer X
14 Mayor | Hombre X

15 Joven Mujer X

16 Adulto | Mujer X

17 Adulto | Mujer X

18 Joven Mujer X
19 Adulto | Mujer X

20 Joven Mujer X

21 Adulto | Mujer X

22 Adulto Mujer X

23 Mayor Mujer X
24 Joven Mujer X

25 Joven Mujer X

26 Joven Mujer X

27 Adulto | Mujer X
28 Mayor | Mujer X
29 Adulto | Mujer X
30 Adulto | Mujer X

31 Adulto | Mujer X

32 Joven Mujer X

33 Joven Mujer X

34 Joven Mujer X

35 Mayor Mujer X
36 Joven | Hombre X
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Personal

Personal

Sujeto [ EDAD | SEXO directo indirecto Social
37 Joven Mujer X
38 Joven Mujer X
39 Joven Mujer X
40 Joven Mujer X
41 Joven | Hombre X
42 Joven Mujer X
43 Adulto | Mujer X
44 Joven Mujer X
45 Mayor | Hombre X
46 Mayor | Mujer X
47 Mayor | Mujer X
48 Adulto | Mujer X
49 Adulto | Mujer X
50 Adulto | Mujer X
51 Mayor | Mujer X
52 Joven Mujer X
53 Joven Mujer X
54 Joven Mujer X
55 Mayor | Mujer X
56 Adulto | Mujer X
57 Joven Mujer X
58 Joven Mujer X
59 Mayor | Hombre X
60 Joven Mujer X
61 Joven Mujer X
62 Adulto | Mujer X
63 Joven Mujer X
64 Joven Mujer X
65 Joven Mujer X
66 Adulto | Mujer X
67 Mayor | Hombre X
68 Adulto | Mujer X
69 Joven Mujer X
70 Joven Mujer X
71 Joven Mujer X
72 Joven | Hombre X
73 Joven Mujer X
74 Joven Mujer X
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Personal

Personal

Sujeto [ EDAD | SEXO directo indirecto Social

75 Joven Mujer X

76 Joven Mujer X

77 Joven Mujer X

78 Adulto | Mujer X

79 Joven Mujer X

80 Joven Mujer X

81 Joven Mujer X

82 Joven | Hombre X

83 Mayor | Mujer X

84 Joven Mujer X

85 Joven Mujer X

86 Joven Mujer X

87 Joven Mujer X

88 Joven Mujer X

89 Joven Mujer X

90 Joven Mujer X

91 Joven Mujer X

92 Joven | Hombre X
93 Mayor | Hombre X

94 Joven Mujer X

95 Adulto | Mujer X
96 Joven Mujer X

97 Joven Mujer X

98 Joven | Hombre X

99 Joven Mujer X

100 Joven Mujer X

101 Joven Mujer X
102 Adulto | Mujer X

103 Adulto | Mujer X
104 Mayor Mujer X
105 Joven Mujer X

106 Joven Mujer X

107 Adulto | Mujer X

108 Mayor | Mujer X
109 Joven | Hombre X

110 Joven | Hombre X

111 Joven Mujer X

112 Mayor Mujer X
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Personal

Personal

Sujeto [ EDAD | SEXO directo indirecto Social
113 Adulto | Mujer X
114 Adulto | Hombre X
115 Adulto | Hombre X
116 Adulto | Hombre X
117 Adulto | Hombre X
118 Joven | Hombre X
119 Mayor | Mujer X
120 Joven Mujer X
121 Joven Mujer X
122 Mayor Mujer X
123 Adulto | Hombre X
124 Adulto | Hombre X
125 Adulto | Mujer X
126 Adulto | Hombre X
127 Mayor Mujer X
128 Adulto | Hombre X
129 Mayor Mujer X
130 Adulto | Mujer X
131 Joven Mujer X
132 Joven Mujer X
133 Mayor | Hombre X
134 Joven Mujer X
135 Adulto | Mujer X
136 Joven Mujer X
137 Joven Mujer X
138 Adulto | Mujer X
139 Mayor Mujer X
140 Joven Mujer X
141 Joven | Hombre X
142 Joven Mujer X
143 Mayor | Mujer X
144 Joven Mujer X
145 Joven Mujer X
146 Adulto | Hombre X
147 Joven Mujer X
148 Joven Mujer X
149 Mayor | Mujer X
150 Adulto | Mujer X
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Personal

Personal

Sujeto [ EDAD | SEXO directo indirecto Social

151 Joven Mujer X

152 Adulto | Mujer X
153 Adulto | Mujer X
154 Joven Mujer X

155 Mayor | Mujer X

156 Adulto | Mujer X

157 Adulto | Mujer X

158 Adulto | Hombre X
159 Joven Mujer X

160 Mayor | Mujer X

161 Joven Mujer X

162 Joven Mujer X

163 Joven Mujer X

164 Joven Mujer X

165 Adulto | Mujer X
166 Adulto | Hombre X
167 Adulto | Mujer X

168 Mayor | Mujer X

169 Adulto | Mujer X

170 Adulto | Hombre X

171 Adulto | Mujer X
172 Joven Mujer X

173 Mayor | Mujer X

174 Adulto | Mujer X

175 Joven | Hombre X

176 Joven Mujer X
177 Adulto | Mujer X

178 Joven Mujer X

179 Adulto | Mujer X

180 Adulto | Mujer X
181 Adulto | Mujer X
182 Joven | Hombre X
183 Joven Mujer X

184 Joven Mujer X

185 Joven Mujer X

186 Mayor | Hombre X

187 Adulto | Mujer X

188 Joven Mujer X
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Personal

Personal

Sujeto [ EDAD | SEXO directo indirecto Social
189 Adulto | Hombre X
190 Joven Mujer X
191 Joven | Hombre X
192 Mayor | Mujer X
193 Joven Mujer X
194 Adulto | Mujer X
195 Adulto | Mujer X
196 Joven Mujer X
197 Joven Mujer X
198 Mayor | Mujer X
199 Adulto | Mujer X
200 Adulto | Mujer X
201 Joven Mujer X
202 Adulto | Mujer X
203 Joven | Hombre X
204 Joven | Hombre X
205 Mayor | Mujer X
206 Joven Mujer X
207 Adulto | Mujer X
208 Joven | Hombre X
209 Joven Mujer X
210 Mayor Mujer X
211 Joven | Hombre X
212 Joven Mujer X
213 Adulto | Mujer X
214 Mayor Mujer X
215 Mayor Mujer X
216 Mayor | Mujer X
217 Joven | Hombre X
218 Joven Mujer X
219 Joven Mujer X
220 Adulto | Hombre X
221 Adulto | Mujer X
222 Adulto | Mujer X
223 Joven Mujer X
224 Adulto | Mujer X
225 Mayor | Mujer X
226 Joven | Hombre X
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Personal

Personal

Sujeto [ EDAD | SEXO directo indirecto Social

227 Joven Mujer X

228 Mayor | Mujer X

229 Adulto | Mujer X

230 Joven Mujer X

231 Mayor Mujer X

232 Joven Mujer X
233 Adulto | Mujer X

234 Joven Mujer X

235 Adulto | Mujer X

236 Joven Mujer X

237 Adulto | Hombre X

238 Joven Mujer X

239 Mayor | Mujer X

240 Joven Mujer X

241 Adulto | Mujer X

242 Adulto | Mujer X

243 Joven Mujer X
244 Joven Mujer X
245 Adulto | Mujer X

246 Adulto | Mujer X

247 Joven Mujer X

248 Mayor Mujer X

249 Adulto | Hombre X
250 Joven Mujer X

251 Joven Mujer X
252 Joven | Hombre X

253 Adulto | Mujer X

254 Mayor | Mujer X
255 Adulto | Mujer X

256 Joven Mujer X

257 Joven | Hombre X

258 Joven Mujer X
259 Joven Mujer X
260 Joven Mujer X
261 Joven Mujer X

262 Joven Mujer X

263 Joven Mujer X
264 Adulto | Mujer X
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Personal

Personal

Sujeto [ EDAD | SEXO directo indirecto Social

265 Mayor | Mujer X

266 Adulto | Hombre X

267 Mayor | Mujer X

268 Adulto | Mujer X

269 Adulto | Mujer X
270 Adulto | Mujer X

271 Joven | Hombre X

272 Mayor Mujer X

273 Adulto | Mujer X

274 Joven Mujer X

275 Joven Mujer X
276 Joven Mujer X

277 Mayor | Hombre X

278 Adulto | Mujer X
279 Adulto | Mujer X
280 Joven Mujer X

281 Joven Mujer X
282 Adulto | Hombre X

283 Adulto | Mujer X

284 Joven Mujer X

285 Mayor | Mujer X

286 Adulto | Hombre X

287 Mayor | Mujer X

288 Adulto | Mujer X

289 Mayor | Mujer X

290 Mayor | Mujer X

291 Adulto | Mujer X

292 Joven Mujer X

293 Joven Mujer X

294 Joven Mujer X

295 Joven Mujer X

296 Joven | Hombre X

297 Joven Mujer X

298 Joven Mujer X

299 Joven Mujer X

300 Joven Mujer X

301 Joven | Hombre X

302 Adulto | Mujer X
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Personal

Personal

Sujeto [ EDAD | SEXO directo indirecto Social

303 Adulto | Mujer X

304 Mayor | Mujer X
305 Joven Mujer X

306 Joven Mujer X

307 Joven Mujer X

308 Adulto | Mujer X

309 Joven Mujer X

310 Joven | Hombre X

311 Joven Mujer X
312 Adulto | Mujer X

313 Mayor | Mujer X

314 Mayor | Mujer X

315 Mayor | Mujer X

316 Adulto | Mujer X
317 Joven Mujer X
318 Joven Mujer X

319 Mayor | Hombre X

320 Adulto | Mujer X

321 Joven Mujer X

322 Joven Mujer X

323 Adulto | Hombre X
324 Joven Mujer X

325 Adulto | Mujer X

326 Mayor | Mujer X

327 Joven Mujer X
328 Joven Mujer X

329 Adulto | Mujer X

330 Mayor | Hombre X

331 Joven Mujer X

332 Mayor Mujer X
333 Joven Mujer X

334 Joven Mujer X
335 Mayor | Mujer X
336 Adulto | Mujer X

337 Joven Mujer X

338 Adulto | Mujer X

339 Adulto | Mujer X
340 Joven Mujer X
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341 Adulto | Mujer X
342 Joven | Hombre X
343 Adulto | Hombre X
344 Mayor | Mujer X

345 Mayor Mujer

346 Joven Mujer

347 Joven Mujer

348 Mayor | Hombre

349 Mayor Mujer

350 Mayor Mujer

351 Joven Mujer
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352 Joven | Hombre

353 Joven Mujer X

354 Mayor | Mujer

355 Mayor Mujer

it dis

356 Joven Mujer

357 Adulto | Mujer X

358 Joven | Hombre X

359 Adulto | Mujer X

360 Mayor | Mujer X

361 Joven Mujer X

362 Joven Mujer X

363 Joven Mujer X

364 Mayor | Mujer X

365 Adulto | Mujer X
366 Adulto | Hombre X
367 Adulto | Mujer X

368 Mayor | Mujer X

369 Joven Mujer X
370 Mayor Mujer X
371 Mayor | Mujer X
372 Mayor | Mujer X

373 Mayor | Hombre X

374 Joven Mujer X

375 Joven Mujer X

376 Joven | Hombre X

377 Joven Mujer

<<

378 Mayor Mujer
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379 Adulto | Hombre X
380 Adulto | Mujer X
381 Adulto | Mujer X
382 Joven Mujer X

383 Joven Mujer

384 Adulto | Mujer

385 Adulto | Mujer

386 Joven | Hombre

387 Joven Mujer

388 Joven Mujer

389 Joven Mujer

390 Mayor | Mujer

391 Adulto | Hombre

392 Mayor | Mujer

393 Joven Mujer

394 Joven Mujer

395 Joven Mujer
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396 Joven Mujer

397 Mayor | Mujer X

398 Joven | Hombre X
399 Adulto | Mujer X
400 Joven Mujer X
401 Mayor | Hombre X
402 Joven Mujer X
403 Mayor Mujer X
404 Mayor Mujer X
405 Joven Mujer X
406 Mayor | Mujer X
407 Adulto | Mujer X
408 Joven Mujer X
409 Mayor | Hombre X

410 Joven Mujer X

411 Adulto | Mujer

412 Joven Mujer

413 Mayor | Mujer

414 Joven | Hombre

415 Adulto | Mujer

PR R R R X

416 Joven Mujer
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417 Mayor Mujer X
418 Joven Mujer X
419 Adulto | Mujer X
420 Adulto | Hombre X
421 Joven Mujer X
422 Joven Mujer X
423 Joven Mujer X
424 Joven Mujer X
425 Mayor Mujer X
426 Joven Mujer X
427 Mayor | Mujer X

428 Adulto | Mujer X

429 Mayor | Mujer

430 Joven Mujer

431 Joven | Hombre

432 Mayor | Hombre

433 Adulto | Mujer

434 Mayor Mujer

435 Adulto | Mujer

436 Adulto | Mujer

437 Mayor | Hombre

438 Adulto | Mujer

439 Joven Mujer

440 Adulto | Mujer

441 Joven | Hombre

442 Adulto | Mujer

443 Adulto | Mujer
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444 Joven Mujer

445 Joven Mujer X

446 Joven Mujer

447 Mayor | Mujer

448 Mayor | Hombre

449 Mayor | Mujer

450 Adulto | Mujer

451 Adulto | Hombre

452 Mayor | Mujer

il iaiiaitaltadls

453 Joven Mujer

454 Adulto | Hombre X
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455 Adulto | Mujer X

456 Adulto | Mujer X
457 Joven | Hombre X
458 Mayor | Mujer X

459 Joven Mujer X

460 Adulto | Mujer X

461 Joven | Hombre X
462 Mayor Mujer X

463 Adulto | Mujer X
464 Joven Mujer X

465 Joven Mujer X

466 Adulto | Hombre X
467 Joven Mujer X

468 Joven Mujer X

469 Mayor | Mujer X

470 Mayor | Hombre X

471 Adulto | Mujer X
472 Mayor Mujer X

473 Mayor | Mujer X

474 Joven Mujer X

475 Joven Mujer X
476 Joven Mujer X
477 Adulto | Hombre X

478 Adulto | Mujer X

479 Joven Mujer X

480 Adulto | Mujer X

481 Mayor Mujer X
482 Mayor | Mujer X

483 Mayor | Hombre X
484 Mayor Mujer X

485 Joven Mujer X
486 Mayor | Mujer X
487 Adulto | Mujer X

488 Adulto | Hombre X

489 Adulto | Mujer X

490 Adulto | Mujer X
491 Mayor | Mujer X

492 Joven Mujer X
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493 Joven Mujer X
494 Joven Mujer X
495 Joven | Hombre X
496 Joven Mujer X
497 Mayor | Mujer X
498 Mayor | Mujer X
499 Mayor | Hombre X
500 Joven Mujer X
501 Adulto | Mujer X
502 Joven Mujer X
503 Joven Mujer X
504 Adulto | Mujer X
505 Adulto | Mujer X
506 Mayor | Mujer X
507 Joven Mujer X
508 Joven Mujer X
509 Adulto | Mujer X
510 Mayor | Mujer X
511 Adulto | Hombre X
512 Joven Mujer X
513 Adulto | Mujer X
514 Adulto | Mujer X
515 Joven Mujer X
516 Adulto | Mujer X
517 Joven Mujer X
518 Mayor | Hombre X
519 Adulto | Mujer X
520 Joven Mujer X
521 Adulto | Mujer X
522 Joven Mujer X
523 Joven Mujer X
524 Joven Mujer X
525 Adulto | Mujer X
526 Joven Mujer X
527 Mayor | Mujer X
528 Mayor | Mujer X
529 Joven Mujer X
530 Joven | Hombre X
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531 Joven Mujer X

532 Mayor | Mujer X

533 Adulto | Mujer X
534 Joven Mujer X

535 Mayor | Hombre X

536 Joven Mujer X

537 Adulto | Mujer X

538 Adulto | Mujer X

539 Joven Mujer X

540 Mayor | Hombre X

541 Mayor | Mujer X

542 Adulto | Hombre X
543 Adulto | Mujer X
544 Joven Mujer X

545 Adulto | Hombre X

546 Adulto | Mujer X

547 Joven Mujer X

548 Adulto | Hombre X
549 Adulto | Mujer X

550 Mayor | Mujer X

551 Adulto | Mujer X

552 Mayor | Mujer X

553 Joven Mujer X
554 Joven Mujer X

555 Mayor | Hombre X

556 Mayor | Mujer X

557 Adulto | Mujer X
558 Adulto | Hombre X
559 Adulto | Mujer X
560 Joven Mujer X

561 Adulto | Mujer X

562 Adulto | Hombre X

563 Mayor | Mujer X

564 Joven Mujer X

565 Mayor | Hombre X

566 Joven Mujer X

567 Joven | Hombre X

568 Joven Mujer X
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569 Mayor Mujer X
570 Adulto | Hombre X
571 Joven Mujer X
572 Joven | Hombre X
573 Joven Mujer X
574 Adulto | Mujer X
575 Joven Mujer X
576 Mayor | Mujer X
577 Mayor | Hombre X
578 Joven Mujer X
579 Mayor | Mujer X
580 Adulto | Mujer X
581 Joven Mujer X
582 Mayor | Mujer X
583 Mayor | Mujer X
584 Mayor | Hombre X
585 Mayor Mujer X
586 Adulto | Mujer X
587 Adulto | Mujer X
588 Mayor | Mujer X
589 Joven | Hombre X
590 Mayor Mujer X
591 Joven Mujer X
592 Joven Mujer X
593 Adulto | Mujer X
594 Adulto | Mujer X
595 Mayor Mujer X
596 Joven | Hombre X
597 Mayor | Mujer X
598 Joven Mujer X
599 Adulto | Mujer X
600 Joven | Hombre X
601 Adulto | Mujer X
602 Joven Mujer X
603 Joven Mujer X
604 Adulto | Mujer X
605 Joven Mujer X
606 Joven | Hombre X
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607 Adulto | Mujer X
608 Joven Mujer X
609 Joven Mujer X
610 Adulto | Mujer X
611 Joven Mujer X
612 Joven Mujer X
613 Mayor | Mujer X
614 Mayor | Hombre X
615 Joven Mujer X
616 Adulto | Mujer X
617 Joven Mujer X
618 Mayor | Hombre X
619 Adulto | Mujer X
620 Mayor | Mujer X
621 Mayor Mujer X
622 Adulto | Mujer X
623 Joven | Hombre X
624 Mayor Mujer X
625 Mayor | Hombre X
626 Mayor | Mujer X
627 Mayor | Hombre X
628 Joven Mujer X
629 Joven Mujer X
630 Adulto | Mujer X
631 Mayor | Mujer X
632 Mayor | Hombre X
633 Joven Mujer X
634 Mayor | Mujer X
635 Mayor | Mujer X
636 Mayor | Mujer X
637 Adulto | Hombre X
638 Mayor | Mujer X
639 Joven Mujer X
640 Adulto | Mujer X
641 Joven Mujer X
642 Adulto | Mujer X
643 Mayor | Mujer X
644 Mayor Mujer X
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645 Mayor | Hombre X
646 Adulto | Mujer X
647 Adulto | Mujer X
648 Joven | Hombre X
649 Mayor | Mujer X
650 Adulto | Mujer X
651 Adulto | Mujer X
652 Joven Mujer X
653 Joven Mujer X
654 Joven Mujer X
655 Joven | Hombre X
656 Adulto | Mujer X
657 Joven Mujer X
658 Mayor | Mujer X

659 Adulto | Mujer X

660 Joven Mujer

661 Joven Mujer

662 Adulto | Mujer

il

663 Adulto | Hombre

664 Adulto | Mujer X

665 Mayor | Mujer

666 Joven | Hombre

667 Mayor | Mujer

668 Joven Mujer

669 Adulto | Mujer

670 Adulto | Mujer

671 Joven Mujer
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672 Joven Mujer

673 Joven | Hombre X

674 Joven Mujer

il

675 Adulto | Mujer




