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RESUMEN

Esie frabajo investiga, en un contexto estdtico, el papel que juegan los factores de oferta, los
factores de demanda y la estructura de mercado, en la generacion de la inflacidn dual. Para
ello hemos desarrollado un modelo de equilibric gemeral con dos tipos de bienes,
comerciables ¥y no comerciables, en el que es posible caracterizar diferentes grados de
competitividad en los mercados de factores y de bienes. Los resultados indican que todos
los factores examinados pueden ser relevantes para la explicacién de Ia inflacién dual. En el
corio plazo, la inflacién dual depende en gran medida del grade de competencia en el
mercado de factores, mientras gue en el largo plazo depende fundamentalmente del grado de
competencia en el mercado de bienes no comerciables.

ABSTRACT

This paper examines the role played by supply and demand side factors, and the market
structure, in generating dual inflation. We develop a static general equilibrium model for a
smail open economy with two sectors, traded and nontraded goods, where it s possible to
caracterize different degrees of competition in the labor and goods markets. Results indicate
that wage rigidity plays an important role in generating dual inflation in the short-run.
However, in the long-run, changes in the degree of competition in the non traded sector play
a more substancial role,
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L.- INTRODUCCION

Durante las filtimas décadas, el comportamiento de los fsreéioé en ios pajses industriales
se ha caracterizado por una dicotomia entre el comportamiento a la baja de los precios de los
bienes del sector industrial, un sector expuesto a la competencia internacional, y la notable
persistencia de los precios de los bienes no comerciados, sector tradicionalmente protegido de
la competencia exterior. Este fenémeno, conocido como “inflacién dual”, ha cobrando
creciente relevancia en los pafses curopeos, ante los imperativos de convergencia nominal

impuestos para la integracion en el proyecto de Unign Econdmica y Monetaria.

Los Grificos 1 y 2, presentan la evolucién lemporal de dos variables, PREL e INFL,
para varios paises industriales, durante el perfode 1970-1995. La variable PREL aproxima la
inversa del precio relativo de los bienes no comercnables, caleulado como el logammo del
fndice de precms al consumo para blenes (“goods”), menos el logantmo del l’ndlce dc precms

rmentras que la vanable INF '_mxde la tasa de mﬂacmn anuahzada, caleulada

d _'os uliza 05 provwnen de Ia OCDE

e de comportam;entos en']as varlables, comunes i todos

la vanable PREL exhlbe en todos los pa;ses una tendencia secular

' decrecnente Bs declr, Ia tasa dé crecmuenm enel precm de los bienes o comerciables ha sido

hlstoncamente mayor que la de los precms comerc;ablcs reflejando el fenémeno que hemos
dencminado como inflacién dval. Esta tendencia secular ha sido interpretada habimalmente
como el resultado de una mayor tasa de crecimiento en la productividad del sector

cormerciable, el sector mas expuesto a la competencia internacional, o también como resultado

de un cambio progresivo de las preferencias hacia los bienes no comerciables (servicios)..

exdgenas en los precios, como por ejemnplo las ocurridas en el precio del petroleo, los precios
de los bienes comerciables tienden a ajustarse més rapidamente que los precios de los bienes
no comerciables. Este comportamiento inercial en los bienes no comerciables puede estar
asociado a un menor peso de la energfa en los coste de produccidnf o también a una
estructura de mercado menos competitiva. En definitiva, le evidencia empirica sugiere que la

evolucidn temporal de los precios relativos tiene un componente tendencial y un componente

ciclico.

El estudio del comportamiento del precio relativo de los bienes no comerciables,
también referido como ¢! tipo de cambio real, ha recibido amplia atencién en la literatura, ya
que es un factor fundamental en las decisiones intertemporales de consumo e inversién de los
agentes econdmicos, y por tanto, de especial relevancia en [a explicacién de los desequilibrios
externos de una econoniia abierta. Por ejemplo, los primeros estudios que intentaron explicar
las persistentes desviaciones observadas en la paridad del poder adquisitivo, hicieron énfasis
en las rigideces nominales para justificar el comportamiento no estacionario de los tipos de
cambio real. En presencia de precios rigidos, cualquier fluctuacién en ¢l tipo nominal de
cambio se trasladaba instantaneamente al tipo de cambio real. Sin embargo, una segunda
generacion de modelos ha interpretado el incumplimiento de la paridad de compra como una
consecuencia de las diferencias en Ia evolucién de los precios de los bienes comerciables y no
comerciables. Si el indice de precios usado en la comparacién del poder de compra pondera
los precios de ambos sectores, los factores idiosincraticos que explican ¢l comportamiento
divergente de los precios sectoriales en cada pais, explican también las desviaciones del poder

de compra, aun existiendo arbitraje perfecto en el mercado internacional de bienes.

Las primeras referencias en la literatura 4 las desviaciones en la paridad de compra,
utilizando modelos con dos sectores, bienes comerciables y no comerciables, se encuentran en
Balassa (1964) y Samuelson (1964). Estos autores demuestran gue en un modelo neoclasico
sin fricciones (en los mercados de factores, bienes y capital) el precio relativo de los bienes
no comerciables estd determinado exclusivamente por los factores de oferta, de manera que
sélo diferencias intersectoriales en la productividad pueden producir cambios en el tipo de
cambio real. Por tanto, el modelo de Balassa-Samuelson implica que los factores de demanda

son irrelevantes en la determinacion del tipo de cambio real. Por contra, Domnbusch (1974),




utilizando un modelo bisectorial de equilibrio parcial, bautizado como sl modelo de economfa
dependiente por la escuela australiana a finales de los afios 1950, muestra que los factores de
demanda también inciden en la determinacién del tipo de cambio real. En particular,

Dombusch ilustra Ia efectividad de una devaliacion cuande los precios son rigidos.

- La siguiente generacién de modelos bisectoriales trasciende el planteamiento estitico
de la literatura previa y estudia las consecuencias del comportamiente optimo de los
consumidores/empresarios en un contexto intertemporal. El cardcter dindmico de los modelos
permite estudiar los procesos de ajuste entre estados estacionarios; en particular, aquellos
asociados a ia financiacién de los desequilibros externos de {a economnia (excesos de consumo)

¥ a la acumulaci6n de capital.

La dimensién intertemporal permite a los individuos suavizar la senda de Consumo
frente a las perturbaciones reales mediante el comercio exterior, por lo que estos modelas
ofrecen un marco adecuado para caracterizar los determinantes de la cuenta corriente. Por
ejemplo, Dornbusch (1983) muestra que el tipo de interés real relevante para las decisiones
intertemporales de consumo-ahorro de los individuos de un pais no s el tipo internacional (en
término de bienes comerciables exclusivamente), sino el'que esta definido en términos de la
cesta de consumo nacional, sensible por tanto a la evolucjdn de los precios relativos. Este es
el mecanismo que vincula la cuenta corriente al tipo de cambio real. En 1a misma linea, Rogoff
(1992) logra explicar el comportamiento de paseo aleatorio observado en el tipo de cambio
real, en base a la dificultad de suavizar intertemporalmente el consumo de bienes ne

comerciables.

Modelos interiemporales con bienes no comerciables han side también utilizados para
cxphcar las pmpxedades de los ciclos reales internacionales. Por ejemplo Backus y Srmth

_ y_ precios

La siguiente etapa en el desarrollo de modelos intertemporales ha consistido en permitir
la acumulacion de capital mediante inversién, emparentando esta literatura con la de
crecimiento. En el caso especifico de economias bisectoriales, la inversion puede realizarse
indistintamente en cada uno de los sectores, con consecuencias distintas para el
comportamiento de los precios relativos y 1a cuenta corriente. Por ejemplo, Brock (1988) v,
Obstfeld y Rogoff (1995), describen los efectos de incorporar consumo e inversién en bienes
no comerciables en el modelo intertemporal de la cuenta corriente, mientras que Brock y
Turnovsky (1994) y, Turnovsky y Sen (1995), van més alld y analizan las consecuencias de
que el capital ffsico sea considerado comerciable o no comerciable. Estos autores encuentran
que el comportamiento del tipo de cambio real depende crucialmente de 1a intensidad factorial

relativa de los sectores.

Finalmente, la Gltima generacién de modelos de economia dependiente ha incorporade
la posibilidad de estructuras de mercado no competitivas, en la linea de las nuevas teorfas
Keynesianas. En general, las estructuras de mercado no competitivas se suelen limitar al sector
no comerciable, manteniendo la hipétesis de competencia perfecta en el sector comerciable,
competencia que proviene tanto del interior como del exterior del pais. El resultado tipico en
estos modelos es la ausencia de neutralidad del dinero, incluso en contextos de equilibrio
general. Por ejemplo, Fender y Yip (1994) analizan la efectividad de [a politica monetaria en
un modelo de dos paises y sdlo bienes comerciables que s¢ producen en régimen de
competencia monopolfstica en cada uno de los paises, mientras que Beaudry y Devereux
(1995) incluyen ademés rigidez transitoria en los precios, con lo que no sélo consiguen 1a no-
neutralidad del dinero, sino también persistencia de los shecks nominales al tipo de cambio

real.

Entre los modelos de caricter bisectorial, Dixon (1994) considera un modelo estatico
con dinero, donde el sector comerciable es competitivo mientras que el sector no comerciable
es oligopolista, para analizar la determinacion de las variables nominales y estudiar los efectos
de las politicas econémicas. Moreno (1995) utiliza un modelo similar sin dinero, donde el
sector no comerciable es monopolista, para estudiar el efecto del gasto pablico. Finalmente,
Obstfeld y Rogoff (1995) utilizan un modelo intertemporal con competencia monopolistica en

el sector no comerciable para explicar el comportamiento de la cuenta corriente y el tipo




nominal de cambio.

Existe una amplisima literatura que analiza empiricamente el cumplimiente o
incumplimiento de la paridad del poder de compra (Veanse por gjemplo, los articulos
panoramicos de Dombusch (1987) y de Froot y Rogoff (1995)). Sin embz:ugo, N0s cefifrenos
aqui a aquellos trabajos recientes que investigan las caracteristicas y determinantes del tipo de

cambio real, entendido como el precio relativo de los bienes no comerciables,

Un primer gropo de trabajos examina las fuentes de variabilidad en el tipo de cambio
real. Por ejemplo, Engel (1993), usando un amplio panel de datos de paises de la OCDE,
encuentra que la variabilidad internacional de los precios sectoriales es significativamente
mayor que la variabilidad intranacional. Por ofro lado, Rogers y Jenkins (1995), usando
fuentes estadisticas similares, concluyen que la persistencia en los tipos de cambio real se debe
tanto a [a presencia de histeresis (rigidez Keynesiana) en los precios, como a la presencia de
bienes no comerciables en el indice de precios, aunque este Gltimo factor no parece tan
importante cormo el primere. A una conclusién similar legan Asea ¥ Mendoza (1994}, y sin
embargo, Micossi y Milesi-Ferretti (1994} encuentran que el precio relativo de los bienes no
comerciables explica una parte importante de la dinamica de los tipos de cambio real en

Europa durante el periodo del SME... ...

T _udelos __.strucmrales del tlpo de camblo real se han planteado corno primer

: objettve, contrastar I hlpotesm de Balassa y.Samuelson acerca de si las fluctuaciones en el tipo

S de camblo real obedecen exclusivamente a factores de oferta, coma las diferencias sectoriales

de productividad, o si por el contraro los factores de demanda también influyen en sus
movimientos. La conclusion generalizada de fa mayor parte de estos estudios (e. g., Froot y
Rogoff (1991}, Asea ¥ Mendoza (1994), Micossi y Milesi-Ferretti (1994), De Gregono,
Giovaninm y Km@ger (1994), De Gregorio, Giovaninni y Wolf (1994)) €5 que: ambos factores
tienen poder exphcatwo ro excluyente. Mientras que los diferenciales de' roducttvndad

exphcan bien el comportamiento de los precios relativas, este poder n' se fras da I tipo de

El objetivo del presente trabajo es ofrecer un modelo de equilibrio general que permita
estudiar de manera integrada, como afectan al comportamiento de los precios relativos los
factores de oferta, los factores de demanda y la estructura de Jos mercados, Por el lado de la
oferta, 1a relacién entre los precios sectoriales se produce a través del mergado de factores, de
manera que a transmision de perturbaciones entre mercados depende del grado de movilidad
o rigidez (especificidad) intersectorial de los factores de produccién. Por el lado de Ja
demanda, el parimetro estructural que afecta més decisivamente 1a interrelacién entre los
precios sectoriales es la elasticidad de sustitucidn entre bienes en el consumo. Finalmente, la
determinacién de precios en los mercados de bienes esta mediatizada por la forma especifica

en que interaccionan fa oferta y la demanda; es decir, por la estructura de los mercados de

bienes y de factores.

Una vez formalizado el modelo que incorpora estos tres ingredientes esenciales en la
determinacién de los precios relativos, estaremos en disposicién de analizar como se ven
afectados estos precios por diversos tipos de perturbaciones. Por ejemplo, del lado de la oferta
es interesante considerar los efectos de variaciones exdgenas en el precio internacional de los
bienes comerciables, asf como los efectos de perturbaciones (globales y especificas) a la
productividad. Del lado de la demanda, serd interesante analizar los efectos de cambios en las
preferencias, o de desplazamientos de la demanda (e.g., variaciones en la magnitud y destino
del gasto piiblico). Finalmente, un modelo come el propuesto deberia ser capaz de ofrecer
predicciones acerca de los efectos de cambios institucionales, como por ejemplo, una mayor

flexibilidad en el mercado de factores, o un incremento en el grade de competencia en los

mercados.

Para poder formular un modelo que ofrezca predicciones precisas acerca del
comportarmiento de los precios relativos con los ingredientes deseados, es necesario fimitar su
grado de complejidad asumiendo ciertas restricciones. En primer lugar, dado que el enfoque
es en precios relativos y no en la paridad del poder adquisitivo, suponemos que el tipo de
cambio es exdgeno, es decir, fijo. En segundo lugar, para eliminar la complejidad derivada
de 1a posible sustitucién de factores en la produccitn, supondremos que existe sélo un factor
de produccién, e.g., 1a fuerza de trabajo, por lo que se ignoran las consideraciones acerca de

inversion y acumuiacion de capital. Finalmente, ausente el capital, la dinimica de ajuste del




modelo se limitaria al comportamiento temporal de la'cﬁ.e'nta- corriente. Sin embargo,
planteamientos dindmicos en modelos con competencia imperfecta (no monopolista) suelen
plantear problemas en cuanto a la propia evolucién temporal de la estructura mercado
(entrada/salida de empresas). Par tanto, muestro enfoque serd estitico, interpretando los

resuliados de la estatica comparativa como pertinentes al estado estacionario,

Este trabajo esti organizado de la siguiente manera. La seccion 1 examina la evidencia
empirica sobre el comportamiento y deferminantes del precio melativo de los bienes no
comerciables. La seccidn 2 analiza el comportamienta de los consumidores para caracterizar
las funciones de demanda sectoriales, mientras que la seccitn 3 estudia el comportamiento
optitno de los productores condicionado a la estructura del mercade, derivandose 1a demanda
implicita de factores. En la seccitn 4 se caracteriza el equilibric general de Ia economia,
primero bajo el supnesto de salarios rigidos y luego baja el supuesto de salarios flexibles. A
continuacion, la seccidn § presenta los resultados de estatica comparativa, en particular se
examina la elasticidad dei precio de los bienes no comerciables con respecto a cambios en el
precio de los bienes comerciables bajo los diferentes supuestos acerca de la estructura del
mercado de trabajo y del mercado de bienes. Finalmente, la seccién 6 considera el caso del
oligopolio con libre entrada para estudiar como caml-)ia el nivel de competitividad en el

mercado de bienes en funcién de las diferentes perturbagiones.

2,- COMPORTAMIENTO DE LOS CONSUMIDORES

En el contexto de un modelo estitico y de equilibrio general, consideramos una
economia pequefia y abierta en la que los consumidores derivan su utilidad del consumo de dos
tipos de bienes: comercxables ¥ no comerciables. El precio de los bienes comerciables estd
dado en ¢l mercagio internacional, mientras que el precio de los bienes no comerclables estd

determinado endégenamente por el equilibrio en dicho mercado.

Consideremos un agente representativo que maximiza una ﬁmcmn de tihdad con dos

Max C.Cy  sa ¥=PYaRJY, | 2.0

Cply

donde Y representa ¢l valor nominal de la renta nacional, derivada de la produccién real en
los dos sectores; el de bienes comerciables, Yy, y el de bienes no comerciables, Yy. En este

trabajo elegimos [a funcién de utilidad cuasilineal®:

UELCY = CGi+Cr 2.2)

donde el parimetro ¢ captura posibles cambios en las preferencias. De esta manera, con un
sdlo pardmetro podermos aproximar el grado de sustituibilidad entre bienes, con la consiguiente
ganancia intuitiva en los resultados. Los valores de o estin acotados entre 0 {para evitar un
consumo nulo de bienes no comerciables) y 1 (por concavidad de 1a funcién de utilidad). Para
este rango de valores, la elasticidad de sustitucién entre bienes adopta la siguiente expresién:

= CT
ECMCJ‘ - oC,”

2.3

de donde se deduce que esta elasticidad no es constante, dismimtyendo con o.

,

Finalmente, se puede derivar el deflator del consumo asociado a [a funcién de wiilidad
elegida:

Pﬁ
P-= L . 2.4

o o e
A AP

Este deflator se obtiene minimizando el coste de una cesta de consumo que proporciona un

nivel de utilidad unitario.

Las condiciones de primer orden del problema de optimizacién planteado, que supone

5 ilizacid i ferencias eleva sipgnificativamente ol grado de
Se comprobd que la utilizacion de estracturas altemativas de pre 0
cn:';plejigad deqlos desarrollos matemiticos , conduciendo en algunos casos z.;.rcsulm.dus ?amdr:ulcos. Por ejemplo, eon
upa funcidn de wiilidad Cobb-Douglas, el precio fjadoe por un monopolista tiende a infinito, mientras que su p[nd'-u‘cmon
sende a cero. En cualquier ¢aso, Ios resultados basicos de este trabajo no se ven alterados por In eleccitn de funcidn de

utilidad.
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maximizar la funcién de utilidad en (2.3) sujeta a 1a restriccién presupuestaria en (2.1}

permiten obtener las signientes ecuaciones de demanda para los dos tipos de bienes:

L p 1
Gy = QT 2.5
T

¥ 1P
G =5y S (2.6)

Estas expresiones implican que }a demanda de bienes no comerciables es funcion inversa de ;
los precios relativos (1/(o-1) < 0), mientras que la demanda de bienes comerciables es funcién
directa de la renta y de los precios relativos. Notese que la renta sélo afecta 1a demanda de

bienes no comerciables indirectamente, via precios.?

3.- PRODUCCION.

Analizamos a continuacién las decisiones de produccion en ambos sectores. El sector
de bienes comerciables produce bajo condiciones de competencia perfecta, mientras que para
el sector de bienes no comerciables se asumen varios escenarios alternativos de competencia

perfecta e imperfecta.
3.1.- Sector de bienes comerciables.

El secior de bienes comerciables es considerado un sector abierto a la competencia
exterior, por lo que sus precios se determinan exdgenamente en el mercado internacional via .
la ley de un solo p;}ecio, Pr=eP" (P" es ¢l precio internacional y ¢ es el tipo de cambio). Este
sector opera en ;'égimen de competencia perfectz, con una funcién de produccién que por

simplicidad depende de un sélo factor de produccion, e.g. la fuerza de trabajo,

? Par ejemplo, un incremento de Ia renta que eleva el consumo de bienes comerciables tiende a in Su propio precio,
¥ por tanio a dismimir et precio relativo de Jos blenes no comerciabies, por lo que el consyuo de estos bienes aumenta. Sin
embarge, no se excluye que, en equilibrio, los bienes no comerciables puedan ser inféziores, bajo ciertas restricciones
paramétricas,

10
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donde ¢ < 1, indica que la industria exhibe rendimientos decrecientes de escala, Ly mide el

empleo del sector, y ap es un pardmetro que captura cambios tecnoligicos,

Bajo los supuestos de que los precios estan fijados internacionalmente y de que hay
libre entrada de empresas en este sector, compefencia perfecta implica beneficios mulos en la

industria. La funcion de beneficios de la industria tiene la siguiente expresion,

PY, - wL, . 3G.2)

donde w representa el salario pominal, comin a ambos sectores. La maximizacion de
beneficios permite obteper la demanda implicita de trabajo en el sector de bienes comerciables,
. :
| arbryie (3.3)
w

L

Esta expresion indica que la demanda de trabajo en este sector aumenta cuando se elevan sus

precios o la productividad, y desciende con el coste del factor trabajo.

3.2.- Sector de bienes no comerciahles. .

Une de los objetivos cruciales del presente estudio es determinar Ja importancia de la
estructura de mercado en la evelucion de los precios relativos del sector no comerciable. Por
eflo, en nuestro anlisis utilizamos supuestos alternativos acerca del grado de competencia en
dicho sector. En particutar, consideramos tres posibles escenarios para la produccion de bienes
ne comerciables: 1) competencia perfecta, 2) monopolio, y 3) oligopolio de Cournot. Dado
que bajo competencia imperfecta, las decisiones de produccién son condicienales en la
demanda, en este apartado 1a regla de produccién optima incorpora explicitamente la condicion

de equilibrio del mercado, Yy = Gy,
3.2.1.- Estructura competitiva en el sector doméstico
Con 1a referencia bisica del modelo de De Gregerio, Giovannini, y Wolf (1994), y

H




limitando e mimero de factores productivos a uno sélo, el comportamiento del sector no

comerciable serfa andlogo al del sector comerciable, con la siguiente funcién de produceidn,

Vy=alf | (3.4)

donde § < 1 (rendimientos decrecientes de escala), Ly es el empleo del sector, y g es el
parimetre de cambio tecnoldgico. Reproduciendo el anlisis realizado para el sector

comerciable, la demanda de empleo en el sector no comerciable tiene la siguiente expresion,

I
L, - [EN%JW . @3.5)

Por tanto, la demanda de trabajo en este sector aumenta cuando se elevan sus precios o la

productividad, y desciende con el salario nominal.,

Despejando el precio de 1a anterior ecuacién ¥ sustituyendo el empleo a partir de la
funcién de produccidn, las condiciones de equilibrio en dicho mercado permiten obtener la

siguiente expresién para el precio de [os bienes no comerciables:

S A W
Py = o8 gl p e, e (3.6)

.

Esta expresion relaciona los precios domésticos con la evelucién la productividad del sector
doméstivo, los precios del sector comerciable y los salarios nominales, a través de expresiones
que vendrin mediatizadas por el grado de sustituibilidad en el consumo y por el tipo de
rendimientos a escala. Apreciamos por tanto, que la dependencia entre mercados se produce
via precios (P;), debido a la restriccion presupuestaria, via preferencias (o), debido a la
sustituibilidad de bienes en el consumo, y via oferta (w), a través del mercado de factores.

4
3.2.2.- Monopolig en el sector ne comerciable.
»

La evidencia empirica muestra ¢l dominio de estructuras oo competitivas en el sector
ne comerciable, Para analizar el efecto que la competencia imperfecta tiene sobre el
comportamierito de los precios no comerciables, comenzamos por considerar el caso en el que

la produccitn del sector la realiza un monopolista, pars seguidamen'té'iétmtemplar el caso de

12

oligopolio de Cournot.

Bajo el supuesto de monopolio, el empresario maximiza beneficios en el nivel de
produccién donde ingreso y coste marginal se igualan, fijando el precio que corresponde a ese
nivel de produccion en fa curva de demanda. El problema de optimizacién en el presente caso
s,

AL
Max P.Y, - w[_”] . 3.7
%, a,
donde se ha asumido la forma funcionat (3.4) para la fincidn de produccidn, con rendimientos

de escala que ahora pueden ser constarites o crecientes (B > 0).

Si imponemos la condicién de equilibrio en el mercado junio con la forma funcional
de la demanda de bienes no comerciables en (2.5), la funci6én objetivo a maximizar adopta Ia

siguiente expresion:

w1
P 3.8

Lo 1{ 15
Toepo-l _ il -
I -
La condicién de primer de orden del problema de optimizacién planteado proporciona el

siguiente resultado para los precios def sector no comerciable:

1) epo1 ta B 'P‘—}“" 3.9
By = BB e BT 4Ry

expresién en 1a que la relacidn entre Py y sus determinantes esta mediatizada por los valores
de los parametros, y en especial, por el tipo de rendimientos de escala, f, y por el grado de
sustitucién en las preferencias, ¢. Debe observarse que las diferencias entre (3.9) v la
expresion derivada para el caso de competencia perfecta {(3.6) sen Unicamente dos: la
ponderacién del pardmetro de preferencias entre los bienes de los dos sectores, y la posibilidad
de incorporar los rendimientos de escala crecientes en la produccién. Finalmente, podemos

obtener también una expresion para la demanda de empleo en ¢ sector doméstico,

1
e ﬂa;a‘PT]W ) (3.10)
Ly = ) S\ T
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En ambas expresiones, el signo de la relacion entre precios o demanda de empleo con
sus determinantes esté crucialmente determinado por el signo de 1-0B. Mientras que en el caso
de competencia perfecta el signo de 1-68 es siempre positivo, bajo competencia imperfecta
puede llegar a ser negativo. Asi, por ejemplo, sf la expresidn es positiva, la demanda de
empleo aumenta con el grado de economias de escala, la productividad y los precios del sector,
y desciende con los salarios, mientras si es negativa, se produce un efecto perverso yla

refacidn es la contraria.

Nétese, que bajo competencia imperfecta, las condiciones de demanda Jjuegan un papel
mis relevante que bajo competencia perfecta. Por ejemplo, bajo el supuesto ofi<1, un
aumento del grado de sustitecién de los bienes, con desplazamiento de las preferencias hacia
bienes domésticos, o una elevacion de los precios del seetor comerciable, que supongz el
descenso en términos relativos de los precios domésticos, y ¢l cambio en la demanda hacia

estos bienes, tienen el efecto de incrementar la demanda de empleo en el sector doméstico.
3.2.3. Oligopolio en el sector de bienes domésticos.

Como estructura de mercado intermedia entre la competencia perfecta y el monopolio,
elegimos el madelo de oligopoiic de Cournot, donde es posible representar el grado de
competencia mediante un sélo pardmetro, n, e ndmero de empresas operantes en el sector.
Temporalmente asumimos que dicho parimetro es fijo, aunque en un apartado posterior
endogeneizamos ¢l grado de concentracidn del sector, permitiendo la libre entrada de empresas
en la industria. Se considera en este caso a una empresa representativa que, en el contexto de
unidades empresariales idénticas, trata de maximizar sus beneficios mediante la eleccion
optima de ia cantidad que debe producir, tomando como fijas las cantidades producidas por

sus competidores.

El problema de optimizacién al que se enfrenta cada empresa es,

Hox Blywhs . G.11)

donde Yy es la cantidad producida por la empresa representativa. La condicién de primer

orden de esta optimizacion es,
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y Y12
PYY)Y, + P, - ﬂl%(;f] b o, (3.12)

donde P(Y)y) es la funcién inversa de demanda a la que se enfrenta el oligopolista. Despejando

de esta expresion Py, bajo la condicién de equilibrio del mercado Cy=nY,s, obtenemos,

BXD  paw 1o 1p BB feen

P, = _N_B"';(Tn Bo-T aﬂﬂu—lal-paprl-ﬂow [ (3.13)
(n-1+gy be1

donde n es el nimero de empresas, y donde puede comprobarse que en el caso extremo en que

n=1, 1a expresitn se transforma en la misma obtenida bajo el supuesto de monopolio.*

Finalmente, la demanda de empleo en el sector doméstico, derivada de la maximizacién

de beneficios, se define en el caso de oligopolio de la siguiente forma,

1-28 L

n B BayoP; 1-pe (3.14)

Ly = | —t— .
(n-1+0) w

donde de nuevo, la relacién del empleo con sus determinantes depende del signo de 1-6f. Esta

expresion es similar a la obtenida bajo monopolio, aunque con la incoporacién de una nueva

variable: el grado de concentracién o nimero de empresas en el sector. Nétese que (3.4)

converge 2 (3.10) cuando n tiende a 1.

3.2.4. Rendimientos a escala constantes.

Un caso tipicamente analizado en la literatura, por las simplificaciones que conlleva,
es el de rendimientos a escala constantes, =1, en el que la productividad marginal del trabajo
es constante e igual a ay.’ En este caso, hay perfecta divisibilidad de la empresas, de manera
que competecia perfecta si puede obtenerse cotno el limite del oligopolic de Cournot cuando

n tiende a infinito; es decir, empresa e industria son conceptos equivalentes. Para este valor

1 Debe notarse, que en el preseate conteXio, competencia perfecta no es equivalente a un mimero infintto de empresas,
sino solo cero beneficios.

$ Por ejemptlo, este es el Gnico caso analizado por Moreno (1995).
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paraméirico, las expresiones de los precios bajo competencia perfeeta, Py®, monopolio, Py®,

¥ oligopolio de Coumnot, Py, son las siguientes:

pr - ¥
¥
1w ’
pr= LW
¥ aa, (3.15)
P ¥
P ay

donde puede comprobarse que, paran > 1, P? < P, < Py Es decir, el precio del sector
1o comerciable desciende con el grado de competencia. Bajo competencia perfecta se verifica
que el salario producto es igual a la productividad marginal del trabajo, mientras que bajo
competeticia imperfecta existe un margen positivo que aumenta con la concentracién del sector,
Este margen depende det parametro de preferencias, o, de manera que a medida que aumenta
el grado de sustituibilidad entre bienes, disminuye la capacidad de ejercitar el poder de

mercado por parte de la empresa no competitiva.

4.- EQUILTBRIO GLOBAL BAJO TIPOS DE CAMBIQ FIJOS

En este apartado consideramos el equilibrio global de la economia bajo tipos de cambio
fijos. Dado que el mercado de bienes no comerciables esti en permanente equilibrio, por la
ley de Walras, el mercado de bienes comerciables también lo esti. Por tanto, la cuenta
corriente en el presente modelo est siempre equilibrada, lo que puede inferpretarse cémo el
resultado tipico a largo plazo del enfoque intertemporal para la cuenta cormiente (sin

crecimienta).

En la seccidn; anterior hemos derivado una expresién para los precios del sector no

comerciable del tipa;
Py = PfPLwanap) 4.0
en la que la forma funcional especifica dependfa de la estructura del mercado. Dado que bajo

tipos de cambio fijos el precio de los bienes comerciables est4 fijado internacionalmente, la

tinica variable que aparece como determinante del precio (¥ de la derdanda de trabajo) es el
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salario nominal, ya que el resto de factores pueden considerarse pardmetros estructurales del
modelo, cuya incidencia en el equilibrio analizaremos en el apartado de estitica comparativa.
Sin embargo, sf existe movilidad factorial entre sectores, el salario vendra determinado en el
mercado laboral, cott 1o que éste se convierte en variable enddgena del modelo. Por tanto, para

cerrar el modelo, es nccesaric especificar el comportamiento del mercado de trabajo.

Existen varias formas alternativas de caracterizar el funcionamiento del mercado de
trabajo. En nuestro andlisis hemos considerado las tres hipdtesis mas habituales: salarios
flexibles, salarios nominales rigidos ¥ salarios reales rigidos. Salarios flexibles es la tipica
hipétesis de corte neoclasico, en la que se asume ausencia de imperfecciones en el mercado de
trabajo, mientras que salarios nominales rigidos es la tipica hipdtesis de corte Keynesiano,
donde se asume algun tipo de imperfeccién que impide ajustes de salarios en el corto plazo.
Finalmente, como sefialan De Gregorio, Giovannini y Krueger (1994), el mercado laborat
puede considerarse caracterizado por la presencia de un sindicato, que a través de negociacion

salarial pretende minimizar las desviaciones a unos objetivos de empleo y salario real, es decir:
min [L-If + 8w-9f , sa E=Iw

donde w es en este casoe el salario real de la economfa, L 1a oferta de cmpleo y ¢ la demanda
de este factor. Los casos limites a este problema son por tanto, la competencia perfecta en la
que se conseguiria el objetivo de empleo, y los salarios reales rigidos en los que se conseguiria

el objetivo salarial.
4.1, Salarios nominales rigidos.

La introduccién de rigideces nominales en el mercado laboral convierte al salario, w,
en una variable exdgena en la expresién de fos precios del sector doméstico (4.1), de manera
que las ecuaciones (3.6), (3.9} y (3.13), caracterizan el comportamiento de dichos precios bajo
competencia perfecta, monopolio y ofigopolio de Cournot, respectivamente. En el caso de
monepolic en el sector doméstico, las variables ex6genas siguen siendo las mismas que bajo
competencia, con la tnica salvedad de que ahora existe la posibilidad de contemptar ura gama

més amplia de rendimientos a escala en el sector, mientras que el caso de oligopolio incorpora
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€l niimero de empresas como variable exdgena en fa evolucidn de los precios domésticos.

La Tabla 1 recoge el signo de la relacion entre los precios domésticos v las distintas
variables exdgenas, para las diferentes estructuras de mercado y rangos paramétricos. En
dicha tabla se puede observar que, ni la productividad del sector comerciéble, ni el volumen
global de recursos laborales disponibles en la economfa, L, tendrédn influencia en la evolucién
de los precios domésticos. La razén por la cual cambios en la productividad del sector
comerciable no van a influir en la evolucion de los precios del sector doméstico es la siguiente:
ante cambios de la productividad en el sector expuesio a la competencia, se producirin
variaciones en [a demanda de trabajo en este sector, pero la estabilidad de los sataries da lugar
a que esto sdlo se traduzca en un desequilibrio en el mercado laboral, sin repercusiones en la
produccién ni en las variables nominales de la economfa. Aumentos en la oferta de trabajo
provocan un exceso de oferta aboral, desequilibrio que se mantendré ante la ausencia de ajuste

en los salarios.

TABLA 1

SATARIOS NOMINALES RIGIDOS
Signo de la Relacién enire By y sus Determinantes,
para Distintas Estructuras de Mercado

Estructura de mercada Ec deescala . Variables relevantes
P ay n
+ -

0 -

L]

Compefencia

 +

Monopol{ﬁ : ’

o<1
of>1

C o+t
+ o4

Oligopotio
3 i

EEEE 5 B

s ol

4
+ 1 o+
1

Entre los factores que si afectan al precio de los bienes domésticos, un incremento
salarial exégeno termina elevando esos precios, mientras que el efecto opuesto se produce

cuando hay incrementos de productividad en dicho sector. Por ejemplo, un aumento del coste
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dei factor trabajo reduce la demanda de empleo en el sector no comerciable, y como
consecuyencia, reduce el nivel de produccién en este sector, produciéndose un exceso de
demanda del bien domeéstico que eleva su precio. Por ofra parte, aumentos de la productividad
en €l sector doméstico aumentan la demanda de empleo, lo que provoca un aumento de fa
produccién, un exceso de oferta, y en consecuencia, un descenso de los precios de estos
bienes.

Por otra parte, un incremento en el precio de los bienes comerciables tiene un efecto
sustitucidn que eleva la demanda de los bienes no comerciables, pero el efecto final sobre sus
precios depende del tamafio de las economfas de escala. Si los rendimientos a escala son
decrecientes los precios suben (producciér aumenta menos que la demanda), si son constantes
los precios no cambian (produccién aumenta igual que la demanda), y si son crecientes los
precios disminuyen (produccién aumenta més que la demanda). Finalmente, un incremento de

1a competencia en el sector no comerciable tiende a reducir precios.

Bajo competencia imperfecta, el signo de la relacién entre Py y sus determinantes
depende crucialmente del signo de la expresion 1-of. Por ejemplo, constderemos el caso de
monopolio con rendimientos a escala crecientes. Si o es suficientemente grande, (1-B)/(1-08)
> {), de forma que incrementos de precios en el sector comercizble generan también subidas
de precios en el sector doméstico. Sin embargo, si ¢ es suficientemente pequefio, I-off > 0,
y la comrelacidn entre los precios se hace negativa. Asi, un aumento exdgeno de los precios de
los bienes comerciables disminuye el precio relativo de los bienes domésticos, provecando un
incremento de la demanda en ese sector, Sin embargo, con una baja sustituibilidad entre bienes
el monopolista puede aprovechar mejor las economias a escala y su poder de mercado, con lo
que aumenta significativamente la produccién afin a expensas de tener que rebajar su precio,

resultado contrario al obtenido bajo competencia perfecta.

4.2, Salarios reales rigidos

Un escenario alternativo de funcionamiento del mercado laboral es considerar la
presencia de un sindicato monopolista que trata de mantener el poder de compra de los
salarios, fijados en términos reales. De esta forma se consigue endogeneizar el comportamiento

de los salarios, pero de nuevo, las variables de productividad en el sector comerciable y la
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oferta de empleo carecen de influencia sobre la evolucién de los precios domésticos.

El stpuesto de salarios reales rigidos Implica que w/P = o, donde P es el indice de
precios de la economia (2.4), dependiente de la estructura de preferencias de los consumidores,
¥ w es ¢l salario real constante. Esta expresion, junto a la de los precios de los bienes
domésticos, permiten obtener resultados de estitica comparativa para esta economfa, que se
hallan recogidas en el Apéndice 1. Sin embargo, estas relaciones entre log precios de los bienes
domésticos y las variables exégenas del modelo son, en general, de signo ambiguo, por lo que
este andlisis oftece poco interds. La razén de estos resultados ambiguos se halla en el deflactor
del salario real utilizado. Si en su lugar utilizamos un indice de precios construide come una
media geométrica de Jos dos precios sectoriales, los resultados de esta seccion se situarfan en
un punto intermedio entre los obtenidos bajo salarios nominales rigidos, y los que se obtienen

bajo salarios flexibles. Pasamos por tanto a examinar esta dltimo caso .
4.3 Competencia en el mercado laboral

En un mercado laboral competitivo, ef salarie se configura come una variable enddgena
determinada por la igualdad entre la oferta global de empleo, L, y a suma de las demandas
de trabajo de los distintos sectores de la economfa, Es decir, la economfa wtifizari por
completo los factores productivos disponibles, sin que se produzcan situacionss de desempleo.
Por tanto,

1
L = I4w) = LiwrLyw) = | 2|5 o Loy
Awt = Llw)+Lyf ( 2 rPr] a
donde Ly aparece descrito en los epigrafes anteriores para cada una de las estrcturas del

mercado de bienes. A través del equilibric del mercade laboral se obtiene una expresidn para
I

. g .
el salario come funcién de sus determinantes,
-

w = wananPLrl) | (4.2)

distinta para cada estructura de mercado.
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La Tabla 2 presenta los signos de las derivadas del salario con respecto a cada uno de
sus determinantes. Como cabe esperar, en general, los salarios aumentan con incrementos de
productividad en cualquiera de los dos sectores, y descienden con la oferta de trabajo. Asf
ismoe, un incremento en el precio del bien comerciable aumenta la demanda de trabajo en ese
sector, y eleva los salarios. Ademds, la elasticidad del salario con respecto a Py es siempre la
unidad. En ¢! supuesto de oligopolio, se incorpora una variable exdgena adicional, el grado
de concentracién del sector, de manera que, en general, un aumento de la competencia tiende
a incrementar la produccion, la demanda de trabajo y el salario. Las tinicas discrepancias con
fos resultados anteriores se producen bajo competencia imperfecta, cuando 1-0f < . En este
caso, un aumento de productividad, en presencia de elevados rendimientos a escala y alta
sustituibilidad entre bienes, puede generar un exceso de oferta en algién sector, presionando

a la baja los precios de los bienes, con lo que baja la demanda de factor trabajo y, por tanto,

el salario.

TABLA 2

SALARIOS FLEXIBLES
Signo de 1a Relacion entre el Salario y sus Determinantes,
para Distintas Estructuras de Mercado

[
+ + + 0 -
Monopalio + + + 0 -
‘ + + + 0 -
of<l + + + 0 -
afi>1  + ? ? 0 -
Oligopotio <1 + + + + -
lgo? P = + + + + -
' p>1  ef<t + + + ? -
of>1  + ? ? ? -

Combinando la ecuacién de salarios (4.2) con la de los precios domésticos (4.1), se
puede derivar la relacién entre estos precios y las variables exégenas de la economia, que

incorpora la condicién de equilibrio en €l mercado laboral. Sin embargo, una expresidn

explicita del tipo,
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Py = PfapapPrnly | 4.3)

es analiticamente intratable incluso en nuestro sencillo modelo. Por tanto, sélo caleulamos las

derivadas de dicha funcitn, obtenidas de acuerdo a la siguiente regia de derivacion implicita,

ar, - APy . Py ow
E T m T wa

¥ cuyas expresiones formales se recogen en el Apéndice 2.

Los signos de la relacién entre los presios domésticos ¥ las variables exdgenas del
modele (precios comerciables, productividades, oferta laboral ¥ grado de concentracién en la
industria de no comerciables) se presentan en la Tabla 3. En ella puede observarse que, en el
supuesto de salarios nominales flexibles, la endogencidad de esta variable da lugar a que 1a
productividad del sector comerciable y el volumen global de recursos del sistema se conviertan
en determinantes de la evolucion de los precios del sector comerciable, a diferencia de lo que
ocurtfa cuando lo salarios nominales eran rigidos. En concreto, la presencia de un mercado
laboral competitivo supone que, ante un aumento de productividad en el sector abierto ala
competencia, awmmenten los precios relativos del sector doméstico. Inicialmente, el cambio en
Ias condiciones productivas se traduce en un aumento de la, demanda de emplec en este sector
comerciable. El equilibrio en el mercado de trabajo provocara un incremento de los salarios,
desplazandose los recursos productivos desde el sector doméstico al sector comerciable. Ei
resultado es un descenso de la producci6n en el primer sector, que supondra un exceso de
demanda de bienes no comerciables, y consecuentemente, un aumento de los precios de estos
bienes. Por su parte, un aumento de los recursos iaborales disponibles, L, genera un exceso

de oferta de empleo en los dos sectores, requiriendose un descenso de los salarios para
restablecer el equilibrio del mercado. El resultado es un aumento de la produccién y un
descenso del precic‘i«jijde los bienes domésticos. S6lo en el caso perverso de e >1, es posible

que estos resultados no se mantengan.
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TABLA 3

SALARIOS ¥LEXIBLES
Signo de Ia Relacién entre Py y sus Determinantes,
para Distintas Estructuras de Mercado

Competencia B<1 + 0
f=1 + - + ¢ .
Monopolie B<1 + . + ¢ _
p=1. - + - + i} -
p>1. of<l + - 3 0 _
oo o>l + ? ? 0 ?
Cligopolio <1’ + . + - _
B=1 + - + - .

$>1  ofi<1 + - + ?
of>1 + ? 7 7 9

Los resultados de la Tabla 3 confirman la relacién inversa entre precios domésticos y
aumentos d¢ la productividad en ese sector, encontrada en el caso de salarios nominales
rigidos, y mantienen las conclusiones derivadas para el caso de variaciones en el grado de
concentracion del sector, n. Mas significativo es el resulta’do que se deriva para la elasticidad
de los precios domésticos frente a cambios en los precios de los bienes comerciables (p.e. en
una devaluacidn), ya que independientemente de la estructura de mercado, esa elasticidad es
siempre unitaria. Este resultado contrasta claramente con el derivado en la Tabla 1, donde esa
elasticidad dependfa del fipo de rendimientos a escala. Por ejemplo, ia elasticidad era nula con
rendimientos a escala constantes, negativa con rendimientos crecientes, y positiva, aunque de
magnitud menor que la unidad, en el case de rendimientos decrecientes. La ausencia de

transmisién a través del mercado laboral del shock en los precios externos es responsable de

este comportamiento.

Finalmente, exploramos el comportamiento de las magnitides reales de la economia,
precios relativos, produccién y empleo en cada uno de los sectores, en los dos escenarios de
mercado Iaboral considerados. I.a Tabla 4 recoge el comportamiento de estas variables frente

a cambios en los parimetros relevantes del modelo, para el caso peneral de estructura
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oligopolistica. En ella se observa que, en el caso de salarios nominales rigidos, una
devaluacion o cambio en los precios comerciables cambia los precios relativos de la economfa
¥ tiene inmediatos efectos reales en los dos sectores productivos, mientras que en el caso de
salarios nominales flexibles, la estabilidad de los precios relativos impide cualquier efecto en

Ia economia real.

TABLA 4

Signo de 1a Relacidn entre Yy, Yy, PPy vsus Determinantes,
para el case de Oligopolio.

SALARIOS RIGIDOS

duccion + + 0 -

No Cumerciables p=1 + + 0 -
B>1  af<1 + + 0 -
: op>1 - - 0 +

Producciin - .. f<i + 0 + 0 -

© Comerciabiles - f=1 - i . + ] + 0 -
' B>1  of<1  + 0 + 0 -

‘ of>1 + 0 + 0 -

Precios p<1 - - 0 - +
Relativos f=1 - . - - 0 - +

o B2t o<1 - - 0 ? +

~E oBr»l 0+ + 0 ) -

e F 0 + + T
“No Comerciables - 0 + - + +
R of<t 0+ . 5
Ua = 1 ] 9 7 9 I
Produiceitn p<i 0 } + N +
Comerciables = p=1 . 0 R : N M
J B>1  op<1 0 - + M
i op>1 0 9 2 » .
Precios o p=l 0 B + i i
Relativos . B=Y . 0 R M i .
f=1 “of<1 0 . + 9 i
B ap>1 0 ? 9 2 9
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Un incremento de {a productividad en el sector doméstico da lugar a un descenso de
los precios relativos de esos bienes, con ¢l consiguiente aumento en su demanda ).',‘por tanto,
en su produccién. Sin embargo, los efectos reales de ese incremento de producuv'ldad ‘sc'rbre
el sector comerciable dependen de la estructura del mercado laboral. Asf, con salarios ngn'j?s
no se producirin consecuencias reales en el sector, que mantiene su mve.al de produccidn
inalterado, mientras que bajo salarios flexibles, se produce un desplazamiento de.recursos
hacia el sector doméstico que reducen el nivel de actividad en el secto-r comerciable. El
comportamiento de los sectores frente a incrementos de la productividad en el sector
comerciable es muy similar. En el sector de bienes comerciables se produce un aumento-de la
producién independientemente de fa estructura laboral, mientras que en el se(ftor don.lést:co :a
respuesta s5i depende de dicha estructura. Bajo salarios rigidos no hat-)ra cafnblos en‘ a
asignacién el factor productivo, y por fanto, no variardn ni la produccitn, ni los precmf:

relativos del sector doméstico. En cambio, bajo salarios flexibles, el empleo se des-plazara
haria e} sector comerciable provecando un descenso de la actividad en el sector doméstico. En

f 1 i i lecer
StC Supuest() los pleﬁios re[auVOS de los blelles RO comeIClables aumentan para restab
=

el equilibrio.

El aumento del grado de competencia en el sector doméstico, reflejado en el incremento
del niimero de empresas, da lugar al resultado habitual de aumento de la actividad y C-les-ccnso
de los precios relativos del sector. La dinica excepcién se produce en el ca'so de rendun_xent:s
crecientes a escala. Sin embargo, la estructura del mercado laboral determina la evofucnén de
1a produccidn del sector comerciable. Asf, con salarios rigides, el aumento dfsl mimero de
empresas no tiene efectos sobre la produccién del sector abierto a la competencia, generando
tnicamente desequilibrios en el mercado de trabajo, mientras que en una estructura laboral

petitiva, se desplaza el empleo hacia la produceidn de bienes domésticos, descendiendo
com ,

1a actividad en el sector comerciable.

Finalmente, ia Tabla 4 pone de manifiesto, que un aumento de los recursos dispon.ibles
en la economia, L, no tendra efectos en la actividad y los precios relativos, en prcsenc‘la de
rigideces en los salarios nominales, pero provecara un aumento de la acnvu?ad en e‘l coﬂju.l'!to
de la economia y un descenso de los precios relativos de los bienes domésticos, bajo salatios

flexibles. En el sector comerciable, ¢l efecto sustitucién por aumento de sus precios relativos
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se ve superado por el efecto renta, elevandose la actividad y garantizandose el equilibrio de

{a balanza comercial.

5.- TIPO DE CAMBIO REAL Y COMPETENCIA IMPERFECTA

Una vez obtenidos los resultados bisicos acerca del equilibrio de la economia bajo
salarios rigidos y salarios flexibles, en esta seccidn analizamos con mayor detalle el
comportarniento del precio de los bienes no comerciables frente a cambios en el precio de los
bienes comerciables y en [a productividad de ambos sectores. El objetivo es caracterizar la
influencia de la estructura de mercado sobre el comportamiento de los precios relativos, v
évaluar en que medida se ven afectados los resultados del modelo de Balassa-Sarmuelson

cuando la estmictura del mercado de bienes domésticos no es competitiva.

5.1.- Salarios Rigidos.

Empezamos nuestro andlisis considerando el modele de corte Keynesiano con salarios
rigidos. De las expresiones (3.6), (3.9) ¥ (3.13), es facil derivar que la elasticidad de
transmisién intersectorial, EPN’PT , es independiente de la estructura de mercado,

dpP,
Py _1p

S S GE T Tap =1
Py

si bien depende de los parametros estructurales de la oferta, §, v de la demanda, o. Esta
elasticidad es en general positiva, indicando que cambios en el precio de los bienes
comercializables mqﬁcen cambios de igual signo en el precio de los bienes no comerciables.
La excepcitn ocurre en el caso de rendimientos 2 escala crecientes, cuando el valor de off es
menor que 1. Es més, esta elasticidad es siempre menor o igual que la unidad, alcanzéndose

la igualdad sdlo en el caso de perfecta sustituibilidad entre bienes (6=1).

Tomando derivadas en (5.1) se obtiene,

aEPN.Pr = B(1-B >0 - B<1

do (1-op)*
aEpN,pT __o-1 .
ap (1-ofy*

Es decir, un incremento de la elasticidad de sustitacin entre blenes, O, incrementa la
elasticidad de transmisi6n iniersectorial con rendimientos decrecientes a escala, ¥ [a disminuye
con rendimientos crecientes a escala. Sin embargo, un incremento en el grado de rendimientos

a escala, {3, disminuye en cualquier caso lz elasticidad de transmisisn intersectorial.

De las mismas expresiones (3.6), (3.9) y (3.13), también se pueden obtener las

elasticidades de los precios domésticos frente a cambios en las productividades sectoriales,

EPN,aT =0
e (52)
o= Tog SO B <L

que de nuevo no dependen de la estructura de mercado. En el caso de precios rigidos, las
perturbaciones a la productividad en el sector comerciable no afectan a los precios en el sector
no comerciable, ya que el mercado laboral no opera como mecanismo transmisor. Por otro
lado, incrementos de productividad en el sector doméstico diminuyen los precios de dichos
bienes, excepto en el supuesto de que, con rendimientos crecientes a escala, el valor de off sea

mayor que la unidad.

La elasticidad del precio doméstico frente a cambios en la productividad del propio
sector, también depende de los pardmetros estructurales de oferta y demanda. Tomando

derivadas en la expresién para dicha elasticidad se obtiene,

Es decir, un incremento de la elasticidad de sustitucién entre bienes, o, incrementa Ia
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elasticidad del precio con rendimientos decrecientes a escala, y la disminuye con rendimientos
crecientes a escala. Sin embargo, un incremento en el grado de rendimientos a escala, P,

disminuye en cualquier caso la elasticidad de respuesta de los precios domésticos frente a

camibios en la praductividad del sector.

Las elasticidades derivadas en las expresiones (5.1} ¥ (5.2}, no dependen explicitamente
del pardmetro de concentracién sectorial, n, por lo que podrfa inferirse erroneamente que et
grado de competencia impetfecta no afecta su magnitud. $in embargo, dicho pariametro si
participa en la expresion del precio (3.13), por lo que el impacto de cambios en P, y a, sobre
el precio relativo depende del valor de n. Por tanto, las anteriores expresiones deben ser
interpretadas como elasticidades condicicnadas a una estructura de mercado dada, o come
elasticidades instantineas. Para analizar el impacto del grado de competencia imperfecta sobre
los precios relativos, dividimos la expresién (3.13) por Py, y tomamos derivadas con respecto

al ndmero de empresas en el sector doméstico,

-0 [23_1-%) <0 si Pst . (5.3)

En esta expresién puede observarse, que aumentos en el grado de competencia provocan un
descenso en el precio relativo de los bienes no comerciables, siempre que los rendimientos a
escala sean menores o iguales a la unidad. Por tanto, la estructura de mercado es un factor
determminante de la evolucién de los precios relativos, dependiente de nuevo de las condiciones
de oferta y demanda de la economia. Asf, una progresiva disminucion de fa competencia en

el sector doméstico llevara aparejada, ceteris paribus, un aumento secular del tipe de cambio

real, tal y como se observa empiricamente.

i

En definitiva; los resultados obtenidos bajo el supuesto de salarios rigidos indican que
la elasticidad instantanea del precio de los bienes domésticos no depende intrinsecamente de
la estructura del mercado, aunque st depende de los parimetros estructurales de oferta y
demanda. En general, incrementos en el grado de sustitucién entre bienes tienden a aumentar
las elasticidades, mientras que incrementos en los rendimientos a escala tienden a disminuirlas.

En particular, la elasticidad con respecto a cambios exégenos en el precio de los bienes
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comerciables es generalmente inferior 2 [a unidad. Por tanto, existe evidencia de inflacién dual
en el corto plazo, fendmeno que tiene mas probabilidad de ocurrencia cuanto menor sea la
sustiuibilidad en el consumo y mayores sean fos rendimientos a escala. Por contra, los efectos
de tipo Balassa-Samuelson, tienen mayor probabilidad de ocurrencia cuanto mayor sea la
sustituibilidad en el consumo y menores sean los rendimientos aescala. Fina:lmentE, los precios
relativos dependen explicitamente del grado de concentracion en el sector doméstico, de forma
que disminuciones en el grado de competencia provocan incrementos en los precios relativos,

fenémeno que podemos interpretar como inflacién dual en el largo plazo.
5.2.- Salarios Flexibles.

El anilisis anterior puede tepetirse para el case de un mercado laboral con salarios
flexibles, es decir, para un modelo de carte clasico. En este caso, utilizando las ecuaciones de
precios domésticos (3.6), (3.9) ¥ (3.13) en combinacién con la expresion del mercado laboral
(4.3}, y, de acuerdo con los resultados reflejados en el Apéndice 2, se obtiene una elasticidad
de transmision intersectorial unitaria, £, -1 Es decir, ante cambios en los precios
comerciables, los precios domésticos varian en }a rmisma proporcién y sentido. La competencia
en el mereado de factores asegura la estabilidad de los precios relativos en el supuesto de una
modificacién de los precios de los bienes sujetos a competencia externa. El resultado es
independiente de las condicitones de oferta y demanda y de la propia estructura del mercado,

siendo consistente con 1a teorfa de Balassa-Samuelson.

El grado de flexibilidad en el mercado laboral se convierte en una variable basica en
la determinacién del grado de respuesta de los precios domésticos ante cambios en los precios
de los bienes comerciables. Exceptuando el caso perverso en el que off > 1, la elasticidad de
transmisién intersectorial serd mayor, en valor absoluto, cuanto més flexible sea el mercado
de trabajo. Por tanto, podemos interpretar los dos resultados de forma convencional , COIRO
manifestaciones del mismo fenémeno en dos horizontes temporales diferentes: el corto yel
largo plaze. En ausencia de cambios en la estructura de mercado ¥ en las productividades
sectoriales, los precios relativos tienden a ser estables (estacionarios) en el largo plazo, sin
embargo, si existe rigidez salarial en el corto plazo, los precios domésticos tienden 2 ser menas

volétiles que los precios de los bienes comerciables.
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De forma similar, se pueden obtener las elasticidades precio ante cambios en las
productividades sectoriales, como funciones de los pardmetros de oferta y demanda. Estas

expresiones, derivadas a partir de los resultados en el Apéndice 2, son:

Ly
J{-op e >0 si af<l
ePn-‘!r ]_—GB LT LN . UB (54)
—+
1-a 1-ofi
T_+I
o-1 1-a » ;
< 0 si opfzl .
EPN,aN I‘UB LT j LN B (55)
1-a 1-of

Si off es menor que !a unidad, incrementos en la productividad del sector deméstico
disminuyen los precios relativos, mientras que incrementos de la productividad en el sector
comerciable aumentarén estos precios. Estas elasticidades son, de nuevo, foncién de los
parametros de oferta, 3, y de demanda, o, aunque en ¢l presente caso no es posible derivar
su influencia directa sobre Ias elasticidades debido a la complejidad de las expresiones, en las
que aparecen explicitamente los empleos sectoriales. En cualquier caso, ambas expresiones son
independientes de la estructura del mercado, y son consistentes con los resultados de Balassa-
Samuelson, Comparando las expresiones (5.2) y (5.5), podemos observar que la elasticidad
de los precios domésticos frente a cambios en la productividad del propio sector, es mayor bajo

salario rigidos que bajo salarios flexibles, siempre que 0 <of <1.

Contrariamente a o que ocurria con salarios rigidos, los shocks a la productividad en
el sector comerciable afectan a los precios relativos cuando los salarios son flexibles. Por ello,
en el presente caso (;; posible analizar el efecte de una perturbacién general en la economia,
que afecte por ignal la productividad en ambos sectores; es decir, day==da;. La elasticidad

de los precios relativos es en este ¢aso,

1~
o-1 l“gLT+LN
€ = - = . <0 si pxl .
Ppa l-aﬁ LT LN P 4 G
. 5
1-o t-aff

30
4

Esto es, con rendimientos decrecientes o constanies a escala, un aumento generatizado de la
productividad en el pals provocari un descenso de los precios relativos, Bste resultado
contradice en cierta forma la teoria de Balassa-Samuelson, ya que los precios relativos no son

neutros frente a perturbaciones que mantengan los diferenciales de productividad constantes.®

Como ocurria en el caso de salarios rigidos, las elasticidades calculadas en el presente
caso 1o dependen explicitamente del grado de competencia en el sector doméstico. Sin
embargo, €l precio de los bienes no comerciables es funcién de dicho parametro, habiendose
reflejado el signo de su derivada en la Tabla 3. Replicando Ia derivacién de la seccién anterior

para la expresién del precio relativo bajo salarios flexibles en (4.3), obtenemos:

LT
1-0 fn 1-a
€ = 2p-1- i
Py/Prn l—ﬁo( B n~1+cr] L, I, <0 s =1 . (5.7
+
- 1-Bo

Al igual que en la expresion (5.3), un aumento en el grado de competencia en el sector
doméstico provoca un descenso en el precio relativo de los bienes no comerciables, siempre
que los rendimientos a escala sean menores o iguales a la umdad Sin embargo, el valor de esta
elasticidad es menor bajo salarios flexibles que bajo salarjos rigidos. Por tanto, Ia conclusion
obtenida en la seccion anterior, acerca de la relacion entre precios relativos y grado de

competencia, sigue vigente.

Las conclusiones de esta seccién son forzosamente similares a las presentadas en el caso
de salarios rigidos, ya que bajo salarios flexibles los signos de ias elasticidades se mantienen,
aunque sus magnitudes varian. Asf por ejemplo, la efasticidad con respecto al precio de los
bienes no comerciables es unitaria, y por tanto, mayor que en ¢l caso de salarios rigidos,
mieniras que la elasticidad con respecto 2 shocks en Ja productividad del sector no comerciable

(comerciable) es menor (mayor) que en el caso anterior. Estas diferencias de valor se deben

S En concreno, las teorfas de Balassa-Samuelson establecen que la elasticidad en (5.6) es ceto, sélo cuande w=p;
es decir, cuando los rendim.iem«zs a ¢scala de ambos sectores son iguales. Sin embargo, en muestro caso esa condicidn ao
es ni suficiente, ni necesaria, La dnica condicidn necesaria para anular la elasticidad es o= es deciz, que los dos tipos de
bieties sean sustititos perfectos, caso en el gue resulta también imposible explotar cualquier tipo de poder de mercado en el
sector deméstico.
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a que, con un mercado laboral competitive, al efecto directo de la perturbacién sobre el precio
doméstico, se une el efecto indirecto via salario de equilibrio, En cualquier caso, estas
elasticidades instantaneas no depende intrinsecamente de la estructura del mercado, aunque si
dependen de los pardmetros estrucurales de oferta y demanda, pero de una forma mas

compleja que bajo salarios rigidos.

Con salarios flexibles, persiste la posibilidad de encontrar inflacién dual en el corto
plazo, aunque por causas diferentes que en el caso anterior. Asf, cambios exdgenos en el
precio de los bienes comerciables ya no producen variaciones en los precios relativos, al ser
la elasticidad de transmisién intersectorial unitaria, pero shocks a la productividad comunes
a ambos sectores si que lo hacen. Para finalizar, los precios relativos siguen dependiendo
explicitamente del grado de concentracidn en el sector doméstico, de forma que disminuciones
en el grado de competencia provocan incrementos en los precios relativos, aungue de forma
menos acusada que bajo salarios rigidos. Persisten por tanto las causas de lo que hemos

llamado inflacién dual en el largo plazo.

La teor{a de Balassa-Samuelson predice que los precios relativos dependen sélo de los
factores de oferta, en particular, de los diferenciales de bmductividad entre los dos sectores
de la economia dependiente. De nuestro andlisis se puede concluir que dicha teoria €5 un caso
muy particular, y que en general, los factores de demanda y las estructuras de los mercados
de bienes y factores son también elementos determinantes de los precios relativos. En general,
Ia teoria de Balassa-Samuelson tiene menor poder predictive cuanto mis rigidos sean los

salarios, menos competitivo sea el sector doméstico, y menor sea la sustituibilidad entre bieres

en el consumo.

J

7
6.- OLIGOPOLI(Q CON LIBRE ENTRADA

Para concluir nuestro analisis, consideramos ahora una estructura oligopolistica en el
mercado de bienes comerciables con libre entrada de empresas en el sector. Esta condicidn
implica beneficios nulos en la industria, de forma que el mimere de empresas operando en ¢l
sector se convierte en una variable endégena del modelo, determinada ‘conjuntamende con fos
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precios del sector doméstico y los salarios. Por tanto, podemos suponer que esta versidn del

modelo captura el comportamiento de la economia en el largo plazo.

Si ignalamos a cero Jos benefigios empresariales en (3.11), y utilizamos este resultado
en conjuncién con la funcién de produccién y la condicidn de equilibrio del mercado

podemos despejar la siguiente expresion parz los precios del sector doméstico,

G D-y p-1 iw Bt pr-g
PN= n Bo-t Uﬂa-laiyu'lprﬂﬂ’iw 1-pe (6.1)

Si ahora combinamos esty expresién con la ecuacién (3. 13}, derivada de Ia maximizacién de

beneficios, podemos despejar n, el miximo niimero de empresas que podrian operar en esta

economia,

- Bla-1)
n e (6.2

Esta expresion, que sélo es relevante en el caso de rendimientos crecientes a escala (n>0)
implica que el nimero de empresas en el sector doméstico disminuye al elevarse el grado de

sustitucién en el consumo, y al aumentar el tamafio de los rendimientos de escala
£

on _ B -

3 " 1p <0 g>1,
n _ o-1
e

Si sustituimos las expresiones del maximo nimero de empresas (6.2) y del salario de
equilibrio (4.3), en ia ecuacién (3.13), el precio de los bienes no comerciables Pasa a depender
exclusivamente de cuatro variables exogenas: las productividades de cada uno de los sectores,
Ia oferta global de trabajo y el precio del bien comerciable. I.og resultados algebraicos de la
estitica comparativa para el presente caso aparecen en el Apéndice 2. Estos resultados son muy
parecidos a los obtenidos en apartados anteriores, siempre bajo la condicién de rendimientos

crecicntes a escala. Asf, en el supuesto de que o <1, aumentos de productividad en el sector
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doméstico e incrementos de la oferta de empleo reducirin los precios del sector no
comerciable, mientras que aumentos de productividad del sector comerciable tendrén el efecto
contrario. En el caso de af>1, los resultados seran ambiguos. Por Gltimo, cambios en los

precios del sector comerciable siempre van a tener un efecto positivo y de elasticidad unitaria.

7.- CONCLUSIONES

La mayor parie de los paises desarrolados han experimentado diferentes tasas de
inflacién en los sectores de bienes comercisbles y no comerciables, lo que se canoce como
“inflacion dual”, especialmente en épocas de inestabilidad en los precios. Recienternente, este
problema ha recobrado interés en los paises europeos, ante la necesidad de reducir sus tasas

de inflacién para satisfacer los criterios de convergencia de Maastricht.

Existe en una extensa leratura tebrica que estudia los determinantes del precio relativo

o tipo de cambio real. Una de las primeras teorias fue propuesta simultaneamente por Balassa

y Samuelson, quienes argumentaron gue so6lo los factores de oferta (productividades

sectoriales) eran relevantes para explicar el comportamiento del tipo de cambio real. Sin
embargo, la evidencia empirica sugiere que los factores de demanda también son relevantes
en esa explicacién; de ahi que los estudios modermnos hayan pretendido dar una justificacion

tedrica a dicha evidencia. Esta justificacion es més ficil en los modelos de equilibrio parcial

que en los de equilibrio general.

En el presente trabajo nos hemos centrado en ¢l papel que juega la estructura de
mercada en el fendmeno de fa inflacion dual. Para ello hemos desarrollado un modelo
bisectorial de equgibrio general, en el que es posible caracterizar diferentes grados de
competencia en 1&‘5 mercados de factores v de bienes. El objetivo es investigar como

intervienen los factotes de oferta, os factores de demanda y la estructura de mercado, en la

generacion de la inflacién dual.

Los resultados indican que todos los factores examinados pueden ser relevantes para

acién de la inflacién dual. Bn particular, hemos diferenciadol entre inflacién dual en

1a explic
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¢l corto plazo y en el largo plazo. Para examinar la inflacién dual en el corto plazo hemos
utilizado el concepiv de elasticidad de trapsmisién intersectorial, que mide el grado de
respuesta de los precios domésticos frente a cambios en los precios de los bienes comerciables

El factor fundamental en este tipo de inflacion dual es el grado de competencia en el mercadc;
de faciores. Asf, cuanto mis rigidos sean los salarios, menor seri es;z elasticidad, cuya
magnitud depende positivamente del grado de sustitibilidad de los bienes en el consume, y

negativamente de la intensidad de los rendimientos a escala en el sector doméstico

Por contra, si los salarios son flexibles, la elasticidad de transmisién intersectorial es
unitaria, por lo que desaparece este tipo de inflacién dual. Sin embargo, los cambios en 1a
estructura del mercado de bienes no comerciables tienen un impacto persistente en los precios
relativos. La elasticidad del tipo de cambio real frente a variaciones en el grado de
concentracion sectorial no es nula, de forma que descensos seculares en el grado de
competencia en el sector doméstico lievan asociados incrementos en los precios relativos, A

este comportamiento de los precios relativos lo hemos denominado inflacién dual en el largo
plazo.
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APENDICE 1: Equilibrio en un Modelo con Tipos de Cambio y Salarios Fijos.

En el caso de salarios reales rigidos, la economia se enfrenta a situaciones de
desequilibrio en el mercado laboral. En este caso, la situacion del mercado laboral vendrd
determinada por la ecuacién, w/P=W, mientras que la segunda ecuacién que completa e
sistema serd la solucidn para los precios domésticos obtenida para cada una de Jas estructuras
de mercado propuestas. A continuacion se analizan las soluciones de estética comparativa para
el caso de monopolio, que engloba ¢l caso de competencia perfecta en el sector doméstico con
s6lo considerar rendimientos a escala constantes o decrecientes.

En este caso, la expresion de los salarios reales se transforma en:

b B o 201
Wk = ﬁl}uﬂPIP"'laNl'p“o ﬂﬂ'l( 1_1] w Po-1 s {AL1l)
L]

ecuacién que unida a (3.9) da lugar a un sistema en el gue se distinguen dos variables
enddgenas, Py y w, y dos exdgenas, B y @& . Fl sistema asf caracterizado se se puede
representar en forma diferenciat como,

4P da
R I i (AL.2)
dw apP,
donde,
Bi-o) By
A= pat w (AL3)
1-2B0-1 w-W
fo-1 w

1-0 Py p-1 Py

po-1a, BU-IFT

B = _ _ (Al.4)
c w-W fo w-W
4 i-po a, 2po-1 P,

Resolviendo este sistermna es posible obtener las siguientes derivadas parciales:
1) con respecto a la productividad de los bienes comercializables,

@y Byio ;1

da, a,fo-1 w__2530~1 (Al.5)

w-w Po-i

18

i

cuyo signo es indeterminado para cualquier valor de los rendimientos de escala

2) con respecto a los precios de los bienes comercializables:

ﬂ:ﬁ_ul_ _+W'ﬁ1 2 -Lw-w|"
( p-1 {2po-1¥p-13-8 dl—o))][lﬁ%fw—w] (AL.6)

dPr P fo-1 w Bo-1
nuevamente de signo ambiguo en cualquier caso.

3) en el caso de oligopolio, con re i
, specto al niimero de empresas que operan
comerciable: P weop e el sector no

dPy 1Py 1-¢ v
S _ 1% 2B-1-_. " _2Po-1 w-w
dn P 1—[30[ P n—l-mﬂ) ! fo-1 w L7

también de signo ambiguo en cualquier caso.

APENDICE 2: Resolucién del Modelo con Tipos de Cambio Fijos y Salarios Flexihles,

La ss)luf:iém de equilibrio del modelo descrito depende de la estructura de mercado
aqopmda. Siguiendo el esquema propuesto en este articulo, se consideran sucesivamente las
diferentes estnicturas propuestas:

A2.1 Competencia perfecia

) El anéii'sis_ de estitica comparativa, para obtener los cambios en los precios de los
blene_s comercializables ante modificaciones de las variables exdgenas, debe recurrir a ias
ecuaciones que definen el anu:hbrlo. Estas son, en primer lagar, la expresion (3.6), que refleja
la (':‘:V‘Oh.‘lClOn de los precios domésticos en un contexto de competencia, y la definicidn de
equilibrio en el mercado laboral (4.2).

. DPe ambas ecuacionf:s se obtiene un sistema en el que aparecen dos variables endogénas,
precios domésticos y salarios nominales, y cuatro exdgenas, la productividad de cada sector

los Precios de los bienes comercializables, y la oferta de empleo de la ecoromia, Diferenciando
el sisterna se obtiene,

day

dr, da
A[ J =8| " (A2.1)

donde:

A= (A2.2)




i-a Py B-1 Py
po-1a po-1 P.
B - Y ! (A2.3)
Ly 1 o Ly 1 Ly Ly g

ar1-a 1-foa, 1-fio P, P a-l

Resolviendo este sistema es posible obtener el comportamiento de los precios de bienes no
comercializables ante cambios en las variables exégenas, v cuyo signo aparece representado
en la Tabla 3. En concreto, las derivadas parciales son:

13 con respecto a la productividad de los bienes comercializables:

Lr p-0)
dPy Py 1-o 1-Bo A2d)
E’: a; Ly +__L__:L ‘
I-of 1-a

expresién que con rendimientos dectecientes o constantes a escala tendra siempre un signo
positivo.

2) con respecto a la productividad de bienes no comercializables:

Ly

ap, By (LN+]~<:) l-g

-Ea_N_aN L, +_Tﬂ0-’1
1-of 1-u

(A2.5)

Ei resultado muestra que los precios domésticos. deben dismimuir ante aumentos de
productividad del sector doméstico, en el caso de competencia perfecta; es decir, con

rendimientos constantes o decrecientes.

3) con respecto a los precios del sector comercializable, se obiiene una elasticidad unitaria:

ap, P
- "B (A2.6)
P Py T
4} por tltime, cor%respecto a la cantidad total de emplec de la economfa:
Bl-a)
dP Z
v _p_ 0Bl (A27)
T L L
i, P
1-Be¢ 1-a

1o que fmplica descensos en los precios domésticos ante aumentos de:fa oferta de empleo, en
los casos de rendimientos de escala constantes o decrecientes,
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A2.2 Monopolio

Utilizando las expresiones de los precios no comercializables para una estructura
monopolistica en el mercado doméstico, y del salario de equilibrio, recogidas en (3.9 y (4.2},
se obtiene un sistema similar al del apartado anterior. De nuevo, se identifican dos variables
enddgenas, wy Py y cuatro variables exdgenas, ar, ay, Py, y L. La ecuacion diferencial que
caracteriza la dindimica local del sistema es idéntica a (A2.1), de forma que las mairices Ay
B son las mistnas en el caso de monopolio que en el caso de competencia. La tinica diferencia
estriba en la posibilidad de encontrar rendimientos crecientes.

De las expresiones (A2.4)-(A2.7) se derivan los resultados reflejados en la Tabla 3, y
que se describen brevemente a continuacion:

1) La relacion entre precios domésticos y productividad del sector comerciable, como se
observa en (A2.4), muestra un signo claramente positivo en el caso de rendimientos constantes
o decrecientes a escala. El signo queda indeterminado en el caso de rendimientos crecientes
a escala siempre que of > 1.

2) ILa relacién entre precios domésticos y productividad de este sector, recogida en (A2.5),
implica que los precios deben disminuir ante aumentos de productividad del sector doméstico,
en el caso de rendimientos constantes o decrecientes a escala, mientras que en el supuesto de
rendimientos crecientes, si off > 1, el signo quedara indeterminado.

3) Con respecto a los precios de] sector comercializable, el resultado recogido en {(A2.6) refleja
que la elasticidad es siempre unitaria; es decir, las dos variables cambian en la misma
proporcidn y sentido.

4) Por iltimo, con respecto a los cambios en la oferta total de empleo de la economia, la
evolucién de los precios domésticos, como refleja (A2.7), serd de signo contrario en el caso
de rendimientos de escala constantes o decrecientes, e incluso con rendimientos crecientes,
siempre que ofi < 1. En el supuesto de que con rendimientos crecientes off > 1, los resultados
serin ambiguos.

A2.3 Oligepolio

En este caso, el sistema que se plantea incluye las mistas variables endégenas, pero
incorpora una nueva variable exdgena, el mimero de empresas openado en el sector doméstico,
n. Tomando como referencias las ecuaciones de precios domésticos y mercado laboral (3.13)
y {4.2), se observa como la matriz A no varfa, pero si lo hace B, que cambiara para incorporar
la nueva variable exdgena, transformindose en;

0Py Pp1By o @-De-DPy Po-D Py |

ﬁo—]? BU—I? pe-1  n  Po-1 n-l+o
B- i T (A2.8)
L a Iy 1 Ly L1 -1 Ly 1 Ly
ape-1 1-foay 1-PePr Pra-l fpo- n Pa-ln-l+a

Como consecuencia se mantienen vigentes los resultados previamente obtenidos, pero se

41




incorpora tna interacién entre los precios relativos de bienes no comercializables y el nimere
de empresas. El cambio en los precios domésticos ante variaciones en el grado de
concentracion del sector se recoge en la siguiente expresidn:

Lr n
—Tl2p-1-—2—
Py _ Py eIl v 29
dn  n po-1 L Ly ' '
a-1 fo-1

donde los precios domésticos disminuyen arte aumentos en el nimero de empresas del sector,
en los casos de rendimientos constantes O decrecientes de escala, y tendrin una evolucion
ambigua en el supuesto de rendimientos crecientes. Sin embargo en el caso de que el nimero

de empresas tienda a infinito ¥ ap <1, el signo sigue siendo negativo.

A.2.4 Endogenelzacion del niimero de empresas en oligopolio.

s nulos Heva a definir los precios del sector no
comercializable de acuerdo a la expresién (6.1), mientras se mantiene la caracterizacién del
equilibrio en el mercado laboral recogida en (4.2). En ambos casos el niimero de empresas

puede sustituirse por su vator final recogido en la expresion (6.2), lo que implica que esta
dose de muevo un sistema de ecuaciones como (A2.1)

variable deja de ser exdgena obtenié
donde, en este caso, las matrices A y B son las mismas que las que alli se obtenfan. Como

consecuencia, las relaciones entre los precios domésticos y las variables exdgenas tendran
exactarnente la misma forma algebraica, ¥ {inicamente es de interés sefialar, que dado que el
ntmero de empresas limita el tipo de rendimientos al caso de rendimientos crecientes de
escala, la interpretacion de los resultados debe realizarse de acuerdo con esta restriccion.

En este caso, el supuesto de beneficio
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